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INTRODUCCIÓN 

 

 

Este trabajo monográfico profesional se realizó considerando las diversas 

etapas del procesamiento del producto granadilla fresca para colocarlo en el mercado 

de New York - USA, realizándose operaciones de almacenamiento, empacado y 

embalado usando las normas de logística internacional en el tipo de exportación 

definitiva digital. 

Asimismo, se plantea como objetivo general: Determinar el proceso de 

exportación definitiva de la granadilla fresca al mercado de New York-Estados. Los 

objetivos específicos fueron: Identificar la partida arancelaria del producto y los costos 

de adquisición de los diferentes proveedores. Adecuar el producto a los procesos de 

etiquetado, empaque y embalaje, así como los costos para su exportación. Determinar 

el proceso y costos de logística interna de la unitarización, contenedorización y 

transporte del producto al importador. Formular la matriz de costos y la evaluación 

económica financiera del proyecto de exportación. 

El presente proyecto de exportación tiene una relevancia social porque tiende a 

atender las necesidades de los pobladores de Cajamarca mejorando su estatus de vida 

y tengan participación en el empleo familiar desde la siembra del producto hasta su 

comercialización internacionalmente; también desde su punto económico el proyecto 

genera ingresos y un margen de utilidad considerable que le permita a la empresa 

lograr una rentabilidad y un beneficio costo razonable para seguir exportando. 

El capítulo I trata sobre la identificación del producto a exportar, elaborando la 

ficha técnica, en el capítulo II describiendo el proceso para elegir nuestros proveedores 

del producto, por otro lado, en el capítulo III desarrollamos la estrategia y costos de 

almacenamiento.  
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También en los capítulos IV, V, y VI, realizamos el acondicionamiento del 

producto teniendo en cuenta sus fases de etiquetado/rotulado, empaque y embalaje, 

por ende, determinando cada uno de sus costos.  

En los capítulos VII y VIII nos hablan del desarrollo del proceso de la logística 

internacional determinando los tipos de pallet, el embalaje, y los procedimientos para 

la contenedorización.  

Asimismo, en los capítulos IX y X tenemos la realización de la cotización del 

transporte interno y la agencia de aduana. El capítulo XI muestra el puerto de destino, 

mientras que el capítulo XII muestra un mapa de distribución del producto en el país de 

destino. 

Finalmente, en el capítulo XIII donde presentamos una tabla consolidando los 

costos presentados durante el proceso de la exportación a valores y en el capítulo XIV 

veremos las tablas de evaluación económica financiera, así como la obtención del 

préstamo del BBVA para financiar un porcentaje del capital de trabajo. 
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RESUMEN 

 

En este presente trabajo monográfico desarrollamos las diferentes etapas de 

exportación de granadilla fresca al mercado de New York – Estados Unidos. Donde 

tuvimos en cuenta los diferentes costos, aranceles, acuerdos entre los países y también 

la forma de exportar el producto, siendo la finalidad abrir un nuevo mercado donde se 

conozcamos las diversas propiedades y beneficios que la granadilla aportará a la 

población. También consideramos la elaboración del tipo de empaque, lo cual se 

identificó el mejor material y las medidas estándares requeridas, por otro lado, se optó 

por usar el tipo de pallet americano para su exportación.  Los resultados obtenidos se 

trabajaron con el valor FOB en el ámbito económico financiero y los indicadores 

financieros y económicos reflejan una positiva VAN de S/. 43029.90, la TIR es de 

57.76% habiendo un superior porcentaje que el COK del 14%, esto nos indica que es 

un resultado es muy viable para el trabajo de exportación, para finalizar se logró una 

ratio de costo de beneficio positivo de 1.39. 
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CAPÍTULO I 

 

PRODUCTO A EXPORTAR 

 
 
 
1.1. Ficha Técnica de producto 

Describimos las diferentes características de nuestro producto, especificando 

sus propiedades y también su tipo de empaque, además su vida útil tipo de 

almacenamiento  
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Ficha Técnica del producto 

 

Nota. Tomado de infografía Promperú. Elaboración propia 

1.2. Clasificación arancelaria del producto 

Nos indica los impuestos, derechos y otros pagos, también las regulaciones y 

restricciones.  
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Tabla 1  

Exportación de Granadilla al mercado de EE. UU-New. 

 

Nota. Tomado de plataforma sunat aranceles. Elaboración propia 
 
 

  

Restricciones y prohibiciones de exportación. 

 

Nota. Tomado de data sunat 2022. 

 

 
El arancel base referencial es del 25% y la tasa de omisión de ADV es del 

100%. (tabla 2). 

 

Tabla 2  

Acuerdo de promoción comercial Perú – EE.UU. 
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Nota. Tomado de sunat convenios internacionales. Elaboración propia 
 

 

1.3. Flujograma del proceso productivo. 

Se describe el proceso desde la compra del producto hasta el almacenamiento. 

 
  

Flujograma del proceso de exportación de la granadilla. 

  

Nota. Elaboración propia                              

 
 

Etapas del proceso: 

1. Recepción de la Granadilla 

En el primer proceso la granadilla llega a la fábrica luego de ser recolectada 

por nuestros proveedores. 

2. Lavado y sanitizado  

En este proceso el producto se lava y desinfecta para luego pasar a la 

selección. 

3. Selección y Clasificación 
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En este proceso se seleccionan las mejores granadillas teniendo en cuenta los 

estándares de exportación.   

4. Etiquetado y empacado 

Este proceso consiste en llenar el producto en su respectiva caja y agregar su 

etiqueta. 

5. Almacén  

En este último proceso el producto es almacenado, estando listo para ser 

transportado hasta el Puerto de Paita (Piura). 
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CAPÍTULO II 

 

 

APROVISIONAMIENTO 

 

 

 

2.1. Proveedores potenciales  

Serán asociaciones aledañas de la provincia de Jaén-Cajamarca-Perú. 

 

Tabla 3  

Proveedores potenciales del producto (Granadilla). 

 

Nota. Elaboración propia       
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Tabla 4  

Proveedores de suministros diversos. 

 

Nota. Tomado de SUNAT (2022). Elaboración propia  

 

    

2.2. Matriz de selección de proveedores 

Es utilizada para seleccionar a los proveedores que estén en condiciones y de 

acuerdo con los parámetros de calidad, en la siguiente tabla mostraremos la 

asignación de criterios para la calificación a los proveedores. 
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Tabla 5  

Matriz de selección de proveedores 

  

Nota. Elaboración propia       

 

Los proveedores son calificados en una escala Likert de uno (1) a cinco (5), 

siendo cinco la mejor calificación. Después de realizar las evaluaciones respectivas, 

se decidió seleccionar a la asociación proveedora de acuerdo a la puntuación y 

optamos por seleccionar a la Asociación de productores del Cas. El Triunfo para 

suministrarnos la Granadilla. 

 

2.3. Control de Calidad 

Este Control de calidad de la Granadilla por la empresa Granadillas del Norte 

empieza seleccionado los proveedores y abastecimiento del producto durante el 

proceso. Las exportaciones deben contar con certificado fitosanitario emitido por 

SENASA - PERÚ, este será diligenciado por VUCE. 
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Tabla 6        

Organismos y certificación de control de calidad en el Perú 

 

Nota. Tomado de registro RAM Promperú (2022). Elaboración propia   

     
 

Tabla 7  

Organismos que se encargan de salvaguardar la industria alimentaria en EE.UU.  

 

Nota. Tomado de registro RAM Promperú. Elaboración propia       

 

 

2.4. Costo de fabricación y/o adquisición 

 

Tabla 8  

Costo del producto (Granadilla). 

 
Nota. Elaboración propia       
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CAPÍTULO III 

 

ALMACENAMIENTO 

 

 

 

3.1  Estrategia de almacenamiento 

Esta estrategia usada en “Granadillas del Norte”, es el de materias primas, 

puesto que, por el proceso productivo de la empresa, nos conlleva a usar este tipo de 

almacén. Adicionalmente a ello contamos con ambientes adecuados para proteger al 

producto de los agentes contaminantes y se disponen los productos dentro del 

almacén respetando las técnicas de almacenamiento. La granadilla fresca se recibe 

en javas de parte del proveedor productores agropecuarios, de acuerdo a la cantidad 

solicitada, seguidamente se acondicionan en pallet de madera para evitar el contacto 

con el suelo que siempre contiene humedad, de esta manera evitar que se 

contaminen las granadillas. 
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3.2  Lay-out de almacén 

En “Granadillas del Norte”, tenemos una medida total de 120 m2 y se encuentra 

distribuido de la siguiente manera: Área de ventas y calidad, zona de marketing, zona 

de producción, zona de almacén, oficina gerencia, recepción, sala de descanso, 

comedor y baños de hombre/mujeres. 

 

  

Lay-out de almacén 

 

Nota. Elaboración propia 

 

 

3.3  Detalle del mobiliario usado en almacenamiento 
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Tabla 9  

Mobiliario utilizado para el proceso de almacenaje de la Granadilla. 

 

Nota. Elaboración propia       

 

 
3.4  Costo fijo de almacén 

 

Tabla 10  

Costo fijo de almacén. 

 
Nota. Elaboración propia       
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CAPÍTULO IV 

 

ROTULADO Y ETIQUETADO TÉCNICO 

 

 

 

4.1 Modelo de etiquetas / rotulado de producto 

El rotulado es primordial puesto que brinda información de nuestro producto de 

forma certera a nuestros compradores o consumidores finales, adicional a ello ayuda 

a identificar la mercadería y facilitar el manipuleo, esta puede ir impresa en el 

empaque, el idioma a usar necesariamente será del país importador. 

 

El etiquetado brinda toda la información necesaria acerca del producto 

rigiéndose a las normas y reglamentos del país destino, en este caso será el país de 

EE. UU. Ya que es el país que importará el producto. 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

  

Vista posterior y anterior del Rótulo del producto   
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Nota. Elaboración propia       

 

 

4.2  Normas técnicas aplicables. 

En los Estados Unidos están sensibilizados con las normas, la marca NF o la 

certificación ISO 9000, dado que son las empresas y los consumidores los conocen y 

aplican. ISO 28219 2017:  El etiquetado de códigos de barras también está 

estandarizado, con el objetivo de que proporcione estándares para el empaquetado, 

marcado y etiquetado de productos utilizando códigos de barras lineales y símbolos 

bidimensionales y, por lo tanto, identificar productos y dejar el contenido legible, tanto 

para lectores humanos como para máquinas. 

 

4.3  Proceso de rotulado 

El rotulado del producto exportado se llevará a cabo conforme al siguiente 

diagrama: 
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Procedimientos para el proceso de rotulación 

 
Nota. Elaboración propia       

 

 

  

Visualización de rotulado 

 

Nota. Elaboración propia       
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Visualización de etiquetado. 

 

Nota. Elaboración propia       

 

4.4  Tiempos y costos del proceso de rotulado 

   
Tabla 11  

Tiempos del proceso de rotulado 

 
Nota. Elaboración propia       
 

Tabla 12  

Costos del proceso de rotulado 

 
Nota. Elaboración propia       
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CAPÍTULO V 

 

EMPAQUE 

 
 
 

5.1 Ficha técnica de empaque seleccionado 

 

   

Ficha técnica del empaque interno seleccionado 

 

Nota. Elaboración propia       
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5.2  Criterios usados para la selección del empaque.  

Optamos por usar cajas de cartón troqueladas para el empaque de nuestro 

producto, serán de 60 x 50 x 10 cm. Estas facilitan la unión de los productos, 

manipuleo y transporte. 

 

5.3  Proceso de empaque. 

Se empacan las granadillas en una caja de cartón troquelada que contiene 30 

granadillas de 110 gramos cada unidad y tiene la etiqueta lleva el logo de nuestra 

marca y aspectos relevantes. 

 

  

Proceso de empaque y etiquetado 

 

Nota. Elaboración propia 
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5.4  Tiempos y costos del proceso de empacado 

El empacado de la granadilla se realiza en un día por 5 personas, llenado la 

cantidad de 1728 cajas. 

 

  

Tiempos del proceso de empacado 

 
Nota. Elaboración propia       

 

Tabla 13  

Costos del proceso de empacado 

 
Nota. Elaboración propia       
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CAPÍTULO VI 

 

EMBALAJE 

 

 

 

6.1  Ficha Técnica de embalaje seleccionado 

 

  

Ficha de Embalaje 

 

Nota. Tomado de imágenes Promart (2022). Elaboración propia       
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6.2  Criterios usados para la selección del embalaje. 

Estos deberán ser fabricados de una manera que la presencia de sustancias 

peligrosas en su composición sea mínima en comparación con su presencia en las 

emisiones negativas. 

 

6.3  Proceso de embalaje 

Este proceso está orientado hacia la protección de la mercadería y ayuda al 

manejo de la carga, así como la forma de notarizar y almacenar el producto en la 

etapa de exportación. Pero no necesariamente los embalajes son cajas, como en 

nuestro caso el embalaje serán los zunchos de polipropileno y esquineros, dado que 

estos son ideales para nuestro tipo de empaque, siendo cajas de cartón corrugada, 

garantizando seguridad, protección y facilita el transporte de la mercancía. 

 

  

Embalaje para despacho de la Granadilla 

 
Nota. Elaboración propia       
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6.4  Tiempos y costos del proceso de embalaje 

 

 

Tabla 14  

Tiempos del proceso de embalaje 

 

Nota. Elaboración propia       

 

Tabla 15  

 Costos del proceso de embalaje 

 

Nota. Elaboración propia       
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CAPÍTULO VII 

 

UNITARIZACIÓN 

 
 
 

7.1  Ficha técnica del pallet seleccionado 

La mercancía iniciará su recorrido desde el puerto de Paita - Perú, vía marítima 

siendo su destino el Puerto de New York – Estados Unidos. Se usará un container 

reefer de 40” HIGH CUBE, paletizado con zuncho de polipropileno así asegurando 

nuestras cajas. Asimismo, acomodaremos 96 cajas en cada pallet, cada caja pesa 

3.65 kg, esto hace un total de 350.4 kilos. Aremos la unitarización en las instalaciones 

de la empresa “Granadillas del Norte”. 
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Ficha técnica del pallet seleccionado 

 

Nota. Tomado de Libertransit (2022). Elaboración propia   
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7.2  Criterios usados para la selección del pallet 

Estos criterios que hemos usado como empresa responsable y adecuándose 

a las normas internacionales para poder seleccionar nuestro pallet son: el tamaño, 

costo, capacidad, material, ciclo de vida, peso y resistencia. 

 

7.3  Proceso de paletización 

Las cajas se alinean y apilan para cubrir la capacidad total del pallet, y luego 

se trasladan al contenedor. 

 
     

Proceso de paletización 

 

Nota. Elaboración propia       

               

7.4     Plano de estiba del pallet 

En un pallet ingresan 4 cajas de base por 24 pisos, por ende, ingresaran 96 

cajas de granadilla. 
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Plano de estiba del pallet 

 

Nota. Elaboración propia       

 

  

Muestra de estiba del pallet 

 

Nota. Elaboración propia 
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7.5     Tiempo y costos del proceso de paletizado 

 
  

Tiempo del proceso de paletización 

 

Nota. Elaboración propia 
 

 

  

Costos del proceso de paletización 

 

Nota. Elaboración propia 
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CAPÍTULO VIII 

 

CONTENEDORIZACIÓN 

 

 

 

8.1     Ficha técnica del contenedor seleccionado 

 

El producto exportado lo realizaremos en un contenedor Reefer de 40” (HIGH 

CUBE) debido que el producto debe ser refrigerado, este es un contenedor 

especialmente diseñado para transportar refrigerados, congelados o mercancías que 

requieran inspección y manejo especial del interior. 
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Ficha técnica del contenedor 

 

Nota. Tomado de Hapag-lloyd. Elaboración propia   

     

 

  

Modelo del contenedor 

 

Nota. Tomado de Hapag-lloyd. Elaboración propia       

 

 

8.2  Criterios usados para la selección del contenedor 

Elegimos este tipo de contenedor porque nuestra carga tiene que llegar fresca 

a su destino por eso que mejor de usar un contenedor reefer. 
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8.3    Proceso de contenedorización 

Se basa en acomodar los pallets en el interior del contenedor reefer. Entonces 

cada pallet (96 cajas x 3.65 kg.) hacen un total de 350.4 kg por pallet. Peso del pallet 

sin carga: 20 kilos. El peso de los 18 pallets con las 96 cajas de granadilla: (350.4x 

18) + (20x18) = 6667.2kg.  

 

  

Proceso de contenedorización 

 

Nota. Elaboración propia       

 

 

8.4 Plano de estiba del contenedor 

 

  

Plano del contenedor 

 

Nota. Tomado de Aral ITS. Elaboración propia       
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Interior del contenedor 

 

Nota. Tomado de Aral ITS. Elaboración propia   

     

 

8.5 Tiempos y costos del proceso de contenedorización 

 

  

Tiempos del proceso de contenedorización 

 

Nota. Elaboración propia       
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Tabla 16  

Tiempo y costo del proceso de contenedorización 

 

Nota. Tomado de células costos Promperú. Elaboración propia       
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CAPÍTULO IX 

 

 TRANSPORTE 

 

 

 

9.1  Proveedores del Transporte Interno 

Para el traslado de dicho producto (Granadilla) desde Jaén al Puerto de 

Paita – Piura, utilizaremos un camión especial para dicho transporte logístico. 

 

  

Modelo de camión para transporte de la carga 

 

Nota. Tomado de Gruasyaparejos. Elaboración propia       
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A continuación, detallamos algunos proveedores apropiados para que nos 

brinden el servicio de transporte hasta el puerto de Paita: 

 

Tabla 17  

Proveedores de servicio transporte interno 

 

Nota. Tomado de Infoisinfo (2022). Elaboración propia       

 

9.2 Costo de Transporte Interno (Inland Freight) 

El transporte desde la provincia de Jaén al Puerto de Paita nos costará S/. 

1650. Este monto está establecido conforme las proformas obtenidas de diversos 

proveedores de la ciudad de Jaén citadas en la tabla anterior. La empresa que se 

encargará del transporte será (Transportes amazonias SAC) con RUC Nº 

20605377018. 

 
Tabla 18  

Costo del transporte terrestre interno 

 

Nota. Elaboración propia       
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9.3  Proveedores de Servicio de Transporte Internacional 

Por vía marítima será el traslado de la mercadería desde de Paita - Piura al 

puerto de EE. UU – New York, la empresa encargada será la naviera MSC Ya que 

esta demora 14 días. 

 

Tabla 19  

Proveedores de Servicio de Transporte Internacional 

 

Nota. Tomado de simulador Searates by DP World. Elaboración propia       

 

9.4  Cotizaciones de Flete Marítimo y aéreo 

Conforme el contrato de compraventa internacional celebrado con el 

importador, la exportación se realizará bajo la norma INCOTERM FOB, por lo que el 

importador será responsable de la cotización y selección del flete, dado que este se 

encargará de pagar dicho servicio. 
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Incoterms   

 

Nota. Tomado de data Incoterms. Elaboración propia       
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CAPÍTULO X 

 

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL 

 

 

 

10.1  Agentes de aduana 

La empresa selecciona nada fue AC Prologistic del Perú SAC para brindar la 

administración aduanera acorde a las características encargada de la exportación de 

Granadilla a Estados Unidos. 

 

  

Agencia de Aduanas contratado. 

 

Nota. Tomado de AC Prologistic (2022). Elaboración propia       

 

 

10.2 Costo de agenciamiento 

El costo de agenciamiento, la agencia aduanera seleccionada se especializa 

en gestión aduanera y se encargará del despacho de nuestro producto en los Estados 

Unidos, dicha empresa maneja asuntos administrativos para facilitar los procesos de 
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exportación y está comprometida a manejar todas las transacciones aduaneras, 

ahorrándonos tiempo y dinero.   

 

  

Logotipo empresa aduanera seleccionada 

 

Nota. Tomado de AC Prologistic. Elaboración propia       

 

 

Tabla 20  

Costo de agenciamiento 

 

Nota. Tomado plataforma servicios aeromarítimos (2022). Elaboración propia   

 

10.3  Aseguradoras 

Los productos de Granadilla exportados a USA - New York se venderán vía 

Incoterm, dado que el exportador no está en su obligación contratar el seguro.  

 

10.4     Póliza de seguros (cobertura y costos) 

Estos serán asumidos por el comprador del producto en New York, dado a que 

lo contempla el Incoterm FOB. 
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10.5    Depósitos temporales  

Solamente para describir a las empresas que prestan servicios de depósito 

temporal en Paita son las siguientes: Ransa, Neptunia, Damco, Scharff, Portlogistics 

y Unimar. 
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CAPÍTULO XI 

 

 

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCIÓN FÍSICA EN EL PAÍS 
DE DESTINO 

 
 
 
11.1  Puertos, aeropuertos o terminales terrestres disponibles para la carga 

peruana. 

Es fundamental la logística de transporte para la actividad económica en los 

Estados Unidos, principalmente las importaciones y exportaciones. El tiempo de 

travesía depende de la ubicación del puerto y de las rutas disponibles, los destinos 

sudamericanos suelen pasar a través del Canal de Panamá. También el tiempo de 

viaje que hay entre el Puerto de Paita a New York puede ser un promedio de 25 días. 
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Puerto comercial de Estados Unidos 

 

Nota. Tomado de comercio exterior. Elaboración propia       

 

 

11.2  Análisis de la infraestructura vial, portuaria y aeroportuaria del país de 

destino 

Análisis de Infraestructura New York – Estados Unidos 

El Puerto tiene una estructura moderna que ofrece el resguardo a las 

embarcaciones lo cual facilita rapidez en las maniobras de las mercancías así atracar 

al costado del muelle. Así permite la conexión con tierra además tiene centros para 

almacenaje temporal de la mercadería. Tiene 5 elementos de la estructura básica 

como el muelle, almacenes, silos, patios y edificios de la administración que permite 

las operaciones en toda el área con facilidad sea en la exportación e importación de 

mercancías. 
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Frecuencia de transporte marítimo del puerto Paita a New York – Estados Unidos. 

 

Nota. Tomado de simulador Searates DP World. Elaboración propia       

 

 

  

Puerto de New York-Estados Unidos. 

 

Nota. Tomado de Istock. Elaboración propia       
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11.3  Descripción, análisis de los principales puertos y aeropuertos incluyendo 

rutas, infraestructura, capacidad, restricciones, servicios, 

procedimientos, costos, etc.  

 

El puerto de New York 

Su acogedor muelle es flotante en donde una embarcación se junta de costado 

realizando amarres y observan con cuidado para así estar seguro que se dio un buen 

amarre para a la embarcación. 

Almacén: su estructura es techada, con espacios amplios así permite el buen 

almacenamiento y maniobra de la mercadería al momento de su ejecución. 

Silo: tiene una estructura de forma cilíndrica y hueca para permitir el 

almacenamiento de granos. 

Patio: contiene una superficie muy plana y amplia, con pavimentación y tiene 

delimitada sus muros para facilitar el acopio y su manipulación del contenedor y las 

mercancías. 

Edificio administrativo; su estructura es muy alta con oficinas en un ambiente 

muy adecuado y con equipos con tecnologías avanzadas, para que los trabajadores 

cumplan su gestión en un clima favorable. 

 

11.4. Proceso de importación y nacionalización en el país destino (flujograma 

con costos y tiempos) 

Lista de las mayores empresas de logística de Estados Unidos. 
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Imagen de empresas de logística en Estados Unidos. 

 

Nota. Tomado de Grupoei. Elaboración propia  

      

11.5. Requisitos para importar muestras sin valor comercial 

Este ítem no aplica porque en el trabajo desarrollado de exportación no se 

requiere importar muestras. 

 

 

11.6  Datos de proveedores de servicios logísticos en el país destino 

Hay muchas empresas de logística en los Estados Unidos que te brindan 

diversos servicios de logística, distribución, tierra, mar, aire, etc. Además, podemos 

encontrar agentes de aduanas para manejar su consolidación internacional de 

mercancías, importación y exportación de mercancías, control de las ismas y más. 
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      CAPITULO XII 

 

DISTRIBUCIÓN 

 

 

 

12.1  Mapeo de la secuencia comercial proveedor-consumidor. 

Esta distribución comienza cuando colocamos y enviamos nuestra mercancía 

por vía terrestre hasta el terminal de Paita - Perú. Las mercancías se descargan y 

almacenan hasta que se envían al puerto en New York, donde se les permite salir 

después de la nacionalización.  
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Secuencia de distribución   

 

 

Nota. Elaboración propia       

 

12.2 Identificación y descripción de canales de distribución. 

A continuación, tenemos el canal de distribución que se manejará en Estados 

Unidos: 
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Canal de distribución internacional elegido 

 

Nota. Elaboración propia       

 

12.3    Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto  

Este ítem no aplica por cuanto el TSP está orientado básicamente a desarrollar 

un proceso de exportación, por lo tanto, no contamos con información de canales para 

importaciones. 

 

12.4 Identificación y cuantificación de los márgenes de intermediación, 

condiciones de compra (60-90-120 días, incoterms utilizados), volúmenes 

mínimos, etc. 

Los documentos negociados de los contratos de compra y venta y las facturas 

se tienen en cuenta para determinar la responsabilidad de los exportadores e 

importadores  
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Contrato de compra venta Internacional 

 

Nota. Tomado de cédulas costos Promperú. Elaboración propia     
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Tabla 21  

 Factura comercial (INVOICE) 

 

Nota. Tomado de cédulas costos Promperú. Elaboración propia       
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12.5 Perspectivas esperadas en materia de evolución, diversificación, 

simplificación o especialización de los actores de los canales de 

distribución y comercialización. 

 

Se uso la venta directa para mejor nuestra comercialización del producto lo 

que le da a la empresa una ventaja competitiva al eliminar barreras para promover 

la competencia y atraer consumidores. 

 

12.6 Tendencias actuales y su implicación para los márgenes de 

comercialización, exigencias de compra y competencia de productos por 

canal. 

El mercado de la fruta está muy segmentado y responde también a canales de 

distribución siendo tiendas de conveniencia, venta minorista, online y otros canales 

de distribución. La ciudad de Nueva York es una de las más pobladas de los Estados. 

Esta información significa que el mercado de Nueva York tiene una gran cantidad de 

consumidores del producto final. Finalmente, Nueva York cuenta con el sistema 

portuario más grande de los Estados Unidos, siendo el más grande de la Costa Este. 
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CAPÍTULO XIII 

 

MATRIZ DE EXPORTACIÓN 

 

 

Este formulario monetario ha sido elaborado sobre la base de la acumulación 

de todas y cada una de las cédulas de costos en la cuales se han incurrido para la 

determinación final de los precios acordados con el importador a valores Incoterm 

FOB, por el importe de US $ 14146.33 dólares americanos con un tipo de cambio de 

3.95 soles, habiendo incluido para el vendedor un margen de utilidad en ventas del 

55%, calculado sobre el valor del Incoterm EXW (Ex Works). 
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Tabla 22  

Adquisición de activo fijo y depreciación equipo de oficina 

 

Nota. Elaboración propia       

 

Tabla 23  

Gastos generales y Administrativos 

 

Nota. Elaboración propia       

 

Tabla 24  

Gastos Financieros transferencia del exterior 

 

Nota. Elaboración propia       
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Tabla 25  

Costos de ayuda a la comercialización 

 

Nota. Elaboración propia       

 

Tabla 26  

Gastos de ventas 

 

Nota. Elaboración propia   

     

Tabla 27  

Cargos en transporte al almacén 

 

Nota. Elaboración propia       
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Tabla 28  

Matriz de costos de exportación 

 

Nota. Elaboración propia       
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Tabla 29  

Estado de Resultados  

 

Nota. Elaboración propia       

 

Tabla 30  

Análisis de costos unitarios 

 

Nota. Elaboración propia       
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CAPITULO XIV 

 

EVALUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA 

 

 

 

La evaluación financiera es fundamental porque nos ayuda a tomar las 

decisiones de una entidad, por ende, nuestra inversión es de 60868 soles, el 

financiamiento será 30000 capital propio y 31000 préstamo, tendremos una ratio costo 

beneficio de 2.39 y un crecimiento del 10%. 

 

Tabla 31  

Data de la inversión inicial 

 

Nota. Elaboración propia       

 

 

 

 



71 

 

 

 

Tabla 32  

Fuentes de Financiamiento 

 
Nota. Elaboración propia       
 

Tabla 33  

Datos para evaluación financiera 

 
Nota. Elaboración propia       
 

Tabla 34  

Flujo de Caja Financiero 

 
Nota. Elaboración propia       
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Tabla 35  

Indicadores Económico-Financieros 

 
Nota. Elaboración propia       
 

 

  

Detalles del Préstamo  

 

Nota. Tomado de simulador préstamo BBVA. Elaboración propia       
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Préstamo comercial a mediano plazo  

 

 

Nota. Tomado de simulador préstamo BBVA. Elaboración propia       
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CONCLUSIONES 

 

 
1. En este trabajo se determinó el proceso de exportación definitiva de la 

granadilla al mercado de New York-Estados Unidos. Lo más importante del proceso 

fue la entrega oportuna del producto cumpliendo el contrato de compra y venta.  

2. En este trabajo se identificó la partida arancelaria del producto y los costos de 

adquisición a los diferentes proveedores. Lo más importante del producto fue 

encontrar la partida arancelaria y el país de destino porque se verificó el tratado de 

libre comercio.  

3. En este trabajo se adecuó el producto a los procesos de etiquetado, empaque 

y embalaje, así como los costos para su exportación. Lo más importante del proceso 

fue adecuar la etiqueta, empaque y embalaje porque se cumplió con las normas 

técnicas aplicables de ambos países. 

4. En este trabajo se determinó el proceso y costos de logística interna de la 

unitarización, contenedorización y transporte del producto al importador. Lo más 

importante del proceso de exportación fue determinar el proceso y costos de logística 

porque se verificó los requisitos del Incoterm FOB. 

5. En este trabajo se formuló la matriz de costos y la evaluación económica 

financiera del proyecto de exportación. Lo más importante del proceso fue determinar 

el precio FOB del producto porque se cumplió con lo estipulado en la factura-

proforma. 
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