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INTRODUCCIÓN 
 

El trabajo monográfico de suficiencia profesional es el resultado de la 

formación profesional recibida en las aulas de la Universidad Alas Peruanas y la cual 

permitió cumplir con todas las directivas aprobadas por la universidad para la 

culminación satisfactoria del curso de titulación, en donde previo a la elección del 

producto a exportar, se realizó un análisis detallado del producto (cúrcuma en polvo), 

y el mercado internacional donde se realizó la venta de este producto aromático y 

curativo como es la cúrcuma, siendo el mercado elegido Madrid – España por ser un 

mercado que presenta altos indicadores de aceptación de consumo del mencionado 

producto. 

Las razones que llevaron a desarrollar el mencionado trabajo responden a la 

necesidad de no solamente internacionalizar la cúrcuma como fruto tradicional 

primario, sino el de ofrecerlo con valor agregado en su forma de industrialización, Por 

tal motivo se procedió a realizar un estudio de carácter descriptivo para la elaboración 

del polvo de la cúrcuma. 

El trabajo plantea como objetivo general: Determinar el proceso de exportación 

definitiva del polvo de cúrcuma al mercado de España. Asimismo, se plantearon los 

siguientes objetivos específicos de Identificar la partida arancelaria, los proveedores 

y los respectivos costos para la elaboración del producto. Especificar el diseño de la 

etiqueta, empaque, embalaje y los costos de proceso para la correcta adecuación del 

producto. Desarrollar el proceso logístico de unitarización, contenedorización, 

transporte interno y la determinación de los costos en cada procedimiento. Formular 

la matriz de costos de exportación y determinar los indicadores de gestión financiera 

y económica del proyecto de exportación. 
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El trabajo de suficiencia profesional se caracteriza por tener una relevancia 

práctica y un impacto social, toda vez que involucra a otras empresas locales lograr 

su participación en mercados extranjeros, asi como su proceso de 

internacionalización  y de esta manera redunden en elevar el nivel de sus ingresos. 

El capítulo I trata la identificación del producto a exportar, se elabora la ficha 

técnica, se describe el proceso del producto. El capítulo II identifica a los proveedores 

y el costo del producto mermelada de plátano. El capítulo III desarrolla la estrategia y 

costos de almacenamiento. Los capítulos IV, V, y VI, realizan el acondicionamiento 

del producto en sus fases de etiquetado/rotulado, envase, empaque y embalaje 

determinando en cada uno sus costos. Los capítulos VII y VIII desarrollan el proceso 

de la logística internacional determinando los tipos de pallet, el cubicaje, y los 

procedimientos para la contenedorización. Asimismo, los capítulos IX y X se realiza 

la cotización del transporte interno y la agencia de aduana. En el capítulo XI se realiza 

el estudio del puerto de destino. Luego el capítulo XII muestra el mapa de la 

distribución del producto. Finalmente, en el capítulo XIII Matriz de costos de 

exportación y capitulo XIV evaluación económica financiera se presenta un formato 

en Excel, en el cual se consolidan todos los rubros y ítems de costos que se han 

presentado durante el proceso de la exportación a valores FOB (Free On Board), así 

como los indicadores económicos y financieros del proyecto. 
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RESUMEN 

En el presente trabajo descriptivo se desarrollan las fases o etapas del proceso de 

exportación comprendidas desde el reconocimiento de la información referente al 

producto cúrcuma en polvo hasta la entrega y distribución en el país de destino al 

mercado internacional Madrid – España el cual fue nuestro mercado objetivo. 

Asimismo, se revisaron las características de la mercancía a exportar (cúrcuma en 

polvo). Se realizó el proceso de elección del tipo de envase, mediante el cual se 

escogió el contenido y las dimensiones que fueron diseñadas para la entrega final del 

producto al importador. Para la adecuación del producto y posterior exportación 

demostró que se deben utilizar pallets tipo europeo de madera debidamente 

certificados como sostén de carga en el contenedor. Respecto a los resultados 

alcanzados en el aspecto económico financiero se determinó el Valor FOB de $ 

61,871.26 y los indicadores económicos y financieros muestran un VAN positivo de 

S/. 269,824.09, la TIR fue de 52.95% siendo mayor que el COK del 17%, resultando 

factible el proyecto de exportación, finalmente se obtuvo una ratio de costo/beneficio 

positivo de 3.84.  
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CAPITULO I 

 

PRODUCTO A EXPORTAR 

 
1.1. Ficha Técnica de producto 

Silva (2022). Establece que la ficha técnica es un documento elemental 

utilizado por las empresas exportadoras en el momento de llevar a cabo la venta de 

su mercancía y/o productos. Por tal motivo también se le conoce como ficha técnica 

de productos, la cual es elaborada por medio de un procedimiento de información del 

producto. La ficha técnica en el comercio internacional permite que la empresa 

exportadora pueda establecer la rentabilidad producto de la venta de la mercancía.  

La cúrcuma es una sustancia vegetal fuente de nutrimentos y elementos tales 

como las vitaminas C, E y K, niacina, sodio, calcio, potasio, cobre, magnesio, hierro y 

zinc., que ayudan a mejorar el proceso digestivo, dispone de actividades 

hepatoprotectoras, favorece en el proceso rápido de cicatrización y la compostura de 

tejidos, promueve la estimulación correcta del sistema inmunitario, tiene propiedades 

importantes como un antioxidante. Por estas propiedades es aceptada en el mercado 

internacional, razón por la cual se exporta el producto cúrcuma en polvo al mercado 

de Madrid – España. 
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Figura 1 

Ficha Técnica del producto 
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1.2. Clasificación arancelaria del producto 

Reyna (2021). En su trabajo de investigación manifiesta que la clasificación 

arancelaria, se define como un procedimiento encargado de asignar a las mercancías 

materia del comercio internacional, una codificación numérica universal, la misma que 

fue creada por la Organización Mundial de Aduanas (WCO por sus siglas en inglés). 

El código numérico establecido se denomina partida arancelaria que establece el 

control estadístico, los impuestos gravados, los derechos y los procedimientos para 

regular la mercancía a exportar. 

El arancel utilizado es el 091030000 que fue tomado de SUNAT en el 

tratamiento arancelario por sub partida nacional que corresponde a la cúrcuma. 

 
Tabla 1 

Partida arancelaria del producto  

 
 

Figura 2 

Restricciones y prohibiciones de exportación. 
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Tabla 2 

Convenio internacional Perú – España. 

 
 

1.3. Flujograma del proceso productivo. 

Gonzáles (2019). Un flujograma o un diagrama de flujo son actividades que 

representan de forma gráfica y secuencial un proceso de producción identificando las 

tareas y actividades elementales a efectos de lograr un objetivo común. Para ello se 

utilizan símbolos como flechas, rombos, rectángulos y otros diseños que permiten 

visualizar en forma de representación la secuencia de tareas y la relación entre ellas, 

así como identificar fácilmente las fases de un determinado proceso que ayude en la 

toma de decisiones. 

Las actividades del proceso productivo se describen en el diagrama de flujo 

respectivo, las mismas que son realizadas desde la recepción del producto (cúrcuma 

en polvo) ya preparado y comprado directamente al proveedor, hasta el 

almacenamiento del producto debidamente envasado. 
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Figura 3 

Diagrama de flujo del proceso del producto (cúrcuma en polvo). 

 

   Nota. Elaboración propia 

 
El proceso comprende seis actividades, las cuales se describen a continuación:  

1. Recepción de la materia prima (cúrcuma en polvo)  



17 

 

Se procede a la recepción del insumo cúrcuma en polvo previamente procesada, 

adquirida de una planta productora que cuenta con inspección sanitaria de SENASA 

y con la certificación de la DIGESA para el procesamiento de dicho producto. 

2. Pesado del polvo de la cúrcuma 

En esta etapa se realiza el pesado del producto entregado por la empresa de 

maquila, y se utiliza una balanza digital para posteriormente continuar con el envasado 

de nuestro producto. 

3. Envasado del producto  

En este proceso se procede a realizar el llenado de la cúrcuma en polvo en 

envases Doy pack de aluminio trilaminado que pesen los 250 gramos cada una, antes 

de realizar el sellado se hace una verificación final que todo se encuentre conforme 

para realizar el cierre del contenido.    

4. Etiquetado: 

El etiquetado contiene un logo con la marca del producto WALOP conteniendo 

la información necesaria de las características y propiedades del producto como es: 

el nombre, peso, tabla nutricional, entre otros.  

5. Empacado: 

En el proceso del empacado se procede de forma manual a colocar los envases 

doy pack trilaminado de 250 gramos, en cajas master de cartón corrugado 

debidamente rotuladas cuyas medias son 60 cm. x 40 cm. x 34 cm. 

6. Almacenado: 

En este procedimiento se procede a colocar las cajas debidamente embaladas 

en un almacén amplio, limpio y con mucha ventilación para que no se deteriore el 

contenido del producto a una temperatura de 25°C. 
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CAPITULO II 
 

APROVISIONAMIENTO 
 

 

 
2.1.     Proveedores potenciales  

Uribe, (2018). Establece que es aquel proveedor nuevo, con probabilidades de 

poder competir con los proveedores que actualmente operan, en razón de ello se 

espera que logren comportarse de forma superior o igual que el del proveedor vigente, 

del cual demuestre habilidades o capacidades de entregar productos a una o más 

organizaciones antes de que se le otorgue un estado de proveedor aprobado. 

Los proveedores del producto cúrcuma en polvo, son distribuidores 

debidamente certificados y preseleccionados, los cuales se encargan de la maquila 

de nuestro producto conforme a los requerimientos de nuestro importador bajo las 

norma y técnicas internas, así como de las normas ISO.  

Los proveedores fueron debidamente clasificados, los cuales en la tabla 

siguiente se enumeran. 
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Tabla 3 

Proveedores potenciales del producto (cúrcuma en polvo) 

 
Nota. Tomado de SUNAT (2022). Elaboración propia 

 

Para el empaque y embalaje de las cajas del producto a exportar conteniendo 

la cúrcuma en polvo se eligieron a los proveedores que proveen los suministros, 

materiales, envases y otros utilizados. 
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Tabla 4 

Proveedores de suministros (cajas de cartón corrugado) 

 
 

 

Tabla 5 

Proveedores de suministros (bolsas doypack trilaminada) 
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2.2  Matriz de selección de proveedores 

Calimeri (1999). Sostiene que debemos encontrar abastecedores que nos 

aseguren continuidad en los suministros, elasticidad para lograr los cambios en 

las especificaciones (capacidad de respuesta) y las adjudicaciones firmes y 

consistentes. Asimismo, confirma que para esta selección es conveniente tener 

en cuenta los aspectos de tiempo de entrega y soporte post-venta del proveedor. 

La empresa realizó una selección de proveedores del producto a exportar 

en concordancia con las normas de calidad en el proceso de su materia prima 

(cúrcuma) conforme al cuadro en la cual se asignan las puntuaciones conforme 

los criterios siguientes:  

 

Para una adecuada selección se utilizó la calificación de la escala de Likert 

conforme se describe en la imagen: 

 
Figura 4 

Escala de ponderación de criterios 
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Tabla 6 

Selección de proveedores potenciales 

  
 

Luego de aplicar la respectiva calificación en la matriz de selección de 

proveedores, se procedió a realizar la respectiva ponderación optando por seleccionar 

al proveedor Jallpa Inversiones Perú S.A.C. para que nos entregue la cúrcuma en 

polvo que obtuvo un ponderado total de 4.0 

 

Tabla 7 

Selección de proveedores de suministros (cajas de cartón corrugado) 

 

Para la compra de cajas de cartón corrugado se procedió a seleccionar al 

proveedor Ingeniería en cartones y papeles S.A.C. con un ponderado total de 4.0 

 



23 

 

Tabla 8 

Selección de proveedores de suministros (bolsas doypack trilaminado) 

 

Para la compra de las bolsas doypack trilaminado se eligió al proveedor 

Envapack Peru S.A.C. con un ponderado total de 3.8 

 

2.3.  Control de Calidad 

Sánchez y Enríquez (2013). Sostienen que el control de calidad está referido a 

la aplicación de métodos a las tareas y acciones de carácter operativo realizados en 

las empresas a efectos de dar cumplimiento a requisitos y criterios paramétricos que 

consigan obtener la atención y satisfacción en los usuarios, orientadas principalmente 

en verificar los procesos a efectos de ubicar fallas o imperfecciones a fin de que los 

problemas encontrados sean corregidos oportunamente. El control de calidad, es un 

procedimiento concreto que certifica el vínculo de diferentes áreas y actividades 

realizadas por las organizaciones. 

Los organismos encargados de la verificación y supervisión del control de 

calidad vigentes en el Perú son los siguientes: 
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Tabla 9 

Organismos y certificación de control de calidad en Perú 

 
 

Tabla 10 

Organismos encargados de salvaguardar la calidad en España 

 

 

2.4.  Costo de fabricación y/o adquisición 

García, (2014). Afirma que este costo se refiere a la valuación monetaria de la 

incidencia de los gastos ocurridos y que son utilizados para la fabricación de un 

producto. Incorpora el costo de material directo, trabajo directo y los costos indirectos 

de fabricación asignados a las labores en el proceso del producto. Se entiende 

también como el valor de los recursos que necesitan las áreas operativas productivas 

a efectos de poner en ejecución la fabricación de productos; aquí se incluye los pagos 

de sueldos, salarios y aportaciones a obreros y empleados. Asimismo, erogaciones 

de suministros, materiales, combustibles, energía eléctrica, y diversos servicios, etc. 
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A efectos de calcular los costos del producto se procedió a valorizar desde la 

compra de la cúrcuma en polvo a la empresa que hará la maquila de nuestro producto 

hasta el proceso de etiquetado y almacenado.  

 
 

Tabla 11 

Costo del producto (cúrcuma en polvo) 

 
Nota. Elaboración propia. 

  

Obrero a destajo (01) para envase 
del producto 
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CAPITULO III 
 

 

ALMACENAMIENTO 
 

 

 

3.1.  Estrategia de almacenamiento 

Vera, (2016). Manifiesta que las organizaciones actualmente desarrollan la 

gestión de inventarios como el elemento principal de la logística; en la cual el capital 

es el activo más trascendental, mediante la cual los productos almacenados 

representan la cantidad que finamente será independizada al mercado con el 

propósito de incrementar la productividad en el manejo eficiente de los 

procedimientos operativos. Cada organización está comprometida en llevar a cabo un 

procedimiento administrativo de conteo físico en el almacén y poder conocer la 

cantidad de mercancía disponible para la venta. 

El producto cúrcuma en polvo se conserva en condiciones adecuadas y 

mantener una higiene saludable, para ello la gerencia debe tener una buena 

organización en la colocación y movimiento de la mercancía a efectos de evitar daños 

y pérdidas del producto.  

En tal sentido nuestro producto deberá estar conservado y almacenado a una 

temperatura de 25°C, humedad relativa del 60%, en un ambiente fresco y seco donde 
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no le llegue la luz directa, libre de olores fuertes o desagradables. El almacén debe 

cumplir con las condiciones mencionadas anteriormente desde el ingreso y salida del 

producto para su despacho correspondiente. 

Asimismo, se procede a delimitar y codificar la data en relación a la permanencia 

en el almacén para el conteo rápido y oportuno, la toma de inventarios y la 

minimización de errores en el control de los productos. 

 

3.2.  Lay-out de almacén 

ESAN (2022) Menciona que el lay-out del almacén comprende el diseño de 

las áreas del almacenaje, los pasadizos y zonas adecuadas para el tránsito de 

mercancías, equipamiento y personal. Es importante porque asegura el flujo 

ordenado y eficiente de los bienes en los procedimientos de recepción, verificación, 

almacenamiento, selección, empaque y despacho. 

El lay-out de la empresa se encuentra distribuido de acuerdo a los procesos 

que se realizar en la empresa para la exportación del producto. 



28 

 

Figura 5 

Lay-out de almacén 

 

 

 
3.3.  Detalle del muebles y equipos usado en el almacenamiento 

Los muebles y equipos utilizados en el almacén conforme al layout se 

describe en forma analítica en la tabla siguiente: 

Tabla 12 

Mobiliario utilizado en el área de almacén. 
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3.4  Costo fijo de almacén 
 
Ractem (2022). Establece que el costo generado en el área de almacén 

corresponde al gasto económico, conveniente para acoger y sostener las diferentes 

mercancías en un ámbito definido. Por tanto, estos costos de almacenamiento son 

indispensables a efectos de llevar el normal funcionamiento de un sistema de 

almacenamiento, así como también para la protección y la gestión del stock. En este 

rubro se consideran a los gastos ocasionados en el área administración del almacén, 

planillas de sueldos y salarios, útiles de oficina, energía eléctrica, servicio de agua y 

alcantarillado, etc. 

El almacén de la empresa ha incurrido en costos fijos que les permitirá realizar 

sus operaciones, los mismo que se detallan: 

 
Tabla 13 

Costo fijo de almacén. 
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CAPITULO IV 

 

 

ROTULADO Y ETIQUETADO TÉCNICO 
 

 

 

4.1. Modelo de etiquetas / rotulado de producto 

En el Perú el proceso de etiquetado de los alimentos es la parte más importante 

para la adecuación del producto, por lo que se deberá tener presente al momento de 

realizar las exportaciones para el correcto y oportuno ingreso de los productos a su 

destino. Las normas establecidas respecto al etiquetado demandan que la etiqueta 

contenga un conjunto de referencias de carácter obligatorias, que deben mostrarse 

en el sitio más visible de la etiqueta la cuales deberán ser escritas en idioma español.  

En mérito al Artículo 15 del Reglamento de LAS, las prevenciones de la 

publicidad son aplicadas a determinados alimentos procesados que contienen sodio, 

azúcar, grasas saturadas, grasas-trans superen los indicadores paramétricos técnicos 

contenidos en el Manual de Avisos Publicitarios; con exclusión de los llamados 

alimentos mínimamente procesados, que resultan ser supeditados a procesos en las 

que solamente se modifica su compostura física (partido, triturado, rebanado, etc.) o 

los alimentos de preparación culinaria. 
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Figura 6 

Vista posterior y anterior de rotulado 

 

Nota. Tomado de Seguridad Alimentaria UE (2021). Elaboración propia 

 

4.2.  Normas técnicas aplicable 

Esta normatividad técnica es aquellas que se describen a continuación: 

Según el Reglamento 1169/2011 – Unión Europea, establece que toda etiqueta 

debe necesariamente contener lo siguiente: 

a.  El nombre del alimento 

b.  El listado de los ingredientes 

c.  El componente causante de alergia o de la intolerancia 

d.  La cantidad de determinados ingredientes 

e.  La cantidad neta del alimento 

f.  Periodo mínimo de duración o fecha de vencimiento 

g.  Condiciones especiales de conservación/ de utilización 

h.  Nombre o razón social de la empresa alimentaria 

i.  El país de origen o lugar de procedencia 

j.  Formas de uso  

k.  Contenido nutricional 
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De acuerdo con INDECOPI (2008), las Normas técnicas aplicables en el Perú 

son las siguientes: 

a. La Norma Técnica Peruana 209.038:2003 ALIMENTOS ENVASADOS. 

Etiquetado (16 p.) Establece los datos necesarios que deben contener los 

alimentos envasados y que sean destinados al consumo de las personas.  

b. Norma Técnica Peruana 209.650:2003 ETIQUETADO. Declaraciones de 

propiedades. (5 p.) Se refiere a las manifestaciones de propiedades que todo 

alimento envasado debe contener y que sea destinado al consumo personal.  

c. El Codex Alimentarius representa la normativa y procedimientos para regular 

el proceso de etiquetado de bienes, el objetivo principal es cuidar la buena 

salud de los usuarios y aseguran la ecuanimidad respecto al comportamiento 

comerciable de bienes de consumo en los mercados interior y del exterior. 

Comité técnico que monitorea el etiquetado. 

 
 

4.3.  Proceso de rotulado 

Kortmann (2016). Precisa que, el proceso de rotulado de empaques internos 

de un producto se realiza a través del impreso, timbrado o etiquetado, de forma legible 

del contenido informativo que se desee detallar. 

El proceso de rotulado se desarrolla de la siguiente manera: 

1. Seleccionar el diseño del rotulado. 

2. Verificación del diseño de rotulado. 

3. Impresión del diseño de rotulado. 

4. Colocación del diseño de rotulado en las cajas. 
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Figura 7 

Procedimientos para el proceso de rotulación 

 

Nota. Elaboración propia 

 

Figura 8 

Visualización de la etiqueta  
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4.4.  Tiempos y costos del proceso de rotulado 

 Los procedimientos comprenden los tiempos que demanda la impresión del 

rotulado de las cajas master externas que se van a exportar a España. 

 
Tabla 14 

Tiempos del proceso del rotulado 

 
Nota. Elaboración propia. 

 
 

Tabla 15 

Costos del proceso del rotulado 
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CAPITULO V 
 

EMPAQUE 
 

 
 

5.1 Ficha técnica de empaque seleccionado 

Mondragón (2021). Indica que empaque es algún material que conserva al 

envase y que complementariamente cumple con propósitos comerciales, cuya función 

primordial es juntar varios elementos de un producto de iguales características en una 

misma unidad (paquete). Asimismo, el empaque debe adicionalmente contar con 

imágenes y la impresión de texto que lo visualiza el consumidor, en razón de ello se 

convierte en una herramienta de publicidad, promoción y marketeo del producto. 

En el envasado del producto se utilizarán materiales que consiste en bolsas 

doy pack trilaminada que contienen 250 gramos de cúrcuma en polvo.   

La ficha técnica del empaque precisa las características del envase del producto 

en cuanto a medidas, color, material y peso de la misma. 
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Figura 9 

Ficha técnica del empaque interno seleccionado 

 
 

5.2.  Criterios usados para la selección del empaque.  

En esta fase se definen aquellos requisitos necesarios para el adecuado envase 

de alimentos acorde con las normas europeas (CE) No. 1935/2004. Y de conformidad 

con la misma, el componente del empacado no debe incluir materiales que aporten a 

los alimentos algunas sustancias que perjudiquen la salud del ser humano o el 

deterioro en el contenido del aroma o sabor de los alimentos. 

El producto es empacado en cajas de cartón corrugado conteniendo 48 bolsas 

doy pack trilaminadas con 250 gramos de cúrcuma en polvo cada una.  

Características: 

a. Preserva el producto a lo largo de la traslación que comprende de la fábrica 

hacia los diversos puestos de destino. 

b. Conserva los productos alimenticios frescos y la respectiva inocuidad.  
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c. Ofrece seguridad al ambiente. 

d. Claridad y brillantez muy alta. 

e. Buenos atributos dinámicos. 

f. Permeabilidad al vapor de agua de forma excelente 

 
 

5.3.   Proceso de empaque. 

Este proceso comprende las siguientes actividades: 

a. Pesado de la cúrcuma en polvo, utilizando para ello una balanza digital.  

b. Se realiza el llenado de la cúrcuma en polvo con 250 gramos en cada bolsa 

doy pack zipper. 

c. Personal verifica que las bolsas cumplan con el contenido establecido en la 

ficha técnica. 

d. Luego se procede a cerrar las bolsas doy pack 

e. Finalmente se adhiere las etiquetas a las bolsas doy pack zipper. 

 
5.4.  Tiempos y costos del proceso de empacado 

El proceso del envasado de cada bolsa de cúrcuma en polvo es de 59 

segundos. Los costos del proceso de empaque se encuentran incluidos en la tabla 8 

del costo del producto en el rubro 2 de compra de bolsas doy pack zipper trilaminado.  
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Tabla 16 

Tiempos del proceso de envasado 

 
Nota. Elaboración propia 

 

 
Tabla 17 

Costos del proceso de empacado 
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CAPITULO VI 
 

EMBALAJE 
 

 

 

6.1.  Ficha Técnica de embalaje seleccionado 
 

 

Figura 10 

Ficha de Embalaje 

 
Nota. Elaboración propia 
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6.2  Criterios usados para la selección del embalaje. 

Se deberá tener en cuenta algunos criterios generales para la selección de las 

cajas de cartón corrugado a fin de realizar un adecuado embalaje del producto, las 

cuales consideramos los siguientes: 

a. Deben elegirse con un costo razonable. 

b. Deben ser de un material ligero. 

c. Brindar facilidades en la protección del producto. 

d. El material de ser flexible, 

e. El material debe ser resistente. 

f. Fácil manipuleo de la carga 

g. Transportarse por cualquier medio de transporte. 

 
6.3  Proceso de embalaje 

Para llevar a cabo el proceso de embalaje de las cajas de cartón corrugado en 

el acomodo de las bolsas doy pack hasta colocar la cinta strech film, se hará las 

siguientes actividades en función del tiempo:  

a. Verificación de las cajas master que se encuentren en buenas condiciones. 

b. Colocar las bolsas en las cajas master. 

c. Sellado de las cajas master. 
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Figura 11 

Embalaje para despacho del producto 

 

Nota. Tomado de Imporpack (2022). Elaboración propia 

 

6.4  Tiempos y costos del proceso de embalaje 
 

Los tiempos del proceso de embalaje comprende tres actividades detalladas 

en la siguiente tabla: 

 
Tabla 18 

Tiempos del proceso de embalaje. 

 
Nota. Elaboración propia. 



42 

 

Tabla 19 

Costos del proceso de embalaje. 

 
Nota. Elaboración propia. 
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CAPITULO VII 
 

UNITARIZACIÓN 
 

 
Promperú, (2021). Afirma que la unitarización de la carga para exportar 

comprende el conglomerado de mercancías en elementos superiores de carga, con 

el propósito fundamental de poder facilitar su traslado, y que en tanto dure la 

movilización debe ser conservado de manera íntegra. Su aplicación es válida en 

dependencia del mercado nacional como para el mercado exterior. 

A efectos de realizar este proceso de unitarizar el producto a exportar 

utilizaremos un container de 20’ de largo, 8’ de ancho y 8,5’ de alto, estas medidas 

del container seco Dry Van cuenta con 5.90 mts. de longitud, 2.35 mts. de ancho y 

2,39 mts. de altura, internamente pueden almacenar 33 metros cúbicos de mercancía.  

Estos contenedores son metálicos y se caracterizan por tener cierre hermético, 

por las propiedades del producto (cúrcuma en polvo) a exportar, no se necesita de 

refrigeración o ventilación. La carga será unitarizada primero en pallets y luego se 

colocará en un contenedor de 20 pies. 
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7.1  Ficha técnica del pallet seleccionado 
 

Figura 12 

Ficha técnica del pallet seleccionado 

 
 
 

7.2  Criterios usados para la selección del pallet 
 

A efectos de realizar la selección de los palle,t será necesario considerar lo 

siguiente: 
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7.3  Proceso de paletización 

Las cajas se organizan y son apiladas protegiendo totalmente la capacidad del 

pallet y posteriormente sea trasladado al container. Teniendo en cuenta las medidas 

de los empaques y las medidas con que cuenta el pallet tipo europeo y considerando 

el peso que de 1,500 kg. que resiste un pallet. 

En el desarrollo del trabajo de investigación alquilamos un montacarga, que se 

encargó de la estiba de las paletas al container para el correspondiente embarque. 

 
Figura 13 

Proceso de paletización 
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 7.4    Plano de estiba del pallet 
 

Figura 14 

Plano de estiba 

 
 
 

Figura 15 

Muestra de estiba del pallet 
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7.5  Tiempo y costos del proceso de paletizado 
 

 

Figura 16 

Tiempos del proceso de paletización 

 
Nota. Elaboración propia. 

 

 

Tabla 20 

Costos del proceso de paletización 

 
Nota. Elaboración propia. 
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CAPITULO VIII 

 

CONTENEDORIZACIÓN 
 
 

Quispe (2017). Establece que, para el transporte del producto a exportar, se 

debe considerar los procesos para paletizar y contenedorizar la carga. En razón de 

ello, se presenta la unitarización que se tendrá en cuenta para el traslado, en atención 

a las medidas y el peso efectivo a usar. 

Para la exportación de la mercancía (cajas de cúrcuma en polvo) se transportará 

a través de un contenedor seco dry van de 20’, la carga se encuentra debidamente 

preparada y segura a fin de evitar el saqueo, los perjuicios y las pérdidas protegiendo 

además del deterioro térmico y biológico, la conducción brusca o la lluvia, etc., 

permitiendo el manipuleo más rápido y eficiente. 
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8.1     Ficha técnica del contenedor seleccionado 

 

Figura 17 

Ficha técnica del contenedor dry van 20’ 
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Figura 18 

Modelo del contenedor 

 
 
 

8.2  Criterios usados para la selección del contenedor 

Durante el proceso de almacenado y traslación de la mercancía a su destino 

se utilizó un contenedor dry van de 20’ tipo seco.  

a. El contenedor será identificado a través de un sistema de marcas, el cual es 

determinado bajo las normas ISO, mediante códigos preestablecidos. 

b. Es importante verificar que el número de precinto sea el adecuado en todos los 

documentos y que coincidan con el del Bill of Lading (B/L), porque este es el que 

evidencia el contrato de transporte entre el expedidor y la naviera. 

c. La mercancía tiene que ser distribuida de manera uniforme para que no queden 

espacios vacíos, así se evitara ocasionar problemas en el transporte y este dañe a los 

productos. 

d. El contenedor debe llevar un precinto de seguridad (códigos alfanuméricos), 

que servirán para identificar al contenedor y el tipo de mercancía que transporta. 
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e. Para evitar costos adicionales por hora, se debe verificar que la mercancía esté 

listo y preparada para ser cargada, y llegar a tiempo al puerto de destino. Por ello se 

debe pactar con anticipación la fecha y hora de la estiba. 

  

8.3 Proceso de contenedorización 

En este proceso se procede a colocar los pallets dentro del contenedor el 

mismo que permite aminorar el manipuleo del cargamento. La máquina montacarga 

procede al levantamiento de los pallets debidamente unitarizados y los acomodan en 

el extremo del container. Con el apoyo de un transpaleta se van organizando uno por 

uno los pallets en el interno del contenedor. 

 
Figura 19 

Proceso de contenedorización 

 

 
 
 

8.4 Plano de estiba del contenedor 
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Figura 20 

Plano de estiba del contenedor dry van de 20’ 

 
Nota. Elaboración Propia. 
 
 

Figura 21 

Ubicación de los pallets en el contenedor de 20’ 

 
Nota. Elaboración Propia. 
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Figura 22 

Partes del contenedor 

 
 
 
 

8.5 Tiempos y costos del proceso de contenedorización 
 

 

Tabla 21 

Costos del proceso de contenedorización 
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CAPITULO IX 

 

TRANSPORTE 
 

 

 

9.1.  Proveedores del transporte Interno 
 

La mercancía (cúrcuma en polvo) será trasladada por vía terrestre desde la 

ciudad de Tumbes con destino al Puerto de Paita, para ello se contrató los servicios 

de un camión con carrocería baranda de madera, con capacidad de carga: 4.5 tn., 

largo carrozable de 4.90 m. para el transporte logístico, comercial y alimentario. 
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Figura 23 

Tipo de transporte para la mercancía 

  
 

Las empresas prestadoras de servicio de traslado seleccionados para 

trasladar la mercancía al puerto de Paita son los siguientes: 

 
Tabla 22 

Proveedores de servicio transporte interno 

 
Nota. Tomado de Infoisinfo, (2022). Elaboración propia. 
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9.2.  Costo de transporte Interno (Inland Freight) 

Para el transporte del producto desde Tumbes hacia el Puerto Paita, la 

agencia de transporte terrestre cobra un flete S/. 700.00 n.s. Dicho valor fue 

determinado en base a las cotizaciones presentadas por los diversos transportistas 

de carga. La empresa seleccionada fue Transporte s Acuario S.R.L con RUC Nº 

204235336086, en Calle Panamericana Norte – Km. 1267 en el Departamento, 

Provincia y Distrito de Tumbes. 

 
Tabla 23 

Costo del transporte terrestre interno 

 

 
9.3  Proveedores de servicio de transporte Internacional 

Se procedió hacer las proformas del servicio de transporte internacional por vía 

marítima saliendo del puerto de Paita – Piura al puerto de Madrid – España, 

considerando que el importador corre los riesgos y costos de este servicio. 

 
Figura 24 

Proveedores de servicio de transporte Internacional 
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9.4.    Cotizaciones de Flete Marítimo 
 

Observación: 

A solicitud del comprador (Importador) de España y en concordancia a lo 

convenido en el contrato internacional pactado con el comprador, el producto se 

exportó en mérito a la Norma INCOTERM FOB (Librea Bordo), por tanto, el importador 

corre con los cargos del flete marítimo, los seguros y otros.  
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CAPITULO X 

 

 

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL 

 

10.1.  Agentes de aduana 

Mondragón (2017). Precisa que una agencia de aduana son organizaciones 

jurídicas autorizadas por la gestión aduanera y facultadas en el ejercicio del 

agenciamiento aduanero, para que preste servicios a terceros facilitando la 

importación y la exportación de mercancías. 

Estas agencias realizan diversos regímenes aduaneros tales como:  

a. Exportación Definitiva  

b. Exportación Temporal  

c. Importación Definitiva  

d. Importación Temporal  

e. Reposición de mercaderías en franquicia 

f. Admisión Temporal  

g. Drawback  

h. Régimen de Depósito  
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Para el servicio de agenciamiento en la exportación de la cúrcuma en polvo a 

España, la Agencia de Aduanas seleccionada es: 

 

Tabla 24 

Agencia de Aduanas contratado. 

 
Nota. Tomado de VUCE (2022). Elaboración propia 

 
 

Figura 25 

Logotipo empresa aduanera seleccionada 

 
Nota. Tomado de Transoceanic (2022). 

 

 

10.2.  Costo de agenciamiento 

La agencia de aduana encargada de las gestiones administrativas ante la 

institución de Aduanas del Perú para el despacho del producto a España será la 

empresa Transoceanic, las misma que cobra S/. 390.00 nuevos soles por la comisión 

de agenciamiento de despacho del contenedor. 
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Tabla 25 

Costo de agenciamiento 

 
Nota. Tomado de VUCE (2022). Elaboración propia. 

 

 
 

10.3  Aseguradoras 

Con relación a las aseguradoras, en el Perú operan seis (06) empresas 

encargadas de brindar el seguro de transporte internacional entre ellas destacan 

 

Observación: 

Previo acuerdo con el importador, el producto cúrcuma en polvo exportado a 

España - Madrid, será mediante el Incoterm FOB (Free On Board), lo cual establece 

que el exportador no asume los costos de seguro para el transporte de la mercancía. 

 

10.4  Póliza de seguro (cobertura y costo) 

El contrato de compra venta internacional contempla que la cobertura del 

seguro y los costos del mismo, serán asumidos por el comprador del producto en 

España, dado a que lo contempla el Incoterm FOB (Free On Board). 
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10.5  Depósitos temporales  

Solamente para describir a las empresas que prestan servicios de depósito 

temporal en Paita son las siguientes: 

1. RANSA 

2. NEPTUNIA 

3. DAMCO 

4. SCHARFF 

5. PORTLOGISTICS 

6. UNIMAR 

 
Observación: 

El producto cúrcuma en polvo, ha sido previamente realizado el reconocimiento 

físico en nuestro almacén con el respectivo Visto Bueno por parte de los oficiales de 

Aduana de Tumbes, listo para ser llevado directamente a la Oficina Aduanera de 

Paita para el respectivo levante, por lo tanto, no se requerirá de contratar los servicios 

de almacenamiento temporal. 
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CAPITULO XI 

 

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCIÓN FÍSICA  

EN EL PAÍS DE DESTINO 
 

 

Osorio y Valencia (2016). Establece que la infraestructura es uno de los 

factores primordiales que ofrecen competitividad a un determinado país y que por 

medio del cual se logra la ampliación de las relaciones internacionales con el resto de 

países, vale decir, el trayecto y las carreteras disponibles para el transporte de 

mercancías, mediante los cuales se pretende conocer los proyectos de infraestructura 

vial que conlleven a mejorar la eficiencia de los procesos logísticos y conocer por 

medio de los Operadores Logísticos del país destino los problemas externos e 

internos que presentan al momento de realizar actividades de comercio exterior. 

 

 

 

11.1  Puertos, aeropuertos o terminales terrestres disponibles para la carga 

peruana. 
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Puertos principales de España 

Cuenta con un sistema integrado por veintiocho (28) autoridades encargadas 

de gestionar a los 46 puertos marítimos con los que generalmente cuenta en estricta 

vigilancia de la entidad pública de Puertos Estatal de acuerdo con el mapeo de puertos 

comerciales. 

Existen un promedio de 10 puertos que representan el mayor tráfico portuario, 

los cuales son el puerto de bahía de Algeciras; puerto de valencia, puerto de 

Barcelona, puerto de Cartagena, puerto de Huelva, puerto de Bilbao, puerto de 

tarragona, puerto las palmas, puerto Castellón y el puerto de Gijón. 

Puerto de Valencia 

El considerado como puerto número dos representando a Europa por el mayor 

volumen de mercancías, En España es el segundo puerto más grande. Cuenta con 

5.000 kilómetros de costa destinada exclusivamente para sus operaciones. Recibe 

mercancías que incluye los sectores marítimos, ingeniería naval considerados los 

rubros económicos muy importantes en España. 

Los rubros industriales relacionados con el sector textil, maderero, muebles, 

calzado, sector agroganadero y alimentario en rubro de cereales, alimentos secos, 

vinos, conservas, bebidas líquidas, además del sector energético en cuanto a 

combustibles, gasolinas, carbón entre otros, están representados por acreedores de 

mucha relevancia. 

Puerto de Barcelona 

Este puerto está ubicado al noreste de España, entre la nueva desembocadura 

del río Llobregat y el barrio de La Barceloneta unido al mar Mediterráneo, ciudad de 

Barcelona. Las autoridades portuarias de la localidad como una entidad estatal son 

responsables, de la gestión de las operaciones de este muelle.  
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Se conoce que hace más de dos milenios dada la existencia de este puerto, 

preservando su supremacía comercial y de sus propios servicios. Es considerado 

como un socio estratégico en relación a los puertos ubicados en la costa 

mediterránea. En el año 2017 la afluencia de la carga de mercancías bordea un 

promedio de tres 3 millones de TEUs y simultáneamente el transporte de unos cuatro 

4 millones de viajeros.  

El puerto de Barcelona se encuentra colindante con zonas turísticas en relación 

al resto, por ello aprovechan para aumentar el portafolio de cruceros. En cuanto a 

actividades comerciales, su proximidad a Francia hace del puerto de Barcelona una 

buena entrada al sistema comercial mundial. 

 

Figura 26 

Puertos comerciales de España 

 
Nota. Tomado de Searates World (2022). 
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11.2  Análisis de la infraestructura vial, portuaria y aeroportuaria del país de 

destino  

Análisis de Transporte por vía marítima 

 La mayor parte de los exportadores optan por utilizar transporte por vía 

marítima en razón a que existen disponibles una gran cantidad de puertos y a los 

costos y comodidad de la carga. Las grandes transacciones entre Perú y España 

principalmente se hacen por esta vía, así también el transporte de los productos de 

los puertos marítimos entre estos países es ofrecido por tres líneas navieras, que 

prestan servicios para el traslado del Puerto de Paita al Puerto de Madrid ofertando 

salidas por semana con una travesía entre 19 y 33 días.  

Tabla 26 

Frecuencia de transporte marítimo de Paita para España. 

 
Nota. Tomado de data Searates Dp World, (2022). Elaboración propia. 
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Figura 27 

Ilustración del Puerto de Madrid en localidad de Coslada 

 
Nota. Tomado de Puerto Coslada (2022). 

 

 

11.3  Descripción, análisis de los principales puertos y aeropuertos incluyendo 

rutas, infraestructura, capacidad, restricciones, servicios, 

procedimientos, costos, etc. 

 
Puerto Seco de Madrid (Coslada) 

 

El puerto seco de Coslada, se encuentra localizado cerca de Madrid, 

considerado como base principal de las empresas nacionales e internacionales, 

también son el centro productivo y de comercialización de primer rango.  

Este puerto seco ha contribuido en el incremento de la zona de influencia de 

los principales puertos de España en relación a contenedores en puertos de Algeciras, 

Valencia, Bilbao y Barcelona. Asimismo, intensifica el transporte multimodal, 

vinculando los puertos marítimos con las principales líneas ferroviarias de la parte de 

extensión de tierra que está rodeada de agua. 
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El puerto cuenta con una ubicación cercana al aeropuerto de Barajas, lo cual 

le permite desarrollar con más frecuencia la intermodalidad de su infraestructura, lo 

cual lo convierte en el principal centro logístico del interior de la Península, esto le 

garantiza que la economía de España logre una mayor eficiencia con un impacto 

global. 

 

11.4. Proceso de importación y nacionalización en el país destino (flujograma 

con costos y tiempos). 

Este ítem no aplica porque en el trabajo desarrollado de exportación no se 

requiere de importar muestras. 

 
Figura 28 

Imagen de la empresa logística, España 

 
Nota. Tomado de Logistic (2022). 
 
 

11.5  Requisitos para importar muestras sin valor comercial  

Este ítem no aplica porque en el trabajo desarrollado de exportación no se 

requiere de importar muestras. 

 

11.6  Datos de proveedores de servicios logísticos en el país destino  

En España se cuenta con los siguientes operadores logísticos con los cuales 

se trabajan. 

Contamos con:  
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CAPITULO XII 
 

DISTRIBUCIÓN 
 

 

Fischer & Espejo (2004). En su texto de Marketing puntualiza: 

Que la distribución radica en el proceso de trasladar las mercancías, y se 

vincula con distintas funciones y procedimientos añadiendo las físicas en este estado 

procede a medir las variables como el transporte, embalaje y almacenaje de 

mercancías para satisfacer a clientes objetivo. Asimismo, se asocia con los procesos 

de comunicación que son agentes de pedidos para el nivel servicio.  

Este proceso operativo empieza con el desplazamiento de la mercancía por vía 

terrestre hacia el terminal Portuario de Paita - Perú, puerto de facto de la ciudad de 

Piura, lugar donde se descarga la mercancía y se almacena para luego proceder a su 

remisión al puerto destino en Madrid - España, donde se autoriza su desembarco 

luego de la nacionalización. 

 

12.1  Mapeo de la secuencia comercial proveedor-consumidor. 

Las etapas para realizar el proceso de exportación del producto cúrcuma en 

polvo, inicia con la recepción del producto hasta su distribución y recepción del 

consumidor conforme se muestra: 
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Figura 29 

Secuencia de distribución proveedor – consumidor. 

 
Nota. Tomado de Infografia Sunat (2022). 
 

 

12.2 Identificación y descripción de canales de distribución. 

Tejada, (2021). Precisa que los canales de distribución son cadenas de comercio 

o intermediarios por la cual atraviesa una mercancía o un servicio hasta que 

finalmente llegue al comprador o consumidor definitivo. Estos logran ser considerados 

como productores, usuarios intermedios, distribuidores incluyendo también al servicio 

de Internet. Asimismo, se conoce también como ubicación, representando un 

elemento del marketing de empresas, que añade la producción, el producto y el precio. 

Un canal de distribución es un camino por el cual todos los bienes y servicios 

deben ser transportados para llegar al consumidor final. Estos pueden ser pequeños 

o extensos y están sujetos a la cantidad de mediadores suficientes para entregar una 

manufactura o servicio.  
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Este proceso se realizará en España el modelo comprende desde la producción 

hasta el mayorista, el cual se encarga de la entrega al retail y la llegada a los 

consumidores, como se expresa en la siguiente figura. 

 

Figura 30 

Canal de distribución elegido 

 
Nota. Elaboración propia 

 
 
 

12.3 Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto 

Este ítem no aplica por cuanto el Trabajo de Suficiencia Profesional está 

orientado básicamente a desarrollar un proceso de exportación, por lo tanto, no 

contamos con información de canales para importaciones. 

 

12.4 Identificación y cuantificación de los márgenes de intermediación, 

condiciones de compra (60-90-120 días, incoterms utilizados), volúmenes 

mínimos, etc. 

 

De conformidad con los planteamientos realizados líneas arriba, apreciamos que 

el proceso de negociación se ha realizado de manera directa por parte de la empresa 

Exportaciones WALOP y el importador Español, en consecuencia no se ha requerido 

contar con intermediarios comerciales que sean quienes encarguen de colocar el 
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producto, sino que se realizó de manera directa mediante un contrato de compra – 

venta internacional en el cual se manejan las generalidades, condiciones y 

penalizaciones y los INCOTERMS 2020 a valores FOB (Free On Board). 

 

Figura 31 

Elección y aplicación del Incoterm FOB (Free On Board) 

 
Nota. Tomado de Vanessaolascoaga (2022). 

 
 

Fundamentos para seleccionar el incoterm FOB: 

a. En el transporte por vía marítima, FOB es el incoterm que más utilizan los 

exportadores. 

b. Cuando se trata de empresas que recién inician sus operaciones de 

exportación, se sugiere no asumir riesgos, ni costos. 

c. Para el caso del Incoterm FOB se asume que el comprador (importador) se 

encarga de realizar la gestión de la importación, contrata el servicio de 

transporte que comprende del puerto de embarque y por ende corre con los 

costos en el proceso de entrega del producto (descarga, flete, despacho, etc.). 
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12.5  Perspectivas esperadas en materia de evolución, diversificación, 

simplificación o especialización de los actores de los canales de distribución y 

comercialización. 

 
A efectos de realizar el adecuado proceso de comercialización del producto 

(cúrcuma en polvo), se tiene proyectado realizar estimaciones de los ingresos en base 

a: 

 
Venta directa como vía para hacer negocios 

Esta modalidad de comercialización ofrece ventajas competitivas, toda vez que 

eliminan barreras llegando el producto en forma directa a los consumidores, 

obteniendo reducción de costos y gastos de distribución internacional.   

 

12.6  Tendencias actuales y su implicación para los márgenes de 

comercialización, exigencias de compra y competencia de productos por canal. 

García, (2017). La transformación de los planos de distribución, entendido 

como la forma en que los clientes tienen acceso a las mercancías, está ocupando un 

giro trascendental que socava el funcionamiento comercial como la economía en 

general. El procedimiento de comercialización concluye de forma rápida comparando 

con los tiempos del cual perduraban más, esto se debe principalmente en que los 

modernos sistemas de negocio son más competentes contando inclusive con mayor 

apoyo tecnológico. 

Teniendo en cuenta los beneficios del consumo de cúrcuma, el mismo que 

contiene bisdemetoxicurcumina que actúa como antioxidante, considerado el más 

eficaz que los fármacos que existen el mercado que coadyuvan a mejorar el 

tratamiento y prevenir el Alzheimer, enfermedades como el cáncer, y del colorante 



74 

 

empleado como remplazo de la sustancia química tartrazina, que se encuentra 

presente en diferentes productos de bebidas, snacks, galletas y otros.  

Son razones muy justificadas por su versatilidad ya que permanentemente es 

muy demandada, producto de esto es que ha causado mucho interés en su 

producción y crecimiento en los mercados. Es por esta razón que justifica a nuestro 

país realice exportaciones de cúrcuma fresca y en polvo. 

La cúrcuma tiene como destino principal al país de Holanda que cuenta con 

una participación de mercado del 41%, le sigue Canadá con el 20%. Debido a la 

contracción presentada en el mercado, el país de España logró mantener un tercer 

puesto en el ranking internacional. Asimismo, las exportaciones de este producto 

hacia este país fueron de 153 toneladas por US$ 188 mil, logrando un significativo 

crecimiento en volumen del 15%. 

En el último año se ha logrado un incremento de 16 a 20 el número de 

empresas exportadoras de cúrcuma, resultando la empresa Agromix Industrial ocupar 

el liderazgo respecto a los envíos con un 37% del valor total de exportación. 
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CAPITULO XIII 
 

MATRIZ DE COSTOS DE EXPORTACIÓN 
 

Este documento financiero se elaboró consolidando todas y cada una de las 

hojas de costos en la cuales se determinaron costos para la determinación final de los 

precios acordados con el importador a valores Incoterm FOB (Free On Board), por el 

importe de US $ 60,295.34 dólares americanos habiendo incluido para el vendedor un 

margen de utilidad en ventas del 60%, calculado sobre el valor del Incoterm EXW (Ex 

Works). 
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Tabla 27 

Matriz de costos de exportación 

 
Nota. Elaboración propia. 
  

TOTAL  
CONTAINER $ 
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Tabla 28 

Compra de equipos para oficina – depreciación 

 
Nota. Elaboración propia. 

 

Tabla 29 

Gastos financieros – cuenta abierta 

 
Nota. Elaboración propia. 
 
 

Tabla 30 

Costos de ayuda a la comercialización 

 
Nota. Elaboración propia. 



78 

 

Tabla 31 

Gastos de ventas 

 
Nota. Elaboración propia. 

 

Tabla 32 

Gastos generales y administrativos 

 
Nota. Elaboración propia. 
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CAPITULO XIV 
 

EVALUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA 
 

Luego de haber formulado la matriz de costos de exportación con todos los 

costos y gastos realizados del contenedor despachado a Madrid – España, se 

procedió a  realizar la parte final de evaluación económica y financiera respecto al 

análisis de factibilidad del proyecto de inversión (exportación), los mismos que se 

obtuvieron mediante la aplicación de métodos contenidos en los indicadores 

económicos-financieros, a efectos de medir la eficiencia de la inversión total 

involucrada y su probable rendimiento durante su vida útil. 

 
Tabla 33 

Estado de Resultados del Contenedor 

 
Nota. Elaboración propia. 
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Tabla 34 

Análisis de costos unitarios 

  
Nota. Elaboración propia. 
 
 

Tabla 35 

Fuentes de financiamiento 

 
Nota. Elaboración propia. 

 
 
Tabla 36 

Datos para valuación económica-financiera 

  
Nota. Elaboración propia. 
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Tabla 37 

Flujo de caja económico y financiero 

 
Nota. Elaboración propia. 
 
 

Figura 32 

Resultado de los Indicadores de evaluación económica - financiera 

 
Nota. Elaboración propia. 
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Figura 33 

Interpretación de los Indicadores económico - financieros 

 
Nota. Elaboración propia. 

 

Figura 34 

Simulación del préstamo bancario 

 
Nota. Elaboración propia. 
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Figura 35 

Cronograma de pagos Banco BBVA 

 
Nota. Elaboración propia. 
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CONCLUSIONES 
 
1. En este trabajo se determinó el proceso de exportación definitiva del polvo de 

cúrcuma al mercado de España. Lo más importante fue el cumplimiento eficiente y 

eficaz de todas las etapas del proyecto, porque ello permitió entregar en forma 

oportuna la mercancía al importador. 

2. En este trabajo se identificó la partida arancelaria, los proveedores y los 

respectivos costos para la elaboración del producto. Lo más importante fue el haber 

seleccionado a los proveedores idóneos porque nos ofrecieron el producto de buena 

calidad, precio razonable y entrega inmediata. 

3. En este trabajó se especificó correctamente el diseño de la etiqueta, empaque, 

embalaje y los costos de proceso. Lo más importante fue la adecuación del producto 

conforme a las normas de calidad establecidas por los organismos tanto de Perú como 

de España, porque ayudó a integrar todos los elementos en el rotulado y embalaje del 

producto.  

4. En este trabajo se desarrolló el proceso logístico de unitarización, 

contenedorización, transporte interno y la determinación de los costos en cada 

procedimiento. Lo más importante fue el proceso de logística interna respecto a la 

unitarización de la mercancía, porque con ello se logró entregar oportunamente el 

producto en el puerto de origen del importador. 

5. En este trabajo se formuló la matriz de costos de exportación y se determinó 

los indicadores de la evaluación económica-financiera del proyecto de exportación. Lo 

más importante fue el resultado favorable y positivo de los costos y los indicadores 

financieros, porque esto nos motiva a continuar con futuras exportaciones en razón a 

las utilidades obtenidas y la buena rentabilidad del proyecto. 
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