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INTRODUCCION

La Pecana es un producto muy demandado en Estados unidos debido a su rico
contenido en antioxidante y propiedades que ofrece para brindar una vida mas sana,
El aliado comercial es muy importante por ello debemos saber investigar el mercado

internacional y sus caracteristicas.

Este tipo de nuez, més alargada que la normal, con una ciscara mas lisa y una
mayor proporcion de producto natural. Se venden desmoldados, en partes iguales o
partidos. La nuez produce una nuez lisa, marrén, de forma ovoide, cubierta con una
cascara de 2 a 3 mm de espesor. La almendra es bilobulada con 2 muescas

longitudinales por cada curva.

El producto es rico en grasas insaturadas monoinsaturadas, que ayudan a
reducir el colesterol LDL y los aceites grasos. Dan medidas moderadas de proteina,
fibora y esteroles. Aportan &cido félico, que aplica seguridad cardiovascular, y

minerales como magnesio, potasio y fésforo.

Los envios de nueces peruanas se han convertido en un 11% cada afio a partir
de 2016. (Agraria.pe) Los productos basicos peruanos han cerrado negocios en un
11% cada afio desde 2016 hasta 2021, pasando de US$4 millones a US$6,2 millones,

segun informa un familiar Exchange. Sociedad del Perd (ComexPeru).



RESUMEN

En el primer capitulo se detalla la descripcion y las principales caracteristicas
de la Pecana, asi como el proceso de produccion y diferentes beneficios que tiene
este producto. En el segundo capitulo se analiza los proveedores potenciales, el
control de calidad que se tomard en cuenta para su eleccion y los costos de
fabricacion.

El tercer, cuarto, quinto y sexto capitulo determina el proceso de
almacenamiento, rotulado, empaque y embalaje brindando los tiempos y costos fijos
de cada uno de ellos, asi como los criterios usados para su seleccion.

Las partes séptima y octava determinan el ciclo, las medidas para su eleccion,
los disefios de estiba en cama y soporte, los tiempos y gastos de unitarizacién y
contenerizacion.

En la décima parte, los proveedores de interior del vehiculo, los gastos y
citaciones de carga maritima y dirigible son meros detalles. En la décima parte, se
notifican los oficiales de importacion/exportacion, garantes, terminales de capacidad
para la administracion de ayuda para el intercambio mundial.

La parte undécima demuestra los puertos, terminales aéreos o terminales
terrestres accesibles para la carga peruana, asi como el examen del marco de cada
uno de estos, incluyendo cursos, limitaciones, administraciones, costos, modalidades,
etc. En la seccion doce se sefala el canal con mayor flujo de negocios para la
importacion y transporte del articulo. Las partes trece y catorce detallan el marco de
los costos del producto y la valoracion financiera monetaria por separado.

Se presentan ademas los fines, propuestas de la investigacion y el catalogo

bibliografico utilizado.
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CAPITULO |

PRODUCTO A EXPORTAR

e Descripcioén del producto:

La nuez es un producto organico seco basicamente lo mismo que una nuez
pecana, se come crudo y se utiliza para hacer numerosas golosinas. Es una
importante fuente de proteinas, se consume en su mayor parte crudo como
aperitivo, aunque suele ser un buen complemento en la elaboraciéon de ciertas

recetas y en especial de dulces, como tartas, bolleria y congelados yogur.

La corteza 0 mesocarpio es lefiosa, aunque ligera y facil de romper cuando
esta lista; la carne o endocarpio es blanca y tiene un sabor realmente delicioso,
cubierta por una piel escasa de color tierra tenue. Es un producto muy nutritivo ya

gue contiene numerosos nutrientes y es una importante fuente de proteinas; con
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1.1Ficha técnica del producto:

Tabla 1
Cedula descriptiva

DESCRIPCION

Producto Pecana
Nombre Cientifico  Carya illinoinensis

Peso
8-9 gramos
Descripcion La nuez es un producto organico seco que tiene un lugar
con la recoleccion de nueces. Su producto organico
oscila entre 2,5 y 4,5 centimetros de largo, de forma
alargada, lisa,
de concha fina y puntiaguda, su periodo de mejora es de
unos 7 meses
Caracteristicas Forma: Oblonga
Pulpa: Color marron por fuera y blanco por dentro.
Piel o cascara: Delgada, lisa y puntiaguda. .
Color: Marrén
Longitud: 2.5 — 4.5 cm
Color .
Marron
Variedades - Shagbark
- Shellbark
- Mockernut
- Pignut, Hican y Bitternut.
Vida util 12 meses
Zonade :
Produccién Departamento de Arequipa
Condiciones de Almacenar en un lugar freso 5 °Cy seco
almacenar

Nota: Meléndez, 2021
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1.2. Clasificacién arancelaria del producto:

Tabla 2

Clasificacion arancelaria

Partida Descripcion

Los demas frutos de cascara frescos o
0802.90.00.00 secos, incluso sin cascara o
mondados.

Nota: SUNAT, 2022

1.3.Flujograma del proceso productivo:

El diagrama de flujo, también llamado diagrama de flujo, es un dispositivo
utilizado para abordar la sucesion de ejercicios en un ciclo. Para ello, muestra el
inicio del ciclo, los focos de eleccion y el final de la interaccion. Esto da una
representacion de la actividad del ciclo, haciendo que la representacion sea mas
instintiva y l6gica. Este dispositivo también comunica el progreso de los datos,

los materiales, las inferencias del proceso y la cantidad de avances.

Es uno de los siete instrumentos fundamentales de gestién de la calidad. Su
principal objetivo es garantizar la calidad e incrementar la eficiencia del grupo.
El diagrama de flujo se puede utilizar para crear y trabajar en la representacion

gréafica de un ciclo y para distinguir el costo del valor. (www.esan.edu.pe).
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Figura 1
Flujograma del proceso productivo de la pecana

C Recepcion de D_,[ Pesado ]
Materia prima

Notificacion al
proveedor de pedido
incompleto

[ Desinfectado

Clasificacion por
tamafo

.~/

¢la
Clasificacion fue
exitosa?

Empaguetado

Y

Etiquetado
[

Embalado

v

( Almacenado )

Nota: Ministerio de Agricultura.

a) Recepcidon de la materia prima: La sustancia sin refinar aparece en la planta

de manejo en camiones. Se presenta en paquetes netos de 40 kg cada uno

gue se ensamblan en 18 unidades por cama.

b) Pesado: En esta etapa se realiza el pesado segun la cantidad de produccion,

de no cumplirse con el peso correspondiente acordado con el proveedor se

procedera a notificarle que el pedido esta incompleto.

c) Limpieza: La limpieza de la sustancia sin refinar se realiza en la maquina

14



d)

f)

9)

h)

limpiadora, la cual se encarga de eliminar del acopio remanentes indeseables
como ramas, hojas, tierra, etc.

Secado: Luego de la limpieza, las nueces ingresan a la secadora. Este ciclo
es fundamental para regular el nivel de humedad, que no debe ser superior al
5,5% para evitar crecimientos o mal olor.

Ordenar por tamafo: El clasificador aisla la sustancia natural en varios
tamafios a través de un tambor alterno con orificios de varios anchos.
Paqueteria: Los paquetes fijados al vacio se colocan en sus cajas particulares,
finalizando el ciclo de creacion.

Naming: Es la informacion que se introduce en los alimentos y es uno de los
métodos mas significativos y directos para enviar informacion al comprador
sobre la guarnicion, calidad o beneficio dietético.

Relleno: Los articulos adquiridos en las etapas retratadas deberan ser
presionados por pedidos y producto objetivo.

Capacidad: El articulo completo se guardard en las cadmaras a una

temperatura razonable para su transporte.
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CAPITULO Il

APROVISIONAMIENTO

2.1 Proveedores potenciales:

Tabla 3

Proveedores
N° Proveedor Lugar
1  Campo Grande Peru Arequipa
2 La Cosecha Per( Arequipa
3 Supracorp S.A.C. Lima
4 PECANAS MAHA DE ICA Ica
5  Comfrutti Ica

Nota: Autoria propia
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Empresa Proveedora 1: Campo Grande Peru
Lugar: Arequipa
Certificaciones:

- Certificacion organica

- BRC FOOD SAFETY
Productos:

- Pecana

- Almendras

- Pasas
Informacién del proveedor:
Somos transportistas y mayoristas en la oferta de frutos secos, deshidratados,
aromatizantes, preparados, entre otros. Nuestra administracion cubre envios
con un tiempo tipico en el rango de 24 y 48 horas y soporte al cliente 100 por
ciento ajustado a la identidad de su negocio. Ademas de frutos secos de calidad,
en Campo Grande Peru te ofrecemos un encuentro extraordinario, ya que
encontraras en un mismo lugar todo lo que quieres ofrecer a los frutos secos
gue tus clientes buscan continuamente. (www.campograndeperu.com)
Mision: Nuestro objetivo central es ser un proveedor confiable, atento y
competente en el Perd, que le permita diferenciarse entre sus clientes con
resultados de la mas alta calidad.
Vision: Nos esforzamos por posicionarnos como la mejor agencia de difusion
de frutos secos y productos organicos deshidratados en todo el pais y, en ese
sentido, trabajar en equipo para que la poblacion llegue a mejores expectativas

de comodidad cotidiana.
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Figura 2
Logo de Campo Grande
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Nota: www.campograndeperu.com

Empresa Proveedora 2: La Cosecha Peru
Lugar: Arequipa

Certificaciones:

- Certificacion BRC Food

- Certificacion Global G.A.P.

- BRC Food Certified

-  SENASA

Productos:
-  Pecanas
- Pistachos

- Nueces

Informacién:
La Cosecha del Peru nacié en el afio 2015 con el deseo de brindar y compartir
nuestra pasion por la alimentacion saludable y la vida sana con productos de

calidad. Nos motiva el hecho de poder compartir nuestros conocimientos
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adquiridos acerca de los superfoods peruanos y del mundo, y el amor por lo que
ofrece la naturaleza. Nuestro compromiso es inspirarte a llevar una alimentacion
saludable con nuestros productos de calidad y de alto valor nutricional,
contribuyendo con tu alimentacion y vida saludable. Ofreciéndote lo mejor de la
naturaleza, poniendo a tu alcance la mejor variedad de super alimentos
peruanos y del mundo. (www. Lacosechadelperu.com)

Misidén: Somos una organizacion comprometida con el manejo, suministro y
exhibicion de alimentos de calidad predominante cultivados desde el suelo a
costos serios, enfocandonos en la satisfaccion y prosperidad de nuestros
clientes a través de la seguridad de nuestros productos.

Vision: Ser la principal organizacion a nivel pablico en la comercializacién de
partidas agrarias, acorde con principios administrativos y de calidad, generando
estima y elevando para siempre el grado de prosperidad de nuestros actuales y

probables clientes.

Figura 3

Logo de La Cosecha

Nota: www.lacosechadelperu.com
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2.2 Matriz de seleccion de proveedores:

Tabla 4

Matriz de Seleccidn

DESCRIPCION
T om R swrmon one comiu

Criterios Peru Peru C ICA

% % % % %
Precio S/. 90% 90% 80% 85% 80%
Seguridad 90% 85% 85% 70% 70%
Transporte 95% 75% 70% 65% 70%
Certificaciones  90% 80% 95% 70% 80%
Cercania 95% 75% 70% 70% 75%

Nota: Autoria propia

Resultado: Seleccionamos a Campo Grande como posible proveedor ya que
cumple con los lineamientos ideales requeridos por lo que tiene el mejor costo,
en cuanto a seguridad se obtiene el 90%, cuenta con transporte para trabajar
con la preparaciéon de las nueces hasta nuestro punto de acopio, sin gasto por
la adquisicién de 5 kilos en mayo, tiene certificados por lo tanto un promedio del
90%, en cuanto a la cercania se encuentra en nuestra ciudad y distrito
equivalente, de esta manera trabajando con transporte y confiabilidad en el

transporte.
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2.3 Control de calidad:

Brindamos productos con altos estandares de calidad, por este motivo se
realizan tres controles a lo largo del proceso de exportacion.
- Control de compra de materia prima; Nuestro departamento de logistica es
el encargado de realizar la compra de nuestra materia prima a nuestro proveedor
“Campo grande”. Tuvimos en cuenta 2 indicadores:

e % de utilizacion de capacidad instalada en la fabrica.

e % de mermas

- Control de calidad de empaquetado; los empaques de pecana fueron

inspeccionados cada hora por técnicos de calidad para garantizar que estén
empacados correctamente. Esta fue una forma de garantizar que la produccién

sea eficiente y cumpla con las normas.

Importancia de la calidad:
La calidad en nuestros productos es importantes ya que garantizara la
satisfaccion de nuestros clientes, haciendo que se perciba la marca de una

manera diferenciada al resto de la competencia.

La calidad ayuda a mantener o mantener clientes, se inclina hacia que sean
"escuchados" y que podamos atraer nuevos clientes. Ademas, consigue que los
clientes y compradores, al elogiar los productos de la empresa, se conviertan en
la exposicibn mas econdmica y segura. Un cliente alegre es la mejor promocioén

porque el verdadero "jefe" de la organizacion es el cliente satisfecho.
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Certificaciones de Calidad:

Certificacion 1: 1ISO 9001

ISO 9001 es el estdndar mundial que indica las necesidades para un marco
de administracion de calidad (SGC). Las asociaciones utilizan la norma
para mostrar la capacidad de brindar articulos y servicios que satisfagan

las necesidades administrativas y de los clientes de manera confiable.

Figura 4
ISO 9001 gestion de calidad

9001: 2015

Nota: www.sgs.pe

Certificacion 2: 1ISO 22000:2018 con SGS:
La nueva Norma UNE-EN ISO 22000:2018 indica los requisitos que debe
cumplir un marco de gestion para garantizar la manipulacion de alimentos

durante todo el orden jerarquico hasta el punto de venta y ultima utilizacion.
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http://www.sgs.pe/

Figura 5
ISO 22000:2018

NUEVA NORMA

22000:2018

Nota: www.sgs.pe

Figura 6
Modelo Certificacion ISO 9001:2015

Certificado EC14/81840798 TS SGS, ”

CORRUCHECSA CORRUGADOS P
CHILENOS ECUATORIANOS S.A. f \
Km 5 Via Duran Tambo, Completo Industrial Inmetsur @ 0
e ALY 3,
bl _SGY
1SO 9001:2015

Disefio, produccién, venta y distribucion de cajas de carton
corrugado.

A

150 90012015 deberan ser consutaos 3 1 0anzackn.

Este certificado es valido desde 17 julio 2018 hasta 04 junio 2020

y permanece véiido a condicidn de satisfactorias auditorias de seguimiento
Auditoria de Re-certificacion se prevé como minimo 60 dias antes del
vencimiento del certificado

Edicion 3. Certificado desde 05 junio 2014

2018

o | 2o
Ao one cac o
LW

CeRTCACION
‘SsSTEMAS OE.

Autorizado por
Rosalynn Ramirez

G del Ecuador SA

(593) 04 3732110 www.s8.com

A4

11780

Nota: www.sgs.pe
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Figura 7
Modelo Certificado de origen

CERTIFICADO DE ORIGEN

1. Nombre y domicilio del exportador: Nimero del Certificado de Origen

Nimero de Registro Fiscal:

2. Nombre y domicilio del productor: 3. Nombre y domicilio del importador:

Nimero de Registro Fiscal: Nimero de Registro Fiscal:

4. Factura(s) 5.Cl & 6.D on de la(s) d 7. Criterio de onigen
arancelaria

8. Declaro bajo juramento que:

- La informacion contenida en este documento es verdadera y exacta. Estoy consciente de que seré responsable por
cualquier descripcion falsa U omisién hecha en o relacionada con & presente documento.

« Me comprometo a conservar y presentar, en caso de ser requendo, los documentos necesancs que respaiden el
contenido de la presente declaracién.

- Las mercancias son originanas y cumplen con los requisitos que les son aplicables conforme al Acuerdo de
Integracion Comercial celebrado entre la Replbiica del Pen y los Estados Unidos Mexicanos, y no han sido objeto de
procesamiento ulterior o de cualquier otra operacion fuera de los territorios de las Partes, de conformidad con los
Articulos 4.18 y 4.17 del Acuerdo.

- Este certficado se compone de hojas, incluyendo 10dos sus anexos.

Firma: Empresa;
Nombre: Cargo:
Fecha (dd/mm/aa) Teléfono

9. Observaciones:

10. Vaidacion del cerificado de ongen (EXCLUSIVO PARA USO OFICIAL)
(Ciudad, pais. fecha, nombre, firma y selio)

Nota: www.sgs.pe

Figura 8
Modelo Certificado Fitosanitaria

% CERTIFICADO FITOSANITARIO
Repiblica del Pery
Ministerio de Agricultura

ORGANIZACION DE PROTECCION FITOSANITARIA A: ORGANIZACION (ES) DEPROTECCION FITOSANIATARIA
PLANT PROTECTION ORGANIZATION TO: PLANT PROTECTION ORGANIZATION (5)
PERU DE: (OF)

DESCRIPCION DEL ENVIO

Nombrey Direccion del Exportador

Nombre y Direccion declaradas del destinatario

Numero y descripaon de bultos Marcas Distintivas

Tugar de Origen Wedios de transporte dedarados | Punto de entrada declarado

Cantidad deciarada y nombre del producto TNombre botanico de las plantas o productos vegetales

Porlapr ifica que las plantas o productos vegetales descritos mas arriba se han inspeccionado de
acuerdo con los procedimientos adecuados y se consideran exentos de plagas de cuarentena, practicamente
exentos de otras plagas nocvas y se considera que se ajustan a las disposiciones fitosanitarias vigentes en el pais

importador.

DE ION O DESINFECCION
Eecha |
Producto Quimico
Duracion y temperatura ] Concentracion

1ON ADICIONAL
DECLARACION SUPLEMENTARIA
by autorizado [

Lugar de icion y fecha

(Fitma)
EL SENASA, sus funcionarios y representantes declinan toda a responsabilidad financiera resultante de este certificado
Este certificado ha sido adoptado por el Per por Decreto Ley N'21175 concordante a Ia Convencidn Intemacional de
Proteccion Fitosanitaria de FAO.

Nota: www.sgs.pe
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2.4 Costo de fabricacion:

Para una cantidad de 10,000 kilos de Pecana a exportar se necesitara S/.
350,000, Asi mismo el proceso productivo tendra un costo de S/. 2,500, el
proceso de rotulado, empacado, embalado y paletizado de S/.1, 000, S/.3, 000,
S/.60, S/.500 respectivamente

Siendo un total de S/. 357,060.00 por costo de fabricacion.

Tabla 5

Costo de fabricacion y/o producto

DESCRIPCION
Descripcién Cantidad Medida/ 1kg Precio Total
Producto Pecana 10.000 Kilos 35.00 x kilo 350,000.00
Pelada '
Proceso Productivo 10,000 Kilos ) 2,500.00
10,000 0.10 1,000.00
Rotulado Etiquetas
Empacado 10,000 0.30 3,000.00
empaques
Embalado 200 Embales 0.30 60.00
Paletizado 20 Pallets 25.00 500.00
Total S/.357,060.00

Nota: Autoria propia
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CAPITULO IlI

ALMACENAMIENTO

3.1 Estrategia de almacenamiento:

La Organizacién completara el sistema de acopio de la siguiente manera:
dispondremos de un almacén razonable para nuestras nueces, ya que una vez
secas las nueces se pueden guardar en almacén durante 5-6 meses a una
temperatura de 5 a 10°C. La temperatura ideal es de 0 a 10°C; cuanto mas bajo
es, mas prolongada es la vida. Se pueden guardar congelados a -18°C durante

mas de un ano, manteniéndose en buen estado.

Dependiendo del contenido de humedad de las nueces, que puede diferir

en algun lugar entre el 2 y el 20 %, la bochornosidad relativa ideal para ampliar
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3.2

el periodo de tiempo de capacidad puede ser del 55 al 70 %. Se sugiere que los
soportes protejan el articulo de la humedad. El centro de distribucion es
pequefio, en todo caso cuenta con 4 retiros o retiros, ademas cuenta con bafos.

Cada rack tiene 3 niveles de capacidad los cuales contendran 2 camas
por cada nivel con 20 boxes por cada nivel, dandonos un total de 60 boxes por
cada rack. Se utilizara un apilador eléctrico para enviar el monton. El clima

tendrd ventilacion para guardar el elemento y no tendra ningun ajuste.

Lay-out de almacén:

Figura 9
Almaceén
CRAKEADO ENVASADO
ADMINISTRACION
SECADO ROTULADO
CONTROL DE
CALIDAD
PESADO EMPAQUETADO
ANAQUELES DE
ALMACENAMIENTO
RECEPCION DE SS.HH SALIDA DE
MERCADERIA ' MERCADERIA

Nota: Autoria propia
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3.3 Equipamiento para el almaceén:

e Bienes de Equipamiento:

Bastidores de acero templado:

Los racks con medidas de 2.7 metros de largo x 1.20 metros de fondo y
3 metros de alto, estos racks tienen la capacidad de contener las cajas
gue albergan las papayas de Arequipa. Cada estante contiene 60 cajas

de articulos.

Balance:

Se tratara de basculas computarizadas de 2 500 kg con platina para uso
moderno, exclusivamente destinadas a trabajos en roca sélida ya que
cuenta con una platina de acero templado de extrema seguridad. Por su
limite de aforo, esta bascula tiene una exactitud adecuada a las normas

comerciales. Modelo ACSTCS-500K, con una carga de 10kg.

Extintores de fuego:
Dispondremos de 2 extintores polivalentes de presion contenida con
aspecto libre de soldadura en sus agrupaciones, como medida de

seguridad contra incendios.

Cunas:

Las camas cuentan con un elemento de 1 metro de largo x 1,20 metros

de ancho, utilizado para armar boxes.
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Ordenador Personal:
Se utilizara para el alta de inventarios y correspondencias particulares via

correo.

Impresora:
Involucraremos a la imprenta para las guias de carga y transporte de los

articulos que se enviaran.

Asientos y areas de trabajo:

Consolidado para que el personal haga sus ejercicios.

» Seguridad Realiza para el Personal:

Gorras de bienestar:
Los gorros se utilizaran para los peligros que puedan surgir a la hora del

trabajo y los trabajadores puedan sufrir golpes en la cabeza.

Zapatos de bienestar:
Manténgase alejado de los peligros de desastres sélidos para los pies de

los trabajadores.

Vestuario defensivo:
El equipo de proteccion individual (EPP) son dispositivos, materiales y
vestimenta individual que se espera de cada trabajador para protegerlo

de al menos un peligro presente en el trabajo y que pueda socavarlo.
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3.4 Costo fijo del almacén: Este seria la inversion para implementar todo el

almaceén, de alli se cada el porcentaje para mantenerlo al mes.

Tabla 6
Equipamiento

PRECIO PRECIO TOTAL

DESCRIPCION S/ S/
Estantes (4) 550.00 2200.00
Balanzas (2) 300.00 600.00
Extintores (2) 80.00 160.00
Parihuelas (20) 48.00 96.00
Computadora (2) 1,730.00 3,460.00
Impresora (1) 1,100.00 1,100.00
Sillas y escritorio (2 par) 1,400.00 2,800.00
TOTAL 9,726.00

Nota: Autoria propia

Tabla 7
Implementos
IMPLEMENTOS DE SEGURIDAD PARA EL PERSONAL
CANTIDAD PRECIO PRECIO TOTAL
S/. S/.
Casco de seguridad (4) 100.00 400.00
Zapatos de seguridad (4) 140.00 560.00
Ropa de proteccion (4) 90.00 360.00
TOTAL 1,320.00

Nota: Autoria propia
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Tabla 8
Costo fijo del almacén

PRECIO TOTAL S/.

Equipamiento para el Almacén 9,726.00
Implementos de Seguridad 1,320.00
TOTAL S/.11,046.00

Nota: Autoria propia.
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CAPITULO IV

ROTULADO Y ETIQUETADO TECNICO

4.1.Modelo de etiquetas / rotulado de producto

Figura 10
Etiqueta

IMPORTED
BY USA

QUALITY AND
GUARANTEE

Nota: Autoria propia.
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Figura 11
Rotulado

IMPORTED
BY USA

Nutrltlon Facts

Serving Size 1 cup, chopped 109g (109 g)

Amount Per Serving
Calories 753 Calories from Fat 657
% Daily Value*

Total Fat 78g 121%
Saturated Fat 7g 34%
Trans Fat

Cholesterol Omg

Sodium Omg

Total Carbohydrate 159
Dietary Fiber 10g
Sugars 4g

Protein 10g

30/07/2022

Vitamin A 1% * Vitamin C 2%

Calcium 8% © Iron 15%

*Percent Daily Values are based on a 2,000 calorie diet
Your daily values may be higher or lower depending on

SOURCE OF VEGETABLE FAT

01234([{123457

EXP. DATE: 15/10/2023

PACKED:

NET WT
1000G

Nota: Autoria propia.

Normas técnicas aplicables

Normas de Peru para la Exportacion:

SENASA, para comercializar o reenviar elementos de plantas manipulados
nuevos o esenciales, asi como plantas y otros articulos dirigidos; se debe
obtener esta declaracion fitosanitaria.

Nota: www.senasa.gob.pe

DIGESA, La Autoridad de Producto Se permite la Afirmacion Limpia de acuerdo
con la parte, antes de la consistencia con las necesidades, por ejemplo,

Aprobacioén Estéril, evaluacion de racimos y examen microbioldgico establecidos
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en la norma limpia vigente. Aprobacion estéril de sustancias afiadidas para
intercambio publico y desconocido.

Nota: www.digesa.minsa.gob.pe

Norma del Instituto Nacional de Calidad (INACAL):

La motivacion de INACAL es avanzar y garantizar la consistencia con la
Estrategia Publica para la Calidad de cara al giro de los acontecimientos y la
seriedad de los ejercicios monetarios y de seguro del comprador.

Nota: www.inacal.gob.pe

Normas de Acceso de EEUU:

Tener la opcidon de exhibir un alimento. Debe tener el aval de la FDA
(Organizacion de Alimentos y Medicamentos). La demostracion gubernamental
de alimentos, medicamentos y correctivos otorga a la FDA el poder de tratar de
proteger a los compradores esperando que los nombres en los paquetes de
alimentos en el comercio de carreteras no sean en lo mas minimo falso.

Nota: www.fda.gov

4.3 Proceso de rotulado

Es toda inscripcién, leyenda, imagen o materia descriptiva o grafica que se
haya escrito, impreso, esparcido, marcado o adherido al envase:
- Logo del fabricante; El logo del producto esta representado por un fondo de
pecanas,con colores rojo y negro; con el nombre “PECAN” en letras blancas.
- Direccién del fabricante; Av. Porongoche 500, Paucarpata, Arequipa

- Pais de origen; Peru
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Medidas de la bolsa; 10 x 15cm

Marcas de manipuleo; envase reusable, manipulacién, transporte y cuidado.
Direccion de embarque; Puerto de Callao - Jiron Constitucion 340, Callao
07021

Direccion de destino: Estados unidos, Los Angeles

Peso bruto: 100kg

Figura 12
Proceso de rotulado

( INICIO >

A

Seleccidn de productos para
adherir las etiquetas

\

Verificacion o control de
calidad de las etiquetas

:

¢CORRECTO?

Sl

Se agrupan los
productos para el
embalado

Nota: Autoria propia.
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4.4 Tiempos y costos del proceso del rotulado

De acuerdo a los datos expresados se van a procesar 10,000 etiquetas, el
tiempo de produccion es de 8 horas segun la empresa y su costo es de 1,000.00

soles.

Tabla 9
Tiempos y costos

DESCRIPCION
Jornada Costos S/. Etiquetas
1 hora 0.10 1250 E.
8 horas 1,000.00 10,000 E.

Nota: Autoria propia
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CAPITULO V

EMPAQUE

5.1 Ficha técnica de empaque seleccionado

Tabla 10
Ficha del empacado

INFORMACION
Datos Principales
Material: Plastico de

poliamida y polietileno

Capacidad: 1 kg.

Medida: 10x15cm

Color: Transparente

Peso unitario: 5 g

Volumen: 1litro

Almacenaje: Lugar seco

Nota: Navarrete, 2019
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5.2 Criterios usados para la seleccion del empaque

Las principales reglas que se utilizaran para la determinacién estan
relacionadas en primer lugar con el articulo real y, por supuesto, con el titular y
el empaque, evaluando la delicadeza, la fuerza, la proteccion contra rasgufios,
la aversion a la humedad, las respuestas a los extrafios objetos.

Los empaques y embalajes utilizados para la exportacion se deben evaluar
bajo los parametros normativos de cada pais de origen y segun pais destino. En
caso de la exportacion al pais de Estados Unidos deberéa tenerse en cuenta las

leyes y normas sobre bioterrorismo. (www.ministerio.gob.pe)

Segun su funcion:

- Proteccion del producto, permeabilidad a gases y aromas

- Caracteristicas del sellado

- Evaluar los pardmetros normativos de cada pais de origen y segun el pais
de destino

- ldentificacién del producto

- Disefio: Forma, tamafio y color - personalidad del producto

- Envase: Junto con el disefio, gran valor de promocién e imagen

- Calidad: Valoracion de elementos del nucleo — normas - competencia

- Propiedades fisicas, quimicas, técnicas — apto para uso

Precio: Valor dltimo de adquisicion
Segun su resistencia:

- Resistente a la rigidez

- Resistente a impactos

- Resistente a temperaturas bajas o altas.

38


http://www.ministerio.gob.pe/

5.3 Proceso de empaquetado

Tabla 11
Secuencia para el empaque

ETAPAS SECUENCIALES

Se recepciona el producto y se
realiza la seleccion.

Extraccion de aire, vacio. Los
sacos se colocan en la oficina de
vacio de la empaquetadora,
garantizando que la abertura esté
estratégicamente preparada para
su fijacion. En ese momento, se
elimina el aire dentro de la camara
y se crea un vacio.

El empaque seleccionado pasa por
el proceso de etiquetado y
rotulado.

Se procese a llenar los envases y
colocar su sello de seguridad,
luego se almacena para su
conservacion, para continuar con
el proceso de exportacion.

Nota: www.agritotal.com
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5.4 Tiempo y costo del proceso de empacado

De acuerdo a los datos expresados se van a procesar 10,000 empaques,
el tiempo de produccion es de 8 horas segun la empresa y su costo es de

3,000.00 soles.

Tabla 12

Tiempos y costos del proceso de empacado

TIEMPOS Y COSTOS

TIEMPO COSTOS s/. Empaques
1 Hora 0.30 1250 u.
8 Horas Laboradas 3,000.00 10,000 u.

Nota: Autoria propia.
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CAPITULO VI

EMBALAJE

6.1 Fichatécnica de embalaje seleccionado

Tabla 13

Ficha del embalado

INFORMACION

Datos Principales

Material: Cartén corrugado

Capacidad: 20 kg.

Medida: 60x30x40 cm

Color: Marrén

Peso unitario: 545 g

Volumen: 72 litros

Almacenaje: 5° a 35°C

Nota: Navarrete, 2019
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6.2 Criterios usados para la seleccion de embalaje

La Organizacion considerara las medidas de acompafiamiento para la

determinacién de la paquetizacion:

- Todos los contenedores deben tener un nombre claro y estar separados

en el idioma del pais objetivo con los datos que los acompafian.

- Unlado corto del contenedor debe llevar los datos de prueba reconocibles

del articulo que contiene:

e Nombre normal del articulo y surtido (comunicado en términos
comerciales y no en términos de planta).

e Tamafioy agrupacion de items, cuando se utilizan normas; comunicada
como numero de piezas por Kg o numero de piezas en un tipo particular
de bulto.

e Cantidad, demostrada como peso neto, conteo y volumen mostrado en
unidades métricas (kilogramos, gramos). En el caso de que el contenido
de la venta por paquetes se divida en paquetes de unidades, la marca
exterior debe mostrar la cantidad de estos.

e Nacion de origen.

e Nombre de la marca del articulo, con el logotipo separado.

e Nombre y direccion del empacador.

e Nombre y direccion del mayorista
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Disefio del marcado

Para un mejor trato del flete, se deben poner algunos rotulos en el exterior de la

caja, garantizando asi que el flete llegue a su destino en perfectas condiciones.

El embalaje debe consignar lo siguiente:

Pais de origen

o Datos del Exportador
o Datos del Importador
o Pais destino — Puerto
o Simbolos pictogréaficos

. Numeracion de Bultos

Figura 13

Disefio de marcado

Puerto de Salida CALLAO - PERU
Marcas de manejo Iy Ty
y precaucion » ! [ T Nombre de
T —— & Exportador
— i ALTERNATIVA3 SCCL I
Nomb‘re del Deshna.tano i ORDEN N* 000- 739 ‘\0\\\ o
y Nimero de Pedido fem—y Ly
>
ViA BARCELONA - ESPARA <
Puerto de Entrada ===~ Q@Q
«
BRUTO 11.5 Kg CAJAN®1/70 Origen del
NETO 6kg 36.5X21.5X16.5 cm Pais
4 A

Marcas de Peso Nimero de Paquete
y tamaiio de la Caja

Nota: www. magudefe.blogspot.com
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6.3 Proceso de embalaje

Tabla 14
Proceso de embalaje

PROCESO DE EMBALAJE

La Empresa seleccionara la pecana pelada,
segun el calibrado a exportar.

Se escoge la bolsa de plastico al vacio como
envase del producto por sus caracteristicas y
ser el material mas usado para este tipo de
producto.

El cartén doblado tiene una asociacion de tres
papeles que lo hacen seguro y esto ayudara a
disminuir la posibilidad de cualquier dafio con
el producto en el momento de la mudanza.

El articulo, una vez empaquetado, se colocara
en cajas de cartbn plegadas para su
exposicion.

Finalmente tendremos el pallet como se
aprecia en la imagen.

Nota: Autoria propia
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6.4 Tiempos y costos del proceso de embalaje

De acuerdo a los datos expresados se van a embalar 200 cajas, el
tiempo de produccion es de 8 horas segun la empresa y su costo es de 60.00

soles.

Tabla 15

Tiempos y costos del proceso de embalaje

DESCRIPCION
Tiempo Costos S/. Cajas
1 hora 0.3 25 E.
60 200 E.

8 horas laboradas

Nota: Autoria propia
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CAPITULO VII

UNITARIZACION

7.1 Ficha técnica del pallet seleccionado

Tabla 16
Ficha estructural del pallet

DESCRIPCION

Datos principales:

Medidas: 1,200 x 800 cm

’\\ \ Peso: 20 kg
\ ~ B
s \ Peso max. Aplicable: 1200 kg.
:@Eﬂ n 4 7

Material: Pino

Durabilidad: Reutilizable

Almacenaje: Calor al menos 56°
de temperatura

Nota: Navarrete, 2019
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7.2 Criterios usados para la seleccion del pallet

Para el proceso exportador del producto de PECANA PELADA vy
considerando las cantidades de cajas conteniendo el producto y el pais de
destino, se determinaron los siguientes criterios: (www.retos-operaciones-

logistica.eae.es)

- Criterio 1: Mdltiples utilizaciones (transporte, capacidad).
- Criterio 2: Medidas estandarizadas

- Criterio 3: Precio mas econdémico

- Criterio 4: Obras sobre la naturaleza del transporte.

- Criterio 5: Da agilidad en el cuidado.

- Criterio 6: De facil reciclaje

7.3 Proceso de Paletizacion

La paletizacion es una secuencia estructural que se inicia en el
producto, sus procesos productivos, el rotulado, el empaque, el embalaje y
culmina con el sistema de los pallets donde se depositan las mercancias ya listas
para el transporte interno con destino a adunas y su exportacion al pais destino.

(/www.diariodelexportador.com)
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Tabla 17
Secuencia para el paletizado

ETAPAS

En esta primera etapa se
considera el proceso de rotulado

Se toma el control de calidad de
nuestro producto a exportar

La secuencia en esta imagen se

evidencia el empaque de los

productos

Las cajas conteniendo el
producto a exportar se depositan
en los pallets para su
manipulacion

Nota: Navarrete, 2019
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7.4  Plano de estiba del pallet

Figura 14

Plano de estiba del pallet

800 mm

1200 mm —~

Nota: www.Alcopalet.com

7.5 Tiempos y costos del proceso de paletizado

De acuerdo a los datos expresados se van a paletizar 20 pallets, el tiempo

de produccién es de 8 horas segun la empresa y su costo es de 500.00 soles.

Tabla 17
Tiempos y costos de la secuencia del pallet

COSTOS PALETIZADO

Tiempo Costos S/. Pallets

1 hora S/.25.00 3P.

8 horas laboradas S/.500.00 20 P.

Nota: www.logisticaintegralbj.com.pe
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CAPITULO VIII

CONTENEDORIZACION

8.1 Ficha técnica del contenedor seleccionado

Tabla 18
Ficha técnica del contenedor

REEFER 20°

Datos principales:

Tipo: Dry

Tamafio: 20 pies

Ancho: 7.7 ft / 2.35 mt

Altura: 7.9 ft / 2.39mt

Vida util: 7 a 14 afos

Carga max: 21,800 kg

Nota: www.contenedoresmas.com
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8.2 Criterios usados para la seleccion del contenedor

Hay algunos tipos de soportes y cada uno esta disefiado para un uso
particular. Suponiendo que elegimos el correcto, nos aseguramos de que el
articulo llegue a su objetivo fiel a su forma. Entre las ventajas del
compartimento, destaca la seguridad y la confianza que ofrece. Mediante el
transporte por compartimentos garantizamos que los articulos viajan seguros,
no son alterados, cambiados o llevados en ruta. (tcc.com.co)

- Modelo 1: Tamafio, tanto la cantidad como las calidades de nuestro

articulo condicionan el tamafio del soporte.

- Modelo 2: Acreditacion y congruencia ISO del titular.

- Modelo 3: Enemigo excepcional de la humedad en el interior de la

cubierta, para evitar la humedad durante la salida

- Base 4: Unico para transporte aéreo, maritimo y terrestre.

- Regla 5: Paredes laterales completamente revestidas y seguras para

el clima, techo duro y equipadas con entradas. Es un porta furgén seco

para el traslado de mercancias secas.
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8.3 Proceso de contenedorizacion

Tabla 19

Secuencia de contenedorizacion

SECUENCIA DE CONTENEDORIZACION

SCA-301

-

Las cajas de nogal pelado seran
ordenadas, calibradas, prensadas sin
fin.

Después de pasar por este ciclo de
magquila, se llevan en camillas a las
camaras de reposo donde se sitian alli
para mantenerlas a una temperatura de
7-12°C para que la pieza no se arruine.

Cuando se presenta en la planta el
compartimiento Dry Van de 20 pies, se
apilan las cajas en el contenedor y aqui
donde estéan los monitores de SENASA
verifican que el producto organico
cumpla con las necesidades de calidad
para ser comercializado, generalmente
el articulo no se despacha.

Cuando el compartimento esta apilado,
se dirige al puerto dentro de los tiempos
de corte establecidos por la
organizacion de entrega, todo junto
para no presentar molestias para el
envio.

-« - e e e-

Finalmente, el titular se presenta en el
Puerto Callao Lima para mercaderia a
la nacion objetivo USA - LOS ANGELES

Nota: Navarrete, 2019
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8.4 Plano de estiba del contenedor

El plano de estiba es un informe que deben llevar todos los buques que
transporten titulares. Consta de un croquis donde se registra el area de cada
uno de los soportes que transporta la embarcacion.

Con el plan de estiba es factible decidir con absoluta precisién donde se
ha colocado un montén. Los epicureos comentan que incluso los propietarios
del producto pueden elegir el lugar y que hay lugares que son mas costosos que

otros, como si fueran asientos en un teatro.

Figura 15
Plano de estiba del contenedor
VACIO 2.250 KG
PESO MAXIMO| 28.240KG
EXTERNAS INTERNAS
6.058mm 5.900 mm
2.438 mm 2.345 mm
2.591 mm 2.400 mm
33,30 m3

Nota: www.iconteiners.com
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8.5 Tiempo y costos del proceso de contenedorizacién
Este dependera del tipo de contenedorizacidon el cual detallaremos en la

siguiente tabla.

Tabla 20

Tiempo y costo del proceso de contenerizacion

DESCRIPCION
Puerto Puerto
Tipo de . , Precio : de
. Dimensiones L Tiempo . de
conteiner de viaje origen desti
, estino
(Pern)
Externo Interno
Largo Largo
Reefer de 6.05 5.90 Miami
20 pies 2,650.00 $ 15 dias Callao (Estados
refrigerado  Apcho Ancho Unidos)
2.43 2.34
Alto Alto
2.59 2.40

Nota: Rutas marinas — SIICEX

La empresa, iniciara con una carga pequefia que solo utilizara 4 pallet para
1 contenedor, lo que significa que sera compartido y por lo tanto el costo de viaje
gue nos corresponderia es de $662.00 equivalente aproximadamente a 2502.00

soles.
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CAPITULO IX

TRANSPORTE

9.1.Proveedores del transporte interno

Tabla 21

Empresa de transporte logistico

RANSA S.A.C.
Ruc 20100039207
Departamento Callao
Direccion Av. Argentina Nro. 2833
Teléfono (01) 313-6000

Nota: www.ransa.biz
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Figura 16
Logo Ransa

. JRANSA

Nota: www.ransa.biz

Tabla 22

Empresa de transporte logistico

New Transport S.A

Ruc 20253319403

Departamento Lima

Direccion Av._ _R_oosevelt Nr_o. 5790 (Piso 6,
Edificio Corporativo Roosevelt)

Teléfono (01) 613-9696

Nota: www.newtransport.net

Figura 17

Logo empresa New Transport

o

..-"""Il-—
New Transport

S _,E'n':_r:":! E:lrﬁt.,"f:'cﬂ

Nota: www.newtransport.net
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Tabla 23

Empresa de transporte logistico

DINET S.A
Ruc 20427919111
Departamento Lima
Direccion Jr. Morelli Nro. 110 Int. 601
Teléfono (01) 6189000

Nota: www.dinet.com.pe

Figura 18

Logo empresa Dinet

Dﬁ‘et

m logistica inteligente

Nota: www.dinet.com.pe
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9.2 Costo de transporte interno (Inland Freight):

Se opto6 por tomar los servicios de transporte de la empresa Ransa S.A.C.

ya que la empresa proporciona mayor seguridad en el transporte de nuestra

mercaderia y el tiempo es mas eficiente.

Tabla 24
Costo de transporte interno

DESCRIPCION
Ruta Trayecto Precio S/. Tiempo
Origen — )
_ Panamericana
Destino 470.00 15hr:20m
. . KM 1,015.00
Arequipa - Lima
Nota: www.ransa.net
9.3 Proveedores de servicio de transporte internacional
Tabla 25
Empresa de transporte logistico Internacional
TRANSITEX S.A.C.
Ruc 20600070321
Departamento
Direccion Cal. Antequera Nro. 176 Int. 303
Teléfono (01) 2434654

Nota: www.transitex.com
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Figura 19

Logo empresa TRANSITEX S.A.C.

() TRANSITEX

Nota: www.transitex.com

Tabla 26

Empresa de transporte logistico Internacional

New Atlantic S.A.C.

Ruc 20562763351

Departamento Callao

Direccion Cal. los Geranios Mza. o Lote. 03
Teléfono +51 981 366 393

Nota: www.new-atlantic.com

Figura 20
Logo empresa New Atlantic

Qaa New

Atlantic

Nota: www.new-atlantic.com
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Tabla 27
Empresa de transporte logistico Internacional

SAVINO DEL BENE DEL PERU S.A.C.

Ruc 20505223421

Departamento Lima

Direccion Av. Tomas Marsano Nro. 2398
Teléfono (01) 358-3800

Nota: www.savinodelbene.com

2>, SAVINO DEL BENE®
§ *@QE Global Logistics and Forwarding Company
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9.4 Cotizaciones de flete maritimo y aéreo

El costo del transporte maritimo desde Lima — Callao hasta el puerto de

Miami - USA sera realizado por la empresa SAVINO DEL BENE S.A.C. ya que

resultdé mas conveniente en cuanto a precios.

Tabla 28
Cotizacion
FLETE MARITIMO
Ruta Precio $ Precio S/. Tiempo
Origen - Destino 3,100.00 12,276.00 17 dias

Nota: www.savinodelbene.com
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CAPITULO X

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL

10.1 Agentes de aduana:

El oficial de importacion/exportacion es un ayudante experto de la
capacidad publica de tradiciones, cuyo permiso lo faculta ante la Administracién
de Tradiciones Publicas para ofrecer tipos de asistencia a personas ajenas como
director en el despacho de producto. Los funcionarios de
importacion/exportacion son responsables reflexiva y autorizadamente de
cualquier actividad o exclusion dolosa o culposa que perjudigue o pueda
perjudicar los intereses del Depositario 0 que se oponga a la mejor ayuda del

Estado o a la que deban prestar a sus directores. (www.aduana.cl)
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Tabla 29

RANSA S.A.C.
INFORMACION

Departamento Callao

Direccion Av. Argentina Nro. 2833

Teléfono (01) 313-6000
Agenciamiento Aduanero
Servicio Integrado de Logistica
Almacenaje

Servicio
Distribucion
Transporte

Depdsito Temporal

Certificaciones

BASC
SGS
OEA

Somos la principal administradora de factores coordinados del Pertd con mas
de 7,000 trabajadores excepcionalmente preparados y concentrados para
cumplir con los requisitos particulares de nuestros clientes en cada area

financiera, convirtiéendonos en coémplices clave en
planificadas de nuestros clientes.

Nota: www.ransa.biz

Figura 22

Logo Ransa

A

RANSA

Nota: www.ransa.biz
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Tabla 30

Comex logistics S.A.C.

INFORMACION
Departamento Callao
Cal. Ricardo Palma Nro. 212 A.H.
Direccion Aeropuerto 2do Piso Ofici (Alt. Av.
Faucett y Av. Quilca)
Teléfono
Agenciamiento de aduanas
Servicio Asesoria en comercia exterior
Transporte local y distribucion
BASC
Certificaciones
WCA

En nuestra andadura por brindar un soporte de calidad, Agencia De Aduana
Comex S.A.C., ofrece a sus clientes una administracion de operaciones de
gran alcance en el ambito de los negocios transporte maritimo, aéreo,
terrestre, libertad aduanera, vehiculo cercano, y enajenacion y exhortacion

en cambio no familiar.

Nota: www.comex.com.pe

Figura 23

Logo de la agencia aduanera

Com

AGENCIA DE ADUANA

,

Nota: www.comex.com.pe
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Tabla 31
CLI PROYECTOS S.A.C.

INFORMACION
Departamento Callao
Direccién Av. Elmer ancett Nro. 2000 Dpto.
D Int. D (Oficina 201)
Teléfono (01) 613-8686
Agenciamiento Aduanero
Servicio Transporte

Logistica integral

Certificaciones

BASC

OEA

SGS

Sistema de Gestion Antisoborno

CALIDAD

Nuestro constante desarrollo, tanto subjetivo como cuantitativo, nos ha
llevado a completar un exigente plan de modernizacion, con innovacién de
punta y un cuerpo docente profundamente preparado que permanece por
siempre inseparable de la ayuda brindada a nuestra disposicion de clientes y

administradores.

Nota: www.cli.com.pe

Figura 24

Logo de la agencia aduanera

Nota: www.cli.com.pe
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10.2 Costo de agenciamiento:

Tabla 32

Cotizacion de Exportacion con RANSA S.A.C.

Cotizacion de Exportacion con RANSA S.A.C.

N° de Cotizacién 98 Vigencia: 30/12/2022
Ejecutivo: Ana Assereto Para: Nicol Paracas
Fecha: 21/01/2022 Atten.:
Régimen: Exportacién Régimen Aduanera: -

Via: Maritimo Incoterms: FOB

Tipo de Carga: FCL Ref.: -

Tipo de Flete: Collect Puerto de Origen: Callao

Condicion Flete: - Puerto Destino: Los Angeles

Tipo de Servicio: Integral N° Bultos -

Tipo de Despacho: Anticipado Linea Naviera: MSC

Gastos de Origen: CUR Dolares  Soles Detalle

Flete: usb $1,000.00 - X Contenedor 405T/HQ

Seguro Internacional: usD $220.00 - -

Sub Total: $1,220.00 - -

Gastos Locales: CUR Dolares  Soles Detalle

Visto Bueno: usD $180.00 - X Contenedor (Aprox.)

Gasto Administrativo: usD $30.00 - X Despacho

Comision Aduana: usb $100.00 - CIF 30.000 USD

Precintado: usD $20.00 - X Despacho

Almacén Aproximado: UsbD $200.00 - Aprox. para canal Verde

Emision B/L uUsD $50.00

Derecho de Embarque  USD $ 60.00

Deposito Temporal uUsD $ 40.00

Currier uUsD $10.00

Sub Total: USD $ 690.00

Sub Total: UsD $1,910.00

IGV: uUsD $ 343.80

Total Origeny Locales: USD $2,253.80

Tiempo de Transito:
Frecuencia en Salidas:

30 Dias Aproximadamente

Semanal

Condiciones Generales

- Estas tarifas son aplicables solo para fletes generales y no importan envios de mercancias peligrosas, fletes estimados, microbios, fletes

curiosamente voluminosos, fletes de corta duracién o cualquier otro tipo de envio que requiera un cuidado extraordinario.

- Después de la fecha limite, la tarifa se actualizara en la fecha de crucero.

RANSA S.A.C.
Av. Argentina Nro. 2833

Nota: RANSA S.A.C.
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10.3 Aseguradoras:

Los planes de respaldo o la agencia de seguros son fundaciones
monetarias que ofrecen varios tipos de proteccion para proteger a las personas
y organizaciones de los peligros que ellos, sus recursos o sus recursos pueden

enfrentar.

Mediante el pago de una excepcion, que es la osadia de la proteccion, el
salvaguardado cubrird la apuesta a la agencia de seguros. En caso de percance,
el amparado debera pagar, la amparada valentia, o en casos especificos brindar

un apoyo (www.finanzaspracticas.com.)

Tabla 33
Aseguradoras
INFORMACION
ASEGURADORA DOLARES SOLES
Aseguradora RIMAC $ 320.00 S/. 1,267.00
Aseguradora IGLU AVLA $ 230.00 S/. 910.00
Aseguradora PACIFICO $ 350.00 S/. 1,386.00

Nota: Autoria Propia
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10.4 Poliza de seguros (cobertura y costo):

Tabla 34
Pdliza de seguro

DESCRIPCION

1.41% Valor FOB

Nota: Autoria Propia

10.5 Depdsitos temporales:

Tabla 35
MAERSK PERU S.A.

DESCRIPCION
Departamento Lima
_ » Calle Chinchén, 1018 - 4to. Piso San
Direccion Isidro - Lima.
Teléfono (01) 614-0050
Certificaciones BASC

Trabajamos con la administracion de tus envios y factores
coordinados en la web. Desde rastrear un costo y reservar un lugar
hasta enviar informes y seguir el flete.

Nota: www.maersk.com.pe

68



Tabla 36
ALBO Logistica Express S.A.

DESCRIPCION
Departamento Callao
Direccidn Cal. Uno Nro. 383
Teléfono (01) 574-2293
. ) BASC
Certificaciones WCA

ALBO se estableci6 en 1991 para dar administraciones de
capacidad basica. Contamos con mas de 100.000 metros
cuadrados de almacenes decididamente ubicados en cada ciudad
para trabajar con la capacidad y dispersién de los productos y
articulos de nuestros clientes.

Nota: www.albo.com.pe

Tabla 37
DEPO SEGURO S.A.

DESCRIPCION
Departamento Lima
Direccién Av. Republica de Panama Nro. 6683
Teléfono (01) 241-0510
. ) BASC
Certificaciones WCA

Somos la primera empresa del Perd en soluciones de auto
almacenamiento para el hogar y la empresa. En DepoSeguro
podras alquilar el almacén a la medida y tiempo que necesites. Te
brindamos la seguridad, flexibilidad y tecnologia para que tus
pertenencias siempre estén en buen estado.

Nota: www.deposeguro.com
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CAPITULO XI

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCION FISICA EN EL PAIS DE

DESTINO

11.1 Puertos, aeropuertos o terminales terrestres disponibles para la carga

peruana:

Las terminales portuarias se suman a la mejora de los ejercicios
monetarios de las redes sumergidas en el espacio de impacto; crean nuevas
especulaciones y empresas; la industria de viajes y el aumento de los negocios
y, por lo tanto, se reduce la miseria, alrededor del 95% del intercambio global
de Peru se realiza por via maritima, lo que decide la importancia de esta area
como una pieza importante del desarrollo de la nacion. Los principales puertos

gue tenemos en Peru son: El puerto en Piura (Puerto Paita) en Trujillo (Puerto
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Salaverry), en Arequipa (Puerto Matarani), en Ica (Puerto Pisco); siendo el
principal puerto del Callao para el proceso de exportacion, El entramado del
puerto del Callao se ha trabajado Ultimamente por distintas especulaciones que
se han hecho a raiz de las concesiones. Callao cuenta con cinco muelles de
malecon (1, 2, 3, 4 y Norte) con amarre directo. Los cuatro resortes iniciales
son los mismos. Es el principal puerto del pais en cuanto a trafico y limite de
capacidad. Asimismo, es quizas el principal pais de América Latina y ocupa el
séptimo y primer lugar en el distrito del Pacifico Sur. El puerto del Callao alistd
19,9 millones de toneladas métricas, impulsando el posicionamiento y
manteniendo su situacion por quinto afio consecutivo, con un 18% de oferta

cross country. (www.wikipedia.org)

Figura 26
Puerto Callao

Nota: www.mundomaritimo.cl
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Aeropuertos:

La aviacion es un impulso monetario vital, aportando mas de $167 mil millones
al Producto Interno Bruto de América Latina y el Caribe y logrando 5,2 millones
de puestos en el distrito. La disponibilidad aérea permite el intercambio de viajes
y ganancias, pero también la administracion de sistemas y la atencion social,
trabajando con el comercio de informacion y pensamientos. También mantiene
la seriedad financiera, aumenta la eficiencia, desarrolla ain mas la competencia
y cultiva el progreso. Perd comercia mano de obra y productos por valor de
45.500 millones de dolares. Después de algun tiempo, la nacion ha acumulado
$ 79,7 mil millones en especulacion directa desconocida. Las terminales aéreas

fundamentales en el Peru son:

La terminal aérea de Cusco (Terminal Aérea Mundial Alejandro Velasco Astete),
en Trujillo (Terminal Aérea Mundial Jefe FAP Carlos Martinez de Pinillos), en
Arequipa (Terminal Aérea Mundial Rodriguez Ballon), en Chiclayo (Terminal
Aérea Mundial Comandante FAP José A. Quifiones); siendo la terminal aérea
"Jorge Chavez" fundamental para el ciclo del producto, Jorge Chavez Global Air
terminal, es la principal terminal aérea del area metropolitana de Lima. Esta, sin
embargo, ubicado en el &rea protegida del Callao, pero es (por su cercania) la
terminal aérea normal de Lima y la principal del Peru, ya que pasa por lejos la
mayor parte de los viajes publicos e internacionales del pais, atendiendo mas

de 22.000.000 de viajeros cada afo. (www.wikipedia.org)
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Figura 27

Aeropuerto Jorge Chavez

Nota: www.infobae.com

Terminales terrestres:

En Peru, el MTC ha aprobado 410 lugares para ofrecer estos servicios; del total
de terminales aprobados, 120 estan en Lima y uno en el territorio sagrado del
Callao. Por otra parte, 154 estan en el norte: Piura, Lambayeque, La Libertad,

Cajamarca, Tumbes, Ancash y Amazonas.

En la zona sur existen 72 tiendas ubicadas en Ica, Cusco, Arequipa, Puno,
Tacna, Apurimac, Moguegua, Ayacucho y Huancavelica. Mientras que en las
localidades focales existen otras 49 terminales convencionales ubicadas en

Junin, Huanuco, San Martin y Pasco. (www.gob.pe).
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11.2 Analisis de la infraestructura vial, portuaria y aeroportuaria del pais
destino:

Infraestructura vial:

Los cursos de transporte de EE. UU. Son mejores de lo esperado y se ven
geniales. En cuanto a longitud de organizacion de rutas ferroviarias, EE.UU. se
sitla en décimo lugar en el planeta, con 0,89 metros por ocupante. En total, la
red ferroviaria tiene 293.564 kilometros. El trafico de carga por ferrocarril sumé
recientemente 2.364,14 mil millones de toneladas y kilometros recorridos. El
trafico de viajeros llegd a 31.960 millones de kilbmetros de viajero en 2018. Los
flujos registrados aluden a vehiculos terrestres en vias fluviales y trincheras. El
numero de puertos incorpora los situados en el total de 19.924 km de costa. En

2020, se enviaron alrededor de 54,96 millones de compartimentos de carga.

Figura 26

Imagen de carretera de Los Angeles.

Nota: www.logisloangeles.es
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Infraestructura portuaria:

Segun la informacion proporcionada por el Banco Mundial (BM) sobre el
tréfico portuario titular, que estima la progresion de los compartimentos desde el
modo de transporte terrestre al maritimo y viceversa, en unidades idénticas de
20 pies (TEU), un estandar- titular de tamafio Para 2018 se alistaron en el pais
un total de 54,69 millones de TEU y segun proyecciones de Legiscomex, para
2019 este valor seria de 56,49 millones de TEU, es decir, un 3,3% mas que en

2018.

Figura 29

Infraestructura portuaria de Los Angeles

Nota: www.noticiaslogisticaytransporte.com
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Infraestructura aeroportuaria:

Segun informacién del Banco Mundial, la carga aérea estimada en
toneladas métricas por kilbmetro recorrido que inscribié el pais fue de 42,985
millones de toneladas/kilogramos para el 2018 y segun las proyecciones de
Legiscomex.com, para el 2019 este valor llegaria a 44,282.30

toneladas/kilogramos.

Figura 30

Infraestructura aérea

i “\g»._'\ﬁ
Nota: www.discoverlosangeles.com
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11.3 Descripcién, andlisis de los principales puertos y aeropuertos incluyendo
las rutas, la infraestructura, la capacidad, las restricciones, los servicios,

los procedimientos, los costos, etc.:

Principales puertos en Estados Unidos son:
- Puerto de Los Angeles

- Puerto de Nueva Jersey

- Puerto de Virginia

- Puerto de Savannah

- Puerto de Miami

Puerto de Los Angeles:

El Puerto de Los Angeles es quizas el puerto principal de los EE. UU., ya que es
la entrada principal del pais para el intercambio global y el puerto maritimo mas

activo en el lado occidental del ecuador.

Esta situado en el estrecho de San Pedro de California y abarca 7500 secciones
de tierra'y agua a lo largo de 43 millas de costa. Maneja diferentes mercaderias,
desde plata y zinc, cuenta con terminales de viajeros y carga, incluyendo naves
de viaje, tenedores, vehiculos, fraccionamiento, carga seca y fluida y almacenes.

(www.mundi.io)
Puerto Virginia:

Entre los diferentes puertos estadounidenses en la costa este se encuentra el

puerto de Norfolk en Virginia. En 2019, CNBC posicion6 a Virginia como el
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principal estado para los negocios y el Puerto de Virginia asume una parte
fundamental en la capacidad de servir a esas organizaciones. En este momento,
esta redoblando sus esfuerzos para convertirse en el principal puerto de paso

de la costa este de Estados Unidos para el intercambio mundial.

Tiene la capacidad de manejar mas de 4, 000,000 de compartimentos por afo:
desde barcos de contenedores super grandes, servicios de barcazas terrestres

y transporte ferroviario. (www.mundi.io)

Los principales aeropuertos en Estados Unidos son:
- Aeropuerto de New York

- Aeropuerto de Chicago

- Aeropuerto de Atlanta

- Aeropuerto de Miami

- Aeropuerto de Los Angeles

Terminal aérea de Los Angeles:

Los Angeles Worldwide Air terminal es la terminal aérea fundamental para la
ciudad de Los Angeles, California, en los Estados Unidos. La terminal aérea se
conoce esencialmente como Careles para los californianos, con las letras
articuladas de forma independiente. La terminal aérea esta situada hacia el
suroeste, en el area de Westchester, a 27 kildmetros del centro de Los Angeles.

(www.es.wikipedia.org).
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Terminal aérea de Atlanta:

Hartsfield-Jackson Atlanta Global Air terminal (EE.UU.) es la terminal aérea mas
activa del planeta, visitada por 75,7 millones de viajeros en 2021. La cifra es un
76% superior a la de 2020, pero en conjunto practicamente un 32% superior.
Inferior a la de 2019, afio previo a la pandemia. Le sigue la terminal aérea de
Dallas-Post Worth, con 62,5 millones de viajeros, y Denver, con 58,8 millones,
segun datos difundidos esta semana por la asociacion Air Terminals Chamber

Global (ACI). (www.estatista.com)

Restricciones:

Segun las pautas de las tradiciones en los EE. UU., se prohibe el envio de:
carne, leche, huevos, aves y sus articulos elaborados con estos materiales,
como sopas secas 0 consomé, la explicacion depende de salvaguardar la
fortaleza del area local, proteger el clima y prevenir la presentacion de
enfermedades devastadoras en plantas y animales domésticos, el castigo puede
generar multas de hasta $ 10,000 por la incapacidad de proclamar dichos

elementos. (www. help.cbp.gov)

11.4 Datos de proveedores de servicios logisticos en el pais destino:

MAERSK LINE:
Una de las principales empresas de transporte de contenedores del mundo,
conocida por su servicio fiable, flexible y respetuoso con el medio ambiente. Con

610 portacontenedores, realizamos transporte maritimo a todas partes del
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mundo. Con 7.000 marinos y 25.000 empleados en tierra en 374 oficinas,

compartimos la experiencia de importacion y exportacion de nuestros clientes.

CROWE TRANSPORTATION

Estamos comprometidos a proporcionar a cada cliente que servimos
servicios personalizados adaptados para satisfacer sus necesidades
individuales de produccion y cadena de suministro. Ofrecemos un servicio
personalizado que nos permite atender tanto a clientes grandes como pequefios,
desde entregas justo a tiempo/justo cuando se necesitan y capacidades de
cross-docking hasta necesidades de almacenamiento y almacenamiento

grandes y pequefas.

Como transportista 100% enfocado en alimentos, entendemos que los
programas de produccion y las necesidades de productos correspondientes no
siempre ocurren durante el "horario comercial estandar". Siempre estamos de
guardia y disponibles para los socios a los que servimos, brindando un servicio

superior cuando mas nos necesitan.
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CAPITULO XII

DISTRIBUCION

12.1 Mapeo de la secuencia comercial proveedor-consumidor:

La agrupacion empresarial parte de la obtencién de la materia prima, la
cual fue provista por el proveedor elegido, por los bajos costos ofrecidos y las
oficinas que existen para el vehiculo y envio de nuestro rubro, el cual es Nuez

descortezada que se presenta en el pais objetivo que es EE. UU., Los Angeles

Se requieren entonces diversos procesos logisticos, tales como
almacenamiento, transporte, envio de mercancias y comunicacion con los
agentes aduanales que intervienen en las operaciones de exportacion, tales
como transportistas, agentes aduanales, despachantes aduanales,

transportistas maritimos y socios de agencia.
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Finalmente nuestro producto esta listo para la fase contenedorizacién para

el transporte de nuestro producto hacia EE.UU., Los Angeles.

Figura 31

Mapeo comercial

The Oniginal
FARMERS MARKET.
Empresa Transporte I Empresa
Exportadora Internaciona Importadora
Exportacion
The Original

Nota: Autoria Propia

12.2 Identificacion y descripcion de canales de distribucion:

La decisidn del canal de difusion sugiere considerar algunos elementos,
esencialmente el mas fundamental es el gasto, los hay de dos tipos, los

inmediatos y los indirectos (PROMPEX, 2015):

Canal indirecto: Es cuando se requiere de un intermediario para realizar el
mercado minorista, en el cual, cuando aparece el montdn de nueces peladas
por el comprador desconocido, debe depender de un comerciante, delegado o
especialista en tratos. , para que puedas enviar tu articulo a un mercado
minorista, que por lo tanto, se encargara de entregar el articulo al ultimo

comprador. Se trata de un menor interés en los costos, ya que el intermediario
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sera el responsable de vender el articulo y hacer las negociaciones del trato,
siendo su compromiso y capacidad. Para este proyecto utilizaremos este tipo de

difusion, ya que utilizaremos organizaciones de intercambio.

Canal Directa: Es el punto en el que no se necesita un especialista moderado,
ya que un exportador similar cumple con la capacidad de transportar el producto
en el pais objetivo, este tipo de dispersion sugiere mayor riesgo, tiempo e

informacion disponible.

Figura 32

Canales para la exportacion

Canal de distribucion para productos de consumo

....................................... -
.......................... } Clieate

-------------
N e

Nota: www.diariodelexportador.com
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12.3 Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto:

El principal flujo de comercio es via directa, donde se requiere de

intermediarios para vender lo ofertado al usuario final:

Figura 33
Canal con mayor flujo

[ PRODUCTOR ] ‘ [CONSUMIDOR]

Nota: Autoria propia

12.4 Identificacién y cuantificacion de los margenes de intermediacion,

condiciones de compra, volimenes minimos, etc.:

Para este estudio de investigacion, se utilizara un Especialista que nos
contactara con el remitente en el pais de destino, que para este caso sera la
tienda de comestibles The First Rancher. Mas adelante, es posible que haya
vendido directamente, sin un Especialista, y para ello le ofreceria a un gran
mayorista o seguiria trabajando directamente con las empresas proveedoras, en
el caso en curso o mas tarde en la ubicacion del producto. en el retiro del cliente

final es dado por el comerciante.
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12.5 Perspectivas esperadas en materia de evolucion, diversificacion,

simplificacion o especializacion de los actores de los canales de

distribucién y comercializacion:

Entre enero y octubre de este afio, Perl envi6 292.419 kilos de nueces por
un valor de Coxcomb de US$ 1.741.524, segun un informe de la entrada
Agrodata Peru. Segun dicha fuente, se introdujeron al pais US$ 66.000,00 de
nueces desde EE.UU. y lo normal es que a partir de ahora se llene. (Agraria.pe)

El mercado de nueces pecanas es excepcionalmente modesto y popular
en los EE. UU., y se come como un bocado alrededor del mediodia. Las nueces
pecanas siempre han sido un articulo profundamente valorado y se han
consumido progresivamente en los Ultimos tiempos. Con cada vez mas
consideracion con respecto a una dieta saludable, las nueces pecanas son
especialmente apreciadas por sus ventajas: ricas en energia, aportan hierro,
calcio, nutrientes y también contienen acidos poliinsaturados que ayudan a
regular los niveles de colesterol y previenen los riesgos cardiovasculares.

De esta manera, la creacién de pecanas debe enfrentar un interés critico.
Con un crecimiento anual del 4% en los ultimos 10 afios, las pecanas ocupan el

tercer puesto en el mercado de frutos secos con cascara. (www.landini.it)
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12.6 Tendencias actuales y su implicacibn para los margenes de
comercializacion, exigencias de compra y competencia de productos por

canal:

El potencial de mercado de las nueces pecanas se esta expandiendo,
tanto para uso culinario como sustancia natural para las empresas de
alimentos, lo que abre el camino a nuevas puertas abiertas para los
productores de nueces pecanas. (www.landini.it)

Las ventajas que se obtendrdn con el producto son tratos mas
destacados de pedidos desconocidos, mejores costos y productividad
comercial mas destacada, acceso a sectores comerciales mas grandes y con
expectativas mas destacadas, por ejemplo, EE. Pais. EE. UU. Ofrece acceso
sin compromiso para algunos articulos. Las PYME también pueden explotar
proyectos especificos y alianzas internacionales (TLC), que ofrecen acceso sin
compromiso 0 sin compromiso para la gran mayoria de los productos
importados.

Los envios son evaluados por la Comisién para el Fomento de los
Productos Béasicos y la Industria Turistica del Perd (PromPer0) y el Servicio de
Intercambio Extranjeroy la Industria Turistica (MINCETUR). Los envios afectan
directamente la creacion de empleo, el nivel adecuado, una mayor creacion
financiera y salarios mas altos para los trabajadores.

Los comercios son parte del Producto Interno Bruto de una economia
y, sin deducir una causalidad explicita, una parte considerable de una rapida
expansion de las materias primas puede influir naturalmente en el desarrollo

del Producto Interno Bruto.
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CAPITULO XIII

MATRIZ DE COSTOS DE EXPORTACION

Tabla 38

Matriz de costos exportacion

DESCRIPCION

Costos de Exportacion

Certificado de origen (ISO 9001) 2,850.00
Certificado fitosanitario 100.00
Contenedor 8,850.00
Emision B/L (orden de embarque) 295.00
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Derecho de embarque 200.00
Vistos buenos 800.00
Deposito temporal 1,100.00
Currier 158.00
Gastos administrativos 100.00
Agente de aduanas (1,5 %) 4,840.80
Costo FOB 19,293.00
Pdliza de seguro (1.41% FOB) 272.03
Costo Total de Exportacion 19,565.03

Nota: Autoria propia.
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CAPITULO XIV

VALUACION ECONOMICA FINANCIERA

14.1 Costos de oportunidad de capital:

Tabla 39

Costo de oportunidad

Exportacion 1: Pecana

S/ 395,000.00 S/ 802,379

Exportacion 2: Nueces

S/ 395,000.00 S/'500,000.00

El costo de oportunidad es:
802,379.00 — 500,000.00 = 302,379.00

Entonces se evidencia que; 302,379.00 soles de costo de oportunidad al tomar una

decision por otra.
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14.2 Valor actual neto:

Tabla 40

Valor actual neto

ARO INGRESOS EGRESOS | " -RO

0 0.00 | 395,000.00| -395,000.00

1 700,000.00 | 381,500.00 318,500.00

2 742,000.00 | 400,575.00 341,425.00

3 786,520.00 | 420,603.75 365,916.25

4 833,711.20 | 441,633.94 392,077.26

5 883,733.87 | 463,715.63 420,018.24
ANO 1 EGRESOS
Proveedor 350,000.00
Almacén 13,000.00
Rotulado 3,000.00
Empaqgue 3,000.00
Embalaje 2,500.00
Pallet 2,500.00
Transporte Interno 2,500.00
Gastos de Exportacién 5,000.00
Total S/ 381,500.00

WACC = 15.38%

VAN =-395,000.00 + 318,500.0 + 341,425.0 +365,916.25 + 392,077.26 +420,018.24

(1+0.154)!

(1+ 0.154)2

(1+0.154)3

(1+0.154)*

(1+0.154)5

VAN = -395,000.0 + 276,044.4 + 256,468.6 + 238,226.5 + 221,232.8 + 205,407.11

VAN = 802,379.00
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14.3 Tasa de interés de retorno:

Tabla 41

Tasa de interés de retorno

~ FLUJO
ANO INGRESOS EGRESOS NETO
0 0.00 395,000.00 -395,000.00
1 700,000.00 381,500.00 318,500.00
2 742,000.00 400,575.00 341,425.00
3 786,520.00 420,603.75 365,916.25
4 833,711.20 441,633.94 392,077.26
5 883,733.87 463,715.63 420,018.24
0= -i + Afo 1l + Afo2 + Ano3 + Ano4 + Anob5
(1+Tir)? (1+Tir)? (1+Tir)3 (1+Tir)* (1+Tir)®
TIR =82.12%
TIR > WACC
VAN > 0

Por lo tanto, se considera que el proyecto es viable financieramente porque los
rendimientos esperados del valor actual neto son mayores a cero. Por otro lado, la

Tasa interna de retorno es superior al Costo Ponderado de Capital (TIR > WACC).
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CONCLUSIONES

El producto seleccionado cumple con los supuestos en tres atributos
principales: calidad, cantidad y consistencia, ademas de sus cualidades
regulares y las regiones donde se desarrollan y entregan las nueces, a modo

de ejemplo tenemos la localidad de Arequipa.

Son los proveedores fundamentales para su acopio segun las cantidades y
caracteristicas requeridas por los transportistas, pero sobre todo los
compradores y en particular los mayoristas, particularmente en la localidad de
Arequipa con cualidades importantes, como suelo, agua y ambiente 6ptimo

para el desarrollo de la nuez.

En la dispersion actual a nivel mundial, ha sido factible trazar progresiones de
commodities e importaciones de aportes para su creacion, via oceanica
suficiente que funcionara con su apropiacion rapida, conservadora y productiva

segun los tiempos determinados con el mayorista en el nacion de objetivo.

El ingreso al pais, para esta situacion los EE.UU., obedece a las necesidades
planteadas por el comerciante ya que su poder adquisitivo, estabilidad
monetaria, soélido interés interno y seguridad politica y un sistema

administrativo vigente.

Finalmente, se confirmo a través de la estructura de costos del producto que la

especulacion es practica y beneficiosa a largo plazo.
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RECOMENDACIONES

Se recomienda seguir con la estrategia de liderazgo en costos, sin perder la
calidad que acompafia al producto, por ello se debe de capacitar constantemente
a los empresarios y productores en temas econdémicos financieros ya que ellos

no cuentan con el aprendizaje del tema.

Realizar la compra de insumos o materias primas en grandes volumenes, con el
fin de solicitar descuentos del 2 o 3 % disminuyendo los costos de produccion y
asi poder competir en costos con otros productores de otros paises y llegar a

incrementar las ventas poco a poco.

No se cuenta con la infraestructura logistica adecuada para poder lograr una
distribucién fisica internacional adecuada para desarrollar mayores niveles
comerciales en volumenes y cantidad, por ello se pide a las instituciones
competentes poner en prioridad la infraestructura logistica, asi como las
facilidades de los tramites gubernamentales para la produccion y

comercializaciones de nuestro producto.

Nuestro producto pecana cumple con las caracteristicas para ser en producto
bandera de nuestra region Arequipa, por ello se recomienda mayor impulso a su
produccion y promocion dentro y fuera de las fronteras de nuestro pais y apertura
mercados internacionales. Del mismo modo debemos estar a la vanguardia de
las regulaciones acerca de los productos eco sostenibles y amigables con nuestro

medio ambiente.
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