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INTRODUCCION

El Presente trabajo Monogréafico de suficiencia profesional denominado
“Exportacion de banano tipo Cavendish Valery a Maryland al mercado de Estados
Unidos” se ha elaborado con la finalidad de obtener el Titulo profesional de Licenciada

en Administracion y Negocios Internacionales en la Universidad Alas Peruanas.

El banano es una fruta tropical importante para las economias de muchos
paises, ya que su cultivo se da en las regiones tropicales de América Latina y la
variedad de banano 'Cavendish Valery' es la variedad mas comercializada a nivel de
exportacion, la razén mas importante, por su alto valor nutritivo, es uno de los cuatro
cultivos alimenticios mas importantes del mundo y por lo tanto tiene gran demanda en

el mercado internacional.

En el capitulo 1 del presente trabajo, describiremos nuestro producto a exportar
en base a una ficha técnica, en el Capitulo 2, 3,4, 5 hablaremos del proceso de
presentacion de nuestro producto, su empaque, embalaje y los costos y tiempo que

conlleva preparar nuestros productos.

En el capitulo 6, 7, 8, 9, nos enfocaremos en la unitarizacion,
contenedorizaciéon y el medio de transportar a utilizar para enviar nuestra mercancia

hasta el puerto de embarque.



Finalizamos con los capitulos 10, 11, 12 y 13 donde hablaremos de los agentes
de aduanas, asi como las aseguradoras, la distribucién de la mercancia y la

negociacion.

La investigacion se desarrolla tomando en cuenta el punto social y econémico,
debido a que la informacién que se presente permitira a la empresa promover el

aprendizaje de competencias e incrementar su economia.

Es fundamental resaltar la aplicabilidad de la investigacion, puesto que la
informacién generada guiara a la eficiente exportacion, y ello beneficiara a nuestra

empresa de la competencia superdndolas de manera genérica y sostenida.

El trabajo de investigacidén pretende ayudar a la empresa Consorcio Agricola
del Norte SAC, a incrementar sus exportaciones hacia el mercado de EEUU,
Maryland, generando que dicha empresa tenga una exitosa incursion en el mercado
asi como establecer los requisitos y especificaciones de calidad que el producto a
exportar debe ejecutar para penetrar al mercado de Maryland en EEUU, asimismo
seleccionar todo el procedimiento logistico que resulte mas conveniente para poder
facilitar la exportacion de nuestra mercancia y Disponer de una presentacion
adecuada y verificar si el producto a exportar cumple con las caracteristicas y

expectativas del mercado de Maryland, Estados Unidos.



RESUMEN

Segun investigaciones, el banano es el cuarto producto agricola mas importante del
mundo, seguido del arroz, maiz y trigo. Al igual que las vitaminas A, C y B6, es una
fuente de energia importante. En América tropical y el Caribe, el banano es importante
desde el punto de vista socioecondmico y nutricional, y su exportacion genera

ingresos y empleo en todo el mundo.

Durante el estudio de la investigacion de exportacién bananas Tipo Cavendish Valery
del distrito San Juan de la virgen - Tumbes al mercado de Estados Unidos - Maryland
2022, se han desarrollado temas como: El disefio de un modelo de exportacion
especificamente del producto, Con ello se pretende ofrecer los argumentos mas
relevantes aportando una mayor consistencia para la implementacién de la

exportacion.

Para el desarrollo de la exportacion se determinara si la presentacion seleccionada
para el banano, es la adecuada y se adapta a las necesidades y caracteristicas del
mercado de Maryland asi como el procedimiento para realizar una exportacion y el
proceso que dicho producto requiere para su preparacion desde gue llega a planta

hasta que sale a su puerto para su embarque.

Vi
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CAPITULO |

PRODUCTO A EXPORTAR

1.1. Ficha Técnicadel Banano Tipo Cavendish Valery

En este cuadro se van a especificar las caracteristicas solicitadas a la empresa
exportadora, detallando el envasado y etiquetado, Las propiedades generales y

especificas del producto mas sus caracteristicas organolépticas.
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Figura 1

Ficha Técnica del producto

FICHA TECNICA DEL PRODUCTO

NOMERE DEL PRODUCTO

BAMAMNA TIPO CAVEMDISH VALERY

Partida arancelaria

0830.90.11.00

Froductos del Reino Yegetal

Descripcion fisica del producto

Tiene forma alargada o ligeramente
curva y pesa entre 100 v 200 g. La
piel e= gruesa v amarilla y facil de
pelar, ¥ la pulpa es blanca o
amarillenta.

MNom bre Com ercial

Bananas Cavendizsh Valery

Caracteristicas organolepticas

Color : verde/ Amarillo

Sabor: dulce y agradable

Aspecto: Enteros, fresco,
consistentes, sanos, limpios, secos.

Textura: Cascara lisa, firme a la
presion del tacto

Uso previsto/Intension de uso

Listo para consumir, plblico en
general

Tratam iento de conservacion y
m &todo

El procesamiento =< realiza
envolviendo los extremos de los
platanos en papel de aluminio o papel
de calco para evitar la entrada de aire
v ralentizar el proceso de maduracion.

Vida atil del producto

21 dias a 13 °C

Detalles de producto

“Las bananas tipo Cavendizsh Valerie
tienen un sabor ¥ aroma dulce ¥y una
textura calcarea debido a =su
composicion de carbohidratos.

Empague y Etiguetado

Esta embalado en una caja
telescopica. Es decir, se divide en dos
partes con cartén resistente.

Dim ensiones del em paque: Caja de
carton corrugado con huecos de
55cm x40 cm x 30cm

Nota: Elaboracion propia
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1.2 Clasificacion arancelaria del producto

Consiste en identificar dicho producto en el cual se fijan, impuestos,

obligaciones y derechos para su exportacion.

Asi como también facilita el intercambio comercial y de informacién, asi como

también, ayuda a definir aranceles aduaneros.

Tabla 1

Exportacién de Banana Cavendish Valery

Partida
arancelaria

0803.90.11.00 Tipo "Cavendish Valery"
Nota. Datos tomados de ADUANET. Elaboracion propia

Designacion de la Mercancia

1.3 Flujograma de procesos productivos

En el siguiente flujograma se muestran los procesos respectivos que realizan

para proceder posteriormente a la comercializacion en el exterior.
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Figura 2

Flujo grama de proceso de productivo

1- PREPARACION

1.1Llegada de
empacadora

1.2 Selecciény

clasificacion

1.3 Lavado y sellado

POST
COSECHA

2. EMPAQUE

2.1 Distribucion de las
cajas

2.2 Embarque

Nota: Elaboracién propia

A continuacion, se detallan de manera general cada etapa del proceso:

a) LLEGADA DE EMPACADORA:

Es la operacion donde se recibe la materia prima (platano) y su respectivo

pesado en la bascula, Para luego proceder a su seleccion y clasificacion.

15




Figura 3

Llegada de Empacadora

Nota. Elaboracion propia

b) SELECCION Y CLASIFICACION

En este proceso los racimos son calibrados de acuerdo a las especificaciones
del embarque, seleccionar los bananos que estén en buenas condiciones para su
proceso de exportacién, y se toman datos adicionales que permitan tener mejor

control sobre la produccion.

16



Figura 4

Seleccion y clasificacion

Nota: Elaboracion propia

C) LAVADO Y SELLADO:

Procedemos con el desmane, que consiste en separar las manos del racimo e
introducirlas al tanque de desmane donde posteriormente son seleccionados y
divididos en gajos mas pequefos, los clisteres aptos para el embarque pasan al

tanque de desleche para luego proceder con el sellado.

Figura 5

Vista del lavado y sellado del banano

Nota: elaboracion Propia

17



d) DISTRIBUCION DE LAS CAJAS:

En este proceso consiste en ubicar los cluster en cajas con tapas, pesarlas
nuevamente para corroborar si el peso coincide con los parametros exigidos por el

comprador dando una mayor confiabilidad al producto final.

Figura 6

Distribucion de las cajas

Nota: Elaboracion propia.

e) EMBARQUE

Una vez que las cajas estan organizadas en palets el banano esté listo para
su exportacion, se realiza el conteo de las cajas y corroborar que todos los datos
estén correctos para proceder a la fase de exportacion del banano en la fecha

acordada con el cliente.
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Figura 7

Embarque

Nota: Consorcio Agricola del Norte SAC

19



CAPITULO Il

APROVISIONAMIENTO

2.1. Proveedores potenciales

Los proveedores de Bananas frescas tipo Cavendish Valery de la empresa
Consorcio Agricola del Norte SAC, son productores debidamente preseleccionados
de distintos distritos de Tumbes y Sullana la cual mantienen la produccién bajo
estandares permitidos por el sistema de calidad para que puedan participar como
proveedores y suministradores del mercado internacional. En la siguiente tabla se

enumeran los proveedores clasificados.

20



Tabla 2

Proveedores potenciales de la empresa Consorcio Agricola del Norte SAC

N° Proveedores Sede Caracteristicas
empresa proveedora de banano

1 BANACHANG E IR.L Tumbes organico, siempre c_:omprometlda en
llevar a nuestros clientes productos de
calidad,
empresa proveedora de banano

2. IMPERIO VERDE NOR PERU Sullana organico, cacao, mango, cafe y otros
productos

3 VILLAGRO Piura empresa proveedora de mango, uva,

banano organico y otros productos

Nota. Elaboracién propia

Luego, se detallan los proveedores de suministro de igual forma

imprescindibles en el proceso de elaboracion del producto.

Tabla 3

Proveedores de suministro de la empresa Consorcio Agricola del Norte SA

Ne° Proveedor

Producto

Sede

1. PLASTIPERU

2. GLOBAL PACKING CARTON PERU

IMPRENTA GRAFICA'Y SERVICIOS

3 BOLIVARE.LR.L

Bolsas de Polipack

Carton Corrugado para
empaque

Sellos para etiquetado

Av. Canto bello Nro. 44 int. 201 -
San Juan de Lurigancho - Lima

Av. Alejandro Iglesias Nro. 926 -
Chorrillos - Lima

Jr. Simon Bolivar Nro. 474 - Tumbes

Nota. Elaboracién propia

2.2. Matriz para la seleccion de proveedores

Se tomd dicha matriz para una seleccién adecuada de proveedores y

poder exportar el producto bajo los parametros de calidad, en el siguiente cuadro
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se presentan los de rangos de calificacion de los proveedores del 1 al 5 con base

en los criterios definidos: Calidad, precio, Distancia y Plazo de entrega.

Tabla 4

Matriz para la seleccion de proveedores

N° Criterios de seleccion/Proveedores a. Calidad b. Precio c. Distancia d. Plazo Puntaje
entrega Total
1. BANACHANGE.I.R.L 4 3 5 3 15
2. IMPERIO VERDE NOR PERU 4 4 5 3 16
3. VILLAGRO 4 4 4 3 15

Nota. Elaboracién propia

A cada proveedor se le calificé de acuerdo a la escala de Likert de (1) a (5)

siendo 5 la mas alta de acuerdo con la siguiente figura:

Figura 8

Escala de evaluacién de Liker

Escala de Likert

Muy de acuerdo
De acuerdo
Indeciso
En desacuerdo

BlWN| R

Muy en desacuerdo

n

Nota. Elaboracion propia
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Calificando la Asociacion de productores Bananas frescas tipo Cavendish

Valery BANACHANG E.I.R.L de la region de Tumbes con mayor puntuacion.

2.3.

b)

Control de Calidad

Documentos Exigidos

Un registro de higiene del producto valido emitido por DIGESA.
Un certificado fitosanitario emitido por el SENASA que acredite que las plantas
y productos vegetales han sido inspeccionados de acuerdo con los

procedimientos adecuados.

COPIA simple de autorizacion vigente emitida por DIGESA para certificar la

higiene comercial

Entidades peruanas certificadas

El MINCETUR (Ministerio de comercio exterior y turismo y DIRCETUR

(Direccion Regional de comercio exterior y turismo) de las regiones..

La “Asociacion de Exportadores del Perd” (ADEX) busca promover las
exportaciones y aumentar el animo de los presidentes de las ciudades.

(Entrada Adex, 1)

“Camaras de comercio a nivel nacional. Relne a empresas para capacitarlas

sobre como introducirse al mercado internacional.” (Lima, 2020).

23



Tabla 5

Organos del APC - EEUU que se ocupa de la seguridad alimentaria

N° DESCRIPCION SIGLA
1. Organizacién de alimentos y medicamentos FDA
2. Agencia de Proteccion ambiental EPA
Oficina de Seguridad de los Aditivos Alimentarios y del
3. Centro de Seguridad Alimentaria CFSAN
Nota. Elaboracion propia
Tabla 6
Organos que se encargan de la seguridad alimentaria en Peru
N° DESCRIPCION SIGLA
1. Instituto Nacional de la Calidad INACAL
2 Direccion General de Salud Ambiental DIGESA
3 Gestion de Calidad ISO 9000

2.4  Costo de adquisicion

El costo de fabricacion del producto Bananas tipo Cavendish Valery se tomara
en cuenta desde la compra del banano en racimas a nuestro proveedor hasta la
elaboracion de producto ya clasificado, lavado, sellado y con su respectiva etiqueta,

proceso, almacenado y despacho.
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Tabla 7

Costo de Adquisicién del banano

N° DESCRIPCION Costo Unitario Unidad medida Cantidad Costo S/, CostoUS $
1. bananas tipo cavendish valery 0.40 Kg. 9,000 3,600.00 949.87
Sub Total 3,600.00 949.87
Gastos directos
p, Obreros a destajo para empaque y 1.00 Unidad 360 360.00 94.99
envase del producto.
3 Servicios de maquila adecuacion del 015 Ka. 9,000 1,350.00 356.20
producto
Sub Total 1,710.00 451.19
TOTAL 5,310.00 1,401.06

Nota. Elaboracién propia.
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CAPITULO Il

ALMACENAMIENTO

3.1 Estrategia de almacenamiento

El Banano tipo Cavendish Valery es almacenado en cajas de cartén corrugado
a una temperatura de 13°C conservada en un ambiente ventilado, (en una vitrina a

25°C) y protegidos de roedores, libre de impurezas.

La estrategia de almacenamiento es Mantener y almacenar las bananas en
lugares frescos, enrollar las puntas de las bananas en papel film o uno que sea
adecuado para su conservacion, asi el aire no penetrara y se ralentizara el proceso

de maduracion.

Para el almacenamiento debemos tener en cuenta lo siguiente:
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C) Disponer de un espacio Adecuado

Para la recepcion y distribuciébn de las bananas debemos contar con un
ambiente que cuente con sefializacion (carteles sefialando la ubicacion por cada

proceso) asi lograra una rapida identificacién del espacio donde ird cada producto.

d) Localizacion

Los espacios indicados para el envio y embalaje deben estar en linea para que
no se produzcan retrasos entre un proceso Yy el siguiente. Dicho espacio debera
cumplir con las siguientes caracteristicas de temperatura, frialdad y sequedad, con

ventilacién constante de 500 F.

e) Seguridad

Los espacios para almacenar los productos, asi como su envasado y
empaquetado deben distribuirse en anaqueles mantener seguro el producto y evitar
las caidas y golpes en los productos que puedan dafar la presentacion final del

producto.

f) Distribucion del producto

Las bananas se van a distribuir en pallets hacia el puerto de Paita para su

envid al mercado de Maryland en carros cerrados mediante un operador logistico.
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3.2. Lay-out de almacén
Estard distribuido de acuerdo al proceso que se realiza dentro de la empresa,

luego, se muestra en la siguiente figura.

Figura 9

Lay-out de almacén

Preparacion Llegada de la Seleccién y
E Empacadora clasificacion
—
Envasado y
sellado
. Empaque
Embarque Distribucidn

Nota. Elaboracién propia

3.3.  Mobiliario empelado para el almacenamiento

El mobiliario que corresponde en cada uno de los almacenes se detalla en la
siguiente Imagen:
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Figura 10

Mobiliario usado en almacén

IMAGEMN TIPO

CARACTERISTICAS

Trans paleta
manual

Es una paleta de uso manual

para movilizar pallets

Sirven para el apilamiento de
los productos vy su

Pallets unitarizacidn.
En estos estantes se ubican
los productos terminados
Estantes empaquetados en cajas.
= B

e,

Son utilizado para el proceso

de traslado de los pallets.

llets

k! i stantes para

En los estantes para paleis se
ubican el producto unitarizado
para su posterior traslado.

Nota: elaboracion propia

Tabla 8

Detalle de Mobiliario usado en almacén

N° Descripcién Cantidad Costo Unitario Costo Total Cos;cJoS;otal
1 !_aptop As.us X515EA-EJ1746W 15.6" 1 2300 2.300.00 606.86
intel core i5
5 ITn;Sresora multifuncional Hp Smart tank 1 1200 1.200.00 316.62
3. Silla positiva negra con cabecera 2 450 900.00 237.47
4. Escritorios de madera 2 210 420.00 110.82
5. Balanza 2 250 500.00 131.93
6. Maquina para fajado 1 2,500 2,500.00 659.63
7. Maquin para sellado 2 100 200.00 52.77
8. Cuchareta 3 10 30.00 7.92
9. Calibradores 2 75 150.00 39.58
10. Tanqueta de agua 2 1,250 2,500.00 659.63
11. bascula 2 120 240.00 63.32
Total activo fijo 10,940.00 2,886.54

Nota. Elaboracién Propia.
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3.4. Costo fijo de almacén

Los costos fijos de almacén de la empresa son los siguientes:

Tabla 9

Costo fijo de almacén

N° Descripcion Costo Unitario Unidad medida  Cantidad Costo S/. CostoUS §

1. Alquiler de local 350.00 Unidad 1 350.00 92.35

2. Servicio internet, telefonia 69.00 Unidad 1 69.00 18.21

3. Utiles de oficina 100.00 Unidad 1 100.00 26.39

4 Servicio agua y desague 60.00 Unidad 1 60.00 15.83

5. Costo energia eléctrica 142.00 Unidad 1 142.00 37.47
TOTAL 721.00 190.24

Nota. Elaboracion propia.
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CAPITULO IV

ROTULADO Y ETIQUETADO TECNICO

4.1 Modelo de etiquetas / rotulado de producto

La etiqueta y rotulo del Nuestro producto, se encuentra en toda la presentacion
del banano, para ello hemos escogido empaquetar nuestras bananas utilizando
bandas adhesivas que permita cubrir todo el contorno de los gajos agrupados (entre
5y 6 bananas por gajos). El rotulado, se pueden imprimir antes y marcar, asi como
combinar con todo tipo de cddigos y datos la informacién sobre el producto, como la

marca, el manejo, el almacenamiento, el peso y el valor nutricional, etc.

En la parte externa de nuestro producto que viene a ser la caja que cubre todos
los grupos de bananos, incluiremos toda la informacion necesaria de manera concisa
sobre las caracteristicas particulares como marca, manipulacién, conservacién, sus

propiedades, contenido y valor nutricional en el idioma del pais exportador, asi como
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del pais importador. Se considera que el producto se comercializara de forma directa
al comercializador y que este lo vendera en retail, internamente cuenta con una bolsa
de polipropileno transparente en el interior de la caja de Empacado que permite que
el banano no sufra ninguna alteracion en su composicion y se conserve hasta llegar

a su destino.

Figura 11

Rotulo del producto frontal de la caja de presentacion

Nota. Elaboracion propia

Figura 12

Vista posterior y anterior del Rotulo del producto

BANANA PREMIUM BANANA PREMIUM

BANANA PREMIUM  2ANANA ABVUM

BANANA PREMIUM  BANANA RIVUM

Nota. Elaboracién propia
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4.2 Normas técnicas aplicable

El Instituto Nacional de la Calidad (INACAL) del Ministerio de la Produccion ha
aprobado la “Norma Técnica Peruana” (NTP). Que establece los requisitos a cumplir
para el banano de consumo humano para mejorar la inocuidad, calidad y
competitividad de este producto. Ademas de facilitar la comercializaciébn en los

mercados nacionales e internacionales.

Ademas, es importante mencionar que los requisitos y normas para la
comercializacién del banano se ampara bajo la norma NTP 011.005:2009 y su

equivalente CODEX STAN 205:1997 Emd. 1:2005 Norma para el Banano.

4.3 Proceso de rotulado

El proceso de etiquetado incluye tomar las medidas necesarias para brindar
informacion suficientemente clara y comprensible de manera que no sea confusa y
permita una seleccion informada del producto para la exportacién. A continuacién, se
muestra en la siguiente imagen los pasos de rotulado de la empresa Andes Food

Compaiia S.A.C.
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Figura 13

Proceso de rotulado

PASO 1 PASO 2 PASO 3
DISENO DEL PRODUCTO - IMPRESION DE PRUEBA - CORRECCION
DE ERRORES
PASO 5 PASO 4
COLOCACION - IMPRESION FINAL
DE ETIQUETAS

Nota. Elaboracion propia.

4.4. Costos del proceso de rotulado

Tabla 10

Costos del proceso de rotulado

N°® DESCRIPCION Costo Unitario  Unidad medida  Cantidad Costo S/. Costo US §

1. Rotulo cajas de exportacion 4.00 Unidad 432 1,728.00 455.94

2. Etiqueta para bananas 24.00 Rollo 15 360.00 94.99
TOTAL 2,088.00 550.92

Nota. Elaboracion Propia.
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CAPITULO V

EMPAQUE

5.1 Fichatécnica de empaque interno seleccionado

Es el encargado de preservar el contenido bajo las condiciones de sanidad,
cuidado y preservacion del producto para lo cual en materia de exportacion se definio

este tipo de empaque, Como se detalla en la ficha técnica.
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Figura 14

Ficha técnica del empaque Interno seleccionado

NOMBRE DEL PRODUCTO

BOLSAS DE POLIETILENO

FOTOGRAFIA DESCRIPCION DEL PRODUCTO J
MATERIA Polietileno
PRIMA
PESO 10 gr \
OTROS Bolsa de polietileno de
80 x 60 cm
OTRAS CARACTERISTICAS Venta directa y mayorista
Nota: Elaboracién propia.
5.2 Criterios usados para la selecciéon del empaque.

La empresa define los requisitos fundamentales de envasado de alimentos,

reglas de embalaje y etiquetado en los Estados Unidos.

a. El embalaje:

Este proceso implica empacar el producto en un contenedor resistente e
higroscopico, distribuir el peso uniformizado, usar adecuada proteccion y asegurarlo

en el contenedor.

b. Idiomas permitidos en el embalaje y el etiquetado

En este punto, es importante sefialar que el inglés es obligatorio, empero
demas idiomas con opcion. Se consideran unidades de medida aprobadas, unidades
de peso y medida, y también es obligatoria incluir en la etiqueta el origen por ejemplo,

“Hecho en”.
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Los productos importados a estados unidos deben tener una etiqueta que no

se pueda borrar e indique el origen de la mercancia, aunque esto varia segun el

producto. Por otro lado, los alimentos deben nombrarse con la totalidad de

ingredientes en su contenido, en el siguiente orden: del mas comun al menos coman.

Asimismo, incluir toda la informacién nutricional del producto.

5.3

Proceso de empaque.

Para realizar este proceso, se cuenta:

Se empacan los gajos de Bananos agrupados en 5 a 6 bananos en las Cajas
de Carton, estos deberan estar envueltos en una faja que protegera cada gajo

de banano

La caja de carton del empaque tiene dos etiquetas, una con el logo de la marca
y otra en el dorso o dorso, que incluye la descripcion del producto y aspectos
relevantes de almacenamiento como temperatura y tiempo maximo de
almacenamiento. Tiempo de maduracion, el envase se mantiene limpio y
almacenado de forma que se emplee de forma Optima el tiempo de

maduracion.
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C. En ambas lleva la etiqueta de producto organico, por el cumplimiento de

parametros del mercado americano.

5.4 Tiempos y costos del proceso de empacado interno

El tiempo del proceso del empacado en las cajas es de 5 dias.

Vida atil del banano en supermercados y en el hogar es de 10 a 15 dias bajo
una temperatura adecuada, en un ambiente fresco, desde la llegada del producto al

supermercado a tu hogar.

El costo del mismo depende de la cantidad que se requiera, para ello se
requieren de bolsas de capacidad de 1kg internas y el costo presupuestado es el

siguiente:

Tabla 11

Tiempos y costos del proceso de empacado interno

N° Descripcion Costo Unitario Unidad medida  Cantidad Costo S/. Costo US §
1. Bolsa de polietileno de 80cm x 60cm 0.30 Unidad 360 108.00 28.50
TOTAL 108.00 28.50

Nota. Elaboracién propia

De acuerdo a la produccién de nuestro producto el consumo de bolsas de
polietileno es de S/. 108.00 soles. La cantidad de productos es de 360 cajas de

bananas con un peso de 9000 kg.
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CAPITULO VI

EMBALAJE

6.1 Ficha Técnica del embalaje elegido

Figura 15

Ficha técnica de Embalaje

NOMBRE DEL PRODUCTO

CARTON CORRUGADO

FOTOGRAFIA

DESCRIPCION DEL

OTRAS CARACTERISTICAS

PRODUCTO
MATERIA Carton
PRIMA
CAPACIDAD 20 -25 kg

55 x 40 cms,
x 30cms

MEDIDAS

Se colocaran un total de 20
gajos de bananas en las cajas
agrupadas en 5 unidades c/u

Nota: Elaboracion propia
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6.2. Reglas usadas parala seleccion del embalaje.

El banano necesita estar a una temperatura adecuada y fresca para lograr
conservar el producto hasta su destino final y gracias a la innovacién de las empresas
dedicadas a la elaboracion de las cajas de cartdbn donde se exporta el banano, existen
cajas de cartdon que mantienen las bananas uniformes, frescas y ventiladas debido a

los pequefios orificios que tienen las cajas donde ingresa el aire.

Propiedades:

a. Protege las bananas en el trayecto de su exportacion contra dafios, riesgos.

b. Permitir una mejor identificacion del producto

C. Es adecuado a las prioridades del cliente de acuerdo a calidad, tamafio,
precio, etc.

d. Resistente a la manipulacién de la fruta, transporte y distribucion comercial

6.3 Proceso de embalaje

El empacado a utilizar se agrupa en cajas de carton corrugado troquelado de
dos partes, uno hace la vez de tapa, esto permitira que el producto se mantenga
fresco y su maduracién no sea rapida, el mismo que sirve para la proteccién de
choques que se puedan presentar mientras dura el proceso de envio y el producto se

mantenga en 6ptimas condiciones.

El peso de las cajas es de 25 kg, el cual posee las siguientes medidas: 55 cm

x 40 cms x 20 cms.
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Los pallets tienen que regirse a la “Norma Internacional para Medidas
Fitosanitarias” (NIF15), la cual Regula las medidas sanitarias que deben cumplir los
embalajes de madera destinados a la exportacion. De este modo, disminuira el riesgo

de plagas propias de la madera.

La funcion del SENASA es mitigar el riesgo. Por lo tanto, los pallets de madera

deben cumplir con las siguientes normas:

a.) Resolucién Directoral N.° 105-2005-AGSENASA-DGSV.
b.) Resolucién Directoral N.° 350-2005-AG-SENASA-DGSV.
c.) Resolucién Directoral N.° 518-2005-AG-SENASA-DGSV

d.) Resolucién Directoral N.° 017-2006-AGSENASA-DSV.

6.4. Tiempos y costos del proceso de embalaje

A continuacion, se detallan las condiciones en la siguiente tabla:

Tabla 12

Tiempos y costos del proceso de embalaje de despacho

N° Descripcion Costo Unitario Unidad medida  Cantidad Costo S/. Costo US §
1. Caja de carton corrugado con tapa 1.40 Caja 360 504.00 132.98
TOTAL 504.00 132.98

Nota. Elaboracion Propia
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CAPITULO VII

UNITARIZACION

7.1 Ficha técnica del Pallet seleccionado

Figura 16

Ficha técnica del Pallet seleccionado

FICHA TECNICA DEL PALLET SELECCIONADO

Descripcion

Paleta de madera con 3 suelas
Peso: entre 8 a 10 kg
Carga dinamica - 480 kg

Dimensiones

Largo - 1200 mm
Ancho : 1000 mm
Grosor - 130 mm

caracteristicas

disenado para muliples utindades |
especialmente para sistemas de
produccion automatizada, optimia la
carga en la superficie del palets

Imagen

=
e

Observaciones

Revision por unidades antes de su
envio

Nota. Elaboracién propia
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7.2 Reglas usadas para la seleccion del Pallet

El paletizado es una de las mejores opciones para su proceso logistico ya que
le permite realizar de manera Optima la estiba, movimiento, almacenamiento y

desestiba de mercancias.

Contemplando como la funcion del pallet el trasporte de la carga y su
maniobrabilidad. Para el manipuleo de los pallets, se utilizan grdas de horquilla. Las
mismas que se colocan por debajo del pallet, Con ello se pueden definir varias

Ventajas en el uso del Pallet

° Disminuye los tiempos para cargar los vehiculos.

) Reduccién de costos para la carga y descarga de la mercancia.

) Disminuyen el tiempo de atencion en la recepcion de hasta un 80%.
° Reduce la manipulacion de los productos.

) Optimiza el espacio disponible y facilita la rotacién en los almacenes
° Disminuye los dafios por la manipulacion de los productos.
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7.3 Proceso de Paletizacién

Figura 17

Paletizacion de los embalajes unitarizados

- oo -

Nota. Elaboracién propia

7.4 Plano de estiba del Pallet

Figura 18

Plano del Pallet seleccionado

120 ecm. (largo)

— -

[}

1L
Y

-} =

y

40 cm. 40 cm. 40 cm.

40 cm.

80 cm. (ancho)

Nota. Elaboracion propia.
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7.5 Tiempo y costos del proceso de Paletizado

Tabla 13
Tiempo y costo del Paletizado
N° Descripcién Costo Unitario  Unidad medida  Cantidad Costo S/. Costo US §
1. Pallet americano 1.20 mts x 1.00 mts 18.00 Unidad 17 306.00 80.74
2. Obrero a destajo 10.00 Unidad 17 170.00 44 .85
TOTAL 476.00 125.59

Nota. Elaboracién propia

El tiempo aproximado en este proceso es de una (01) hora.
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CAPITULO VI

CONTENEDORIZACION

8.1 Ficha técnica del contenedor seleccionado (Reefer)

Figura 19

Ficha del contenedor

FICHA TECNICA DE CONTENEDOR REEFER

Nombre Contenedor Reefer de 20 pies
Contenedor destinado para productos
Uso alimenticios tales como, carnes, pescado,

frutas, verduras y alimentos congelados

Imagen
Lestan hechos en base a estructura de
acero inoxidable y aluminio con Paredes
Composicién internas de acero inoxidable. Piso

acanalado de aluminio full lavable. Posee
aislacion de poliuretanoc expandido de 7.5
cm de espesor de alta densidad.

Alcanzan temperaturas desde -25°C a
+25°C, en su propia planta o en zonas
Otra Informacion estratégicas para la mejor distribucién de
sus productos, como asi también para el
transporte de carga internaciocnal.

Nota. Elaboracién propia
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8.2. Criterios empleados para la seleccion del Contenedor

o Que mantenga nuestro producto en 6ptimas condiciones desde la salida de

puerto hasta su lugar de destino.

o Que haga una facil carga, estiba, desestiba y descarga de nuestros bananos
o gue pueda proteger nuestra mercancia del cambio climético y la humedad.

o Que proteja contra dafios y robos.

o Que disminuya los costos.

De acuerdo al producto que se va a exportar se necesitan este tipo de
contenedor especial para Frutas con las caracteristicas antes descritas, el contenedor
de 20 pies se utilizara para dicha exportacion, considerando también el peso del

producto a exportar que suman un total de 9000 kg

8.3 Proceso de contenedorizacion

La contenedorizacion es un medio por la cual los exportadores utilizan para el
transporte de mercancias donde se emplean contenedores. El uso de estos ha
facilitado esta funcion del sistema de abastecimiento en las empresas exportadoras.
Una vez alquilado el contenedor se traslada a la planta para su respectivo llenado, la

compafiia aduanera lo traslada al puerto como lo sefiala la figura siguiente.
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Figura 20

Proceso de contenedorizacion

Carga de
contenedores

Carga y estiba

Traslado de _
del contenedor
contenedores al

puerto

"

Uso de grias
de muelle para
levantar los
contenedores

Nota: Elaboracion propia

8.4 Plano de estiba del contenedor

Figura 21

Plano de estiba del contenedor

Nota. Tomado de Imagenes Google (2022).
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8.5 Tiempo y costos del proceso de contenedorizacién

Tabla 14

Proceso y costos de contenedorizacion

N° Descripcion Costo Unitario Unidad medida  Cantidad Costo S/. Costo US §

1. Alquiler del contenedor Reefer de 20 pies 947.50 Unidad 1 947.50 250.00

2. Mano de obra estiba 704.00 Unidad 1 704.00 185.75
TOTAL 1,651.50 435.75

Nota. Elaboracion propia
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CAPITULO IX

TRANSPORTE

9.1 Proveedores del Transporte Interno

A continuacién, se detallan los proveedores seleccionados para el

transporte interno:

Tabla 15

Proveedores de transporte hacia el puerto de origen

N° Proveedores N° R.U.C Traslado
PALACIOS & ASOCIADOS AGENTE DE .

1. ADUANAS S.A 20426107041 Tumbes a paita

2. MACROMAR LOGISTICS S.A.C 20474360955 Tumbes a paita

GRUPO M&R TRANSPORTE DE CARGA .
3. NACIONAL E INTERNACIONAL 20552257295 Tumbes a paita

Nota. Elaboracién propia
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9.2 Costo de Transporte Interno (Inland Freight)

El Costo de transporte de Tumbes - Paita es de S/. 2000.00 soles. Este

costo se ha determinado con base en la comparacion de cotizaciones brindadas

por las empresas en el cuadro anterior. La empresa seleccionada es GRUPO M$R

Domiciliado en Sanchez Carrion Nro. 306 — Esg. Mayor Novoa — Tumbes —

Tumbes, Departamento de Tumbes. Con RUC: 20897649002

Tabla 16

Costo del transporte terrestre hacia el puerto de origen

N° Descripcion Costo Unitario Unidad medida Cantidad Costo S/. Costo US §
1. Alquiler del contenedor Reefer de 20 pies 947.50 Unidad 1 947.50 250.00
2. Mano de obra estiba 704.00 Unidad 1 704.00 185.75

TOTAL

1,651.50

435.75

Nota. Elaboracién Propia

9.3. Proveedores de Servicio de Transporte Internacional

Para el transporte internacional se realizé la seleccion por el costo y tiempo de

entrega promedio seleccionando la naviera COMEX para

exportacion.

proceso

La Agencia COMEX es se especializa en el transporte tanto aéreo, maritimo y

terrestre, asi como Despacho de aduana, almacenaje y embalaje. Brindando el

servicio puerta a puerta que permite recibir y “Nuestra mayor fortaleza es la

experiencia de nuestra gente que puede responder de manera proactiva a todas sus

necesidades comerciales internacionales”.
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Figura 22

Proveedores de Servicio de Transporte Internacional

PROVEEDORES ADUANEROS POTENCIALES

Q GL.OBMAL

Mudanzas Nacionales ¢ Internacionales

Calle Santa Lucila - Mz. F1
- Lt. 20A Chorrillos - Lima.

www.globalperumoving.com

Y s.
@@ TRANSERVI:
— L.

Jiron Mollendo - 193 llo -

www.transerviperu.com

Callao - Lima.

EMPRESA DE TRANSPORTE Moguegua.
(ﬁ'n Calle Gamma - 150 - OF.
J 201 Urb. Pargque
GRUPOJAL Internacional de www.grupojal.com.pe
m Industria y Comercio

Calle Ricardo Palma, 212 -
Piso 2, Urb. Aeropuerto
Callao - Lima.

WWW.CoOMmex.com.pe

Nota. Elaboracién propia

9.4 Cotizaciones de Flete Maritimo

La tarifa del flete maritimo o Freight rate en inglés, es la recompensa
econdmica por realizar el envio. En pocas palabras, el costo del transporte

internacional maritimo. Es importante mencionar que tal costo no corre por cuenta del

exportador
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CAPITULO X

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL

10.1. Agentes de aduanas

Los Agentes de Aduana vigilan el cumplimiento de las normas y restricciones
no arancelarias, es decir, normas sobre qué mercancias se pueden importar o
exportar y en qué condiciones. A continuacion, se presenta las caracteristicas del

agente de aduana seleccionado.

GRUPO COMEX

Esta agencia, fue creada a principios del 2009 con capital peruano. Se enfoca
en el crecimiento y desarrollo del pais, caminando junto con aquellas empresas
nacionales y extranjeras que, al igual que ellos buscan desarrollarse generando

trabajo y seguridad con sus colaboradores.
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Figura 23

Agente aduanal contratado

AGENCIA DE ADUANAS
COMEX S.A.C.
RUC 20392765001
CODIGO DE

cCome : AUTORIZACION

6883

LOGISTICS

Sistema de Gestion

CERTIFICACION en Control y
Seguridad (SGCS)

Urb. Isabel Barreto
DIRECCION Mz. H Lte. 2 - 1er
TELEFONO: (01) 695-0891 Piso Piura - Paita
WHATSSAP: 982-803138 ¢ 998-

Nota. Elaboracion propia.

10.2 Costo de agenciamiento

Para el agenciamiento se ha seleccionado la misma Agencia aduanera
COMEX SAC. Ya que es una empresa también especializada en agenciamiento
aduanero, garantiza que se cumplan las normas exigidas en base a la exportacion,
esta empresa se encargara de realizar las operaciones, comunicaciones y
seguimiento de la carga, numeracion ante aduanas y representar en los diferentes
canales de control, también previene cualquier contingencia tributaria aduanera,

estan en capacidad de realizar todos los regimenes aduaneros.
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Tabla 17

Costo de agenciamiento

N° Descripcion Costo Unitario Unidad medida  Cantidad Costo S/. CostoUS §
1 — — ‘
Comision minima de agencamiento 179.00 Unidad 1 37900 100.00
aduanero
2.
Gastos operativos 189.50 Unidad 1 189.50 50.00
TOTAL 568.50 150.00
Nota. Elaboracion propia
10.3. Aseguradoras
En visto de que se ha negociado el incoterm FOB con el cliente, no estoy

obligado a tomar un seguro.

10.4 Pdliza de seguros (coberturay costo)

La poliza de seguro cubre ventas a crédito en mercados internacionales con

opciones para cubrir riesgos tanto comerciales, de travesia y politicos asociados a

las exportaciones. Para este caso en especifico, no consideramos el seguro ya que

la exportacion se dara en términos del incoterm FOB (Libre a bordo).

10.5 Depoésitos temporales

Este trabajo de exportacion cumple con el Programa de Facilitacion Aduanera

FAST, Programa de Seguridad y Transparencia y Procedimientos de Exportacion

definitiva Version 7, ya que se ha elaborado bajo el modelo de exportacion definitiva

digital.
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El reconocimiento fisico se dara a través del proceso automatico de
programacion que requiere la transmision de la Solicitud Electronica de
Reconocimiento Fisico (SERF), a través del portal de la SUNAT, la cual se

comunicard a los almacenes para la movilizacion de la carga.
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CAPITULO Xl

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCION FISICA EN EL

PAIS DE DESTINO

11.1 Puertos, aeropuertos o terminales terrestres disponibles para la carga

peruana.

La logistica de transporte y suministro son fundamentales para las actividades
de importacion y exportacion. Los principales puertos al mercado de Maryland
juegan un papel fundamental, ya que son los principales medios de entrada y salida

de mercancias.
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Los puertos Maritimos mas comunes que operan en Estados Unidos son:

a. Puerto de los Angeles
b. Puerto de Long Beach
C. Puerto de Nueva York y Nueva Jersey

d. Puerto de Virginia

e. Puerto de Georgia
f. Puerto de Seattle — Tacoma
g. Puerto de Houston

El tiempo de transito depende de la ubicacién del puerto y las rutas
disponibles. Para los destinos sudamericanos, el continente generalmente se desvia
hacia el norte a través del Canal de Panamé o hacia el sur a través del Estrecho de
Magallanes. El tiempo de viaje entre Puerto Callao y Puerto Santos es de hasta 25

dias.
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Figura 24

Principales puertos maritimos que operan en Estados Unidos

Nota. Elaboracion propia.

11.2 Analisis de la infraestructura vial, portuaria y aeroportuaria del pais

destino

El Puerto de Miami tiene un alto nivel de funcionalidad y alcance. El puerto
recibe anualmente todo tipo de carga, principalmente frutas y verduras, prendas de
vestir y textiles, productos no refrigerados, alimentos, papel, piedra, arcilla, tejas de
cemento, materiales de construccion, equipos industriales, electrénicos e incluso

camiones, autobuses y autos.

Actualmente existen cuatro tipos de operaciones de carga en el Puerto de
Miami. Elevacion/descarga (Lo/Lo) para operaciones de contenedores. Realizamos
transporte de graneles de uso mixto y finalmente vehiculos de exportacion. Ademas,

ofrecemos gruas portico Super Post Panamax que pueden manejar hasta vigas,
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hasta 22 contenedores, hasta 9 contenedores sobre cubierta y hasta 11

contenedores bajo cubierta. (Zona Logistica, 2019).

Los puertos de transito de carga importada como Los Angeles, Long Beach 'y
Houston corren el riesgo de ser enviados a Centroamérica por transportistas
terrestres, pero usar el Puerto de Miami requeriran un servicio de enlace. Los puertos

en Centroamérica estaran en una posicion limitada.

11.3 Descripcion, Andlisis de los principales puertos y Aeropuertos
incluyendo rutas, infraestructura, capacidad, restricciones, servicios,

procedimientos, costos, etc.

Estados Unidos tiene muchos puertos, todos los cuales pueden estar entre
las costas este y oeste, segun la ciudad. Este pais cuenta con una variedad de
puertos, pero solo un pequefio grupo es considerado el mas importante del pais.
Bajo Entre estos puertos principales se encuentra el Puerto de Baltimore en la ciudad
independiente de Baltimore en Maryland en la parte este del pais. Esta US Navy

tiene una amplia gama de servicios a disposicion de sus usuarios.

En cuanto a comercio exterior, la crisis de contenedores que ha afectado las
exportaciones se puede observar en el congestionamiento de buques que esperan
entrar a los puertos maritimos de Estados Unidos, sobre todo los puertos de Long

Beach y Los Angeles.
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Se espera que, para este afo, la crisis disminuya y se recuperen los niveles

previos a la pandemia

11.4. Proceso de Importacién y Nacionalizacién en el pais de destino.

En estados Unidos, la economia es mas amplia para realizar procedimientos
de exportacién. Las restricciones de importacién son gratuitas salvo excepciones.
Sin embargo, existen barreras comerciales no arancelarias y numerosos acuerdos y
reglamentos técnicos y legales. Especialmente para productos alimenticios,

farmacéuticos y sanitarios que requieren licencias, permisos y certificaciones.

Figura 25

Proceso de Importacién en el Pais de Destino (Estados Unidos)

1 PROVEEDOR - 2 EMBAROQUE DE ORIGEN

e |dentificar Mercancia e Conocer puerto de embarque
e DefinirINCOTERM® e Definir puerto de destino

, ¢ |dentificar linea naviera
Incoterms
2020 isinmratont cces

5 ADUANA & & AGENTE ADUANAL - 3 PUERTODEDESTINO

e Solicita maniobras
e Recepcién de documentos
¢ Clasificalamercancia

e Elabora Pedimento
L]
L]
L]

|

* Primer reconocimiento
e VERDE: Libre de revision
e ROJO: Revision de mercancia

e Maniobra de desembarque contenedor lleno
e Revision ocular/fisica de la carga
¢ Entrega de contenedor lleno Tarifa de

seguridad
Calcula aranceles g

* 2 CH
2 Valida pedimento * Muellaje por tonelada Fumlgacw
, l Pago pedimento aduana

TRANSPORTE ALMACEN REGRESO DE
pESTINOFINAL ™S> 7 picienre T 8 contennor

. i~k
Contratado en su mayoria por el e Lavado de contenedor vacio™ |
cliente y/o el agente aduanal e Recepcion de contenedor vacio

@

“

s ©

Nota. Tomado de International Trade Centre (2021).
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11.5. Requisitos para importar muestras sin valor comercial

No aplica este item ya que no se enviaran nuestras al pais importador.

11.6 Datos de proveedores de servicios logisticos en el pais destino

Estados Unidos tiene muchas empresas de logistica que brindan una
variedad de servicios de logistica, distribucion, transporte terrestre, flete maritimo,

flete aéreo, transporte de carga internacional y logistica general.

También existen agentes de aduanas que manejen consolidacién de carga

internacional, importacion y exportacion de bienes, inspecciéon de carga y mas.

Figura 26

Datos de proveedores de servicios logisticos

AGENTE LOGO NOMBRE PAGINA WEB
Operador logistico y @ _— .
J.M FIELD MARKETING  https://www.imfieldmarketing.com/
agente de aduanas

M. FIEL‘[()

ARKE

Proveedor de servicios T T PRIME LOGISTIC https://tprimelogisti /
/ s:f/[tprimelogistics.com
transporte y logistica PRIME - B 8

Proveedor de servicios /. : fhow-it-
o THACK YUUH. THUCK TRACK YOUR TRUCK https://www.trackyourtruck.com/how-it:
de logistica FLEET TRACKING works/
Proveedor de servicios L
. LOGISTICS DEPOT, LLC https://www.logisticsdepot.com/
transporte y logistica

| Logistics LITITS

Nota. Elaboracion Propia
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CAPITULO Xl

DISTRIBUCION

12.1. Mapeo de secuencia comercial proveedor — consumidor.

En la sucesién comercial, se especificara el medio de transporte, asi como
los servicios de logistica empleados y los servicios aduaneros para €l envio del

banano hasta el puerto de Destino.

A continuacion, la secuencia utilizada para la exportacion del banano desde
la recepcion de los distribuidores al consumidor final como se detalla en la figura

siguiente.
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Figura 27

Secuencia de distribucién

DISTRIBUIDORES DEL
BANANO

EMPRESA ACOPIADORA » INTERMEDIARIOS » CLIENTE FELIZ

Nota. Elaboracién Propia

12.2 Identificacion y descripcion de canales de distribucién.

Se puede llamar al canal de distribucion como cadena de agentes, empresas
o intermediarios a través de los cuales se distribuyen bienes y servicios antes de

llegar al comprador o consumidor final.

° Directos

Estos no requieren de intermediarios. El fabricante vende directamente al
consumidor final. Esta forma de distribucion la utilizan mayormente los productores

o fabricantes de articulos perecederos.
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. Indirectos

Este canal emplea intermediarios para ingresar sus productos al mercado es
decir, autoriza a los consumidores a obtener productos de mayoristas y minoristas.
Los canales indirectos son empleados normalmente para productos que se ofrecen

en tiendas fisicas tradicionales

12.3. Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto.

En este caso, debido a que el trabajo trata de una exportacion definitiva de un
exportador (vendedor) a un importador (comprador), mas no de una importacién, por

lo tanto no aplica.

12.4. Identificacion y cuantificacion de los margenes de intermediacion,
condiciones de compra (60-90-120 dias, incoterms utilizados),

volumenes minimos, etc.

Para poder identificar y cuantificar las responsabilidades del vendedor
(exportador) y del importador (comprador), se tiene en cuenta los documentos de
negociacion de compra venta, transacciones financieras, documentos tributarios

SUNAT, los cuales se describen a continuacion:

> Cotizacion Internacional
> Contrato de compra venta Internacional
> Factura comercial (INVOICE)

65



> Transferencia bancaria

a) Cotizacion Internacional

La cotizacion es enviada a nuestro comprador en Maryland - Estados Unidos,
se trata de la empresa BIG CHEESE, con direccién en 200 N Spring Street —

Maryland Estados Unidos
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Figura 28

Modelo de cotizacion internacional

CONSORCIO AGRICOLA DEL NORTE SAC
Tumbeo — Per
Teléfono: (+51 1) 535 755
20 de agosto de 2022
Sefiores: BIG CHEESE

Atencion. - Radl Jimenez — Gerente general

Estimados Seriores:

Mediante la presente le hacemos llegar nuestra cotizacion de acuerdo a las
especificaciones establecidas por ustedes:

PRODUCTO - Banano organico

NOMBRE COMUN - Bananas tipo Cavendish Valery

PRESENTACION - en gajos fajados con cinta adhesiva

PARTIDA ARANCELARIA - 0803.90.11.00

CANTIDAD : 360 cajas

PROPORCION EMBALAJE  : Cajas de cartdn corrugado: 55cm x 40em x 30 cm

FORMA DE PAGO - por transferencia bancaria adelantando 60% y el 40%
después del embarque

FECHA DE EMBARQUE - 15 dias después de haber aceptado el primer pago

MEDIO DE TRANSPORTE  : Maritimo

PUERTO DE EMBARQUE  : Paita — Peri

VALIDEZ DE LA OFERTA - 30 dias

Debemos manifestar que el producto detallado goza de beneficio arancelario por lo que
enviaremos el Certificado de Origen.

En zefial de conformidad y aceptacidn de las condiciones arriba expresadas, suscribimos
el presente documento.

Atentamente

Fablo Espinoza canales
Gerente Comercial

Nota: Elaboracion propia.
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Figura 29

Contrato de compra-venta internacional

CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Zonste por el presentz documentz el contrate de compraventa internacional de
mercaderias que suscriben de una parte: COMS0RCIO AGRICOLA DEL NORTE SAC,
emprasa constituida bajo las leyes de Iz Replblica del Pen) debidamente representzda
por su Gerente Pablo Espinoza canales, con Documenta de Identidad B3 40866458,
domiciliade en la ciudad de Tumbes - Pend, a quisn en adelante se dencminara EL
VENMDEDOR vy, d= ofra parte, GIG CHEESE - Estados Unidos, empresa constituida por
las leyes de la Repiblics de USA. domiciliada en 200 N Sprint Strest - USA, a guien
en adelante 2 denominard EL COMPRADOCR, que acuerdan en los siguisntes

fErminos:

GEMERALIDADES

CLAUSULA PRIMERA:

1.1. Las presentes Condiciones Generales se acusrdan en la medida de ser
aplicadas conjuntamente como parte de un Confrafo de Compraventa

Internacicnal entre las dos partes agui nominadas.

En caso de discrepancia entre las presentes Condiciones Generales y
cualquisr ofra condicion Especifica que se acuerds por las partes en el futurg,

prevaleceran las condiciones especificas.

1.2, Cualquier sifuacidn en relacion con este contrato que no haya side expresa o

implicitaments acordada en su contenido, debera s=r gobernada por:

al La Convencidn de laz  Maciones Unidas sobre la  Compraventa
Intzrnacional de Praductos {Convencion de Viena de 1880, en adelants referida

cama CI5G, por sus siglas en Ingles) y,

b} En aquellzs situacionss no cubiertas por ks CISG, se tomara como referencia la

ley del Pais donde el Wendador tiena su lugar usual de negocios.

Nota. Elaboracion propia
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Figura 30

Contrato de compra-venta internacional

1.3. Cualguier referencis que s= haga a términos del comercio (Como FOB, CIF,
EXW, FCA, etc) estara entendida en relacion con los lamados Incoterms,

publicadcs por la Camara de Comercio Internacional.

1.4, Cualguier referencia que se haga a la publicacion de la Cémara de Comercio
Internacicnal, se entendera como hecha a su versidn actual 2l moments de I

conclusicn del confrato.

1.5. HNinguna modificacion hecha a este contrato se considerara valida sin el acuerdo

por escrito entre las Partes.
CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS

CLAUSULA SEGUNDA:

2.1. Es acordado por las Partes gque EL VEMDEDOR venderd los siguientes
producios: 280 Cajas, que contiene Banano organico de tipo Cavendish Valery
de 28kg cada caja v EL COMPRADOR pagars el precio de dichos productas de

conformidad con la cldusula cusrta del presente confrato.

22 Tembign es acordado que cuslguier informacion relative a los productos
descritos antericrmente referente al uso, peso, dimensionas, ilustraciones, no
tendran efectos como parte del comtrato a menos gque esté debidamente

mencionado en el contrato.

ELAZO DE ENTREGA

CLAUSULA TERECERA:

EL VENDEDOR =& compromets a realizar la entrega en un periodo de 30 dias

luego de recibidas las drdenses de compra debidamente firmadas por el comprador.

ERECICH

CLAUSULA CUARTA:

Las Partes acuerdan 2l precio de $§ 7524.89 por 2l envic de los producios de

corformidad con |z carta oferta recibida por el comprador en la cotizacion enviada.

Nota. Elaboracién propia
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Figura 31

Contrato de compra-venta internacional

El precio ofrecido es sobre la base del Incoterms FOB (*Free gp Board). el envio
s hara por via maritima, asumiendo todos los gastos relacionados con las mercancias
hasta el momente en que hayan sobrepasade la borda del bugue en el puerio de
embargue fijado.

CONDICIONES DE PAGOQ

CLAUSULA QUINTA:

Las Paries han acordado que el pago del precio o de cualquier otra suma adecuada
por EL COMPRADOR a ElI VENDEDOR debera realizarse por pago
adelantado equivalente al SESENTA PORCIENTO (60%) de |a cantidad debitada precio
al embarque de los productos, y €l restante CUARENTA PORGIENTO (40%) después
de 30 dias de recibidos los productos por parte del comprador.

Las canfidades adeudadas seran acreditadas, salvo ofra condicion acordada, por
medio de transferencia electronica a la cuenta del Banco del Vendedor en su pais de
origen, vy EL COMPRADOR considerara haber cumplido con sus obligaciones de pago
cuando las sumas adecuadas hayan sido recibidas por el Banco de EL VENDEDOR
y este tenga acceso inmediato a dichos fondos.

INTERES EN CASO DE PAGO BETRAZADD

CLAUSULA SEXTA:

Siuna de las Partes no paga las sumas de dinero en la fecha acordada, la ofra Parte
tendra derecho a intereses sobre la suma por el tiempo que debid ocurir el pago v el
fiempo en gue efectivamente se pague, eguivalente al UND POR CIENTO (1%)
por cada dia de refraso, hasta un maximo por carge de retraso de QUINCE POR
CIENTC (15 %) del total de este contrato.

EETENCION DE DOCUMENTOZ

CLAUSULA SEPTIMA:

Nota. Elaboracion propia.
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Figura 32

Contrato de compra-venta internacional

Las Partes han acordado que los productos deberan mantenerse como propiedad
de EL VEMDEDOR hasta que se haya completado el pago del precio por parte de EL
COMPRADOR.

TEEMING CONTRACTUAL DE ENTREGA

CLAUSULA OCTAVA:

El Incoterm elegido as FOB (Franco 2 bordo) que significa que el wendedor
entrega cuando las mercancias sobrepasan la bords del bugue en el puerto de
embargue convenido, Esto quiers decir gque el comprador debe soporiar todos los

costes y riesgos de la pérdida v el dario de las mercancias desde aquel punto. Eltérming

FOB exige al vendador despachar las mercancizs pars la exporiacion

El vendedor debe enfregar las mercancias en la fecha o deniro del plazo acordada,

en el puerto de embarque ubicado en el puero de CALLAD (ATF Teminals) y &n la

forma acostumbrada en el puerto, a bordo del buque designado por el comprador.

El comprador debe soportar todos los riesgos de pérdida v dafio de las mercancias
desde el momento en gue hayan scbrepasado la borda del bugue en el puerdo d=

embangue fijada.

BEETRA SO DE ENVIOS

CLAUSULA NOVEMNA:
EL COMPRADDR fendrs derecho a reclamar a8 EL VENDEDOR el pago de dafios
equivalente al0,5% del precio de los productos por cada semana de retraso, a menos

gque s comuniquen las causas de fuerza mayor por parte del EL VENDEDOR = EL
COMPRADOR.

INCONFORMIDAD CON LOS PRODUCTOS

Nota. Elaboracion propia.
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Figura 33

Contrato de compra-venta internacional

Las Partes han acordado que los productos deberan manfenerse como propiedad
de EL VENDEDOR hasta que se haya completado el pago del precio por parie de EL
COMPRADOR.

IEBMIND CONTRACTUAL DE ENTREGA

CLAUSULA OCTAVA:

El Incoterm elegide es FOE (Franco a bordo) que significa que el vendedor
entrega cuando las mercancias sobrepasan la borda del bugue en el puerto de
embarque comvenido. Esto quiere decir que el comprador debe soportar todos los
costes y riesgos de la pérdida y el dafio de las mercancias desde aquel punto. El témmino
FOB exige al vendedor despachar las mercancias para la exportacion

El vendedar debe entregar las mercancias 