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INTRODUCCIÓN 

El presente trabajo monográfico de suficiencia profesional es comprobar la 

viabilidad y factibilidad de la exportación de snack de sacha inchik desde el Distrito 

de Lamas, Provincia de Tarapoto departamento de San Martin al mercado de Sídney- 

Australia. 

 Por tal motivo se procedió a realizar un estudio de carácter descriptivo, por lo 

cual se constituye la empresa “SINCHI SNACK”, que además ofrecer fuentes de 

empleo y contribuye a mejorar la salud de los consumidores. 

se proyectó como Objetivo General: Determinar el proceso de exportación 

definitiva del snack de sacha inchik al mercado de Sídney - Australia. los Objetivos 

Específicos son: 

OE1. Identificar la partida arancelaria del producto y el país comprador, desde 

la adquisición del producto terminado. OE2: este trabajo se adecua el producto con 

sus respectivo etiquetas, envases, empaque y embalaje y así determinar los costos 

de todo ello para su respectivo trámite aduanero. OE3: determinar los costos de 

logística de la unitarización. contenedorización y transporte del producto al 

importador(comprador). OE4: Formular la matriz de costos y evaluación económica 

financiera del producto a exportar  

El trabajo monográfico de suficiencia profesional se identificó una relevancia 

practica y con un impacto social, En lo cual se busca superar las situaciones adversas 

de desconocimiento del proceso de exportaciones y por consecuente que los 

medianos y pequeños productores envíen a exterior el producto de snack de sacha 

inchik, con ello tengan crecimiento económico y mejorar los niveles de vida de sus 

familias y del país. 



xiv 
 

El Capítulo I La Identificación del producto a exportar, la elaboración de ficha 

técnica y sus clasificaciones arancelarias. 

 El Capítulo II Aprovisionamiento, identificamos a los proveedores viables y el 

control de calidad y los costó del snack de sacha inchik.  

El Capítulo III Almacenamiento estrategias y costos fijos de almacenamiento.  

El Capítulo IV, V, VI realizan el acondicionamiento del producto en el 

etiquetado/rotulado en el envase, empaque y embalaje y sus tiempos y costos. 

 El Capítulo VII, VIII proceso de logística internacional, determinando el tipo de 

pallet y el procedimiento de la contenedorización. 

Así mismo los Capítulo IX, X realizan la cotización de transporte interno y 

agencia aduanera. 

 El Capítulo XI, XII, XIII describe el puerto de destino y muestra el mapa de 

distribución del producto. Y sobe toda La evaluación económica financiera. 
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RESUMEN 

El presente trabajo descriptivo se determino que el país de destino ideal para la 

exportación es Australia, que es un gran mercado de productos saludables, se efectuó 

con el fin de impulsar la exportación de snacks de sacha inchik. El sacha inchik tiene 

infinitos usos uno de ellos es el rubro alimenticio o en el uso en la industria cosmética, 

sin embargo, para fines del presente trabajo se recomienda presentar el sacha inchik 

en snack. uno de los motivos es el desconocimiento de sus principales beneficios 

nutricionales, sin embargo, existe un nicho de mercado que es el mercado australiano, 

es reconocida el sacha inchik por sus grandes propiedades. Par la preparación del 

producto y su exportación se dentro que deberíamos utilizar pallet. respecto los 

resultados en el aspecto económico financiero determinan el valor FOB y los 

indicadores económicos muestra que VAN positivo de 432,435.04, la TIR fue de 

43.47% siendo mayor que COOK de 14%, dando como resultado factible al proyecto 

de exportación, finalmente obtuvo una ratio de costo beneficio de 1.86 positivo 
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CAPITULO I 

 

PRODUCTO A EXPORTAR 

 
 

1.1. Ficha técnica del producto 

Snacks de sacha inchik están elaborados con un proceso orgánico, selecciona 

semillas cuidadosamente, sin aditivos ni de químicos, son semilla tostada ligeramente 

saladas, crujiente y fácil de ayudar con el metabolismo del cuerpo, se indican 

claramente las características requeridas del snack de sacha inchik con una 

consistencia seca y crujiente, el empaque en su presentación es de 100 gramos de 

semilla de sacha inchik, con las propiedades generales e individuales del producto. 
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Figura1 

Ficha Técnica del producto 

 
Nota. Tomado de seminario Promperú (2022). Elaboración propia. 
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1.2. Clasificación arancelaria del producto 

La partida arancelaria usada en Perú para la exportación de snack de sacha 

inchik es 2006.00.00.00, Hortalizas, frutas o sus cortezas y demás partes de plantas, 

confitados con azúcar (almibarados, glaseados). 

 

Tabla1  

Exportación de snack de Sacha Inchik a Sídney - Australia. 

Nota. Tomado de plataforma Aduanet (2022) 

 

Figura2 

Restricciones y prohibiciones de exportación.  

 

Nota: Tomado de plataforma Sunat aranceles (2022).  
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Tabla 2 

Convenio internacional Perú a Sídney – Australia 

Nota. Tomado de Sunat convenios internacionales (2022). 
 
 

1.3. Flujograma del proceso de productivo de snack de sacha inchik 

En el siguiente flujograma se muestran los procesos respectivos que realizan 

para la obtención del producto (de sacha inchik) hasta su etiquetado y 

almacenamiento 

 

Figura3 

Flujograma del proceso productivo de snack de sacha inchik 

  

Nota: Elaboración propia 
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1. Recepción de la semilla de sacha inchik tostadas: 

La semilla de sacha inchik tostadas están con un envase de bolsa 

polipropileno, llega a almacén con el objeto de ser clasificados (granos enteros), 

controlados con una inspección visual. 

2. Pesado de la semilla de sacha inchik tostadas:  

Luego de ser clasificados (granos enteros), se procede a utilizar una balanza 

electrónica para determinar la cantidad de 100g. de semilla de sacha inchik. Tostadas 

3. Envasado de la semilla de sacha inchik tostadas: 

El proceso de envasado se realizó de manera manual en las bolsas de doypack 

Kraft trilaminada según diseñadas para su presentación de 100 g, luego se sella el 

zipper para evitar el paso del oxígeno, y la humedad. 

 

Figura4 

Envasado del producto.  

 

Nota: Elaboración propia 
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4. Etiquetado 

El etiquetado se realiza teniendo en cuenta el valor nutricional, el nombre del 

producto, con indicación de su estado, con sus respectivos octógonos nutricionales, 

dando a conocer el país donde fue elaborada el producto y el peso, de manera que 

resulte fácil conocer qué cantidad de cada sustancia componen el producto. 

 

Figura5 

Etiquetado del producto semillas tostadas de sacha inchik 

 
Nota: Elaboración propia 
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5. Almacenado  

Ya envasado el snack de sacha inchik, se procede acomodar en cajas de 

cartón para ser trasladadas en almacén en anaqueles. Conservar en un lugar fresco, 

limpio y seco. Debe proporcionarse una ventilación adecuada para certificar la 

conservación del producto hasta el momento de su comercialización. 
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CAPITULO II 

 

APROVISIONAMIENTO 

 
 
 

2.1. Proveedores potenciales 

Los proveedores del producto snack de sacha inchik, son distribuidores del 

distritos y provincia de Lamas la cual mantiene la producción sacha inchik, están 

aprobados por el sistema de calidad y se ofrecen a precios razonables para participar 

como proveedores.    
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Tabla 3 

Proveedores potenciales del producto (snack de sacha inchik) 

 
Nota: Elaboración propia.  

describimos los proveedores categorizados que abastecen (materiales, 

envases y embalajes) para cumplir con los bajos estándares que permite nuestro 

sistema de calidad. 

 
 

 Tabla 4 

Proveedores de suministros para la empresa snack de sacha inchik.  

 
Nota: Elaboración propia 

 
 
 

2.2.   Matriz de selección de proveedores 

Se ha proporcionó una matriz de selección de proveedores para seleccionar 

proveedores completos y exportar productos elegibles. la siguiente tabla muestra 

Distribución de las valoraciones de los proveedores del 1 al 5, en función de los 

criterios definidos: 
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1:  Calidad                                  

2:  Precio  

3:  Distancia  

4:  Plazo de entrega. 
 
 
 

Tabla 5 

Matriz de selección de proveedores 

 
Nota: Elaboración propia 

 

Asimismo, a cada proveedor se le califico de acuerdo a la escala de Likert de 

uno (muy malo) como nota a cinco (muy bueno) siendo la nota más alta. De acuerdo 

con la siguiente figura: 

 
Figura6 

Escala de evaluación de Likert 

 
Nota: Elaboración propia 

 

Luego de realizar la respectiva ponderación se optó por seleccionar al 

proveedor SHANANTINA S.A.C. para que nos venda snack de sacha inchik 
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2.3.  Control de Calidad 

La empresa exportadora “Sinchi snack” se basa en el control estricto y sólido, 

Este comienza con la selección del proveedor que es evaluado según estándares 

propios de La empresa certifica la calidad de sus productos y cumple con todas las 

especificaciones requeridas, por el director general de la Secretaría de Salud 

Ambiental (DIGESA), para así obtener un excelente snack de sacha inchik.  

 Por consiguiente, en la tabla se muestra los organismos y certificación de 

control de calidad de la empresa exportadora. 

 

 

 

Tabla 6 

Organismos y certificación de control de calidad en Perú   

 
Nota. Tomado de la plataforma ram.promperu (2022)  

 
 
 

Tabla 7 

Organismos que se encargan se salvaguardar la industria alimentaria 

Australia 

 
Nota. Tomado de la plataforma ram. promperu (2022)  
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2.4.  Costo de fabricación y/o adquisición    

Para determinar el costo del snack de sacha inchik, se evaluará (compra, 

etiquetado y almacenado) al proveedor en el distrito y provincia de lamas  

Para la evaluación de los costos de fabricación, se tomaron en consideración los 

siguientes supuestos: 

a. El precio del sacha inchik. 

b. En relación a los costos unitarios, se hará bajo el criterio de promedios 

por año. 

c. Tipo de cambio será referencial al año 2022. 

 
 

Tabla 8 

Costo del producto (snack de sacha inchik) 

 
Nota: Elaboración propia 
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CAPITULO III 

 

ALMACENAMIENTO 

 
 
 

3.1. Estrategia de almacenamiento 

Son lugares donde se almacenan diferentes tipos de mercancías. Se gestionan 

a través de políticas de inventario. Esta función controla y administra físicamente 

todos los artículos del inventario. 

Las semillas tostadas de sacha inchik es envasada en bolsas de doy pack kraft 

trilaminado de 100 gramos, debidamente, asimismo deben ser conservados a una 

lugar fresco y seco de 20º C. con una humedad de 60% 

Estos productos ya envasados y etiquetados son colocados en anaqueles de 

fierro para evitar daños a las bolas 
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3.2  Lay-out de almacén 

La empresa “Sinchi snack” cuenta con dos zonas, una para las zonas auxiliares 

que es el área administrativa (Gerencia), la segunda gestión productiva que está la 

zona preparación de pedidos, zona de almacenamiento y zona despacho para todo 

el proceso de recepción hasta envasado y de embalaje. 

En nuestro estudio se ha considerado la construcción de una instalación 

conveniente para la planta de procesamiento, que consta de tres áreas: 

a. zona de recepción:   control de calidad y clasificación 

b. zona de preparación de pedidos: puesto en anaqueles(estanterías) 

c. zonas auxiliares: área de administración, área de devolución 

d. zona de almacenamiento: zona de selección y acopiada de mercancías 

e. zona despacho: zona de consolidación y inspección de salida 

 
 
 

 Figura7 

Lay-out de almacén 

 
Nota: tomado de la plataforma de Linkedin (2022) 
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3.3  Detalle del mobiliario usado en almacenamiento 

Tabla 9 

Mobiliario utilizado en el área de almacén. 

 
Nota: Elaboración propia 

 
 

3.4  Costo fijo de almacén 

Tabla 10 

costo fijo de almacén. 

 
Nota: Elaboración propia 
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CAPITULO IV 

 

ROTULADO Y ETIQUETADO TÉCNICO 

 
 
 

4.1. Modelo de etiquetas/rotulado de producto 

Las políticas establecidas respecto al etiquetado demandan que la etiqueta 

contenga un conjunto de referencias de carácter obligatorias. Puede estar impreso o 

adherido al empaque para identificar el producto; y usar necesariamente el idioma 

español. Asimismo, la etiqueta también debe contemplar las siguientes 

informaciones: 

a. Pictogramas 

b. destinatario. 

c. Nombre de la empresa que lo produce.  

d. indicador de peso 

e. país de origen 
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Figura8 

Vista posterior y anterior del Rotulo del producto 

 
Nota: Elaboración Propia 

 
 
 
4.2.  Normas técnicas aplicables. 

 FSANZ establece las normas de etiquetado de alimentos en el Código de 

Normas Alimentarias. Estas normas son aplicadas por los Estados y territorios 

australianos y, en Nueva Zelandia, por el Ministerio de Industrias Primarias (MPI). 

El Código de Normas Alimentarias incluye los requisitos generales de 

etiquetado e información (Capítulo 1 del Código) que son pertinentes para todos los 

alimentos y establece qué requisitos se aplican en diferentes situaciones (por ejemplo, 

alimentos por menor comercialización, alimentos para la restauración, transferencia 

de la empresa). 

 El Código también incluye requisitos específicos de etiquetado e información 

que sólo se aplican a ciertos productos alimenticios (Capítulo 2 del Código). 

Además del Código de Normas Alimentarias, todas las declaraciones sobre 

alimentos están sujetas a leyes de comercio justo y leyes alimentarias en Australia y 
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Nueva Zelanda que prohíben las representaciones falsas, engañosas o engañosas 

(para más información vea Legibilidad en el etiquetado, pesos y medidas, etc.). 

Más información sobre una variedad de temas de etiquetado está disponible a 

continuación: 

a. Etiquetado del país de origen 

b. Alergias e intolerancias alimentarias 

c. Lista de ingredientes y etiquetado de porcentaje 

d. Revisión del etiquetado 

 
 

4.3. Proceso de rotulado 

Verificar la normativa legal vigente aplicable a la rotulación para su exportación, 

se procede a realizar la verificación de los rótulos que concuerden con el lote, luego 

se pasara a la impresión y adhesión de rotulo  

De acuerdo con lo mencionado la rotulación para el producto a exportar se 

desarrollará de conformidad al siguiente diagrama que consta de 3 procesos:  
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 Figura9 

Procedimientos para el proceso de rotulación 

 
Nota: Elaboración propia 

 

 

 Figura10 

Visualización de etiquetado y rotulado terminado.    

 
Nota.: Elaboración propia 
 
 
 

4.4. Tiempos y costos del proceso del rotulado 
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Tabla 11 

Tiempo del proceso del rotulado 

  
Nota. Elaboración propia   
 

El tiempo asignado para el proceso de etiquetado es de 01minuto con 35 

segundos por el diseño de rótulo y colocación del rótulo a la caja. 

 
 

Tabla 12 

Costos del proceso del rotulado 

 
Nota. Elaboración propia   
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CAPITULO V 

 

 EMPAQUE 

 
 
 

5.1. Ficha técnica de empaque seleccionado 

Las descripciones del empaque brindan una herramienta mediante para que 

los exportadores estandaricen y comuniquen con precisión las características del 

producto de snack sacha inchik al importador. Se utilizará como envase el doy pack 

kraft trilaminado con un peso de 100 gramos 

La ficha técnica del empaque interior asegurará entonces la conservación del 

contenido en condiciones higiénicas, donde en términos de exportación se identifican 

estos tipos de embalajes para el producto a exportar. 
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Figura11 

Ficha técnica del empaque interno seleccionado 

 
Nota: Elaboración propia 

 
 
 

5.2. Criterios usados para la selección del empaque 

Se tomó en cuenta los siguientes criterios  

a. Se valora mucho la correlación entre calidad y precio. 

b. Facilita el trabajo de unión de los productos. 

c. Es un material liviano, pero fabricado de tal forma que ofrece resistencia 

al peso de los productos que se usan. 

d. Permiten promocionar el mismo producto por su uso. 

e. Su diseño facilita el transporte y manipuleo eficaz. 
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5.3. Proceso de empaque. 

a. El empaque se realizó de manera manual en las bolsas doy pack Kraft         

…….. trilaminada según la presentación de 100g,  

b. se ordena las bolsas de snack de sacha inchik según tamaño y por filas  

c. es colocado cuidadosamente sobre la superficie de la caja de cartón 

corrugado.  

d. Seguidamente se cierra el cartón con la tapa para su embalaje 

correspondiente.  (Cabe resaltar que el empaque ya viene pegado con 

el rotulado correspondiente). 

 
 
 

5.4. Tiempos y costos del proceso de empacado 

a. El proceso de empacado es de 2000 cajas de snack de sacha inchik. 

b. El tiempo del proceso del empacado de las cajas del snack de sacha 

inchik es de 30 segundos por caja. 

c. El costo del empacado para la presentación es de s/. 2,648.00 

d. La vida útil estimada del producto de snack de sacha inchik es de 01 

año empacados en supermercados bajo una temperatura adecuada, desde la 

llegada del producto al supermercado u hogar. 
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Tabla 13 

Tiempo de Proceso de Empacado del Producto  

 
Nota: Elaboración propia   

 
 
 

Tabla14 

Costos del proceso de empacado del producto  

 
Nota: Elaboración propia   
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CAPITULO VI 

 

EMBALAJE 

 
 
 

6.1. Ficha técnica de embalaje seleccionado 
 
 

Figura12 

Ficha de Embalaje 

 
Nota. Elaboración propia  
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 6.2.    Criterios usados para la selección del embalaje 

Los criterios utilizados en la elección del STRETCH FILM se han convertido en 

el aliado perfecto de grandes y pequeñas empresas para gestionar sus mercancías 

durante el tránsito o almacenaje. detallamos, del porque elegimos este embalaje:  

a. Son económicas.  

b. Fija, protege, asegura, evita caída de la carga.  

c. Resistencia a altas temperaturas. 

d. Fácil colocación y retiro. 

e. Alta resistencia. 
 
 
 

6.3.   Proceso de embalaje 

Será acomoda con mucho cuidado las cajas de cartón, que es nuestro 

empaque, seguidamente se sube 10 cama cada uno con ocho (8) cajas de 8kg. 

encima del pallet. Para realizar el procedimiento respectivo para su embalaje.  

a. Medidas de caja: 40 cm. de largo x 30 cm de ancho x 20 cm. de altura 

b. Se deberá colocar esquineros de cartón 

c. Stretch film transparente 

d.  zunchos de plástico para fijar el cuadrante.  

 

 

 

 

  



42 
 

Figura13 

Embalaje para despacho de snack de sacha inchik 

 
Nota. Tomado de plataforma Codelco (2022).  

 
 
 

Figura14 

Medidas de la paleta 

 
Nota: Elaboración propia 

 

6.4.   Tiempos y costos del proceso de embalaje 
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Tabla 15 

 Tiempo del proceso de Embalaje. 

 
Nota. Elaboración propia   

 
 
 

Tabla 16 

Costos del proceso de embalaje. 

 
Nota. Elaboración propia   
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CAPITULO VII 

 

UNITARIZACIÓN 

 
 
 

7.1.   Ficha técnica de seleccionado 
 
 
 

Figura15 

Ficha técnica del pallet seleccionado 

   
Nota: Elaboración propia 
 
 

7.2.  Criterios usados para la selección del pallet 

Las razones para seleccionar los pallets son 
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a. Tamaño 

b. Costo 

c. Capacidad 

d. Material 

e. Ciclo de vida 

f. Peso Y Resistencia 
 
 
 

7.3  Proceso de paletización 

Son 2000 cajas se colocarán ordenadamente y se apilarán unas sobre otras, 

cubriendo la capacidad del pallet, Teniendo en cuenta el tamaño de las cajas y el 

tamaño de un pallet europeo y más el peso es de 640 kilos por pallet, cuando este 

esté completo con los 25 pallet, los productos embalados se envolverán con cinta de 

embalar en el stretch film. Y esquineros de cartón para su mayor seguridad del 

producto 

 
 

Figura16 

Proceso de paletización 

 
Nota: Elaboración propia 
 
 

7.4. Plano de estiba del pallet 
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Figura17 

Plano de estiba de pallet 

 

Nota: Tomado de la Plataforma Mecalux (2022) 
 
 

Figura18 

Muestra de estiba del pallet 

 
Nota: tomado de la biblioteca unapec (2022) 
 
 

7.5. Tiempos y costos del proceso de paletización 
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Tabla 17 

Tiempo del Proceso de Paletización. 

 
Nota: Elaboración propia 

 
 
 

Tabla 18 

Costos del proceso de paletización 

 
Nota: Elaboración propia 
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CAPITULO VIII 

 

CONTENEDORIZACIÓN 

 
 
 

8.1  Ficha técnica del contenedor seleccionado 

Para el producto de snack de sacha inchik para la exportación, se enviará en 

un contenedor DRY VAN de 40 pies, la carga se preparará de manera adecuada y 

segura para evitar robos, daños y pérdidas, y proteger la degradación térmica y 

biológica. conducción brusca o lluvia, agua salada, lo que permite un manejo más 

rápido y eficiente. 
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Figura19 

Ficha técnica del contenedor 

 
Nota: Tomado De La Plataforma SIICEX (2022) 

 
 
 

8.1. Criterios usados para la selección del contenedor 

a. correcto uso y aplicación del precinto: o sello del contenedor colocado 

en la parte posterior del mismo, el cual contiene códigos alfanuméricos que coincidan 

con el Bill of Lading (B/L), que nos auxiliarán a identificar al contenedor y la mercancía 

que traslada dentro a fin de evitar la manipulación. 

b. Tener en cuenta el peso de la carga: que deberá mercadear de manera 

uniforme al interno del contenedor, debiendo acomodar la mercancía en todo el 

espacio interior, en caso hubiera espacios vacíos deben ser cubiertos con material de 

relleno, a fin de evitar problemas de transporte debido a demasía de peso en los 

extremos. 

c. También se debe considerar la capacidad y aprovechamiento del 

espacio, es decir utilizar todo el espacio de extremo a extremo del contenedor para 

sujetar bien la mercancía y de esta forma asegurar la carga durante el transporte y el 

permanente movimiento. 
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d. Planear y agendar con anticipación: la fecha y hora de la carga 

debidamente embalada y paletizada, ya que de requerir más tiempo probablemente 

generen costos adicionales por hora. 

 
 

8.2.   Proceso de contenedorización 

El proceso de contenedorización se realizará en nuestro propio almacén y 

consiste en la carga de pallet en contenedores, La palatización ayuda reducir la 

rotación de la carga. El montacargas levanta los pallets unitarizados y los coloca en 

el extremo del contenedor. Con ayuda de una traspaleta se van ubicando uno a uno 

los pallets dentro del contenedor 
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8.3. Plano de estiba del contenedor 

 
 

Figura20 

Plano del contenedor 

 
Nota: tomado de la plataforma Cargonap (2022) 

 

8.4. Tiempo y costos del proceso de contenedorización 

 

Tabla 19 

Tiempo del Proceso de Contenedorización 

 
Nota: Elaboración propia   
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Tabla 20 

Costos del proceso de contenedorización 

 
Nota: Elaboración propia 
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CAPITULO IX 

 

TRANSPORTE 

 
 
 

9.1.   Proveedores del Transporte Interno 

Los proveedores son importantes en el transporte de productos. También hay 

que asegurarse de que el producto persista intacto durante el trayecto, no dañe la 

caja y esté en buen estado. El producto (snack de sacha inchik) para su traslado vía 

terrestre desde el distrito de LAMAS con destino a la planta de RANSA ara ser 

despachado al Puerto de Callao - Lima, se utilizará un camión de carrocería, con 

capacidad de carga de 4.5 toneladas con un largo carrozable de 6 m. 
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Figura21 

Modelo de camión para la carga 

 

Nota. Tomado de la plataforma Cranes and Machines (2022).  

 

Tabla 21 

Proveedores de servicio transporte interno 

 
Nota: Elaboración propia 
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9.2.   Costo de Transporte Interno (Inland Freight) 

La empresa optada para el Transporte terrestre es Shalom Empresarial S.A.C 

con RUC Nº 20512528458, con Estado del Contribuyente activo Dirección: Malecón 

Cumbaza s/n distrito de morales siendo el recorrido del distrito de Lamas hacia Lima 

(puerto de callao) será un monto total de S/. 1250.00 nuevos soles.  

 
Tabla 22 

Costo del transporte terrestre interno 

 
Nota. Elaboración propia 

 
9.3. Proveedores de servicio de transporte internacional  

En el distrito de Lamas se buscó en la plataforma de SIICEX, las navieras en 

la ruta Sídney-Australia que son MSC y HAMBURG SUD con un contenedor de 40 

pies. Para el traslado de la mercancía. 

 
Tabla 23 

Proveedores de Servicio de Transporte Internacional 

 
Nota: tomado de la plataforma searates (2022) 



56 
 

9.4. Cotizaciones de Flete Marítimo y aéreo 

 El importador (comprador) es responsable de evaluar y seleccionar la empresa 

naviera, ya que la exportación se realiza en los términos del Incoterm FOB, según lo 

estipulado en el contrato de compraventa internacional firmado con el importador. 

 

 

 

 

 

 

  



57 
 

 

 

 

 

 

CAPITULO X 

 

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL 

 
 
 
10.1.  Agentes de aduana 

Si el producto ya está en Lima, se pagará el transporte interno para garantizar 

su total seguridad. Acudir a la Agencia de RANSA S.A que es una de las primeras 

Agencia de Aduanas en América Latina en acoger la certificación ISO 9001:2000 para 

realizar el aforo físico, una vez realizados todos los trámites físicos se procederá al 

embarque y la ruta finalizará en el puerto del Callao 

Se realizó la búsqueda en la plataforma de sunat se seleccionó a la agencia 

de aduanas Mediterranean Shipping Company del Perú S.A.C 
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Tabla 24 

Agencia de Aduanas contratado.  

 
Nota: Elaboración propia 

 
 
 

10.2.  Costo de Agenciamiento 

la Agencia RANSA S.A., empresa especializada en servicios de intermediación 

aduanera, brinda soluciones de logística aduanera para la acogida al exterior, control 

y seguridad de la carga. 

 

Figura22 

Logotipo empresa aduanera seleccionada 

   
Nota. Tomado de la plataforma Ransa (2022) 
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Tabla 25 

Costo de Agenciamiento  

 
Nota: Elaboración propia 

   

10.3.   Aseguradoras 

 El producto de snack de sacha inchik con destino al puerto de Sídney, 

Australia serán por Incoterms FOB (free onboard). Por ello, los exportadores no están 

obligados a asegurar el envío internacional de mercancías. Es responsabilidad del 

importador controlar los procedimientos, costos y riesgos. 

 
 

10.4.  Póliza De Seguros (Cobertura Y Costo) 

El contrato de compraventa internacional negocia que sus coberturas y costes 

correrán a cargo del importador del producto en el puerto de Sídney -Australia, tal y 

como prevé el Incoterm FOB (Free on board). 

 
10.5.  Depósitos Temporales  

Las empresas que prestan servicios de depósito temporal en lima son: 

1. RANSA 

2.      DepoSeguro República de Panamá | Surco 

3.      The Safe Storage Co. 

4.       Depsa 

5.       DP WORLD 

6.       Inversiones Rojas SAC  
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CAPITULO XI 

 

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCIÓN FÍSICA EN EL PAÍS DE 

DESTINO 

 
 
 

11.1.  Puerto, aeropuerto o terminales terrestres disponibles para la carga 

peruana 

Puerto Sídney- Australia  

Sídney, capital de Nueva Gales del Sur y una de las ciudades más grandes de 

Australia, el Puerto de Sídney es la imagen postal por excelencia de Australia. El 

puerto se extiende por 240 kilómetros. 

Los principales puertos de Sídney atendidos por esta vía son: 

a. Puerto de Brisbane (estado de Queensland).  

b. Puerto de Sídney (Bahía de Botany). 

c. Puerto de Fremantle (oeste de Australia). 

d. Puerto de Melbourne (hemisferio sur). 

e. Puerto de Adelaide (sur de Australia). 
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Figura23 

Puertos comerciales de Sídney- Australia 

 
Nota: Tomado de la plataforma de Searates (2022) 

 
 
 

11.2. Análisis de la infraestructura vial. Portuaria y aeroportuario 

Análisis de infraestructura vial marítima de Sídney- Australia 

Las instrucciones de Líneas Navieras entre Perú y Australia generalmente se 

realizan por esa vía, de los puertos marítimos entre los dos países son atendidos por 

2 líneas navieras, quienes prestan servicios para transportar del Puerto de Callao- 

Lima al Puerto de Sídney – Australia ofreciendo salidas semanales con tiempos de 

travesía de entre 37 días.  
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Tabla 26 

Frecuencia de transporte marítimo del Puerto Callao para Australia. 

 
Nota: tomada de la plataforma Siicex (2022) 

 
 
 

Figura24 

Ilustración del Puerto de Sídney – Australia 

 
Nota. Tomado de la plataforma de Nudos (2022). 
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11.3  Descripción, análisis del principal aeropuerto incluyendo rutas, 

infraestructura, capacidad, restricciones, servicio, procedimiento, costos, etc. 

Transporte por vía marítima 

Reconocido como uno de los mejores puertos comerciales del mundo, junto a 

actividades lúdicas en sus 2 terminales de pasajeros. 

En sus múltiples zonas de atraque en Glebe Island y White Bay manejan una 

amplia gama de cargas, incluyendo granel seco, líquido y carga general, así como el 

almacenamiento en diversos silos. Estas dos zonas ocupan una superficie con 39,7 

hectáreas y gozan de una posición privilegiada en el transporte de mercancías al área 

metropolitana. 

También está el terminal Gore Bay de la petrolera Shell, que se centra en la 

gestión de hidrocarburos. 

 
 
 

11.4  Proceso de importación y nacionalización en el país destino (flujograma 

con costos y tiempos) 

Ese items no aplica para la exportación de snack de sacha inchik 
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Figura25 

Imagen de la empresa logística, Australia 

 
Nota. Tomado de Logispain (2021) 

 
 

11.5 Requisitos para la importación muestras si valor comercial  

No aplica porque en el trabajo desarrollado de exportación no se requiere de 

importar muestras. 

 
 
11.6  Datos de proveedores de servicio logístico en el país destino  

DHL Supply Chain: Brindamos a nuestros clientes soluciones integrales de 

gestión de datos y logística para administrar y operar sus cadenas de suministro con 

un enfoque en la sostenibilidad y la calidad. “Carga General Nacional, Carga Urgente 

Nacional, Servicios Especializados y Transporte de Logística por Contrato, con 

soluciones dedicadas para los clientes”, 

CEVA LOGISTICS: brinda servicios de transporte por carretera a nivel 

nacional que incluyen Lihehaul, donde gestionamos el transporte a granel de 

productos entre los almacenes locales y los centros de distribución regionales, y los 
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servicios de recogida y entrega (PUD, Pick Up & Delivery). Con nuestro modelo de 

transporte terrestre flexible, que utiliza únicamente transportistas cualificados. 

DB SCHENKER: El proveedor líder mundial de servicios logísticos. Apoyamos 

a la industria y el comercio en el intercambio mundial de bienes a través del transporte 

terrestre, el transporte aéreo y marítimo internacional, la logística de contratos y la 

gestión de la cadena de suministro. Nuestros servicios de valor agregado aseguran 

un flujo fluido de bienes y cadenas de suministro que están alineados y optimizados 

para su éxito. 

YUSEN LOGISTICS: es una empresa japonesa con agentes en todo el mundo, 

y sus contenedores sellados entran y salen en todo momento de los 

principales puertos que existen en Asia y Europa, así como de todo el norte y 

sur de América. Los servicios del centro incluyen el uso de camiones 

para atender el mercado nacional, el transporte ferroviario e intermodal, así 

como el transporte de carga internacional, importaciones y exportaciones, 

almacenamiento y otros servicios. 
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CAPITULO XII 

 

DISTRIBUCIÓN 

 
 
La distribución inicia con la colocación de la mercancía vía terrestre desde la 

ciudad de Lamas (Tarapoto) con destino a Lima a la agencia de Ransa para realizar 

el aforo físico para luego ser despachado al puerto de Callao - Perú. Es descargada 

la carga y almacenada para la espera de su envío al puerto de Sídney- Australia, 

donde se autoriza su desembarco luego de la nacionalización. 

 
 

12.1  Mapeo de la secuencia comercial proveedor- consumidor 

La continuidad utilizada para la exportación del snack de sacha inchik desde el 

acogimiento de los distribuidores al consumidor final como se detalla en la figura 

siguiente. 
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Figura26 

Secuencia de distribución 

 
Nota. Tomado de Infografia Sunat (2022). 

 
 

12.2. Identificación y descripción de canales de distribución 

Se manejará en Sídney-Australia el modelo expresado desde el productor, al 

mayorista y este se encargará del retail y la llegada al consumidor, como se expresa 

en la siguiente figura. 
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Figura27 

Canal de distribución internacional elegido 

 
Nota: Elaboración propia 

 
 
 
12.3. Canal con mayor flujo comercial para la importación del producto 

Este ítem establece el creciente comercial para importadores no aplica para el 

proceso de exportación definitiva, ya que corresponde al país de destino 

 
 

12.4 Identificación y cuantificación de los márgenes de la intermediación, 

condiciones de compra (60-90-120 días, incoterms utilizados), volúmenes 

mínimos, etc. 

Corresponde al acuerdo Incoterm FOB para celebrar el contrato descrito se 

maneja de manera generalizada, condiciones y penalizaciones en los INCOTERMS 

2020 utilizados entre las partes Empresa “SINCHI SNACK” y “VITACO HEALTH 

E.I.R.L” 
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Figura28 

Modelo de Contrato de Compra Venta Internacional 

Nota: Elaboración propia  
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Figura29 

Modelo de carta de presentación 

 
Nota. Elaboración propia 
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Figura30 

Factura – Invoice a valores FOB (Free On Board) 

 
Nota. Elaboración propia 
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Figura31 

Elección y Aplicación del Incoterm FOB (Free On Board) 

 

Nota. Tomado de Vanessa Olascoaga (2022). 
 
 
 

12.5  Perspectiva esperadas en materia de evaluación, diversificación 

simplificación o especialización de los autores de los canales de distribución y 

comercialización  

 

Figura32 

Tendencia para la Comercialización del Snack de Sacha Inchik 

 
Nota: tomado de la presentación de mincetur (2022) 
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12.6  Tendencias actuales y su amplificación para los márgenes de 

comercialización, exigencias de compra y competencia de productos por canal  

 

Figura33 

Canales de Distribución Snack de Sacha Inchik 

 

 
Nota: Tomado del repositorio ESAN (2022) 
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CAPITULO XIII 

 

MATRIZ DE COSTOS DE EXPORTACIÓN 

 
 
 

Cada fase del proceso de exportación con los costos que corresponden a la 

preparación de la matriz de costos y cada uno de los ítems que determinara finalmente 

se han incurrido para la determinación final de los precios acordados con el 

importador a valores incoterms FOB (Free On Board), por el importe de us $ 

165,992.36 dólares americanos habiendo incluido para el vendedor un margen de 

utilidad en ventas del 55%, calculado. Sobre el valor del incoterm exw (ex works). 
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Tabla 27 

Adquisicion de activo fijo y deprecacion equipo de oficina 

 
Nota: Elaboración propia. 

 

Tabla 28 

Gastos generales y Administrativos 

 
Nota: Elaboración propia. 

 

Tabla 29 

Gastos Financieros transferencia del exterior 

Nota: Elaboración propia 
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Tabla 30 

Costos de ayuda a la comercialización 

 
Nota: Elaboración propia 

 

Tabla 31 

Gastos de ventas 

 
Nota: Elaboración propia 
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Tabla 32 

Matriz de costos de exportación 

 
Nota: Elaboración propia.  
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CAPITULO XIV 

 

EVALUACIÓN ECONÓMICA FINANCIERA 

 
 
 
Observación:  

El actual trabajo de suficiencia profesional ha sido elaborado conforme a los 

lineamientos de carácter descriptivo, en ese sentido los costos y gastos han sido 

establecidos sobre la base de exportación de un contenedor, que para este caso ha 

sido de dry van de 40 pies, por tal motivo no se ha realizado un Plan financiero en 

razón de no contar con antecedentes de exportaciones al ser una empresa 

emprendedora nueva, así como tampoco la estructura no contempla elaborar plan de 

negocios internacional.    
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Tabla 33 

Estado de Resultados  

 
Nota: Elaboración propia 

 

Tabla 34 

Análisis de costos unitarios 

 
Nota: Elaboración propia 

 

Tabla 35 

Fuentes de Financiamiento 

 
Nota: Elaboración propia 
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Tabla 36 

 Datos para evaluación financiera 

 
Nota: Elaboración propia 

 

Tabla 37 

 Flujo de Caja Financiero 

 
Nota: Elaboración propia 
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Tabla 38 

 Indicadores Económico-Financieros 

 
Nota: Elaboración propia 

 

Interpretación: 

a. El valor actual neto (VAN) es de 432,435.04 es mayor a cero y positivo, el cual 

indica que es viable. 

b. La tasa interna de retorno (TIR) es de 43.47% esto indica que es altamente 

rentable y a su vez comparado con el coste de oportunidad (COK) del 14%. 

c. Lo cual precisa que el monto de inversión se destine para la ejecución dl 

proyecto de exportación será recuperable en un mediano plazo. 

d. finalmente obtuvo una ratio de costo beneficio de 1.86 positivo. 
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Tabla 39 

Simulación del préstamo comercial a mediano plazo 

 
Nota: Tomado de la Plataforma BBVA Continental (2022) 

 

Figura34 

Cronograma del préstamo comercial a mediano plazo 

 
Nota: Tomado de la Plataforma BBVA Continental (2022) 
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CONCLUSIONES 

1. Este trabajo se determinó el proceso de exportación definitiva del snack de 

sacha inchik al mercado de Sídney - Australia. Asimismo, cumpliendo el acuerdo de 

compra venta internacional para la entrega del producto al importador. 

2. En este trabajo se Identificó la partida arancelaria de los productos de los 

proveedores y abastecimiento de productos terminados, y del país comprador y se 

verifico el tratado de libre comercio. 

3. se adecua el producto con sus respectivo etiquetas, envases, empaque y 

embalaje y así determinar los costos de todo ello para su respectivo trámite aduanero.  

4. se determinó los costos de logística de la unitarizacion. contenedorización y 

transporte del producto al importador(comprador).  

5. Se Formuló la matriz de costos y evaluación económica financiera del producto 

a exportar  
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