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INTRODUCCION

Latara es un arbusto nativo oriundo del Pera que produce frutos de cuyas vainas
y semillas se obtiene dos principales derivados de exportacion: El polvo y la goma, su
nombre cientifico es Caesalpinia spinosa utilizado por los nativos de la zona como
planta medicinal y gracias a la cual a través de los afios han logrado percibir ingresos

econémicos mediante su comercializacion.

Actualmente la produccion de tara esta considerada como uno de los principales
eco negocios, Peru es considerado como el principal exportador de este producto, en
total son 17 los departamentos que producen tara, las principales zonas de
produccién de tara se ubican en los departamentos de La Libertad, Ayacucho,

Cajamarca, Huanuco, Ancash, y Cusco.

El Peru es considerado como el primer pais productor, con una produccion
promedio anual de 30 mil toneladas, el cual representa el 80% de la produccién
mundial, las exportaciones de tara en polvo sumaron US$ 22 millones evidenciando
un crecimiento del 114% en relacion al mismo periodo del 2020, informo el (Idexcam).
En enero 2022, 13 regiones del interior del Pera elevaron su exportacion: Huanuco
(+87%), Madre de Dios (+84%), Amazonas (+74%), Huancavelica (+51%),
Lambayeque (+38%), Arequipa (+34%), Moquegua (+22%), Apurimac (+19%),
Tumbes (+16%), San Martin (+16%), La Libertad (+15%), Piura (+13%) y Cajamarca
(+7%). Con respecto al volumen, se exportaron en ese periodo 12.434 toneladas de

tara en polvo reportando un incremento de 58,3%.



RESUMEN

El desarrollo del presente proyecto de exportacién tiene como objetivo
determinar si es rentable la implementacion de una empresa exportadora de mucilago
de tara hacia los EE.UU. y, siguiendo cada punto de la estructura se pudo
fundamentar el trabajo con informacidén veraz y de interés para poder lograr una

exportacion optima.

El primer capitulo se concentra en dar a conocer las generalidades de la tara en
la cual detallamos la ficha técnica del producto con informacién de alto valor y se logro

identificar el nimero de partida respecto a la clasificacion arancelaria del producto.

El segundo capitulo se focaliza en el proceso de busqueda y seleccion de
proveedores potenciales. Asi mismo se realiz6 una matriz de seleccion de

proveedores con el fin de minimizar el riesgo y asegurar la rentabilidad de la empresa

El tercer capitulo presenta un estudio técnico que tiene como objetivo principal
tomar una buena estrategia de almacenamiento del producto a exportar, asi mismo

detallamos los mobiliarios que seran necesarios.

El cuarto capitulo presenta las datos, informacion consignada que debe de
contener el rotulo del producto segun reglamentos técnicos del pais Estados Unidos

por la FDA.



El quinto capitulo se enfoca en dar a conocer los detalles de la ficha técnica de
empaque del mismo modo se dio a conocer los criterios utilizados para la correcta

seleccion del empaque.

El sexto capitulo se concentra en la descripcion de la ficha técnica del embalaje
seleccionado se dio a conocer también el correcto proceso de embalaje.

El séptimo capitulo desarrolla los tiempos y costos del proceso de paletizacion
y determina el plano de estiba del pallet de acuerdo al criterio utilizado para la

seleccion del pallet.

El octavo capitulo se enfoca en dar a conocer los detalles de la ficha técnica
del contenedor seleccionado y realiza la correcta distribucion de los pallet dentro de
ella, el plano de estiba es un documento que deben portar obligatoriamente todos

los buques.

El Noveno capitulo pudimos detallar los costos de transporte interno de la
mercaderia, como también se realizo la cotizacion correspondiente del flete maritimo

y aéreo.

El décimo capitulo se focalizo en estimar los costos de agenciamiento y

aseguradoras a fin de tomar una buena decision para la empresa.

El Undécimo capitulo se pudo detallar las descripciones, analisis de los
principales puertos y aeropuertos incluyendo rutas, infraestructura, capacidad,

restricciones, servicios, procedimientos, costos, etc, También se dio a conocer datos
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de proveedores de servicio logistica en el pais de destino asi mismo se logrd

identificar los requisitos para importar muestras sin valor comercial.

El duodécimo capitulo se presenta la Identificacion y descripcion de canales de
distribucién como Ficha de perfil que incluye: ciudad, contacto, direccién, teléfono, e-
mail, puntos de ventas, estrategias y términos de compra, cubrimiento geografico,
productos, proveedores actuales, margenes, plazos también identificamos y
cuantificamos de los margenes de intermediacién, condiciones de compra y

volumenes minimos.

El decimotercero capitulo presenta la descripcion de matriz de costos de

exportacion.

El decimocuarto y ultimo capitulo es el estudio de inversiones, econémico y
financiero destinadas a cuantificar los montos de inversiones fijas e inversiones de
capital de trabajo, definir la estructura financiera ideal, elaborar el presupuesto de
ingresos y gastos, estructura de costos y célculos de utilidades y costos unitarios de
productos. Todo esto se refleja en el informe financiero proyectado, que se utiliza
para evaluar el proyecto tanto econémica como financieramente y para saber qué

tan rentable es el proyecto.
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ABSTRACT

The present development of the export project has the objective of determining
if it is profitable to implement a company that exports tara mucilage to the US and
following each point of the structure, it was possible to base the work with accurate

and interesting information to be able to achieve optimum export.

The first chapter focuses on publicizing the generalities of the tare in which we
detail the product's technical sheet with high-value information and it was possible to

identify the item number with respect to the product's tariff classification.

The second chapter focuses on the search and selection process of potential
suppliers. Likewise, a supplier selection matrix was made in order to minimize the risk

and ensure the profitability of the company.

The third chapter presents a technical study whose main objective is to take a
good storage strategy for the product to be exported, likewise we detail the furniture

that will be necessary.

The fourth chapter presents the data, consigned information that the product
label must contain according to the technical regulations of the United States by the

FDA.

The fifth chapter focuses on publicizing the details of the packaging data sheet
in the same way the criteria used for the correct selection of the packaging were

disclosed.

The sixth chapter focuses on the description of the technical data sheet of the

selected packaging, the correct packaging process was also disclosed.
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The seventh chapter develops the times and costs of the palletizing process and
determines the pallet stowage plan according to the criteria used for the selection of

the pallet.

The eighth chapter focuses on disclosing the details of the technical sheet of the
selected container and makes the correct distribution of the pallets within it, the

stowage plan is a document that all ships must carry.

The Ninth chapter we were able to detail the costs of internal transport of the

merchandise, as well as the corresponding quotation of the maritime and air freight.

The tenth chapter focused on estimating agency and insurance costs in order to

make a good decision for the company.

The Eleventh chapter could detail the descriptions, analysis of the main ports
and airports including routes, infrastructure, capacity, restrictions, services,
procedures, costs, etc. Data from logistics service providers in the destination country
as well as It was also possible to identify the requirements to import samples without

commercial value.

The twelfth chapter presents the Identification and description of
distribution channels as a profile file that includes: city, contact, address, telephone,
fax, e-mail, establishment number or sales points, purchase strategies and terms,
geographic coverage. , products, current suppliers, margins, terms, we also identify
and quantify brokerage margins, purchase conditions (60-90-120 days, incoterms

used), minimum volumes.
The thirteenth chapter presents the description of the export cost matrix.

The fourteenth and last chapter is the study of investments, economic and

financial intended to quantify the amounts of fixed investments and working capital



investments, define the ideal financial structure, prepare the income and expense
budget, cost structure and profit calculations. and unit product costs. All this is
reflected in the projected financial report, which is used to evaluate the project both

economically and financially and to know how profitable the project is.
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CAPITULO |

PRODUCTO A EXPORTAR

El producto seleccionado es mucilago de tara que se exportara hacia el pais de
los Estados Unidos - Nueva York; para la eleccién del pais de destino se tuvo que
analizar varios factores una de ellas es analizar los paises principales que importan
mucilago de tara, siendo esta EE.UU uno de los paises con mas numero de

importacion de este producto, segun la pagina web de la SUNAT.

La tara o Caesalpinia spinosa es un arbol leguminoso originario de Perd,

considerada especie forestal nativa, que crece entre los 800 y 2800 msnm ,utilizada



como medicina popular desde la época pre- hispanica, y en los ultimos afios como
materia para diferentes industrias en el mercado internacional . La tara cada vez mas
esta siendo relevante en el mundo de la industria alimentaria, de cuyas semillas se
obtienen la goma de tara que es un polvo blanco e insipido que forma un gel viscoso,
por lo que la goma tara se ha convertido en uno de los ingredientes favoritos y mas
eficaces de la industria donde se la conoce como el aditivo natural por sus excelentes
caracteristicas como espesante, estabilizante y por su precio asequible. Las semillas
estan contenidas en vainas de 8 a 10 cm de longitud y contienen cuatro a siete
semillas de aproximadamente 6 a 7 mm en el diametro. Aproximadamente 39.5 a 41%
de la semilla son la cascara, 25 a 27% representan el endospermo 25.5 a 27% el

germeny 11% a 5% la humedad.

1.1 Fichatécnicadel producto.

Diario Ex.(2022) La ficha técnica es una herramienta con la que cuenta el
exportador para informar de una manera estandarizada y sencilla de las
particularidades técnicas de su producto, este informe tiene utilidad a nivel comercial
y logistico asi cumpliendo las especificaciones de calidad y satisfaciendo las
necesidades de los clientes finales siendo esto una de las herramientas esenciales

para la planificacion, realizacion del proceso de produccion.



Tabla 1
Informacién del producto a exportar
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PERUTARES.R.L

LUGAR DE ORIGEN

LIMA —PERU
NOMBRE DEL PRODUCTO | REPRESENTANTE LEGAL
Tare Gum
“Caesalpinia spinosa” Edith Milagros Ccoyllo Rivera
CORREO ELECTRONICO
Tareperu@hotmail.com
Descripcion fisica Funciona como espesante natural para
diversos liquidos calientes y frios
- debido a que es facil de disolver
evitando la separacion entre liquidos.
Obtenida Unicamente por procesos
""' mecanicos de separacion y molienda
S del endospermo de la semilla de Tara,
-~ garantizando un producto 100%
ol natural y amigable con el medio
- 250§ .
ambiente.

Unidad de 250 gramos

Dos anos. Almacenar en un ambiente

Vida util y almacenamiento . :
seco y ventilado atemperatura ambiente.

Ingrediente principal Goma de tara 100%

La Libertad, Ayacucho, Cajamarca,

Principales zonas de cultivo ,
P Huénuco, Ancash, y Cusco.

Nota : www.silvateam.com


mailto:Tareperu@hotmail.com
mailto:Tareperu@hotmail.com
http://www.silvateam.com/

1.2 Clasificacion arancelaria del producto :

SUNAT (2022), Consiste en la asignacion de un identificador numérico de
mercancia de 10 digitos (conocido como subpartida nacional) que designa cada
producto (sujeto a comercio internacional) de acuerdo a sus caracteristicas, y la

aplicacion de reglas generales de interpretacion de nomenclatura.

La clasificacion arancelaria de nuestro producto a exportar “Mucilago de
tara” se realizd basada a la informacion que nos proporciona la SUNAT en su portal

Web, a continuacion presentamos la siguiente tabla:

Tabla 2
Partida del producto a exportar.

SECCION Il Producto de reino vegetal

Jugos y extractos vegetales, materias
PARTIDA DEL pécticas, pectinatos y pectatos, agaragar
SISTEMA 13.02 y demas mucilagos Yy espesativos
ARMONIZADO derivados de los vegetales, incluso

modificados, jugos y extractos vegetales.
SUB PARTIDA Mucilagos de semilla de tara
NACIONAL 1302.39.10.00 (Caesalpineaspinosa)

Nota: www.sunat.gob,pe

1.3 Flujograma de proceso:

Vizcaino , & Tinajero (2017) “es una herramienta que lo utilizamos para
representar graficas mediante secuencias e interaccion de las actividades del
proceso mediante flechas entrelazadas a lo largo de la secuencia a la que nos

referimos.


http://www.sunat.gob/

Figura 1
Flujograma del proceso productivo
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Nota: Autoria propia

Proceso que se realiza para la adquisicion del mucilago de tara:

Compra: Una vez que ya se ha seleccionado al proveedor, iniciamos con la
adquisiciéon de la materia prima para su respectiva transformacién en Mucilago
de tara.

Recepcidn: Al recepcionar la materia prima lo primero es hacer un analisis
organoléptico con la finalidad de comprobar la calidad de la materia prima.

Pesado: Se realiza con el fin verificar y cerciorarse de que el proveedor cumpla



con el acuerdo de la cantidad pactada del producto.

Limpieza: Es practicamente imposible evitar que junto con las semillas se
mezcle un porcentaje de impurezas como son las piedras y tallos, es por ello que
se procede con la limpieza.

Deposito: El producto se depositan en envases de plasticos de doy

pack de polipropileno, que luego son colocadas en cajas de carton
corrugado.

Almacén: Para su custodia, proteccion y conservacion se realiza la busqueda

de un lugar adecuado para disponer el producto exportar.



CAPITULO II

APROVISIONAMIENTO

Para NUMDEA (2020) El aprovisionamiento es el medio por el cual una empresa
abastece de materiales que normalmente de va a tener que utilizar en el negocio,
teniendo en cuenta que no son solo materias primas, sino otros articulos o personas

gue la empresa necesita.

2.1 Proveedores potenciales:

Al seleccionar a nuestros proveedores, hemos recogido algunos criterios necesarios

para brindar a nuestros clientes productos de la mas alta calidad.

A continuacién presentaremos a nuestros proveedores:



Tabla 3
Empresas proveedoras de tara.

Descripcion Cuidad/Pais
Agro Max Internacional S.A.C.
Cal. Maximo velando 175 Mz. K lote
20
Exandal S.A.C
Lima/Peru

Av. los Alamos Mz.| Lote. 8 Lot.
Chillon(Av. los Alamos)

Exportadora el sol S.A.C.
Av. Argentina Nro.3065

Nota: Autoria propia

Tabla 4
Empresa Exportadora el sol S.A.C

EXPORTADOR

EL SOL

Empresa peruana una de las
principales empresas proveedoras

Detalle de tara,suministra desde mas de

60 afios a fabricantes para que
realicen productos a base de tara.

Teléfono (056) 901235
Ruc 20100021847
Actividad comercial Elab. De Productos de molienda

Fecha de inicio de
actividades

15/ Septiembre / 1954

Nota. www.exportadoraelsol.com.

2.2 Matriz de seleccion de proveedores :

Segun EKON (2021) La seleccién de proveedores consiste en encontrar una

comparfia que nos suministre de productos o servicios que otra empresa necesita
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fabricar o dar servicio, segun criterios establecidos por la direccion.

Tabla 5
Matriz de eleccion de abastecedor de tara
Agro Max
Internacional E;(polrtéaliocr:a Exandal S.A.C
Indicadores S.A.C el sol 5.A.
kValor %

Calidad del 20% 20% 15%
producto
Precio competitivo 15% 15% 10%
Prestigio 15% 20% 15%
Enfoque estratégico 10% 15% 10%
Conocimiento de 10% 10% 15%
mercado
Certificaciones 20% 20% 20%

Puntuacion 90% 100% 85%

Nota: Autoria propia

La empresa que ha obtenido el mayor valor porcentual fue “Exportadora el sol
S.A.C.” empresa que suministrara de materia prima a la empresa PERU TARE
S.R.L, se comprara 2160 kilos de tara, una vez procesada se exportara al

mercado de los Estados Unidos a la ciudad de nueva York.

2.3 Control de calidad:

Sumup (2022) define el control de calidad como diferentes métodos, técnicas
con el fin de tener mejoras dentro de la empresa, la cual permite tener un producto
final de calidad.

Control Interno

Teniendo ya definido que es el control de calidad, la empresa Peru tare S.R.L ha visto



por conveniente realizar un control de calidad interno. Este proceso se iniciard desde
la recepcion de la materia prima y de mas objetos que se necesitara para la correcta
exportacién de mucilago de tara, esto se realizara con la ayuda de un supervisor con

las aptitudes y cualidades idoneas.

Requisitos de acceso al mercado de los estados unidos

RAM —PROMPERU nos indica que hay documentos necesarios que se tiene que
presentar para que nuestro producto pueda ser exportado hacia el pais de Estados
Unidos .Todo producto que es comercializado hacia dicho pais deben de cumplir con

ciertos patrones de salud y seguridad.

Entidad que regula en el pais de destino:

Food and Drug Administration FDA (Administracién de Alimentos y Medicamentos) :
Ley Federal de alimentos y cosméticos, ley federal de salud publica asegurando la
seguridad, eficiencia, calidad y proteccién de los medicamentos, vacunas y otros

productos biolégicos que son para el uso humano .

Entidades que lo regulan en el pais de origen:

Registro Sanitario: Esta es emitida por DIGESA garantizando su inocuidad antes y
después de haber sido cerrado herméticamente en un envase que evite su deterioro
y para asegurar la estabilidad del producto en condiciones 6ptimas, la emision de
dicho documento otorgara mayor confianza a nuestros clientes y podemos certificar

gue nuestro producto es de calidad.
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La certificacion sanitaria oficial de exportacion se otorga a solicitudes previa
conformidad de los requisitos como: Habilidad sanitaria, inspeccion de lote, analisis
microbioldgicos establecidos, ahora para el ingreso a EE.UU. se requiere certificado

de libre comercializacion, certificado oficial de exportacion.

2.4 costo de fabricacion y/o adquisicion.

Garcia (2004, p. 16), refiere que el costo de produccién son los que se generan

en el proceso de transformar la materia prima en producto terminado.

Tabla 6
Gastos asumidos para la exportacion.
Detalle Cantidad Pr.ec'.o Total S/.
Unitario
Producto 2160 kg 15.00 32,400.00
Procesos productivos 2160 Kg 1300 3.900.00
Rotulado/Etiquetado 8640 bol 0.5 4,320.00
Empaquetado 8640 bol 1.40 12,096.00
Embalaje 360 Cajas 4.20 1,512.00
Paletizado 10 Pallet 14.00 140.00
Costo Total S/. 54.368.00
Costo Total $ 14292.32

Nota: Autoria propia

La elaboracion de la tabla 6 se ha realizado tomando en cuenta nuestra produccion
mensual es de 8640 unidades del producto terminados de 250 gramos por lo que las
unidades de materiales empleados son deacuerdo a la cantidad de produccion de

“Tare Gum”.
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CAPITULO Il

ALMACENAMIENTO

Segun Mora (2011) Definimos almacenamiento como la practica de almacenar,
proteger y conservar correctamente las mercancias durante un periodo de tiempo y

cuando sea necesario para facilitar su manipulacion y envio.

3.1 Estrategia de Almacenamiento

Segun Beetrack (2021) precisa que es un conjunto de técnicas y practicas que
se realiza con el fin de perfeccionar la organizacion y control en el proceso de
almacenaje dentro de la empresa.

MECALUX (2021) Determina como una estrategia para ver donde se
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encuentran sus mercancias, independientemente de su tamafio o tipo, para optimizar

y mejorar su organizacion.

Si queremos llevar a cabo una correcta recepcion se debe necesariamente
instalar un almaceén para una serie de trabajos previos. El primer paso de la empresa
Peru Tare S.R.L.es comenzar con un analisis exhaustivo de los productos al momento
de recibir, dicho andlisis debe tener en cuenta que las dimensiones, como el peso y la
cantidad que se esté recibiendo sea la correcta. Es por esta razén que se estima que
con el paso del tiempo nuestra empresa cuente con su propio almacén pero por el

momento nos vemos obligados a alquilar.

3.2 Lay-out de almacén:

ESAN (2018), Es el disefio o distribucién de almacén sobre un plan, por tanto es
una fase muy importante a la hora de adquirir y comenzar a gestionar un almacén.

Figura 2

Detalle estructural
O o ©
O, ©)

Nota: Autoria propia

Estructura del almacén
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1. Recepcién

2. Gerencia

3. Administracion

4. Servicios

5. Recepcion de productos
6. Pesado

8. Paletizado

9. Almacén

3.3 Detalle mobiliario utilizado dentro del almacén.

Los mobiliarios empleados en nuestro almacén estan compuestos por:

Tabla 7
Detalle de almacén

Maquinarias

Traspapélela hidraulica

Sirve para transportar unidades de

carga, cuenta con un sistema
electronico para moverse y
elevar la mercaderia.

Balanza industrial

La empresa lo utiliza para verificar
el peso correcto del producto.

Retractiladora manual de pallets
RM150

Es una de las herramientas
necesarias para la empresa ya que
es ideal para medianas
producciones que sirve para
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envolver las pallets con films
estirables.

Mesa de trabajo

Es el area donde se va a llevar a
cabo todo el proceso de embalaje
de los productos que la empresa
Peru tare S.R.L comercializa.

Equipos

Stand

Son muebles que son utilizados
para la ubicacion de los productos
terminados, empaquetados ya en
Sus cajas respectivas.

Aire acondicionado.

Cambia el aire caliente e incobmodo
por aire fresco y confortable, con la
humedad y temperatura precisa.

Extintores

Son primordiales y eficaces al
momento de apagar un incendio en
su fase inicial, puede ser operado a
mano.

Pallets

Nos apoya con la movilizacion de
las cajas, permitiendo asi el manejo
mas seguro del producto a la hora
de transportarlas.
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Laptop Lenovo v15 g2 alc,15.6
FHD TN AMD ryzen 3 5300u 8gb
ddr4-3200 MHz/256ssd.

Nos ayuda con la mejora de datos,
puedes monitorear los productos y
materiales a medida que avanzan a
través de la cadena de suministro,
incluso esto nos servira para
anticipos de problemas que puedan
afectar el resultado final.

Cémara de seguridad

Ayuda con la seguridad de la
empresa.

Guantes 111801 ECO-NIT

Es un equipo de proteccién que
cubre parcialmente o totalmente
la mano, evitando multiples
riesgos.

calzados de seguridad

Con punteros de acero que reduce
el riesgo de accidentes graves,
ademas los colaboradores se
sentiran mas seguros mientras
desempefian sus labores.

Casco jockey D/4 puntas con
Rachet Amarillo.

Diseflado para proteger de alguna
lesion punzante causada por
alguna caida de objetos, descarga
eléctrica o fuentes de golpes en la
cabeza.
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Chalecos-uniforme

Ideal para  mantener una
temperatura corporal adecuada y
facilita la  comunicacion e
identificaciéon entre los
colaboradores mismos.

Mascarillas KN95

Para evitar contagio entre los
colaboradores.

Nota: Autoria propia

3.4 Costo fijo del almaceén.

Segun EKON (2022), Lo define como los costos incurridos para mantener el

inventario comercial en los almacenes de la empresa, es decir, todos los costos que

permiten que el almacén opere y proteja y administre el inventario.

Tabla 8
Costes periodicos de almacén.

Descripcién Cantidad Precio Unitario Total S/.
Traspapélela Hidraulica 2 S/1,598.00 S/3,196.00
Balanza industrial 3 S/2,200.00 S/6600
Retractiladora manual de 3 S/3.486.00 S/10458
pallets 150
Mesa de trabajo 1 S/850.00 S/850
Aire acondicionado
Lennox 12000 Btu solo 2 S/1,650.00 S/3300
Frio.

Anagueles 1 S/2,918.00 S/2918
Extintores 4 S/150.00 S/600
Pallets 10 S/110.00 S/1100
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gcgmp“tadora KD {52 2 S/1,388.00 S/2776
Camara de seguridad 2 S/215.00 S/430
Guantes 4 S/14.00 S/56
Zapatos 4 S/56.00 S/224
Cascos 4 S/20.00 S/80
Chalecos uniforme 10 S/60.00 S/600
Mascarilla 1 S/25.00 S/25
Otros | - S/100.00 S/100
Costo Total S/33,319.00
Laptop 2 1,388.00 2.776.00
Escritorios 2 219.00 438.00
Estanterias 1 199.00 199.00
Impresoras 2 645.00 1,290.00
Sillas giratorias 2 534.00 1,068.00
Proyector 1 2,399.00 2,399.00
Ventiladores 1 1,643.00 1,643.00
Sillas de esperas 4 521.00 2,084
Otros 600 600
Gasto Operativos 12,498.00
Personal administrativos 1 1,800.00 1,800.00
Servicios 165.00 165.00
Alguiler empresa -- 1,680.00 1,680.00
Gastos Administrativos 3,745.00

Nota: Elaboracion propia.
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CAPITULO IV

ROTULADO Y ETIQUETADO TECNICO

INDECOPI (2018) facilita informacion muy valiosa acerca de la composicion, la
cantidad, la procedencia, las caracteristicas como también las condiciones en la que

se conserva el producto.

4.1 Modelo de etiqueta/Rotulado de producto.

El rotulado del producto debe de presentar datos, la informacion debe de tener
necesariamente: informacion nutricional, Pais de fabricacion, si el producto es
perecible, etc.

Segun reglamento técnico de los Estados Unidos, La regulacion del etiquetado de los

alimentos por la FDA se recoge en la seccion 101 del titulo 21 del CFR (21CFR101).

19



Esta seccion regula los tipos de etiquetados existentes en EE.UU. deberan tener la
siguiente informacion.
Figura 3

Modelo de etiquetado frontal del producto “mucilago de tara”

Nombre de la
empresa

Nombre del

/ producto

-
8§
g

’
4

Imagen ’.‘
referencial Tore /
Gum
.

Certificado / T \\ Peso neto

Figura 4

Modelo de etiquetado posterior del producto “mucilago de tara”

Tabla de
informacion Usos de i
sugerencia
Mitrien Facls DL B crmiows o poe /
B ol s
= Direccion y
ry *>1 contacto

Certificado '9"00:;‘:: ulniz\
\ 5 | ng rediente

W

Nota: Elaboracion Propia.
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Rotulado:

v

Nombre de la marca: la marca de nuestra empresa es Perul tare S.R.L
Nombre del producto :El nombre del producto sera “Tare Gum”

Marca comercial: El logo de nuestra empresa.

Identificacion de lote o niumero de serie: Es el cédigo alfanumérico que se le
asigna al producto.

Declaracion y responsabilidad: Se asigna la direccidon de nuestra empresa (av.
préoceres de la independencia N° 159 — Lima) ademas de nuestra razon social
(Perd tare S.R.L).

Contenido neto : Nuestro producto tendra un peso neto de 250 g

Lista de ingredientes : Al ser un producto 100% organico, el tnico
Ingrediente a contener es tara.

Lugar de origen: El lugar de produccion es en Pera.

Aporte nutricional: Se menciona los nutrientes que tiene la tara y sus
beneficios.

condiciones de Almacenamiento: nuestro producto sera almacenado en un
lugar un ambiente seco.

Registro sanitario: registro sanitario del pais de destino del producto.

4.2 Normas Técnicas aplicables.

Las normas técnicas que se aplicaran para el proceso de rotulado/etiquetado,

de nuestro producto “tare Gum” seran las siguientes:
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Normas técnicas de los EE.UU.

El pais de destino a exportar es los Estados Unidos, las normas que deben ser

aplicadas son la siguiente:

Regulado por la ley federal de alimentos, medicamentos y cosméticos (FDA)
actualmente modificada por:
v' Ley food safety act (FSM)
v' Ley sobre etiquetado y Embalaje (Fair Packing and Labelling Act)
v LaLey de Etiguetado de Alérgenos de Alimentos y Proteccion al Consumidor de
regula el etiqguetado de los alérgenos.
Estas normas nos dicen que para que un producto pueda ser Distribuido en los
Estados Unidos, debera contener la siguiente informacion:
v Nombre del producto
v' Peso neto
v" Nombre y direccién del fabricante, envasador o distribuidor.
v' Declaracién de ingredientes
v' Pais de origen del contenido de producto
v' Declaraciones de presencia de alérgenos

v' Declaraciones de algunos aditivos.

Normas técnicas de Peru

Ley N° 28405 Pert — Ley de rotulado de productos industriales manufacturados
30/11/2004.NMP 001: Norma Metroldgica Peruana que especifica los requisitos para
el etiquetado de pre envase en lo que respecta a la identidad del producto.

NTP 209-038-2009 Perua-alimentos envasados 20/02/10 ley N° 29571 Peru cédigo de
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proteccion y defensa del consumidor02/09/2010. El producto llevara nombre de
manera resaltante y contendré informacion relevante del mismo, segun nos indica el
articulo 117 del D.S.N° 007-98-S.A Reglamento sobre vigilancia y control sanitario de
alimentos y bebidas y el articulo 14 de la R.M.N°.451-2006/MINSA “normas sanitarias
para la fabricacion de alimentos, estos tiene que condicionar con la NMP -0011-995

“PRODUCTOS ENVASADOS .rotulados”

Los alimentos envasados deben de tener los siguientes datos de informacion
imperativa:

v Nombre del producto

v Peso neto

v Ingredientes

v' Lugar de origen

v" Razon social y direccion del importador

v Fecha de caducidad

v' Elaboracion e instrucciones de cdmo usar el alimento

v Contenido nutricional.
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4.3 Proceso de rotulado.
Figura 5

Proceso de rotulado para etiquetas.

Equipo de
trabajo
A\ 4
Normas L Envi
técnicas Disefoy . nviar @
EE UU plantilla imprenta
: correccion
A 4 l l

Recepcion

,qumas Proceso en de las Control y
tecnlca§ de la et verificacion
Pera. impresora etiquetas

l

Entrega para
el empacado

Nota: Elaboracion propia.

4.4 Tiempos y costos del proceso de rotulado.

En nuestro caso la empresa Perl Tare S.R.L a optado por amalgamar la etiqueta
del producto al envase , la cual es de material polipropileno, el servicio lo realizara la
empresa “PLASTIMIQ S.R.L” nuestro proveedor de envase la cual tendra un costo

adicional para realizar el proceso de etiquetado.
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El costo del rotulado/etiqueta de nuestro producto “Tare gum” se detalla en

los siguientes cuadros:

Tabla 9

Datos referidos al procesamiento de etiquetas

Detalle Cantidad Costo S/ COSTO TOTAL
Unitario S/

Impresién de las | 8640 0.3 2,592.00

etiquetas

Adherir 8640 0.2 1,728.00

etiquetas al

envase

Totales S/ 4320

Totales $ 1132.37

Tipo de cambio [ 3.99

Tabla 10
Proceso de Tiempo de etiqueta de Mucilago de tara.
Actividad Dias Tiempo de Demora Horas Tiempo de
Inspeccion Ejecucién
Impresién 1 6 min 1ls 2:04 H 2:10 h
de las
Etiqueta
Adherir 2 1 | 6min 3s 4:00 H 8:12H
etiquetas al
Envase 1 | 6min 3s 4:00 H

Nota: Elaboracion propia
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CAPITULO V

EMPAQUE

5.1 Fichatecnica del empaque seleccionado.

Nuestro producto “Tare gum “ se exportara hacia el pais de los Estados Unidos
guien nos indica que el empaque debe de ser nuevo y de primer uso, deben de estar
bien sellados y la composicion del material debe de ser resistente de esta forma el

producto no sufrird ninglin cambio en su composicion.

El empaque que hemos elegido para nuestro producto es bolsas de doy pack material
polipropileno la cual contendra 250 gramos del producto final.
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Tabla 11

Datos del empaque a utilizar

Definicién

Las bolsas de doy pack de material
polipropileno son un tipo de bolsa
de plasticos muy utilizas en
diversas industrias especialmente

en el sector de alimento.

Caracteristicas generales

Es termo-moldeable, resistencia al
rasgado, sensibles a los rayos UV,
Aislante eléctrico, tiene una alta
resistencia a la fisuracion, acidos
abrasivos, solventes organicos y

electrolitos.

Almacenamiento

Se realiza a temperaturas menores
de 30°C y humedad relativa menor
a 80%, para evitar aglomeraciones

en el producto.

Aplicaciones

Principales empresas que solicitan
este tipo de bolsas de polipropileno
suelen ser: Hornos y panaderias,

productos farmaceéuticos, cosmeética,

equipo de laboratorio, tiendas
gourmet para empaque,
supermercados
Tamarfio de medida 23x15x5 cm
Contenido 250 gramos

Nota: www.calameo.com
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5.2 Criterios usados para la seleccion del empaque.

Los criterios que se ha tenido en cuenta para la eleccion de la bolsa de

polipropileno han sido lo siguiente:

o El polipropileno es un material rigido con la capacidad de proteger los objetos
en su interior de fuertes golpes, salidas y condiciones ambientales.

o Ademas tiene una resistencia a posibles roturas.

o Tiene una buena resistencia a los agentes quimicos

o El material de polipropileno es facil de colorear y es ligero.

J Su coste es bastante economicos

o Es un buen aislante eléctrico

o Es moldeada al ser un termoplastico, ademas de ello tiene una alta resistencia
a los acidos, solventes y electrolitos.

o Las propiedades de este material hacen que las bolsas de polipropileno sean un

producto estrella en los diversos sectores, especialmente en el alimentario.

5.3 Proceso de empaque

Para poder manejar un correcto empaquetado de nuestro producto

debemos de considerar lo siguiente:
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Tabla 12.

Sucesion del proceso del empaquetado

Lo primero que debemos de tener
listo antes del empaquetado es
que la tara ya este correctamente

pulverizado.

Se realiza la impresion de las
etiquetas de acuerdo a las normas
tecnica que exige el pais de

destino.

Se tiene las bolsas lista de
material polipropileno con las
etiquetas adheridas

correctamente, cada una de estas

bolsas contendrdn 250 g de
mucilago de tara.

,-w. Una vez empaquetada el producto
P se procede a sellar en producto.

Nota: Elaboracion propia

5.4 Tiempos y costos del proceso de empacado.

El empaquetado de mucilago de tara de la empresa Peru S.R.L se realizara de
la siguiente manera: Se empacara 8640 bolsas de tare gum de 250 gramos, cuyo
costo por cada uno es de 0.40 céntimos. El tiempo y costos en el que la empresa ha

incurrido durante el proceso del empaquetado se detallan en la siguiente tabla:
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Tabla 13

Datos referidos al proceso del empaque

Detalle Bolsas Tiemp Costo s/
Personal |- | e
Empaque 8640

Total 12,096.00

Nota .Autoria propia

El tiempo que durara el empaquetado sera un aproximado de 5 dias, este tiempo lo

logran con la ayuda de cuatro maquinas empacadoras profesionales.

Tabla 14

Tiempo en el proceso de empaquetado.

Sucesion de Tare Gum

Actividad Cantidad Tiempo de
duracion

Revision la 2160 kg 30 min

textura de la

goma de

tara

Embolsado 8640 1 min=144h

de latara

Sellado de 8640 20 s

labolsa de

polipropileno

Nota: Elaboracion propia.
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CAPITULO VI

EMBALAJE

NOM-EE (1982) Embalaje. Todo aquello que envuelve, contiene, protege y
facilita las operaciones de transporte y manipulacién adecuadamente el contenido de

un producto envasado.

6.1 Fichatecnica de embalaje seleccionado.
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Tabla 15

Datos referidos del embalaje

Carton de material corrugado

o

Descripcién

Lamina de cartdn corrugado constituida por dos hojas de papel voluminoso
100 % virgen,una lisa y una ondulada, pegadas entre si por un adhesivo
vegetal a base de almidén de maiz. Cumple con la norma FDA para envases

en contacto con alimentos

Caracteristicas

El Carton Corrugado es muy resistente y rigido en relacién a su peso,
conformada portres laminas (dos linner y un corrugado medio), estan
disefiadas para soportar los cambios de temperatura sin dafar la

mercancia interior.

Medida

50x40x25 cm

Contenido

24 unidades de 250 gramos de TARE GUM

Nota: www.rajapack.com

6.2 Criterios usados para para la seleccion del embalaje.

Los criterios que ha utilizado la empresa Peru tare S.R.L para la eleccién del cartén

corrugado han sido lo siguiente:
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v’ Este tipo de cartdn nos ayudara en dar una proteccion 6ptima a nuestro
producto frente a golpes.

v Nos facilita agrupar el producto.

v El cartdn que estamos utilizando es de material liviano facil de movilizar.

v’ Excelente calidad relacion precio.

v El carton corrugado es un material 100% reciclable.

v'Permite que el producto llegue en perfecto estado a su destino gracias a que

tiene pliegues.

6. 3 Proceso de embalaje.

Tabla 16

Estructura de las etapas para el embalado.

Proceso del Embalaje

~

La empresa ha visto por conveniente

§3 )
HE

utilizar el empaque de material

"
<

polipropileno.

‘r‘f G;;fe.}g‘ 3
[®
[ zd::

7 Considerando los diversos criterios se
, o~ opté por la caja de carton corrugado,
ya que esto nos facilitara a la hora de

manipularlo.

El producto fue distribuido y colocadas
de una buena posicion, para que en

su trayectoria no se dafien.

Una vez colocadas dentro de la caja
se procede a amortiguar y finalmente

son selladas con una cinta especifica

para embalar.

Nota: Autoria propia
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6.4 Tiempos y costos del proceso de embalaje.

La empresa que proveerd las cajas de cartdn corrugado serd Trupal S.A.

Tabla 17

Costo efectivo de embalaje

Concepto Unidades Costos unitario | Costo total
Personal 3 colaboradores | 200 600
Cajas de cartén 360 4.20 1,512.00
corrugado
Total en S/ 2,112.00
Total en $ 553.60

Nota : Autoria Propia

Mientras que el costo del embalaje sera s/ 2,112.kg ya que estaremos embalando

8640 mil unidades de “Tare Gum”, en la que cada caja contendra 24 unidades del

producto, necesitaremos 360 cajas.

Tabla 18

Tiempo del embalaje

Empaquetado de Tara Gum

Actividad Cantidad Tiempo Tiempo
u/c total

Colocar a las 360x24 U | 1 min 6h

cajas corrugadas

Amortiguar 360 u/c 20s 2h

Sellado de la 360 u/c 40s 4h

caja

Verificado 360 u/c 10s 1h
TOTAL 13h

Nota: Autoria propia
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CAPITULO VII

UNITARIZACION

7.1 Ficha tecnica de seleccionado

Para la unitarizacion de nuestro producto, hemos visto por conveniente utilizar

el pallets americano.
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Tabla 19

Especificaciones para el proceso de las parihuelas.
FICHA TECNICA DEL PALLETS

AmMmMericano

jzo0 mm 1000 mp,

Largo 1200 mm
Ancho 1000MM
Grosor 130 MM

DATOS TECNICOS

Descripcion: Paleta de madera con 3 suelas

Peso: entre 8 a 10 kg

Elaborado de : Madera, pudiendo llegar algunas marcas

Caracteristicas

Pallets diseiado para multiples
utilidades, especialmente ara sistemas de produccion

automatizada

Capacidad

1200 kg para cargas dinamicas

Nota: www.recuperadores.eu

7.2 Criterios Usados para la seleccion del pallet.

Los criterios que se ha tenido en cuenta para la eleccion de pallet americano fueron

lo siguiente:
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v’ Este pallet presenta una enorme resistencia a las cargas dinamicas.

v A diferencia al pallet Europeo esta tiene un coste de manteamiento bajo.
v'Aceleracion de descarga y de almacenamiento.

v El pallet americano tiene una vida util larga.

v'Es uno de los materiales mas facil de reciclar.

v'Facilidad de recepcioén y control de entregas.

v'Rapidez de los flujos de mercaderia.

v"Mejor aprovechamiento en los espacios de almacenaje.

7.3 Proceso de paletizado

Tabla 20

Estructura para el sistema del pallet

Proceso del Embalaje

Una vez que nuestras bolsas de
material polipropileno se encuentran

rotulas de acuerdo a las normas del

pais de destino, son empaquetadas y

luego son embaladas con bastante

cuidado, finalmente la empresa utiliza
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el pallet Americano para realizar la

unitarizacion del producto a exportar.

Nota : Autoria propia.

7.4 Plano de estiba del pallet

Figura 6

Estructura tecnica
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Nota: www.transeop.com.

Habiendo ya realizado todo el proceso descrito en los puntos anteriores,
procederemos a mencionar la capacidad que tiene el pallet de cargar el producto.

Tabla 21
Capacidad del pallet
Detalle Cantidad

N° de cajas que ingresan de ancho 2

N° de cajas que ingresa de largo 3
Niveles de cajas 6
Total 36

Nota: Elaboracion propia.
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7.5 Tiempos y costos de proceso de paletizado

Tabla 22

Costos fijos de paletizado

Concepto Cantidad Costo Costo total | Tiempo
unitario

Pallet Americano | 10 14 140

de 120x100cm

Acomodo de cajas | 36 u/c 4 144 5h

en pallet

Fijar y asegurar |10 - 2h

las cajas

Total soles 284 1 dia

Total en dolar

Nota : Elaboracion propia

39



CAPITULO VII

CONTENEDORIZACION

8.1 Fichatécnica del contenedor seleccionado

Se ha visto por conveniente elegir el contenedor DRY Cargo 20 pies ya que la
cantidad de mercaderia que se va a exportar se acomodan a este tipo de container,

es por ello que hemos optado por este contenedor.
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Tabla 23

Informacion referida del contenedor

FICHA TECNICA
Este contenedor es el mas comercial en el mercado mundial, conveniente

para cargas generales, asi como también son herméticos, cerrado y seco.

Cantidad de pallet

Puede almacenar hasta 10 pallet de la medida de 120 cm .L — 100cm A.

Especificaciones técnicas

Externa
CONTENEDORES

Alto | 2,59 metros 20 PIES
Ancho| 2,44 metros

de (8 pies)
Largo | 6,10 metros de

(20pies)

Interna
Alto 5,89 metros
Ancho 2,35 metros
Largo 2,39 metros

La capacidad en volumen | oscila entre los 30 y los 33 metros cubicos y
tienen una tara de 2.300/2.500 kg.

capacidad maxima de carga | 28 toneladas ( 28000 kg).

Tipo de carga En general

Nota: www.globalcourrier.com

8.2 Criterios usados parala seleccion del contenedor.

Los criterios que hemos utilizado para la eleccion del contenedor dry 20 pies ha

sido lo siguiente:

v El contenedor es cerrado y seco, en el caso de la empresa Peru tare el

producto que exporta no necesita ser refrigerado.
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v' Las dimensiones del container son mas que suficiente para la cantidad de
mercaderia que queremos exportar.

v' Es mas seguro frente a dafos, golpes y robos

v' Su costo es mas econémico

v Facilita el transporte internacional.

8.3 Proceso de contenedorizacion

Para realizar la contenedorizaciéon de nuestro producto se estara utilizando el

dry de 20 pies, en la cual ingresa 10 pallet Americano con dimensiones de 120 cm

de largo y 100cm de ancho.

Tabla 24

Sucesioén de la contenedorizacion.

Informacién Referencial

Una vez que realizamos el embalado
de las cajas, procedemos al pesado de
las cajas y luego las cajas son clocadas

sobre los pallets americanos, que estas

después son llevadas a la camara de
reposo para su mantenimiento y

algunas inspecciones. Una vez que

llega el contenedor Dry de 20 pies a la
planta se empieza a realizar la carga de

los pallets, es donde los inspectores de
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SENASA inspeccionan el envid
11y SR cerciorandose el cumplimiento de la
| normativa en comercializacion, en
seguida con el visto bueno se realiza el

traslado al puerto dentro del plazo

establecido a fin de no tener ningun
inconveniente para el embarque. Una
vez que el contenedor llega al puerto del

callao de Lima-Peru, se prosigue a la

localizacion dentro del barco y ya esta
listo para ser exportado al pais de
destino EEUU-NEW YORK.

Nota : Elaboracién propia.

8.4 Plano de estiba del contenedor

El plano de estiba es un documento que debe portar obligatoriamente todos los
bugues que realizan transporte de contenedores. Consiste en un croquis donde consta
la ubicacién de cada uno de los container que lleva la embarcacion.

Figura 7

Estructura tecnica del container.

a
delantera —
SCperior — 5 superior

Gozne

Guia de
base de barra

Guia de barra — iatecal
Puerta

Sujetador Poste frontal

Cantonera

jcancho de cierre  palanca Frisa viga delantera inferior

Nota: www.icontenires.com
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8.5 Tiempos y costos del proceso del contenedor:

Tabla 25

Costo efectivo

Detalle Tipo Tiempos Costos S/.
Personal - - -
Contenedor 20°'DRY
Proceso 4 horas

Total Soles 4 horas 470
Total Délares 124.18

Nota : Autoria Propia.
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CAPITULO IX

TRANSPORTE

9.1 Proveedores de transporte interno:

Los proveedores de transporte Interno son dos la cual detallaremos en los

siguientes cuadros:

Tabla 26
Servicios logisticos
Shalon
RUC 20512528458
Direccion Legal Jr. Antonio Raymondi Nro. 113
Correo electronico Shalom@ransperu.com
Teléfono 4288399
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Empresa que transporta mercaderia liviana y pesada como
también realiza mudanzas,encomienda, giros, etc.
Empresa ubicada en Lima, Chimbote, Trujillo, Chiclayo.

Nota. www.universidadperu.com.

Tabla 27
Servicios logisticos.

Zetransporta Peru E.ILR.L

RUC 20609331560

Direccion legal Cal.Manizales Mza. B Lote,14
Correo rsimon@Zetransportaperu.com
Teléfono 912702110

La empresa se encarga de trasladar materiales peligrosos, insumos,
guimicos y bienes fiscalizados, carga IMO, carga valorizada, etc. a
nivel local y nacional.

Nota. www.universidadperu.com

9.2 Costo de transporte interno.

Tabla 28
Importe de transporte interno.

Zetransporta Peru E.I.LR.L

Precioen  Tiempo

Ruta Trayecto Soles

(17.8 km) por _
Caja de agua- Carretera. 833.00 [32min

Puerto Callao Panamericana

Nota: Autoria Propia.
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9.3 Proveedores de servicio de transporte internacional:

Nuestra empresa Peru tare S.R.L exporta la mercaderia por via maritima, la cual en

los siguientes cuadros detallaremos los potenciales proveedores de transporte

internacional:

Tabla 29

Transportes Internacional.

N° Proveedor Lugar
Hamburgo sur Lima — EE.UU.

2 [Hapag Lloyd Lima — EE.UU.

3 CMA MCG Lima — EE.UU.

4 |Maersk Lima — EE.UU.

5 MCS Lima — EE.UU.

Nota: Elaboracion Propia.

Tabla 30

Servicios logisticos

Hamburgo sur

RUC 20605130489
Departamento Lima
. . AV. Arequipa urb. Santa Beatriz
Direccion
395
Teléfono +4940-335835

Proporcionar los servicios de transporte y logistica en el ambito

nacional e internacional de una manera profesional, cubriendo las

necesidades de los clientesy proporcionando un trato

personalizado para que cumplan sus objetivos.

Nota. www.Hamburgo-sur.com.
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9.4 Cotizacion de flete maritimo y aéreo :

Tabla 31

Transporte Maritimo.

FLETE MARITIMO

Ruta Pr§8i8§” Tiempo
Puerto Callao 14 dias
PERUhasta
Puertonueva 14.950.00 (Hamburgo sud)
york —EEUU

Nota: Elaboracion Propia.
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CAPITULO X

SERVICIO DE SOPORTE DE COMERCIO INTERNACIONAL

10.1 Agentes de aduana:

Segun Express (7 de octubre 2019) define a los agentes de aduana como un
representante y profesional de ventas. Es por ello que los agentes deben conocer
bien las reglas de conducta. También cabe mencionar que debe estar al tanto de los
cambios con las leyes, reglamentos, etc. El problema del trabajo es mas visible
cuando el representante de la cultura quiere ver la ruptura de lo real y lo que no sera
importante. También es responsable de una gran cantidad de bienes sujetos a cuotas,

condicionamiento Yy controles fiscales.
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Tabla 32

Agente para la exportacion.

ELKON

CARGO
Direcciéon Calle Pedro Peralta 219 Bellavista
Teléfono 01 759 0836

Correo
Nota: www.velkoncar.com

Tabla 33

Agente para la exportacion.

\
*> @ AGS Global Logistics
T SAC

Direcciéon Bellavista, Peru N° 822
Teléfono 958937608
Correo

Nota:www.agsglobalperd.com

10.2 Costo de agenciamiento.

El costo de agenciamiento se realizd enviando un correo electronico a la empresa

ZETRANSPORTA PERU E.I.R.L para poder saber los costos en la que se tendra que

incurrir.
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Figura 8
Cotizacion de exportacion con Zetransporta Per? E.I.R.L

(( ) PROFORMA N° 002/0029661

o RGN0 FECHA 2411112022
C /A\p Telefono: 6313737 - 5772344 Fax:

MZA. ALOTE. 6 INT. 201 URB. AERO INDUSTRIAL GAMBETTA (AV.NESTOR GAMBETTA ALTURA

( Sefior(es) : CAPCARGOSA.C. Nro.Orden: 22/**002294 )
Direccion : MZA. ALOTE. 6 INT. 101 URB. AERO INDUSTRIAL GAMBETTA CALLAQ- CALLAQ - CAL| | Vtra.Ref:
L RUC 20524000238 Teléfono )
( Partida : FOB us$ 0.000\
FLETE  US$ 0.000
Contenido 4 SEGURO US$ 0.000
Bultos : 0.00 CIF us$ 0.000
Peso/Volumen : 0.00 F.Llegada: T.Cambio US$ 3.8520
KT.Operacién : EXPORTACION DEFINITIVA Fec. Vencimiento Proforma j
Los montos prolormados en este documento son montos estimados, los mismos que podrian variar con los documentos finales
( DERECHOS DE ADUANA I SERVICIOS )
( N\ "+ 001 AGENCIAVIENTO DE ADUANA 15000 )
* 002 GASTOS OPERATIVOS 2000
* 003 DOCUMENTOS 10,00
004 FLETE INTERNACIONAL 3,950.00)
* 005 VISTOBUENO 35000
* 006 ASIGNACION DE CONTENEDOR 250,00
* 007 ALMACEN 600.00
* 008 TRANSPORTE LOCAL 22000
[ TOTAL DERECHOS  (/S§ 0.00 ]
ﬁbsewaciones \
SCOTIABANK CTA. SOLES 6620787 4
SCOTIABANK CTA. SOLES 6944396 (EXONERADA) [ TOTAL SERVICIOS uss 5,550.00 ]
omor — w w  mw
KOCOUNONPL T LSOOI 00RO | Tora, roroRie e o)
BCO CREDITO CTA. DOLARES 192-1914742-1-37 SON : CINCO MIL OCHOCIENTOS TREINTA Y OCHO Y 00/100
BCO CREDITO CTA. SOLES 192-1930467-0-65 DOLARES AMERICANOS.
BCO CREDITO CTA. SOLES 192-1940077036-38(EXONERADA)

\ J/

10.3 Aseguradoras:

Segun comex(2021) Los negocios en el extranjero, la pérdida de
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responsabilidad puede acabar con su empresa. Cuando esto llega a ocurrir sucede
gue reducen significativamente sus ganancias e incluso crean incertidumbre para su
negocio, lo que hace que su reputacién y éxito sean cuestionables ante los ojos de
sus clientes. Sin embargo, usted también puede experimentar accidentes. El seguro
de carga internacional es la mejor solucion para proteger su negocio y los activos de

sus clientes.

Segun Cesce 28 de may 2022 El seguro de comercio internacional tiene como

objetivo cubrir los riesgos potenciales en el comercio exterior.

A continuacion mostramos cuanto es un promedio que se paga a las aseguradoras:

Tabla 34

Empresas aseguradoras.

Detalle S/. $
MAPERE 760.00 198.9
LA POSITIVA 696.00 182.31
ZURU 720.00 188.5

Nota. Autoria propia

10.4 Pdliza de seguro.

Tabla 35.
Costo de podliza

Detalle Sl. $

La Positiva 696.00 182.31
Telf 5117061781

Pagina http://www.lapositiva.com.pe/

Nota. Autoria propia
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10.5 Deposito temporales.

COMEX GLOBAL:

Empresa que ayuda a construir historias de éxito a importadores y exportadores,
empresa que también brinda asesoria personalizada ofreciendo charlas de
capacitacion continua a nuestros aliados comerciales, también es especialista en

seguros de comercio exterior, cuentan con una péliza de responsabilidad civil.

Figura 9
Logo Comex Global

£

Nota. www.comex.com
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CAPITULO XI

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCION FISICA EN EL PAIS DE

DESTINO

11.1 Puertos, aeropuertos o terminales terrestres disponibles para la carga

peruana:

Puertos:

Peru cuenta con 61 puertos maritimos, ternemos la terminal de Pucallpa, lquitos, Llo
Moquegua, General San Martin- Paracas, etc de las cuales destacan tres puertos:,
Paita, San Martin (Pisco) y callao siendo esta ultima uno de los principales terminales
maritimo del Peru que se ubica en la costa central del Peru, formando parte del aérea
metropolitana de Lima es uno de los puertos con mas trafico de transporte maritimo

gue posee mayor capacidad de almacenaje en todo el pais, cabe mencionar que es
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considerado como uno de los puertos mas importantes de Latinoamérica y es el
primero en toda la region del pacifico sur, (CEPAL) posicioné al puerto maritimo del

callao en octavo lugar de Latinoamérica quedando en el top 10.

Figura 10

Puerto del callao

Nota: www.mundomaritimo.com

Aeropuertos:

Perd cuenta con 23 aeropuertos mas grandes en Perl mencionaremos los mas
relevantes: Alejandro Velasco Astete International Airport (Cusco), Rodriguez Ballén
International Airport (Arequipa), Inca Manco Capac (Juliaca) y Jorge Chavez (Lima)
este Ultimo aeropuerto esta ubicada en la ciudad de Lima-Callao cerca a la
metropolitana de Lima y fue inaugurada el 30 de diciembre de 1965 oficialmente
.Consolidandose como uno de los mas importantes de América Latina como

podemos observar el futuro del aeropuerto estdn muy ligada al crecimiento.
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Figura 11
Aeropuerto Jorge Chavez

Nota : www.i-torrestrella.com

11.2 Andlisis de la infraestructura vial, portuaria y aeroportuaria del pais de

destino.

Vial :

Lared de carretera y autopista de los EE.UU. tiene una longitud de 6.59 millones
de Km. esto supone 19,85 metros, esto sitla a Estados Unidos en el puesto 25 de la
clasificacion mundial, a veces suele ser necesario recorrer distancias
proporcionadamente largas para llegar a las zonas mas remotas del pais, el trafico
rodado es considerado razonablemente seguro, En los EE.UU. se circula por el lado
derecho de la carretera, es decir, se circula por el carril derecho y se adelanta por el
izquierdo. El trafico en sentido contrario viene hacia usted por la izquierda. Una de las
carreteras mas famosas de los EE.UU es Ruta 66 que comienza en Chicago, en la
confluencia entre Jackson Boulevard y Michigan Avenue, y termina en el muelle de
Santa Monica (California) donde hay un cartel que asi lo atestigua tiene un nombre

iconico.(www.datosmundial.com).

Portuaria
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El pais americano tiene mas de 300 puertos maritimos , contando con una
infraestructura de transporte muy completa y eficiente que facilita la movilizacién de
personas y mercaderia a través del mercado interno y externo asi mismo se destaca
a nivel mundial y ocupa los primeros lugares por el manejo de carga, los puertos mas
importantes son : Puertos de \Virginia, Savannah, Miami, Long
beach,charleston,Oakland, nueva jersey y nueva york este Ultimo puerto mencionado
serd el puerto que la empresa Peru tare S.R.L utilizara para la exportacion de su
producto, es uno de los mejores puertos naturales en el mundo en cuanto a tonelaje,

dimensiones y operatividad. (www.dsv.com).

Aeroportuario

Hay 15,095 aeropuertos en los Estados Unidos, algunos de los cuales tienen
mas trafico, conexiones y popularidad que otros, pero todos son altamente operativos.
De los 30 aeropuertos mas transitados del mundo, 16 estan en los Estados Unidos,
siendo el Aeropuerto Internacional Hartsfield-Jackson en Atlanta el nimero 1, Como
resultado, los aeropuertos de EE. UU. Suele ser un poco mas grandes que los de
otros paises. En las estadisticas de la organizacion de aviacion internacional muchos
aeropuertos estadounidenses aparecen regularmente entre los mas grandes del

mundo.(www.datosmundial.com)

11.3 Descripcion, analisis de los principales puertos y aeropuertos incluyendo
infraestructura, capacidad, restricciones, servicios, procedimientos,

costos, etc.

Principales Puertos : (www.dsv.com)
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e Virginia Norfolk (VA)

e Savannah(GA)

e Puerto de Miami(FL)

e Long Beach, los Angeles (LA)

e Nueva York y Nueva Jersey
Principales Aeropuertos:

e New York (JFK)

e Chicago (ORD)

e Dallas (DFW)

e Miami(MIA)

e Philadelphia (PHL)

Capacidad:

De todos los puertos mencionados, la empresa Peru tare S.R.L exportara el mucilago
de tara hacia el pais de los estados unidos de la ciudad de nueva york, la autoridad
portuaria de nueva york es la encardo de administrar cada uno de las instalaciones
para realizar un intercambio adecuado de mercaderia en la terminal New york
container cuenta con un area total de 58 hectareas (ha), moviliza principalmente carga
en contenedores, carga general y carga a granel; tiene una longitud de 918 metros y
un total de 9 griias con capacidad maxima de 50 toneladas (Ton) de carga y, ademas,

cuenta con una profundidad maxima de 13,7 metros.

Restricciones:
Las razones para imponer estas limitaciones radican en motivos de salud, seguridad

publica, seguridad nacional o proteccion de la flora y la fauna estadounidense
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enumeraremos las restricciones para ingresar bienes segun las categorias de los
mismos: alimentos, esta prohibido los ingresos de productos elaborados tal como
sopas secas 0 consomé, también el de origen animal como: Carne fresca o congelada
tanto de res, como cabra, borrego, vacas o pollo, leches, huevos crudos de cualquier
especie, producto derivados de aves de corral, bienes arqueoldgicos, armas,
farmacos, marfiles, pieles, autos, dinero, monedas o medallas de oro, plantas,

bebidas alcohdlicas, bolsos y carteras falsificados, etc.( www.thoughtco.com)

Servicios :

Presta los servicios necesarios para las operaciones portuarias en las terminales e
instalaciones portuarias para atender a los buques, asi como los servicios necesarios
para el movimiento de carga y transbordo de personas, proporcionando directamente
los siguientes servicios : Atraque, Maniobras Portuarias, muellaje, almacenaje,
remolque, consolas para contenedores refrigerados entres otros

El servicio que brinda el aeropuerto es aterrizaje y despegue, incluye el uso de
pista, plataforma, iluminacién, ayudas visuales, vehiculos de salvamento y extincion
de incendios, radio ayudas, comunicaciones, meteorologia y estacionamiento por

noventa minutos. (www.puertoensenada.com).

11.4 proceso de importacion y nacionalizacién en el pais de destino (Flujograma

con costosy tiempos).

Este proceso de importacion a los estados unidos implica: Entrada, inspeccion,

valoracion o volumen, clasificacion, liquidacion y pago o exclusion de impuestos o
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aranceles. Tienes la responsabilidad legal de declarar el valor, la clasificacion y la

tasa impositiva aplicable a la mercancia que deseas llegue a EE.

El proceso de nacionalizacion aduanero Consiste en un proceso administrativo
de nacionalizacion de las mercancias, que fueron importadas, descargadas y
ubicadas en los depdsitos aduaneros correspondientes, la nacionalizacidon en
importacion es el régimen aduanero que permite el ingreso legal de mercaderia

proveniente del exterior, para ser destinado al consumo.

11.5 Requisitos para importar muestras sin valor comercial. (USA)

e Carta de responsabilidad: Una carta de responsabilidad de drogas es un
documento aprobado por la aduana que contiene informacion
personal (nombre, nimero de seguro social, huella digital, nimero de teléfono
movil), datos de contenido especifico y una carta de compromiso que establece
gue no enviara ciertas drogas o explosivos. Esta carta va dirigida a un
remitente ya que esta cuenta con un numero de instrucciéon de entrega
gue IISHO Express que llegara a su correo electronico. Una vez recibido, el
cliente debe imprimirlo para su firma y poner su huella digital que luego esta

sera adjuntada al paquete respectivo.

e Guia de envio : Las instrucciones de envio estaran visibles en todos los envios.
Esta guia contendra los datos necesarios del remitente y del destinatario para
gue esta entrega sea exitosa. La sucesion del envio y recogida de

paguetes no seria posible sin esta guia.
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e Factura con descripcion: Se realiza una factura proforma, la cual es una
muestra de que el producto a enviar no tiene valor comercial alguno y de esta
manera de podra remitir de forma segura la muestras a USA. (www.

iishoexpress.com).

11.6 Datos de proveedores de servicio logistico en el pais de destino.

CH Robinson

Esta es una de las empresas mas antiguas de la industria de los estados Unidos ,
creada en el afio 1905, funciona en 4 zonas como es: América del norte, América del
Sur, Europa y Asia La vision de la empresa es Mejorar con su gente, los procesos y
tecnologia de transporte con las cadenas de suministro mundiales, aportando un valor

excepcional a nuestros clientes y proveedores.

RJW Logistics Group

RJW cuenta con una experiencia de 40 afios aproximados en logistica minorista,
ofrece soluciones y ademas es lider en la industria que permite a los proveedores de
bienes de consumo empaquetados producir niveles incomparables de rendimiento y
mejora de la cadena de suministro. RJW ofrece siempre los niveles de rendimiento
mas altos en la industria, siendo asi un orgullo de servir a cientos de minoristas
nacionales e regionales de los EE.UU. mientras agregamos nuevos minoristas

diariamente a nuestra red establecida.
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DB Schenker

DB actualmente es el administrador de carga mas grande de reino unido teniendo una
sede en Alemania dentro de los diversos productos y servicios que ofrece esta
incluido el flete aéreo, flete maritimo, flete por carretera. .Gottfried Schenker es el
fundador de la compafiia una de las estrategias que realizo en el 2020 incluye las
medidas de sostenibilidad al saber el éxito econdémico que se genera , la

responsabilidad social corporativa y la proteccion del medio ambiente.
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CAPITULO XlI

DISTRIBUCION

12.1 Mapeo de la secuencia comercial Proveedor-consumidor.

Business Process Mapping (BPM) es una visualizacion de las actividades
de los procesos de negocio de principio a fin. Un diagrama de flujo muestra un breve
diagrama de secuencia de las tareas necesarias para llevar un producto o servicio
desde la creacion hasta su finalizacion. La empresa Pert tare S.R.L inicia
identificando el proceso de mapeo de negocio a documentar, luego articula los puntos
de inicio y finalizacién del proceso, el mapeo mantiene una informacion clara 'y simple
Las organizaciones suelen utilizar el mapeo de procesos comerciales por una o0 mas
de las siguientes razones: Asegurar el cumplimiento de las mejores practicas,
regulaciones o estandares, Ayudar a comunicar el proceso a las partes interesadas,
como los nuevos empleados que participaran en el proceso empresarial; y/o Mejorar

la visibilidad de los procesos existentes.(www. computerweekly.com)
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Figura 12

Estructura secuencial

1'g ™ ( ) ( ™
Empresa _ Empresa . Rotulado
productora - exportadora -

\ J \ \ J
Unitarizacion < Embalado S | Empacado
A 4
4 N é Y é Y
Servicio logistico o| Contenedorizacion » Agente de aduanas
\, 4 \ J \, J
é Y é N 4 l N
Empresa ~ Transporte ) Deposito temporal
importadora internacional
\, J \ J \ J
\ 4
A 4 4 A
Transporte interno R Distribucién Consumidor
( Empresa importadora) "
J \ \ J

Nota: Autoria Propia

12.2 ldentificacion y descripcion de canales de distribucién (ficha de perfil que
incluye: ciudad, contacto, direccion, teléfono, fax, e.mail, numero de
establecimiento o punto de ventas, estrategias y términos de compra,
cubrimiento geogréafico, productos, proveedores actuales, margenes

plazos).

Canales directo:
Es cuando los fabricantes que suministran bienes siempre estan en contacto
directo con los consumidores. En esta etapa, la funcion de marketing se realiza por

si misma, es decir, sin la participacion de intermediarios. Este método parece ser
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bastante simple y econdémico, pero no es adecuado para la venta de bienes

de consumo a granel por si mismo.

Canales Indirecto:

La caracteristica de este canal de distribucion es que los bienes se
transfieren primero al minorista, y el minorista realiza la funcion de venta directa a los
consumidores. Este método funciona bien para la distribucion de
productos utilizados en rubros como ropa, maquinaria, automéviles y
muebles, permitiendo un mejor control del abastecimiento, manejo rapido del mismo

producto, menor costo de ventas y retroalimentacién efectiva.

Ficha de perfil:

Proveedor: Whole Foods

Ciudad : Nueva York

Contacto: https://www.wholefoodsmarket.co.uk/

Direccion: 1095 Avenue of the Americas Bryant Park, Nueva York, NY 10036-
6797

Telephony: +15124774455

Email : ray.kau@wholefoods.com,

N° de tiendas : mas de 539 establecimientos en todo el pais.

12.3 Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto.
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Para realizar el proceso de exportacién del producto seleccionado por la
empresa exportadora el canal mas idéneo es la de distribucion indirecta esto quiere
decir que la empresa importadora serd el intermediario con los consumidores finales,
la estrategia que toma la empresa exportadora es aplicar la distribucion Horizontal
donde hace hincapié en la calidad y cantidad de los productos, buscado ser selectivos
donde se escoge puntos de ventas aludiendo a criterios diferenciadores que tienen el
objeto de marcar distancia con la competencia en base a valores relacionados con la

imagen de marca y la cultura de empresa.

12.4 lIdentificacion y cuantificacién de los margenes de intermediacion,
condiciones de compra (60-90-120 dias, incoterms utilizados), voliumenes,

minimos, etc.

La empresa peru tare S.R.L va exportar Mucilago de tara hacia el pais de los
Estados Unidos de la ciudad de Nueva York, porque ofrece acceso libre de impuestos,
ademas asi disminuiremos el riesgo de estar en un solo mercado y mejoraremos en
los precios y tendremos mayor rentabilidad para nuestra empresa. Se hizo
conocimiento a la empresa importadora que el producto llegaria en 14 dias
aproximadamente al pais de destino, el incoterms que se esta utilizando para la
exportacion es FOB que nos permite la transaccion entre el importador y exportador
de modo que ambos entendamos los tareas, riegos, costos y responsabilidades, asi
como el manejo logistico y de transportaciones desde la salida del producto hasta la
recepcion por el pais importador, cabe mencionar que el contener utilizado es de 20

pies cuyo pais de origen es Peru y el de destino Estados Unidos.
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12.5 Perspectivas esperadas en materia de evolucién, diversificacion,
Simplificacion o especializacion de los actores de los canales de

distribucién y comercializacion.

La empresa Peru tare S.R.L en un fututo espera contar con varias sucursales a
nivel nacional e internacional, asi el crecimiento de esta puede aprovechar nuevas
oportunidades e impulsar con la economia, ayudando a crear empleos, estimulando
la productividad y también asi elevar nuestros ingresos por eso aspiramos a que
nuestra empresa pueda crecer para aprovechar las ventajas que trae consigo el
operar a mayor escala , Asi mismo ampliaremos nuestra cartera de producto para
poder ofrecer variedades que serdn ofrecidas a nivel nacional e internacional, cabe
mencionar que para lograr posicionar bien a nuestra empresa se utilizara el canal de
distribucién indirecto donde contaremos con la participacién de agentes, mayoristas
y minoristas con el fin de tener mayor rentabilidad de la empresa comercialmente
asi tendremos mayor impacto en el mercado y un gran competitividad entre las

grandes empresas dedicadas a la exportacion.

12.6 Tendencias actuales y su implicacién para los margenes de
comercializacién, exigencias decompray competenciade productos por

canal .

Globalizacion:
Una de las tendencias es la globalizacion que esta conectada con el desarrollo del
comercio internacional y la distribuciéon mundial de la produccion de vienes y servicios

Cabe mencionar que debido a la globalizacion en el proceso de distribucion de los
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productos, sucede que la complejidad de las cadenas de suministro va en aumento,
los consumidores exigen cada vez mas producto innovadores y a un precio razonable.
En el contexto de la globalizacion de los mercados, uno de los mayores desafios que
enfrentaria la empresa Peru tare S.R.L es encontrar formas de reducir los costos en
la cadena de suministro. Para poder cumplir con las expectativas de precio al
consumidor, las empresas trasladan la produccion a paises de bajo costo y tratan de

reducir directa o indirectamente la distribucion de impuestos.

Tecnologia:

Las nuevas tecnologias digitales estan cambiando los modelos comerciales para
facilitar las operaciones transfronterizas que incluyen la gestion de la cadena de valor,
un mayor acceso a los mercados globales, el monitoreo remoto y mdltiples estrategias
y operaciones comerciales las plataformas digitales como Facebook, YouTube y

WhatsApp conectan a miles de millones de personas.
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CAPITULO Xl

MATRIZ DE COSTO DE EXPORTACION.

Tablas 36

Certificado fitosanitario 272.00
Certificado sanitario 70.80

Certificado de calidad 36.00

Contenedor 470.00
Gastos operativos 75.80
Documentos de aduanas 38.00
Gastos administrativos 349.00
Transporte 834.00
Almacenaje 600.00
IGV 18% 288.00
Gastos de Origen 2137.80
Descarga 193.00
Handling 387.00
Vistos buenos 1,326.00
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Transmision 00.00
Costo de exportacion 7077.4
IPM 2% 143.06
Total general de exportaciones. S/ 7220.46
Total generales de exportaciones. $1879.48

Nota : Autoria propia.
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CAPITULO XIV

VALUACION ECONOMICA FINANCIERA

14.1 Costos de oportunidad de capital:

Este apartado sefiala que existe otras alternativas para realizar la exportacion
con la misma inversion y la rentabilidad seria mejor que la exportacion de goma de
tara, pero es un riesgo optar por la exportacion del que se desconoce sSus procesos y
mercados internacionales, estos aspectos ponen en riesgos la inversion, en este caso
la exportacién de goma de tara es donde se tiene pleno conocimiento de productores,
procesos productivos, empresa tercerizadas para etiquetas, empacados, paletizado,
transporte interno, agente de aduanas, servicios logisticos y mercados

internacionales.
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14.2 Valor actual neto:

Tabla 37

Ingresos econdmicos.

A

(@)

INGRESO S/

-200,000.00

240,000.00

312,000.00

421,200.00

56,8620.00

gl M W N | O D

739.206.00

Tabla 38

Egresos econdémicos.

ANO EGRESO S/
Producto tara 32,400.00
Proceso productivo 3,900,00
Rotulado 4,320.00
Empacado 12,096
Embalado 1,512.00
Paletizado 140.00
Transporte interno 833.00
Gastos de proceso de exportacion 7220.46
Costo fijo de almaceén 33,319.00
Gastos personal empresa 3745.00
TOTAL 99,485.00

VAN=-i +afio]l + afig2 + afio3 + aflo4 + afio5

(1+Tir)l + (1+Tir)2 + (1+Tir)3 + (1+Tir)4 + (1+Tir)5
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TIR=0.50

-200,000.00 240,000.00 312,000.00 421,200.00 568,620.00 739,206.00
15 2.25 3.38 5.06 7.5

-200,000.00  160000.00 138666.67 124615.38 112375.49 98560.8

VAN: 434218.34

14.3 Tasa Interna de Retorno.

TIR= -i _+.af + afio? + afo3+ ano4 + an

(1+Tir)L + (1+Tir)2 + (1+Tir)3 + (1+Tir)4 + (1+Tir)5

TIR=1.42/1.43/ 1.44/ 1.45 / () 1.46 / (b) 1.47

-200,000.00 _240,000.00 312,000.00 421,200.00  568,620.00 _ 739,206.00
2.42 5.86 14.17 34.30 82.99

-200,000.00 99173.55 53242.32 29724.77  16577.84 8907.16
=7641.48

-200,000.00 240.000.00 312.000.00 421.200.00 568.620.00  739.206.00
2.43 5.90 14.35 34.87 84.73

-200,000.00 98765.43  52881.36 29351.92 16306.85 8724.25
= 6029,91

-200,000.00 240.000.00 312,000.00 421.200.00  568,620.00  739,206.00
2.44 5.95 14.53 35.45 86.49

-200,000.00 98360.65 52436.97 28988.30 16040.06 8546.72
=4372.7

-200,000.00 240.000.00 312.000.00 421.200.00 568.620.00  739.206.00
2.45 6.00 14.91 36.03 88.27
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-200,000.00  97959.18 52000 28249.49 15781.84 8374.37
= 2364.88

-200,000.00 240.000.00 312.000.00 421.200.00 568.620.00 _ 739.206.00
2.46 6.05 14.89 36.62 90.09

-200,000.00  97560.97 51570.24 28344.54 14952.48  8205.19
= 686.88 (M)

- 200,000 240.,000.00 312.000.00 421.200.00 568.620.00  739.206.00
2.47 6.10 15.07 37.22 91.94

-200,000.00  97165.99  51147.54 27949.57  15277.27 8040.09
= - 419.54(n)

Tir=a+m x (b-a)

m-n

Tir = 1.46 + 686.88 x (1.47 - 1.46)
686.88 — 419.54

Tir=146+  686.88 x (0.01)
267.34

Tir= 1.46 + 2.5693 x (0.01)
Tir= 1.45+0.026

Tir = 1.476 = 1.48 % (mensual) x 24 m = 35.52 % (anual).
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CONCLUSIONES

El objetivo de este trabajo fue determinar cuan viable es la exportacion de
mucilago de tara hacia el pais de los Estados Unidos, el proyecto se realizé de
la manera adecuada siguiendo la estructura ya establecida, en cada uno de los

puntos se especifica detalladamente la informacion correspondiente.

Este estudio ha demostrado que, la exportacion del producto mucilago de tara
es uno de los productos que tiene una ventaja competitiva en relacion a las otras
gomas debido en que su proceso de obtencion, no requiere aditivos quimicos
ademas por sus excelentes caracteristicas como espesante y estabilizante en
la industria alimentaria hace que sea uno de los productos mas rentables

econdmicamente en la exportacion.

Se logro identificar productores empresarios de tara, estas empresas cuentan
con extensiones individuales de aproximadamente 40 has. de las cuales la
empresa Perl Tare S.R.L logro identificar proveedores que se caracterizan por
emplear técnicas de manejo productivo recomendadas para mejorar la calidad

e incrementar la produccién de tara.

Se logro identificar una serie de empresas para el transporte interno dicha
empresa seleccionada cuenta con el equipamiento y maquinaria adecuada para

transportar la mercaderia y estas puedan llegar al puerto en buenas condiciones.

75



RECOMENDACIONES

Se recomienda realizar mas plantaciones de tara, esto se menciona ya que la
materia prima de la goma de tara depende de la produccion de vaina de tara que
se usa para el polvo de tara, si en caso deseamos aumentar la produccion de

mucilago de tara.

Realizar un estudio de aprovechamiento de los residuos generados en el
proceso, los gérmenes y cascara de las semillas puedan servir como alimento

balaceado para el ganado e incluso se puede elaborar compost.

Capacitar a los colaboradores de la empresa en lo que respecta a al comercio

internacional para que los proyectos de exportacién sean mas rentables.

Establecer estrategias conjuntas entre los agricultores, asociaciones de
produccién, exportadores, gobierno y cooperacion internacional teniendo como
Unico objetivo posicionar este producto en la industria alimentaria de alta calidad

y confiabilidad de abastecimiento.
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