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INTRODUCCION

Este proyecto de exportacion tiene como finalidad analizar los procesos de
exportacion de polvo de corteza de ufia de gato organico al mercado estadounidense,
especialmente a New york. Ya que también nos permitird conocer los limites tarifarios,
variables econémicas comportamiento y tendencias de mercado, principales
proveedores, mejorando asi nuestra logistica internacional siendo eficientes y

eficaces de tal manera que lograremos posesionarnos en dicho mercado.

El pais americano expresa siempre preocupacion por el consumo de productos
gue producen dafio al medio ambiente; incluso si es cierto, nueve de cada diez
estadounidenses eligen un producto organico; es por eso mi motivacion a llevar este
producto, sera acogido de la mejor manera ya sea que todos los distribuidores de
alimentos necesitan comprar localmente e importar esta sera la mejor opcion ya que
es un producto saludable y ambientalmente sostenible con todos los respaldos de

garantia.

Por otro lado, se definid como objetivo general: Establecer el procedimiento de
exportacion definitiva del Polvo de Corteza de Ufia de Gato hacia el mercado de New
York — Estados Unidos. Los objetivos especificos fueron: OEL: Identificar la partida
arancelaria del producto y los costos de adquisicion a los diversos proveedores. OE2:
Adecuar el producto a los procesos de etiqguetado, empaque y embalaje, asi como los
costos para su exportacion. OE3: Determinar el proceso y costos de logistica interna
de la unitarizacion, contenedorizacién y transporte del producto al importador. OE4:
Elaborar la matriz de costos y evaluacién econdémica-financiera del proyecto de

exportacion.
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Finalmente, los indicadores economicos y financieros del proyecto de
exportacion nos indica una rentabilidad de valores positivos, asi como la TIR por

encima del costo de oportunidad del capital.
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RESUMEN EJECUTIVO

El trabajo de suficiencia profesional fue desarrollado para determinar el estudio y
secuenciaciéon de todos los procesos logisticos de exportacion para alcanzar el éxito
en la entrega pertinente y eficiente del polvo de corteza de ufia de gato hacia el
mercado de New York — Estados Unidos, teniendo en cuenta todo lo concerniente a
la Distribucion Fisica internacional. Asimismo, se determiné los costos de
exportacion negociados con el importador en valor FOB. Esto ha permitido obtener
ha conllevado a la creacion de puestos de trabajo. Con relacion, a los resultados
obtenidos referente a la evaluacion economico - financiero se determiné el Valor
FOB vy los indicadores econdémicos Yy financieros resultan un VAN positivo de S/.
427,841.12,la TIR fue de 70.59%. por ultimo, se obtuvo una ratio de costo/beneficio
de 5.07 positivo y el periodo de recuperacion de la inversion se determino en el a

partir del tercer contenedor.
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CAPITULO |

PRODUCTO A EXPORTAR

El plan de exportacion desarroll6 el objetivo de popularizar propiedades de la
corteza de ufia de gato pulverizada como un producto medicinal ya que es un potente
antinflamatorio que lo pueden consumir todas las personas. Se evaluaran las
condiciones necesarias para el éxito y la posibilidad de ingresar al mercado

estadounidense.

Este producto fue elegido dada al creciente consumo de productos con
propiedades para la salud humana, asi como por las condiciones del mercado y el

tratado de libre comercio con nuestro pais vecino.
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1.1. Fichatécnicael producto
(Luque, 2019) Laficha técnica presenta las caracteristicas principales,
composicion y modo de uso del producto, proporcionando detallada informacion
sobre el mismo.

Figura 1

Ficha Técnica del producto

FICHA TECMICA DEL PRODUCTO

Empresa: Exportaciones "ROBERTFEI "
E.I.LRL" EA
RUC: 1071871056 ;

Producto especifico (Nombre cientifice) Uncaria Tomentosa

MNombre Comun Polvo de corteza de ufia de gato
MNombre Comercial "Ufia de gato en polvo""
Tipo de alimento Perecible
Partida arancelaria 1211905000

DESCRIPCION GEMERAL
Usos Para consumo nutricional humano
Unidad de medida Gramos

La ufia de gato es un poderoso
desinflamante, que posee propiedades
antimutagénicas apropiadas para
fortalecer el sistema inmunologico.
Ademas, es recomendada para
tratamientos preventivos de procesos
oncologicos e

inmunaodeficientes.

Vida Util 1 afio

Bolsa Doy Pack de aluminio exterior tipo

Caracteristicas fisicas

Presentacion Kraft de 250 gr
Tipo de empaque Carton Corrugado de 60cm x 40cm x 34cm
Tipo de embalaje Papel Stretch Film
Pais de origen Fera
Pais de destino Estados Unidos
CARACTERISTICAS ORGANOLEPTICAS
Color Marron rojizo
Olor Caracteristico de la ufia de gato
Sabor Amargo
Apariencia Textura de granulosidad fina y homogénea.
CARACTERISTICAS FISIOQUIMICAS
Humedad =B%
Tamarno de Particula (40-60 mesh) 35%
Materias extrafnias Ausencia
Insectos o parte de ellos Ausencia

Nota. Elaboracién Propia.
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1.2. Clasificacion arancelaria del producto

Los elementos arancelarios nos permiten identificar restricciones del producto,
requisitos, estadias para un pais en particular, convenios. Por lo tanto, en el comercio

internacional, es muy importante definir cuales son las lineas arancelarias para sus

productos.

El producto a exportar le pertenece la partida “UNA DE GATO (UNCARIA

TORMENTOSA) FRESCOS, SECOS, INCLUSO CORTADOS, QUEBRANTADOS O

PULVERIZADOS”

Figura 2

Partida arancelaria en pais de origen y destino

PERU

PARTIDA ARANCELARIA

DESCRIPCION

12.11.90.50.00 Uria de gato (Uncaria tomentosa)
EE.UU.
PARTIDA ARANCELARIA DESCRIPCION

1211.90.91.90

Other substances having anesthetic, prophylactic or therapeutic properties and
principally used as medicaments or as ingredients in medicaments

Nota. Tomado de Boletines exportemos Peru. (2009)
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1.3. Flujograma de proceso de productivos
(Alban, ,2017) “Los diagramas de flujo cominmente llamados flujogramas son
cualquier representacion gréfica de actividades que son implementadas dentro de

graficos entrelazados por flechas que siguen una secuencia”

Ahora que estd claro qué es un diagrama de flujo, veremos como se

transforma la corteza de uia de gato en polvo.

Figura 3

Flujograma de procesos productivos

Seleccion, Corteza de ufia de gato
clasificacion y

descortezado —
cortados y

secados.

Acopio,
almacenamiento

Polvo de corteza de uiia de gato

i

e seaecmial i

Pulverizacion

Nota. Elaboracién Propia.
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CAPITULO Il

APROVISIONAMIENTO

(guernsey, 2022) Cuando hablamos del aprovisionamiento decimos que es el
proceso de obtener bienes y servicios que necesarios para la empresa. Hay dos tipos

principales, directos e indirectos.
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2.1. Proveedores potenciales (NOMBRE — DIRECCION, LUGAR -RUC-
INSUMO(CERTIFICACION))

Tabla 1

Proveedores potenciales del producto

N° Proveedores

Ruc Sede

Caracteristicas Contacto

Peruvian Nature S
&S SAC.

Laboratorio Herbal
Food S A.

3 Ecoandino S A.C.

Calle Las Gardenias Mz
|, Lote 12, Urb.
Praderas de Lurin, Lima
- Peru

20502203461

Mza. VI Lt. 49 Z I
Parcela 3A,
20544307798 Pachacamac — Villa el
Salvador, Lima 42 —
Peru.

Av. Progreso N° 750

20419184111  Sector 2, Concepcion,

Empresa que cree en la
calidad y nos preocupamos
por todo el ciclo de nuestra

cadena de valor

(+5117178720)
sales@peruviannatur
e.com

empresa ha basado en la
agroindustria especialistas
en industria alimentaria,
deshidratado de productos a
temperaturas controladas,
molienda, pulpa de fruta etc

(+511) 277-4329
javiercruzcpc@gmail.
com

Empresa peruana dedicada
al cultivo, procesamiento y
comercializacion de
antiguos superalimentos de
biodiversidad andina y
amazénica, supervisando

(+51) 943 944 238
ventalocal@ecoandin

Junin - Pert o.com
cada proceso para hacer
llegar a nuestros clientes
productos de alta calidad y
valor nutricional.
Nota. Elaboracion Propia.
2.2. Matriz de seleccion de proveedores
Tabla 2
Matriz de seleccion de proveedores
Criterios de . . c. d. Plazo Puntaje Precio
o
N seleccién/Proveedores a. Calidad b. Precio Distancia _entrega Total Referencial
1 Laboratorio Herbal Food S.A. 4 5 4 4 17
$/17.00
2 Peruvian Nature S & S S.A.C. 4 4 3 5 16 S/ 16.00
3 Ecoandino S.A.C. 4 4 4 3 15 S/17.50

Nota. Elaboracion Propia.
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FIGURA 4

Escala de evaluacion

ESCALA DE LIKERT

1[Muy de acuerdo
2|De acuerdo
3|Indeciso

4|En desacuerdo

5|Muy en desacuerdo
Nota. Elaboracion Propia.

Al realizar la evaluacion correspondiente, teniendo en cuenta caracteristicas
como el precio, calidad, distancia y tiempo de entrega se escogio la empresa
Laboratorio Herbal Food S.A, con domicilio fiscal en Mza. VI Lt. 49 Z.I. Parcela 3A,

Pachacamac — Villa el Salvador, Lima 42 — Peru, para ser nuestro proveedor oficial.

2.3. Control de calidad

(Juran, 1993), define la calidad como un conjunto de particularidades que
buscan satisfacer las necesidades del consumidor. Ademas, segun Juran, la calidad
es no tener defectos. “La calidad es la usabilidad que satisface las necesidades del

cliente".

Teniendo en cuenta este concepto, identificamos los organismos que se
encargar de salvaguardar la seguridad alimentaria de los clientes, asi como las

certificaciones que emiten estos érganos.
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Tabla 3

Organismos Yy certificaciones de calidad

N° DESCRIPCION SIGLA

1 Sistema de Gestion de Calidad 1SO 9001
2 Certificacion Inacal INACAL
3 Direccién General de Salud Ambiental DIGESA
4 BRCGS Inocuidad alimentaria BRCGS

Nota. Elaboracion Propia.

Tabla 4

Organismos y certificaciones en EE. UU

N° DESCRIPCION SIGLA
1 Administracion de Alimentos y Medicamentos FDA
2 Agencia de Proteccion Ambiental EPA
3 Oficina de Seguro de los Aditivos Alimentarios y del Centro de CESAN

Seguridad Alimentaria y Nutricion Aplicada.
Nota. Elaboracion Propia.

2.4. Costo de fabricacion y/o adquisicidon
Los costos de adquisicidon del producto ya con todos los procesos que sufre

para poder extraer e polvo de corteza de ufia de gato y los envases empleados.

Tabla 5

Costos de adquisicion del Producto

Costo Unidad

N° DESCRIPCION e . Cantidad Costo Mes S/. Costo Mes US $
Unitario medida
1 Polvo de Corteza de Ufia de gato 16.00 Kg. 10,000 160,000.00 40,506.33
Envase Doy Pack trlaminado tipo kraft
exterior de 250 gr (Etiquetado Impreso 1.45 Unidad 40,000 58,000.00 14,683.54
2 digitalmente
Sub Total 218,000.00 55,189.87
TOTAL 218,000.00 55,189.87

Nota. Elaboracién Propia.
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CAPITULO I

ALMACENAMIENTO

El almacenamiento se define como las
operaciones de almacenamiento que permiten mantener los productos,
componentes y materias primas cerca de los mercados, centros de produccion

y conversion para mantenerlos operativos. (Marin, 2018)

3.1. Estrategia de almacenamiento
Al realizar solo un ejercicio de exportacion con un solo producto, la estrategia
gue se utiliza es estibar las cajas de carton corrugado sobre pallets de forma

uniformizada y que permita la estiba de la carga sobre el contenedor.
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Tabla 6

Imagen referencial de almacenamiento

Nota. Elaboracion Propia.

3.2. Lay-out de almacén

El almacén sera pequefio donde habra una puerta donde ingrese el camion
para traer insumos o materia prima, y la otra entrada sera de despacho, habra una
oficina, también un archivador y la seccién donde se realiza la produccién del producto

y el empaquetado.

Figura 5

Imagen referencial sobre layout de almacen

210m

A
v

50m 40 m 70m 3 m 2m
» o -
|
Almacen de 3m
m Aimacén : suministros

Materia

Prima ]

80m X

Gescarge EROCROT \] \.I
< Senfnade l '

v

Nota. Tomado de repositorio institucional UAP (2016)
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3.3. Detalle de mobiliario usado en almacenamiento

El mobiliario usado esta descrito en la Tabla N°.07 “Mobiliario usado en

almaceén” y hace referencia a los bienes y equipos necesarios para poder desarrollar

las funciones de supervision y controlar la carga.

Tabla 7

Mobiliario usado en almacén

N° Descripcion Cantidad U?‘?;:?O Costo Total Deprezniacién Depre;,;‘Anual ﬁ'lt.!ensr;(.f:..
1 Computadora de escritorio all in one DELL 1 2,450.00 2.,450.00 25% 612.50 51.04
2 Impresora Laser HP 1 920.00 920.00 25% 230.00 19.17
3 Sillas de metal giratorio 2 165.00 330.00 10% 33.00 2.75
4  Escritorios de madera 2 210.00 420.00 10% 42.00 3.50
Total activo fijo 4,120.00 917.50 76.46

Nota. Elaboracion Propia.

3.4. Costo fijo de almaceén

Los costos estan en funcion a lo requerido para el funcionamiento del local de

almacén.

Tabla 8

Costos fijos de almacén

N° Descripcién Ui?tsa,trci'o rl"::i:izca’ Cantidad Costo Mes S/. Costo Mes US $

1 Alquiler de local para almacén 500.00 Unidad 1 500.00 126.58

2 Servicio internet y telefonia 84.00 Unidad 1 84.00 21.27

3 Ultiles de oficina 170.00 Unidad 1 170.00 43.04

4 Servicio agua y desague 140.00 Unidad 1 140.00 35.44

5 Costo energia eléctrica 86.00 Unidad 1 86.00 21.77

6 Depreciacion activo fijo 76.46 19.36
TOTAL 1,056.46 267.46

Nota. Elaboracién Propia.



CAPITULO IV

ROTULADO Y ETIQUETADO TECNICO

(Indecopi, 2013) Una etiqueta o rétulo es cualquier marca escrita, impresa,
estarcida, marcada en relieve o bajorrelieve o aplicada a un producto, su envase 0 su
empague para informar a los consumidores sobre las caracteristicas de un producto

alimenticio. adjunto material grafico.
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4.1. Modelo de etiquetas / rotulado de producto

Figura 6

Imagen referencial de etiquetado

Marca del Producto

——— Valor Nutritivo

Fibra dfimentaria 59 X%
Proteinss iy 9%
Sl 0 13%

\treect e oot o st aisbuede I 00 sl /

Vil

/

\ Cédigo de barras Empresa Responsable de la Fabricacién
Certificaciones de Calidad

lll ROBERTFEI ELRL

Pais de Procedencia

Nota. Elaboracion Propia.

Segun la RAM PROMPERU, en sus estudios de mercado y exportacion, define
gue, el marcado y el etiquetado se regulan por el Caodigo de Regulaciones Federales,
Titulo 21, Parte 101 “Food Labeling” (21 CFR 101). Los datos que intervienen en el

etiquetado varian segun el tipo de venta del producto.

Envases destinados a la venta al por mayor: Identificacion, nombre y direccion
del exportador, envasador y/o expedidor, codigo de identificacion (facultativo),
naturaleza y nombre del Producto, Nombre de la variedad (facultativo). Origen del
producto, pais de origen, nombre del lugar, distrito o region de produccién,
identificacion comercial, categoria y calibre expresado en diAmetros minimo y maximo
(si estan clasificados por calibre), marca de inspeccién oficial, idioma (La Ley exige

gue todos los elementos aparezcan declarados en inglés).
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4.2. Normas técnicas aplicables

Figura 7

Normas técnicas aplicables

N° LEY / NORMA DESCRIPCION
La Norma Técnica Peruana (NTP)
209.038:2003 (2009) Comité de
1 Mormalizacion y Supervision de
Obstaculos No Arancelarios al
Comercio — INDECOPI

Ley que aplica en el etiquetado de todos los
alimentos envasados, la cual especifica la
informacion correcta que debe llevar todo

alimento envasado

el objeto de esta ley es establecer el etiquetado
obligatorio para las industrias de consumo y
productos manufacturados con el fin de
salvaguardar los derechos de informacion de los
usuarios y consumidores.
Es importante porque fomenta proteccion al
Gestion de inocuidad alimentaria ISO|  consumidor y mejora el rendimiento de los
22000 costes en la cadena de suministro, es por ello
gue se considerd en la exportacion de Harina de
el etiquetado de alimentos en Estados Unidos
estd regulado por la FDA a través de la Ley
Federal de Alimentos, Medicamentos y
4 Ley de etiguetado de la FDA Cosméticos (FDC Act), la cual ha sido modificada
por la Ley Food Safety Modernization Act
(FSMA) y la Ley sobre Etiquetado y Embalaje
(Fair Packaging and Labelling Act)
es la norma y guia para regular el etiquetado de
productos, su propésito es proteger la salud de
los consumidores y asegurar la equidad de la
conducta comercial de los productos en los
mercados interno y externo. Comité técnico que
supervisa el etiquetado.

Decreto No. 1304, (2022) Ley de
Etiguetado y Verificacion de
Reglamentos Técnicos de Productos
Industriales Manufacturados

5 El Codex Alimentarius

Nota. Elaboracion Propia.

4.3. Proceso de rotulado
Con relacion a la Bolsa Doy Pack de aluminio trilaminado de 250 gramos, sera
impresa digitalmente. Asi mismo, se identificard nombre de la empresay del producto,

asi como todo lo estipulado anteriormente.
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FIGURA 8

Diagrama de Procesos del rotulado y/o etiquetado

DIAGRAMA DE PROCESO
ROTULADO Y/O ETIQUETADO

25 min

Elaborar el

modelo de
etiqueta

Socializar la
propuesto y
elegir disefio

45 min

Eleccion de
proveedor

15 min

Impresion de
etiqueta en el
envase doy pack

60 min

AN

OO0 0O O

Nota. Elaboracion Propia.

4.4.Tiempos y costos del proceso de rotulado

Tabla 9

Costos del proceso de rotulado de cajas de cartén corrugado

Costo Unidad

. Lo
N Descripcion Unitario medida

Cantidad Costo Mes S/. Costo Mes US $

Cajas de cartén corrugado 60 cm x 40 cm

X34 cm 1.45 Unidad 500 725.00 183.54
2 Senicio de personal empacado a destajo 1.00 Unidad 500 500.00 126.58
TOTAL 1,225.00 310.13

Nota. Elaboracion Propia.
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CAPITULO V

EMPAQUE

El empaque es un tipo de proteccion al producto cuya funcidn principal es
combinar varias unidades de un mismo producto en una sola unidad (paguete).
Ademas, el empaque contiene imagenes y textos impresos que llegan al consumidor
y se convierten asi en una herramienta de venta y marketing del propio producto.

(BEETRACK, 2022)

5.1. Fichatécnicade empaque seleccionado
La presente ficha técnica, describe las principales caracteristicas, composicion
y medidas del empaque y envase seleccionados, con informacion detallada sobre

todos sus aspectos.
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Figura 9

Ficha técnica del empaque seleccionado

PROVEEDOR
ENVAPACK S.A.

RUC
20601198909

SAN ISIDRO - LIMA

Caracteristicas generales

Carton Corrugado con tapa

Aplicaciones

Utilizadas para empaques de productos

Rotulado

impresion digital

Almacenamiento

Sobre pallets

Dimensiones

60CM X 40CM X34CM

Vida util esperada

varios usos

Capacidad

80 holsas doy pack

Medioambiente

Reciclables 100%

Nota. Elaboracion Propia.

Figura 10

Ficha técnica del envase seleccionado

Responsabilidad ambiental
100% reciclable

Descripcion Caracteristicas Imagen Referencial |Proveedor
Tiene como funcion resellar el empaque una
vez abierto el producto y valvula PROVEEDOR
descalificadora  unidireccional, la cual ENVAPACK S.A.
it | contenido del product
Bolsas Doy Pack Trilaminada con Ssrgnediggszgggt;;:n enido det produclo RUC
exterior tipo kraft Gramaje 20601198909
250

SAN ISIDRO - LIMA

Nota. Elaboracion Propia.
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5.2. Criterios usados para la seleccion del empaque

Figura 11

Criterios para la seleccion del envase y empaque

Protege el producto durante el
a)| traslado desde la fabrica hasta los
diferentes puntos de distribucion.

Mantenga la frescura y la inocuidad

b :
) de los alimentos

<) Dar proteccion al medio ambiente.

d) Alta trasparencia y brillo.
e) Buenas propiedades mecanicas.
f Permeabilidad al vapor de agua de

forma excelente

Nota. Elaboracion Propia.

5.3. Proceso de empaque

Figura 12

Diagrama del proceso de empacado

\ DIAGRAMA DE PROCESO |

PROCESO DE EMPAQUE - Polvo de corteza de una de gato (por unidad)
Llenar las bolsas Imin
doy pack

Verificar el peso Imin
de cada bolsa

doy pack una vez

Sellado de las

bolsas doy pack .

Trasladar cada

bolsa doy pack a I 4 min
caja de carton
corrugado para

empaque

Sellar las cajas de 3 min
cartan corrugado

de empague

Trasladar cada 3 min
caja al paliet

seleccionado

1 min

Nota. Elaboracién Propia.
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5.4. Tiempo y costo del proceso de empacado

Tabla 10

costos del proceso de empacado

N° Descripcion

Costo
Unitario

Unidad

. Cantidad Costo Mes S/. Costo Mes US $
medida

Cajas de cartdn corrugado 60 cm x 40 cm

X 34 cm Unidad 500 725.00 183.54
2 Servicio de personal empacado a destajo Unidad 500 500.00 126.58
TOTAL 1,225.00 310.13

Nota. Elaboracion Propia.
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CAPITULO VI

EMBALAJE

El empaque es similar al empaque en que se usa para mantener
unidas unidades mas pequefias de un producto. Especificamente, los contenedores
se utilizan para agrupar paquetes. Es decir, unidades de producto ya envasadas. Sin
embargo, a diferencia del empaque, el empaque no se usa para promocionar el
producto, sino solo para mantenerlo seguro y correcto durante la etapa de transporte

o almacenamiento del paquete. (BEETRACK, 2022)

6.1. Fichatécnicade embalaje seleccionado
En la ficha siguiente se describen las caracteristicas del material a utilizar para

realizar el proceso de embalaje de nuestro producto.
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Figura 13

Ficha técnica del embalaje

Cinta film: Se adhiere facilmente a cualquier
superficie tiene baja densidad y la capacidad
de embalado supera los 100 metros.

Caracteristicas generales Esquineros de carton: Son sdélidos y

resistentes, y al mismo tiempo, econémicos,
deben tener una medida aproximada entre 50
cm a 105 cm de longitud, con un angulo de 90°
+ 5° y el ancho de las alas puede fluctuar
entre 40 mm a 50 mm.

Embalado de productos.

Aplicaciones

Fécil manejo
Vida util esperada un solo uso
Capacidad Papel Film: 100 metros aprox.

Papel film: No reciclable
Esquineros de carton: Reciclables al 100%

Nota. Elaboracion Propia.

Medioambiente

6.2. Criterios usados para la seleccion de embalaje

Este procedimiento ayuda en agrupar y proteger directamente los productos
en cantidades uniformes, simplificando el manejo. El embalaje y los materiales
utilizados se seleccionan segun los requisitos del producto, los métodos de empaque,
los métodos de enfriamiento previo, la resistencia, el costo, la disponibilidad, las

peticiones del comprador, los costos de flete y las normas ambientales a considerar.
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6.3. Proceso de embalaje

Cada caja de cartdn con tapa tendra como contenido 80 bolsas doy pack con
el polvo de corteza de ufia de gato. Los encargados de embalar la mercaderia,
ubicarén las cajas apilandolas con la técnica de amarrado, que es la primera fila en
vertical y la segunda en horizontal y asi sucesivamente. asi mismo, se colocan los
esquineros de carton y por ultimo, con la cinta film embalara las cajas ya cargadas en

el pallet.

6.4. Tiemposy costos del proceso de embalaje

Tabla 11

Costos de proceso de embalaje

N° Descripcion Cc_)stt_) Unld_ad Cantidad Costo Mes S/. Costo Mes US $
Unitario medida

1 Strech Film 20 rollos 22.00 Unidad 5 110.00 27.85
2 Esquineros de Carton 0.35 Paquete 500 175.00 44.30
3 Embalador (1 ) 18.00 unidad 25 450.00 113.92

TOTAL 735.00 186.08

Nota. Elaboracién propia.

El tiempo estimado del proceso de embalaje es de 20 min por Pallet .

35



CAPITULO VII

UNITARIZACION

La unitarizacion de carga consiste en ordenar y consolidar las mercancias con
los siguientes fines: Mantener la integridad del producto en cada etapa que el
producto pase por el almacén asi como facilitar y agilizar el traslado de mercancias.
El concepto de unidad de carga significa el agrupamiento de uno o mas items de

carga general, que se movilizan como unidad indivisible de carga. (Neira, 2021)
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7.1. Fichatécnica

Figura 14

de pallet seleccionado

Ficha técnica el pallet

r
T {%
e . B
Tipo Pallet americano
Medidas 1200 mm x 1000 mm
Carga dinamica 1500 Kg
Carga estatica 2000 Kg
Pesa Aprox. 25 Kg

Entradas Transpaleta [Dos entradas
Altura 131mm
Carga soportada 1200 KG
Tipo de madera Pino
Homologacién EPAL
Certificacion NIMF-15

Medio ambiente

Libre de moho/Reciclables 100%

Nota. Elaboracion Propia.

7.2.

El proceso de paletizado consta de dos fases: carga de material y fijacion de
mercancias. Primero, todas las unidades de carga deben estar espaciadas
uniformemente y convenientemente apiladas. Por regla general, se colocan cajas

pequefas, pero gracias a su forma regular se pueden apilar faciimente.

Ademas, al paletizar, se debe tener en cuenta que el peso del palet esté

distribuido y que no quede solo en el medio o en los lados. En este caso, los palets

pueden deformarse y

el almacén. Por supuesto, los materiales que componen el paquete no deben

sobresalir ni vertical

almacenamiento o el

Criterios usados para la seleccién del pallet

poner en peligro la mercancia y los empleados que trabajan en

ni horizontalmente. El producto puede volcarse durante el

transporte, causando graves dafios a la empresa. Se debe
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considerar: Un palet de dimensiones adecuadas para una gama mas amplia de cajas

y una base Optima para soportar el peso adecuado segun las cajas a colocar.

7.3. Plano de estiba del pallet

Figura 15

Imagen sobre estiba del pallet

777

Nota. Elaboracién Propia.

7.4.Tiempos y costos del proceso de paletizado

Tabla 12

Costos del proceso de paletizado

Ne Descripciéon U?‘?;:To ::Iddlzca‘ Cantidad Costo S/. Costo Mes US $

1 Pallet americano 30.00 Unidad 20 600.00 151.90

2 Obreros a destajo 6.00 Unidad 20 120.00 30.38

3 Divisiones de cartéon corrugado 3.50 Unidad 75 262.50 66.46
TOTAL 982.50 248.73

Nota. Elaboracién Propia.

El tiempo de palatizacion es directamente proporcional al nimero de cajas a

distribuir.
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CAPITULO VI

CONTENEDORIZACION

El transporte maritimo de contenedores es un método de transporte de
mercancias mediante contenedores. Su uso ha facilitado en gran medida esta funcion
de la cadena de suministro y ha eliminado la necesidad de que los exportadores lleven
mercancias a granel a los puertos, ya que las mercancias pueden enviarse en
contenedores transportados en varios modos intermodales. (MASCONTAINER,

2020)
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8.1. Fichatécnica del contenedor seleccionado

La ficha técnica del contenedor sefiala caracteristicas que se deben tomar en
cuenta al momento de elegir el contenedor para el transporte internacional de
nuestra mercancia.

Figura 16

Ficha técnica del contenedor

NOMBRE Contenedor de Dryvan 40 pies
Exterior:12,19 metros de largo (40 pies), 2,44
metros de ancho (8 pies) y 2,59 metros de alto (8
pies y 6 pulgadas).

MEDIDaS Interior: 12 metros de largo (39 pies y 6 pulgadas),
2,39 metros de ancho (7 pies y 9 pulgadas) y 2,39
metros de alto (7 pies y 10 pulgadas).
CUBICAJE 67,7 mts cubicos

Uuso Destinado para el transporte internacional

IMAGEN

COMPOSICION |Acero, y pinturas protectoras anticorrosivas.

OTRA -Carga homogeneizada.

INFORMACION |-Resistentes.
-Evita la ruptura de la carga

Nota. Elaboracion Propia.
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8.2. Criterios usados para la seleccion del contenedor

Figura 17

Criterios usados para la seleccion del contenedor

a) |Flexibilidad

b) Admision de las economias de
escala.
incrementa la velocidad de las

c) |operaciones (Navieras mas rapidas y
descarga mas rapida).

d) Incrementa la seguridad y reduce
danos.

e) |estandar universal para el transporte.

Nota. Elaboracion propia.

8.3. Proceso de contenedorizacion
En la figura N°. 18, se muestran los procesos previos a la contenedorizacion

hasta llegar a la carga consolidada y los agentes que participan en estos procesos.
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Figura 18

Pasos a seguir para la carga en contenedor

n contenedor

SOS a segl 1ir para la carga correcta e

v
o La clave estd en el ransportista y/fo la persona | Examinar las condicGones del |

responsable de cargar ef contenedor. ZP>>>> " contenedor a su llegada }

e fuesttens)

® Deesloer entaar frmy

P ches Coanterrencior

* Revisar que sea harmético, que las pusrtas

correcto pors s cags Cherren correctamente

® Examinar si hay hoyos o fracturas
| @D habier siSo reparado. Comprobar ks
tegriclac de G unciac
L‘ €<<<< <e Se debe llenar de forma segura, | € € € € € 3K De no cumplr los reguisitos, devolverio.
~ onsiderando los siguientes puntos.
z MK Franear poc anticpacitn el Tenado del contensdor.
~ )

Distribucion de | -
Qm:yes‘p;‘c,o >>>>>>>>>>>>>>>>,\__,v -

M El peso ce la canga Sebe estar distobuido ~ ®Para maximzar o uso del espacio, =
-::II -mve-l;cln o largo y ancho e Com, tibitidad | oAt clec lh-;o-.s cangas -—s;-um <hal
. <0 i e i .S 1)~ % Cles o eres C %,
el pEe del contenec . Iapa' 3 CANgA o5 de Sferenmes productos,
pEl R E- o N oo u cofrecta orgarizacién

S toxta B Carma o O Sé vhere dferentes e
e Gonskdad, o hatnd e O adon s omocar Le e Tomar on cucnts © peso. tamafiic y
2 pam o s mercancia en toda el Area densidand de cada productn. s
~

€@ cormapoiigrosar | € << << Grhlmbcenamientoinadecuado - posibles dafios de lacarga | € < &

* Comzultar las recomendaciones * Se cebe consderar ca0a producto segin sus

105 on ol Codiga .o caracteristicas y propiedades al planesr el ensdo. €
rMaritamo nternacional * Evitar &0 o posibie cualgueer resgo de danos o
de Bienes Peligrosas (IMDC) humedad, olores O goipe:

sl

Internachs

~2a.
> >> e Almacenaje de ! :
combinacion Cararindis se lesrria coay

arstes se= Hewvie con
de cargas Carga soca con liquida Carwa posada con liviana
" oot i e ercacis < (NN > trian ancina. oo corsraria.te
] d3Aos de humedad o Fraciones  nercancia ¢ > ' PESADO <corge sl pessds
* Colocar ios obetos sobre los sigquida parte baja © anivel del puede aplastar y
— auidos o al mEmo vel piso del contencdor d=aAar 3 13 liviars

LRTas

M La carga debe estar suptada y Niveiada, para evitar la Yibacion o movimieno dentro del contenedor fenc. > > > g
~

N~
@Asegurar,(((((((((( < < << << << << E etienado con carga
la carga ' a7
® De ser necesano. cubne los espacios vackos cor 3¢ Al planear of llenado de un contenedor Con Peso concemMrado
material de rellenc pDara prevenin Mo Imientos. se debe considerar & peso Mmaximo y capacidad de carga el

contenador. para dsSirioulno comectamente.

- De ser carga peligrosa. comproban qus
hayan apkcado las medidas apropadas

= Evitar la presion directa sobre
as puertas del comenaedor.

At lon cerrojos de seguritad al

se las poertas y sellarias con el precinto. g

de que o ndamero de
R0 e SOraCiss i1l @l
conocsmiento de embargo © Bill of Lading.

Nota. Elaboracién propia.
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8.4. Plano de estiba del contenedor

Figura 19

Estiba del contenedor

h: 2,39m

Nota. Elaboracién Propia.

8.5. Tiempo y costos del proceso de contenedorizacion

Tabla 13

Costos del proceso de contenedorizacion

Costo Unidad

0 L .

N Descripcion Unitaric  medida Cantidad CostoS/. Costo Mes US $

1 Alquiler del contenedor de 40 pies 1,350.00  Unidad 1 1,350.00 34177

2 Alquiler de la maquina de carga estiba 704.00 Unidad 1 704.00 178.23
TOTAL 2,054.00 520.00

El tiempo de contenedorizacion es directamente proporcional al nimero de

pallet que distribuird la maquina de carga.
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CAPITULO IX

TRANSPORTE

El transporte es un medio que sirve para el traslado de mercancias o personas
de un punto a otro. El traslado, posibilita el desarrollo econémico y el desarrollo de

oportunidades para el pais. (Pérez, 2021)

9.1. Proveedores del Transporte Interno
Para trasladar nuestra mercancia desde Tumbes - Perd al Puerto de Paita

— Piura, se utilizara un trailer especifico para el contenedor Dryvan de 40°.

44



Figura 20

Imagen referencial de transporte utilizado

Nota. Tomado de container maritimos (2022).

A continuacion, se detallan los proveedores seleccionados para el

transporte interno de la mercancia de Tumbes - Peru al puerto de Paita:

Tabla 14

Proveedores del servicio de transporte interno

N° Proveedores RUC Direccion

1 Grupo M&R Carga Internacional S.C.R.L 20186920741 V- Pa“agggf: d“: l'\_'r?lr;fbr::' 19151a
2 Cargueros C.C.N.E.LR.L 20409273107 Av. Tumbes Norte 2199

3 Terracargo S.A.C. 20505370130 Av. Tumbes Norte 1653 - Tumbes

Nota. Tomado de muestra Tumbesinfo, (2022). Elaboracién propia.
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9.2. Costo de Transporte Interno (Inland Freight)

El Costo de transporte de la mercancia desde la ciudad Tumbes hacia el
Puerto Paita - Piura serd de S/. 450.00 nuevos soles. Este monto ha sido
establecido sobre las proformas obtenidas de los diversos Transportistas de la
ciudad de tumbes citadas en la tabla anterior. La empresa seleccionada es el
Grupo M&R identificada con RUC 20186920741 y con direccion fiscal en Miguel

Grau N° 155 - Piura — Per0.

Tabla 15

Costo del transporte terrestre interno

o Costo Unidad . Costo Total Costo Total
L]
N Descripcion Unitaric  medida Comidad g US'$
1 Transporte terrestre Tumbes - Paita 650.00 Unidad 1 650.00 171.50
TOTAL 650.00 171.50

Nota. Elaboracién propia.

9.3. Proveedores de Servicio de Transporte Internacional
A continuacion, se muestran las empresas que prestan servicios desde el

puerto de Paita — Peru hacia el puerto de New York — Estados unidos.
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Figura 21

Proveedores de servicio de Transporte Maritimo Internacional

Ll'n_ea e et DI':’:IS _ Frecuepcia de
naviera de transito salida
MSC MSC PERU LICSA 13 SEMANAL
HA';'EB RG COLUMBUS ALCONSA 18 SEMANAL
CMA CGM UNIMAR UNIMAR 18 SEMANAL

Nota. Tomado de Rutas maritimas Siicex (2022)

9.4. Cotizaciones de Flete Maritimo
No aplica, ya que el importador tiene la obligacion de asumir estos costos, por

haber acordado en términos de exportacion FOB.
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CAPITULO X

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL

El servicio de soporte al comercio internacional incluye las empresas que
brindan el servicio de soporte al comercio internacional a las empresas consultoras
de comercio, financieras, certificadoras, despachantes de aduana, agentes
maritimos, almacenes, navieras, empresas de logistica en general, servicios

educativos, etc. (ADEX, 2022)

10.1. Agentes de aduana
Los agentes de aduana sirven a terceros como custodios del despacho de
mercancias y como intermediarios entre los importadores, exportadores y las

autoridades aduaneras.
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10.2. Costo de agenciamiento
El uso de un agente de aduanas es obligatorio para importaciones superiores

a $ 1.000 y exportaciones superiores a $ 2.000.

Tabla 16

Costos de agenciamiento aduanero
Costo Unidad

o s .
N Descripcién Unitario medida Cantidad CostoS/. CostoMesUS$

1 Servicio de agenciamiento aduanero 592.50 Unidad 1 592.50 150.00

TOTAL 592.50 150.00
Nota. Elaboracion Propia.

La empresa seleccionada es la agencia de aduanas agenciamiento AUSA

ADUANAS S.A, con domicilio fiscal en Av. Miguel Grau N° 155 Piura — Peru.

10.3. Aseguradoras

El producto Polvo de Corteza de ufia de gato exportado hacia la ciudad de
NEW YORK — EE.UU., sera comercializado a través del Incoterm FOB (Free On
Board), por esta razon el exportador no contrata el seguro para el transito
internacional de la carga, ya que no existira la obligacion de hacerlo, corriendo los

tramites, los gastos y los riesgos de seguro por parte del importador (comprador).

10.4. Péliza de seguros (coberturay costo)
Para el presente ejercicio de exportacion se escogio el incoterm FOB (Free on
board), siendo asi que el el seguro y todo lo relacionado a éste es responsabilidad

del importador.
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10.5. Depositos temporales

Un deposito temporal es un lugar donde las autoridades aduaneras permiten
gue las mercancias se descarguen y almacenen alli hasta por varios dias. Cada pais
establece un numero maximo de dias y cada pais establece el nimero de dias en sus
leyes aduaneras. Después de unos dias se considera abandonado.

Sin embargo para la exportacion del producto (Polvo de Corteza de Ufia de
Gato) se ha acogido a la realizacion del “proceso automatico de programacion del
reconocimiento fisico”, toda vez que solicita solamente la transmision de la Solicitud
Electronica de Reconocimiento Fisico (SERF), a traves del portal web SUNAT, que

haréa saber a los almacenes para el traslado de la mercancia.
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CAPITULO XI

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCION FISICA EN EL
PAIS DESTINO

La Distribucién Fisica Internacional, es un proceso creado para la colocacion
de productos en los mercados exteriores de acuerdo a los términos que negocian
vendedores y compradores. Su principal objetivo es minimizar tiempo, costos y
riesgos que se presenten durante el trayecto desde su partida en origen hasta su

entrega en destino. (Villamizar, 2010)
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11.1. Puertos, aeropuertos o terminales terrestres disponibles para la carga
peruana
En la figura siguiente se muestra el Unico puerto disponible en New York para
la recepcion de la carga exportada desde el puerto de Paita — Pera.

Figura 22

Imagen del puerto de New York

Nota. Tomado de Diario el canal. (2022)

11.2. Descripcién, andlisis de los principales puertos y aeropuertos
incluyendo rutas, infraestructura, capacidad, restricciones, servicios,
procedimientos, costos, etc.

Estados Unidos tiene uno de los mejores puertos naturales del mundo. El
puerto tiene unos cuarenta kildbmetros de largo, esta rodeado por el Monumento a la

Estatua de la Libertad y se extiende 1.050 kilémetros desde la ciudad de Nueva York,

terminando en este puerto deportivo. El puerto en el noroeste de Nueva Jersey,
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conocido como Puerto de Nueva York y Nueva Jersey, esta ubicado en el mismo
distrito frente al mar que incluye las areas metropolitanas de Nueva York y Newark.

Figura 23

Imagen del puerto de new york

Nota. Elaboracién Propia.

11.3. Proceso de importacion y nacionalizacion en el pais destino (flujograma
con costos y tiempos)

No aplica este item ya que no se enviaran muestras al pais importador.

11.4. Requisitos para importar muestras sin valor comercial

No aplica este item ya que no se enviaran muestras al pais importador.
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11.5. Datos de proveedores de servicios logisticos en el pais destino
Los proveedores presentados en la Tabla 16 han sido seleccionados tomando
en cuenta varios aspectos, entre los cuales destacan, precio, infraestructura y calidad

de servicio

Tabla 17

Datos de principales proveedores de servicios logisticos

Ne° Proveedores Direccion Contacto

75 Lake Rd Unit A 208 .
1 ANDES LOGISTICS GROUP Congers, NY 10920 Orlando Vivas - +1 305-420-5358
5 CRANE - WORLDWIDE 70 East Sunrise Hwy #410, Valley Scott Bowman - +1 888.870.2726

LOGISTICS Stream, NY 11581, Estados Unidos

Rakuten Super Logistics
Fulfillment Center

Centro de atencion - Phone: +1 866-

3 722-9687

250 Homer St, Olean NY 14760

Nota. Elaboracion Propia.
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CAPITULO XlI

DISTRIBUCION

Es la funcién que permite la transicion de bienes, productos o servicios desde
su produccion al estado final de adquisicion y consumo, y describe la totalidad de
actividades o flujos necesarios para llevar los bienes y servicios producidos a su
estado final. Disponible para compradores sujeto a ubicacion, tiempo, estilo y cantidad

apropiados.
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12.1. Mapeo de la secuencia comercial proveedor-consumidor.

En este punto se indica el servicio de logistica integrado utilizado asi como el
servicio de despacho de aduana para el envio, en este caso, del polvo de corteza de
ufia de gato al mercado de New York — Estados Unidos.

Figura 24

Imagen referencial de la secuencia comercial

e O g = = o KRS

Produccion 7 Stock Compra - Venta Transporte Intemo Carga ¥ E;tiba en'Euera
Internacional Pais de Origen Pais de Origen
SECUENCIA COMERCIAL Travesia
PROVEEDOR - CONSUMIDOR

~ " — T
ey — = —
SRl e g -
- o “
Tram. Aduanas Transmicién Elect/ Depdsito Temporal Desestiba y Descarga
Numeracion DAM (10) Puerto de Japon

g

—y = '-"' 1= et :
s e a —n- A, a3 ]
Asignacion Levante Entrega de Transporte Interno / Local

de Canal Mercancia del Importador en Japon

Nota. Tomado de http://repositorio.ucsp.edu.pe/. (2020)

12.2. Identificacidén y descripcion de canales de distribucion.

(Ficha de perfil que incluye: ciudad, contacto, direccion, teléfono, fax, e-mail,
numero de establecimiento o puntos de ventas, estrategias y términos de
compra, cubrimiento geografico, productos, proveedores actuales, margenes,

plazos)
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Figura 25

Ficha de identificacion del importador

FICHA DE IDENTIFICACION
Empresa MORTON WILLIAMS SUPERMARKETS
Giro Supermercados
Pais Estados Unidos
Ciudad New York
Gerente Comercial Russ Raybould and Clayton Burnett
Direccion 140 W 57th St
Teléfono - +1 212-586-7750
Correo Electronico B&R.markets@miami.de
Tipo de Negociacion |Negociacién Directa
Productos que ofrece |Diversidad de productos de primera necesidad

Nota. Elaboracion Propia.

Figura 26

Precio del polvo de corteza de ufia de gato en Walmart

+4 options

$22.48
More options from $14.91

Cat's Claw Bark Powder
Nota. Tomado de pagina web de Wallmart. (2022)

12.3. Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto
El flujo principal de comercio es directo, requiriendo un intermediario para

vender insumos al consumidor final, y la comercializacion se realiza a través de un

intermediario estadounidense que importa el polvo de ufia de gato y lo vende a los

supermercados.
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Figura 27

Canales de Distribucion

CANALES DE DISTRIBUCION
&
" N(M Q L] _

PRODUCTOR MAYORISTA MINORISTA CONSUMIDOR

Nota. Tomado de pagina web www.mercadonegro.pe. (2020)

12.4. lIdentificacidon y cuantificacion de los margenes de intermediacion,
condiciones de compra (60-90-120 dias, incoterms utilizados),
voliumenes minimos, etc.

Los principios a seguir en las negociaciones internacionales son: adoptar un
enfoque donde ambas partes se beneficien; conocer y aplicar las estrategias de
liquidez y capacidad econdémica de cada pais; y diferenciar las negociaciones
nacionales de las internacionales; es considerar lo que es importante considerar. Ser
negociado, saber planificar negociaciones, distinguir etapas, conocer las técnicas

utilizadas para navegar las negociaciones y cerrar acuerdos.

a). Incoterm a utilizar

El incoterm a utilizar es el FOB (Libre a bordo) ya que uno de los principales

motivos de uso de este el ahorro en el costo de la logistica en el lugar de origen y la
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transmision de riesgo al comprador, es importante mencionar también que, este

incoterm es utilizado solamente para el transporte maritimo.

b). Formas de pago

Cobranza Documentaria de exportacion

c). Documentos solicitados por el comprador
En consenso con el importador (Comprador) se alcanzan los siguientes

documentos:

Documentos solicitados por el importador
a) Proforma

b) Factura comercial

¢) Packing List

d) Certificado de origen

c) Certificado Senasa

12.5. Perspectivas esperadas en materia de evolucion, diversificacion,
simplificacién o especializacion de los actores de los canales de
distribucién y comercializacion.

El mercado de New York es propicio para el desarrollo de cualquier producto
para la exportacion, ya que es una ventana al mundo, fruto de los diferentes tratados
en los paises de Latinoamérica y resto del mundo. El polvo de corteza de ufia de gato,
debe establecerse en el mercado de miami como un producto confiable y competitivo
gue alcance una posicion sdlida y con gran aceptacion en el consumidor final. La
logistica empleada tanto en en la cadena internacional como en la logistica en el

destino permite tener dinamismo en términos de tiempo y costos.
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12.6. Tendencias actuales y su implicacién paralos margenes de
comercializacion, exigencias de compray competencia de productos
por canal.

Hoy en dia, existe una tendencia creciente en el mercado estadounidense de
consumir productos naturales organicos de los Andes para la salud. Dada esta
tendencia, no cabe duda de que nuestros productos satisfaran las necesidades de
suministro de nuestros clientes y, a su vez, las necesidades de nuestros usuarios

finales.
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CAPITULO Xl

MATRIZ DE COSTOS DE EXPORTACION

La matriz de exportacion siguiente esta disefiada para facilitar el calculo de las
mejores alternativas para la movilizacion de mercancias, y luego establecer las rutas
Optimas para el transporte de esta carga. Esto permite a los importadores y
exportadores tomar las decisiones correctas. Estas son las opciones que mejor se
adaptan a los objetivos de su empresa ya los requerimientos especificos de los

productos que exporta.
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Tabla 18

Matriz de costos de exportacion

CONCEPTO FIJOS VARIABLES  TOTALESS/. TOTALES US§
I. COSTOS DEL PRODUCTO 6,173.39 218,000.00 224.173.39  57,480.36
1.1. Materia prima directa 218,000.00 218,000.00 55,897 44
1.2. Mano de obra directa 0.00 0.00
1.3. Gasto directo 0.00 0.00 0.00
1.4 Costos Indirectos de fabricacion 1,056.46 1,006.46 270.89
15. Gastos generales y Administrativos 5,023.33 5,023.33 1,288.03
1.6. Gastos Financieros 93.60 9360 24 .00
Il. COSTOS DE AYUDA A LA COMERCIALIZ. 550.00 0.00 550.00 141.03
21 Folletos, ferias, rueda negocios, pagina web 550.00 550.00 141.03
ll. COSTOS DE DISTRIBUCION Y VENTAS 282491 0.00 2,824.91 724.34
3.1. Costos de rotulado 325.00 325.00 83.33
32. Costos de empacado 1,225.00 1,225.00 314.10
3.3. Costos de embalaje 735.00 735.00 188.46
3.4. Carga en transporte a aimacén 100.00 100.00 2564
35. Gastos de ventas (Certificados exportacion) 439.91 439.91 112.80
COSTO TOTAL 9,548.30 227,548.30  58,345.72
UTILIDAD 55% 125,151.57  32,090.15
PRECIO EX-WORKS 352,699.87  90,435.86
36. Gastos de Exportacion 4,429.00 1,135.64
3.6.1. Transporte al puerto o aeropuerto 800.00 600.00 205.13
3.6.2. Gastos Almacenaje 0.00 0.00
3.6.3. Gastos de paletizado 982.50 962.50 251.92
3.6.4. Gastos de contenedorizacion 2.054.00 2,054.00 526.67
3.6.5. Costo de Agenciamiento 592 50 992 50 151.92
PRECIO FAS 357,128.87  91,571.50
3.6.7. Carga y Estiba 0.00 0.00 0.00
3.6.8. Gastos Financieros 0.00 0.00
PRECIO FOB 357,128.87  91,571.50

Nota. Elaboracién Propia.
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Tabla 19

Analisis de costos unitario

DESCRIPCION SOLES DOLARES
Venta en unidades fisicas 40,000 40,000
Venta FOB unitario 8.93 229
Costo de venta FOB unitario 0.69 1.46
% margen de utilidad unitario 36.3% 36.3%
Nota. Elaboracion Propia.
Tabla 20
Estado de resultados
ESTADO DE RESULTADOS IMPORTE
Ventas valor FOB 357,128.87
( - ) Costos del producto 224 173 .39
Utilidad bruta 132,955.48
( - ) Costos de ayuda a la comercializacion 550.00
( - ) Costos de distribucion y ventas 2,824 91
Utilidad de operacion 129,580.57
( - ) Gastos de exportacion 4 429 00
Utilidad neta 125,151.57

Nota. Elaboracion Propia.
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CAPITULO XIV

EVALUACION ECONOMICA FINANCIERA

Realizar un analisis financiero es importante porque brinda los elementos
necesarios para evaluar la condicion financiera y econdmica de una organizacion o
entidad. Esta evaluacion ayuda a orientar las decisiones en la direccidon de maximizar

los recursos disponibles para alcanzar los objetivos propuestos.
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Tabla 21

Fuente de financiamiento

TIPO FINANCIAMIENTO IMPORTE
Aporte Propio 144,000.00
Préstamo Bancario Comercial 105,000.00
Total Financiamiento 249,000.00
Nota. Elaboracion Propia.
Tabla 22
Flujo de caja Economico - Financiero
) NUMERO DE CONTENEDORES
DESCRIPCION
Inicio Container! ~ Container2  Container3  Container4  Containerd
Saldo inicial 4,000.00 -36,815.76  67,892.52  181,887.61  305,866.02
INGRESOS 0.00 214277.32  373,199.67 401,189.64  431,278.86  463,624.78
Ventas efectivo 21427732 23034812 24762423  266,196.05 286,160.75
Cobranza de ventas 14285155 15356541  165,082.82 177 464.03
EGRESOS 8,090.00  241,525.60 258,923.90 277,627.07 297,732.98  319,346.83
Inversion en activo fijo 8,090.00
Costos fijos 9,548.30 9,548.30 9,548.30 9,548.30 9,548.30
Costos Variables 22754830 24461442 26296051 28268254  303,883.73
Gastos de exportacion 4,429.00 4761.18 5,118.26 5,502.13 5,914.79
Flujo de Caja Economico  -4,090.00  -27,24828 11427577 123,562.57 133,545.89  144,277.95
Financiamiento
Préstamo recibido 105,000.00
Pago de préstamo 9,567.48 9,567.48 9,567.48 9,567.48 9,567.48
Flujo de Caja Financiero  -105,000.00 -36,815.76  67,892.52  181,887.61 305,866.02  440,576.49

Nota. Elaboracién Propia.
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Figura 28

Indicadores econémicos Financieros

INDICADORES VALOR
1. VAN - Valor Actual Neto 427.841.12
2. TIR - Tasa Interna de Retorno 70.59%
3. PRI - Periodo de recuperacion de la Inversion 34
4. B/C - Ratio Costo beneficio 5.07

INTERPRETACION DE LOS INDICADORES

tambien mayor a cero.

1. El proyecto es FACTIBLE, porque que el VAN de 427,841.12 es positivo, y

resulta RENTABLE.

2.LaTIR es de 70.59% resultando mayor al COK de 15%, por tanto el proyecto

4. El periodo de recuperacion seréa en la exportacion del Contenedor 3

3. El Ratio Beneficio Costo de 4.01 es mayor a 1.0, por tanto se obtendran
beneficios econdémicos de 3.01 por cada sol invertido.

Nota. Elaboracién propia.
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CONCLUSIONES

1. Este trabajo establecid el proceso final de exportacion del polvo de corteza de
Ufia de Gato al mercado de Nueva York-Estados Unidos. Lo més importante en el
proceso de exportacion fue la entrega oportuna de los productos a los importadores

cuando se cumplié el contrato de compraventa internacional.

2. En este trabajo se determind la partida arancelaria por productos y costos de
adquisicion para diversos proveedores. Lo mas importante del producto era encontrar
su partida arancelaria y el pais donde se compro el producto, ya que se tomé en

cuenta el tratado de libre comercio.

3. En este trabajo, se cumplié con el proceso de etiquetado, empaque y empaque
y el costo de exportacion. Lo mas importante fue disefar la caja y etiquetar con la

marca del producto.

4, Este trabajo identific6 procesos y costos de logistica interna para la
consolidacion, contenedorizacion y transporte de productos. Lo mas importante fue el
proceso de paletizado y volumen de barrido para una carga eficiente y eficaz de los

contenedores.

5. En este trabajo se elaboré una matriz de costos y una evaluacion econémico-
financiera de proyectos de exportacion. Lo mas importante fueron los resultados

financieros positivos y los margenes de utilidad planos en valores FOB.
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