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INTRODUCCION

Actualmente existe una fuerte demanda de productos organicos en todo el
mundo. Esto se ha notado en los ultimos afios a través del desarrollo de nuevas
tendencias alimentarias que han hecho que las personas sean mas conscientes de

consumir productos producidos naturalmente.

Las exportaciones peruanas de este producto se han incrementado, generando
un frenesi internacional por el cacao peruano, impactando positivamente en la
demanda mundial. Los paises de la Comunidad Europea no son ajenos a esto. Espafia
en particular, ademas de su enfoque en la proteccion del medio ambiente, mantiene
importantes ventajas y se considera una exportacion a este mercado debido a su alto

consumo de productos organicos.

Los capitulos I, Il y 1l datan sobre la ficha técnica del Producto, el
aprovisionamiento de la materia prima e insumos para la transformacion del producto

y el almacenamiento que se dara en planta al producto final.

Por otro lado, en los capitulos IV, V y VI, se describen los procesos relacionados
al etiquetado, empacado y embalaje del producto, fundamentales para mantener la

inocuidad y seguridad del producto.



Seguido, en los capitulos VII, VIII y IX, se describen la unitarizacion de la
mercancia estibada sobre el pallet, la contenedorizacion, y el transporte de la
mercancia hacia el puerto de destino. Asi mismo en los capitulos X y XI se analizan el

servicio de soporte al comercio internacional y la infraestructura en el pais de destino.

Por altimo, en el capitulo XII se expone la matriz de exportacion para poder
exportar al pais de destino nuestro producto. Asi mismo se exponen al final, las
conclusiones a las cuales llegamos con el desarrollo del presente trabajo, asi como

también las referencias bibliograficas y los anexos.



RESUMEN

El estudio sobre la exportacion de granos de cacao de Tumbes al mercado espafiol en
2022 tuvo los siguientes temas: El disefio del modelo de exportacion dedicado a los
productos de cacao. Esto tiene por objeto proporcionar los argumentos mas
pertinentes para una mayor coherencia en las practicas de exportacion. Es importante
determinar si la presentacion del cacao es adecuada y se ajusta a las necesidades y

caracteristicas del mercado espafiol.

En el Trabajo profesional actual para exportar cacao en grano desde Tumbes al
mercado espafiol en 2022. Se han desarrollado capitulos sobre descripcion del
producto, empaque, entrega, almacenamiento, etiquetado, etiquetado, empaque,
unificacién, contenedorizaciébn y transporte. Servicios de apoyo al comercio
internacional, formas de distribucion y bases de venta, infraestructura de distribuciéon

en paises de destino, matriz de costos de distribucién y exportacion.

En la region de Tumbes el cacao es procesado por diferentes productores. El punto de
acopio se encuentra actualmente en proceso de expansion comercial para dar cabida
a la exportacién de cacao en grano organico al pais espafiol y de esa forma generar

una fuente de empleo para la region
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CAPITULO |

PRODUCTO A EXPORTAR

1.1 Ficha Técnica de Producto

La ficha técnica agroclimatica del cultivo del cacao (Theobroma cacao L.)
describe brevemente las caracteristicas del producto, describiendo el empaque del
grano en sacos de yute de 50 kg, las caracteristicas generales y especificas del

producto, y sus caracteristicas organolépticas.

12



Figura 1

Ficha Técnica del Producto

CACAO - REGION TUMBES
Producto Especifico Cacao Seco en Granos.

Nombre Comercial Mascacao

Mom bre Cientifico Theobroma cacao.

Arbol originario de América del Sur, posiblemente de la
Origen de la especie . ) i
Amazonia de Colombia, Ecuador y Per.

Mazorca de 25 a 30 cm, contiene de 30 a 40 semillas que

una vez secas y fermentadas son el cacao en grano. Las

Caracteristicas _ i B _ i
semillas son de color marrdn rojizo en el exterior y estan
cubiertas de una pulpa blanca y dulce.

Formas de
presentacidn del Cferta Actual: cacao en grano

cacao en Tumbes

u Ingredientes para la industria de alimentos, bebidas,
s0s
cosmeéticos y productos farmacéuticos.

1801001000: Cacao en grano, entero o partido, crudo
Partidas arancelarias

El cacao tiene cerca de 18% de proteinas y mas de 40% de
Valor nutricional  grasa denominada manteca de cacao, la cual no eleva los

niveles de colesterol, pues posee una compaosicion diferente

Nota. Elaboracion Propia.

1.2 Clasificacion Arancelaria del Producto

Las clasificaciones aduaneras facilitan las transacciones comerciales y también

ayudan a definir las tasas arancelarias.
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Tabla 1

Exportacion de Cacao en Grano al pais de Espafia.

Partida arancelaria Designacion de la Mercancia

1801.00.19.00 Los demas

Nota. Tratamiento Arancelario por Subpartida Nacional

1.3 Flujograma del Proceso Productivo

En el siguiente flujograma se muestran los procesos respectivos que realizan

para proceder posteriormente a la comercializacion en el exterior.

Tabla 2

Flujograma del proceso productivo

1. RECEPCION
DEL GRANO DE 2 ENVASADO
CACAD

4.COSTURA |{mmmmm| 3.PESADO

5.
ALMACENADOD

Nota. Elaboracion Propia.
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A continuacion, describiremos cada uno de los pasos que conforman el proceso

de beneficio

Envase:
El envase lo realizara la misma empresa APROCAT, para lo cual llevaremos los
sacos ya con la etiqueta impresa digitalmente para que sean llenado del producto,

cada saco cuenta con capacidad de 50 kg.

Pesado:
Este proceso se realizard una vez ya envasado el producto para luego ser
llevado a las balanzas de plataforma digital para el respectivo pesado, que no debe

exceder los 50 kg.

Sellado:

El sellado se realizar4 con una maquina Manual que realiza el cosido de los

sacos de yute.

Almacenamiento:
El almacenamiento de cacao juega el papel mas importante. Todo esfuerzo por
obtener un producto de calidad puede ser en vano si no se realiza en perfectas

condiciones. Por lo tanto, debe conservarse en un lugar seco a temperatura ambiente.
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CAPITULO II

APROVISIONAMIENTO
2.1 Proveedores Potenciales
Todos insumo se obtiene directamente de productores individuales a precios por
mayor, ya sean locales, regionales o paises vecinos de Ecuador. La siguiente tabla

muestra los proveedores categorizados.
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Tabla 3

Proveedor de grano de cacao y maquila

N Proveedores Sede Caracteristicas

ASOCIACION DE PRODUCTORES DE Ufiade Es una organizacion de c_aracter gremial, de gestion
1. Gato - autonoma, de derecho privado. Es productora de

AGRICOLAS DE ZARUMILLA i . : . ;
Zarumilla diversios sembrios, entre ellos, la sandia

Es una organuzacion de caracter gremial, de gestion
autonoma, de derecho privado. Es productora de
diversios sembrios, entre ellos, la sandia

ASCCIACION DE PRODUCTORES DE Tumbes -
AGRICOLAS DE TUMBES Tumbes

Nota. Elaboracién propia

Luego, se detallan los proveedores de suministro de igual forma imprescindibles

en el proceso de elaboracion del producto.

Tabla 4

Proveedores de suministro

Mo Proveedor Caracteristicas

L

1 SACOTEPPSAL SAC. Sacos de pohprupllenu y de

yute de toda medida.
Sacos de polipropileno y de
2. MOSCOLSAC yute de toda medida e
impresion digital.

Sacos de yute y telas de
3. POLIBAGS PERU EIR.L toda medida, impresian
digital, disefio y serigrafiado.

L

Nota. Elaboracion propia

2.2. Matriz de Selecci6on de Proveedores
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Para el caso de la exportacion de grano de cacao desde Tumbes hacia el
mercado de Valencia - Espafia, se debe tomar en cuenta que en la region Tumbes solo
existe un proveedor de dicha materia prima, la cual es APROCAT, por lo que no
corresponde realizar la seleccion de proveedores. En el caso de los proveedores de

suministros ya estan identificados los de insumos, envase y transporte.

2.3. Control de Calidad

A continuacion, en la siguiente tabla se muestra los organismos y certificacion

de control de calidad de la empresa exportadora.

Tabla b

Organismos y certificacion de control de calidad

N DESCRIPCION SIGLA
f 1. Instituto Macional de la Calidad INACAL
§ 2. Servicio de Sanidad Agraria SENASA

Nota. Elaboracién propia
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Tabla 6

Organos de la UE — Espafia que se ocupa de la seguridad alimentaria

N° DESCRIPCION SIGLA
1 ﬂgerjglzel Espariola de Seguridad Alimentaria y AESAN
Mutricion
! 2. La Oficina Alimentaria y Veterinaria OAV
3. LaAutoridad Europea de Seguridad Alimentaria EFSA

Nota. Elaboracion propia

2.4 Costo de Fabricacién y/o Adquisicién

El costo de fabricacion de producto Espafia en granos se tomara en cuenta desde
la compra de cacao a los proveedores de los distintos anexos hasta el producto ya

procesado, almacenado y despacho.

Tabla 7

Detalle de costos de adquisiciéon

Ne DESCRIPCION U?\?t:(::o m:: Cantidad c°"; LT"'“' c“&‘;?"'

1 Grano de Cacao 350 Kg 10,000 3500000 923483

2 Saco de Yute x 50 Kg 2.50 Unidad 200 500.00 131,93
Sub Total 3550000 936675

Gaslos directos
Obreros a destajo (02) para envase, sellado y pesado del

3 1.00 Unidad 200 200.00 52.77
producto
4 Servicios de maquila adecuacion del producto 0.20 Kg 10,000  2,000.00 527.70
Sub Total 2,200.00 580.47
TOTAL 37,700.00 9,947.23

Nota. Elaboracion propia
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CAPITULO Il

ALMACENAMIENTO

3.1. Estrategia de Almacenamiento

Este capitulo no lo consideramos porque nosotros ya compraremos los sacos
impresos digitalmente para que en la empresa ARPROCAT realicen los procesos
descritos en el flujograma y luego ser estibados automéaticamente en el contenedor de
20" que se alquilara juntamente con el transporte para derivar la mercancia hacia el

puerto de Paita.

Es por ello que no se consideran los puntos de lay-out de almacén, detalle de

mobiliario usado en almacenamiento, ni los costos fijos de almaceén.
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CAPITULO IV

ROTULADO Y ETIQUETADO TECNICO

4.1. Modelo de Etiquetas / Rotulado de Producto

Para el proceso de etiquetado / rotulado que se realiza con impresion digital se

considera la informacion presentada en la siguiente figura:

Figura 2

Informacion requerida en el rotulado

1 Identificacion del producto, nombre del exportador.

Tipo de producto: nombre del producto, nombre de la variedad.
Origen del producto: Pais de origen v region de origen, fecha
de envasado.

Caracteristicas de la transaccion: categoria, peso neto, peso
bruto y calibre.

Un simbolo que indica el manejo correcto del producto.

6 Toda la informacion técnica requerida por el pais de destino.

Nota. Elaboracion Propia.
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Figura 3

Rotulado del producto

Nota. Elaboracion propia

Figura 4

Vista posterior o anterior del Rotulo del producto

Nota. Elaboracién propia

4.2. Norma Técnica Aplicable
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La norma técnica es un documento aprobado por un organismo en la cual
establece especificaciones técnicas en este caso etiquetadas y rotuladas que se deben
cumplir en los productos que se comercializan en el pais y la exportacion. A

continuacion, se presentan las normas e institucion que controlan las normas.

La Norma Técnica Peruana (NTP) 209.038:2003 (2009) Comité de
Normalizacién y Supervisién de Obstaculos No Arancelarios al Comercio — INDECOPI

aplica en el etiquetado de todos los alimentos envasados.

Decreto No. 1304, (2022) Ley de Etiquetado y Verificacion de Reglamentos
Técnicos de Productos Industriales Manufacturados, el objeto de esta ley es establecer
el etiquetado obligatorio para las industrias de consumo y productos manufacturados
con el fin de proteger los derechos de informacién de los clientes y usuarios. (Ley

1304).

El Codex Alimentarius es la norma y guia para regular el etiquetado de
productos, cuyo propésito es salvaguardar la salud de los clientes y afirmar la equidad
de la conducta comercial de los productos en el mercados externo e interno. Comité

técnico que supervisa el etiquetado.

Gestion de inocuidad alimentaria ISO 22000, Es importante porque fomenta
proteccion al consumidor y mejora el uso eficiente de los costos en toda la logistica

internacional.
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4.3. Proceso de Rotulado

El proceso de etiquetado incluye tomar las medidas necesarias para
proporcionar informacién suficientemente clara y comprensible. Esto elimina la
confusién y permite una seleccion informada de productos de cacao en grano para la

exportacion.

A continuacion, se muestra en la siguiente imagen los pasos de rotulado:

Figura5

Proceso de rotulado

FASE N°1 FASE N°2

Impresion de

Diseno del
Muestra del

Rotulado

Rotulado

FASEN"4 FASE N°3

Impresion Final

Evaluacion del

de Romlado Rotulado

Nota. Elaboracién propia

4.4. Tiempos y Costos del Proceso de Empacado
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El costo del mismo depende de la cantidad que se requiera, para ello se
requieren de sacos de yute de capacidad de 50 kg y el costo presupuestado es el

siguiente:

Tabla 8

Tiempos y costos del proceso de empacado

‘ . Costo Unidad Costo Total Costo Total
. Dy Unitario  medida Canudad s/, uss
1 Sacos de yute de capacidad 50 kg (Impresos digitaimente) 3.50 Unidad 200 700.00 184.70
TOTAL 700.00 184.70

Nota. Elaboracién propia
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CAPITULO V

EMPAQUE

5.1. Ficha Técnica De Empaque Seleccionado

Para el empaque se debe contemplar los colores utilizados en el marketing de
alimentos a fin de proyectar un mensaje acorde al producto y que sea atractivo para el

consumidor, como se muestra en la ficha técnica a continuacion:

26



Figura 6

Ficha técnica del empaque seleccionado

NOMBRE DEL
PRODUCTO CACAOEN GRANO
FOTOGRAFIA DESCRIPCION DEL PRODUCTO
¢ = / M:I;I;'EVI?A Yute blanco
- PESO 50kg
= G-:":n
s Como ventajas incluyen buenas
3 R propiedades aislantes y
antiestaticas, asi como una baja
OTROS | retencion de calor y humedad.
La ventaja de este tejido se
puede ver principalmente en su
compatibilidad ambiental.
ggg;ﬁgfé S/. 2.50 unidad de saco de yute
OTRA.S Compra al mayor
CARACTERISTICAS

Nota. Elaboracién propia

5.2. Criterios Usados para la Seleccion del Empaque.

La empresa define los requisitos fundamentales de envasado de alimentos
segun el reglamento europeo (CE) No. 1935/2004. Y de acuerdo con ello, el material
de empague no debera contener componentes que aporten a los alimentos cantidades

algunas que puedan ser perjudiciales a la salud humana o deteriorar el aroma o sabor
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del alimento contenido. El propdsito de esto es proteger el producto, el empaque o

ambos, y promover el articulo dentro del canal de distribucién.

El producto es empacado en unidades por cantidades de 50 kg se empaca en
sacos de yute. Los sacos estan fabricados de fibras de yute deben permitir que el
cacao respire y retenga su humedad. Si se coloca en una bolsa sellada, esta humedad

interna promueve el crecimiento de moho.

5.3. Proceso de Empaque.

Para realizar este proceso, se cuenta:

o Se empaca los granos en sacos de yute con un peso de 64 kg.

o Los sacos de yute estan impresos con simbolos que indican el tipo de producto,
el origen del producto, las caracteristicas comerciales y la correcta manipulacion
del producto. Asimismo, lleva la etiqueta de producto organico, por el

cumplimiento de pardmetros del mercado de la Union Europea.

5.4. Tiemposy Costos del Proceso de Empacado

El tiempo del proceso del empacado en la cantidad de 200 sacos de cacao es
01 dia. El costo se aplica lo que indica la Tabla 7 “Tiempo y Costos del Proceso de

empacado”.
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CAPITULO VI

EMBALAJE

Capitulo no considerado por tipo de producto, no se da el proceso de embalaje a
los sacos de yute, se estiban sobre el pallet, uno sobre otro sin necesidad de

separadores, papel Strech film, esquineros de platico, etc.
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CAPITULO VI

UNITARIZACION

7.1. Fichade Pallet Seleccionado

Figura 7

Ficha Técnica del pallet seleccionado

lipo FPallet Europeo o Europallet
Merddickias: 1200 mmun x 800 rrun
Europeco

1200 vy

Imagen J____,—-—'—'_’_____.—E'—',_—-’-—‘.‘/':/

— Yaa o

B9 ey

T tranmt

Bosa:__ Apiox. 12-15 Ky

Entradas Cuatro entradas

Altura 11.40 cm

Carga soportada 600 kg a 800 kg

Tipo de rnaaddoris Fino con lraamiconlo (Grrmico
Medio ambiente Reciclables 100%

Nota. Toma de muestra Iber transit (2021). Elaboracion Propia.
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7.2

b)

d)

Criterios Usados para la Seleccion del Pallet

Se debe tener en consideracion lo siguiente:

Las medidas: Especialmente aquellos que los necesiten para la exportacion
deben estar familiarizados con las regulaciones de envio internacional y las
caracteristicas de cada pais de envio. Hay dos tamafos estandarizados
principales en los que se basan muchas de las dimensiones de los pallets. Euro

pallet (1200 x 800 mm).

El peso: Este es un factor importante a la hora de mover mercancias, ya que
existen diferentes palets de diferentes materiales que pueden transportar
grandes cargas con menos de la mitad del peso (de fibra de madera, por

ejemplo).

Apilable: Tener un modelo apilable o entrelazado reduce en gran medida el
espacio de almacenamiento de paletas, lo que permite disponer de la misma

cantidad en un espacio mucho mas pequefio.

Temperaturas: Hay muchas cosas a considerar dependiendo de cémo se
manipule la carga. Existen materiales especificamente disefiados para soportar

temperaturas desde -65° a 120°.
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e) Lacarga: Una de las caracteristicas mas importantes de las paletas es elegir la

paleta adecuada. Sin embargo, no es un unico numero inmutable.

7.3. Proceso de paletizacion

Se colocaran 24 sacos sobre el pallet utilizando la técnica del “amarrado” que
consiste en colocar en sentido contrario cada fila, logrando asi que la carga se

consolide de forma segura.

Figura 8

Imagen Referencial de estiba sobre el Pallet

Nota. Tomado de Symach (2021).
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7.4. Plano de estiba del pallet

Las bolsas deben almacenarse verticalmente, no horizontalmente, y la segunda

capa de bolsas debe caber en los espacios de la primera capa. De esta forma, se

exponen menos bolsas a la condensacién, se proporciona una menor altura y se

proporciona proteccion contra los efectos de la radiacion térmica.

Figura 9

Imagen Referencial de correcta estiba

Estiba tranaversal - 40 sacos . Estiba de silla - 40 sacos
-

Mal Bien

Nota. Tomado de Cafetostadoupc.blogspot.com (2012).

7.5. Tiempos y Costos del Proceso de Paletizado

Considerando por las fichas técnicas de los productos una vida util entre 15y

20 viajes es decir que el costo de la inversién es anual.

Tabla 9

Tiempo y costo del paletizado

3 Costo
N Descripcion Unitario
1 Pallet europec o EPAL 17.50
2 Obrero a destajo 15.00

TOTAL

Nota. Elaboracion propia.
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Unidad
Unidad

Cantidad
17
17

Costo Total
Sl

297.50
255.00

552.50

Costo Total
uUss
78.50

67.28

145.78



CAPITULO VI

CONTENEDORIZACION

8.1 Ficha Técnica del Contenedor Seleccionado

Figura 10

Ficha técnica del contenedor seleccionado

Descripcion Caracteristicas Imagen Ref.
El contenedor
dryvan o estandar
de 20, puede
transportar casi
cua'quier carga, 6.06 metros de |arg° (20
gracias a su|pPies), 2.43 metros de ancho

(8 pies) y 2.59 metros de alto

versatilidad.
(8 ples y 6 pulgadas).

Condicién Full
Container Load
(FCL)

Nota. Elaboracién Propia.
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8.2. Criterios Usados para la Seleccion del Contenedor

Contenedor seleccionado sera de 20” DRYVAN (contenedor seco o comun):

Bien conocidos por ser los contenedores mas empleados los cuales presentan
dimensiones estandarizadas por las normas internacionales de estandarizacion I1SO.

Uséndose para el envio de materiales secos principalmente.

Los Contenedores ISO tienes las siguientes caracteristicas propicias para la

mercancia a embarcar:

a) Son de caracter permanente y resistente para permitir el uso repetido.

b) Estan especialmente disefiados para facilitar el traslado de mercaderias todo
ello sin estiba intermedia.

C) Estan provistos de aparatos o dispositivos permitiendo el manejo de un medio
de transporte a otro.

d) Estan disefiados de manera que facilita la carga y la descarga.

Esto garantiza la maxima carga util, emisiones de CO2 y una temperatura del

producto Optima y estable en el medio ambiente.
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De acuerdo al producto que se va a exportar se necesitan este tipo de
contenedor especial para cereales con las caracteristicas antes descritas, el
contenedor de 20 pies se utilizara para dicha exportacion, considerando también el

peso del producto a exportar.

8.3. Proceso de Contenedorizacion

Una vez que los sacos de yute son estibados sobre el pallet se proceden a
colocarlos en el contendor, teniendo en cuenta que se utilizaran 17 pallets para la carga

y en cada pallet iran 24 sacos de 50 kg cada uno.

Figura 11

Imagen referencial de estiba de sacos de yute

Nota. Tomado de pagina web de alamy (2021)
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8.4 Plano de Estiba del Contenedor

Figura 12

Plano de estiba del contenedor seleccionado.

Zona de alta
temperatura

::::::: 4 1

Estiba transversal Estiba africana
* Canales de vortilacion “abiernes” * Canales de vermilacidn em gran perts “blogueadon”
* Presencls de gradientes de temperatury T optima de e
* Ahura de Lo satibe slevads * Mayor distancia com ol panel superior calleste
* Mis sacos en contacto directo con los paneles lateralies  * Pouibilidad de cubrir In parte supericr dol smbaryue
* ARO riesgo de condensackin * Menos secos en contacto directo ton bos paneles literales
* Bajo riesgo de condensacidn

Nota. Tomado de Herrera DKP (2022)

8.5 Tiempo y Costos del Proceso de Contenedorizacién

Tabla 10

Proceso y costos de contenedorizaciéon

3 oo Costo Unidad . Costo Total Costo Total
" Descripeion Unitario medida Connided Sl uss
1 Mane de obra estiba a contenedor 560.00 Unidad 1 560,00 14776
- Alquiler del contenedor Dryvan de 40 pies 170000 Unidad 1 1.700.00 448.55
TOTAL 2,260.00 596.31

Nota. Elaboracion propia
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CAPITULO IX

TRANSPORTE

9.1. Proveedores del Transporte Interno

A continuacion, se detallan los proveedores seleccionados para el transporte

interno:
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Tabla 11

Proveedores de Transporte para transito nacional

N° Proveedores Direccion Direccion
. o = : . Av. Panamencana Norte nro. 1915 la alborada /
1 Grupo M&R Carga Internacional SCR.L 20186920741 Nicibied.- TUmbEs . Toambis

2 Terracargo S AC 20505370130 Av. Tumbes Norte 1653 - Tumbes

Nota. Elaboracion propia

9.2. Costo de Transporte Interno (Inland Freight)

El Costo de transporte de la ciudad de Tumbes hasta el puerto del Callao es de
S/. 1780 soles. Este costo se ha determinado con base en la comparacion de
cotizaciones brindadas por las empresas en el cuadro anterior. La empresa
seleccionada GRUPO M&R (Transporte de Carga Nacional e Internacional) es la que

se ajusta a los requerimientos sefialados.

9.3. Proveedores de Servicio de Transporte Internacional Principal

Para realizar el traslado de la mercancia se realizé la seleccion por el costo y
tiempo de entrega promedio seleccionando la naviera MAERSK LINE para el proceso

de exportacion.
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Figura 13

Proveedores de Servicio de Transporte Internacional

NAVIERA FREC T
Maersk line Semanal 18 Dias
Amencan pr;s»dem line — Semanal 23 Dias
a
Amencan president line — Semanal 25 Dias
apl
Hapag lloyd Samanal 28 Dias
Medterranean shipping Semanal 30 Dias
line — msc
Mitsu osaka fine — mol Semanal 33 Dias
Hapag lloyd Semanal 23 Dias
Cma cgm Semanal 24 Dias
Maersk line Semanal 26 Dias
Hamburg sud Semanal 26 Dias
“Amencan o:;:‘ndom fine - Semanal 32 Dias
" Mediterranoan shipping “Semanal il 32 Dias
line - msc
Mitsui osaka line — mol Semanal 33 Dias

Nota. Tomado de Afood Peru (2022)

9.4 Cotizaciones de Flete Maritimo

No aplica, por lo que la exportacion se realizara por intermedio del incoterm FOB y los

costos de flete los asume el importador.
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CAPITULO X

SERVICIO DE SOPORTE AL COMERCIO INTERNACIONAL

10.1. Agentes de aduana

Los Agentes de Aduana son actores clave en cualquier actividad comercial.
Realizan el control legal de las importaciones y exportaciones en las aduanas. Por lo
tanto, debe estar bien informado sobre la normativa aduanera y todos estos nuevos
cambios en las leyes y reglamentos de la Unién Europea. Los Agentes de Aduana son
intermediarios en este proceso legal y tienen una serie de obligaciones para cumplir

con sus funciones.
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Tabla 12

Agente aduanal contratado

RUC AGENTE DIRECCION DISTRITO

REPRESENTANTE

Atca Operadores Urb. Jose L. Tudela 2da.

20400480587 4 aneros SAC Etapa Mz. "K" Lt.13

Tumbes

ALIRIO JAIME PRADO
NAVARRO -Gerente General

Nota. Elaboracién propia

10.2. Costo de Agenciamiento

Los costos de agenciamiento que derivan de esta practica de comercio exterior

son los estipulados por la empresa elegida, en este caso, ATCA.

Figura 14

Logotipo empresa aduanera seleccionada

-,

ADUVANAS :

Nota. Elaboracion Propia.

Tabla 13

Costo de agenciamiento

o Costo
N° Descripcion Unitario
1 Comision minima de agenciamiento aduanero 379.00
2 Gaslos Operativos 189.50.
TOTAL

Nota. Elaboracién propia
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Unidad
medida
Unidad

Unidad

“Costo Total  Costo Total

Cantidad sl US §
1 379.00 100.00
1 189.50 50.00

568.50 150.00



10.3. Aseguradoras

Nuestro producto de cacao en grano para el mercado aleman se vende con el
Incoterm FOB (Free On Board). Como tal, los exportadores no aseguran mercancias
en transito internacional donde los procedimientos, costos y riesgos corren a cargo del

importador (comprador)

10.4. Péliza de Seguro (Cobertura y costos)

Al contratar un seguro, debe tener en cuenta el riesgo y el valor De la

mercaderia. Por lo tanto, la clausula y los riesgos que cubre deben ser claros.

El costo del seguro, asi como la empresa prestadora de estos servicios la elige

el importador, por lo que como exportador estamos exentos de ello.

10.5. Terminales de Almacenamiento.

En cuanto a la exportacion de este producto se ha adoptado la implementacion
de un proceso de programacion automatizado para la identificacion fisica, con la simple
presentacion de una solicitud electronica de identificacion fisica (SERF) a través del

portal de la SUNAT. El almacén sera notificado para el envio de la mercancia.
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El movimiento de mercancias a las subzonas requiere la emision fisica de
documentos de exportacion, ya que las autoridades aduaneras aceptan la emision de
codigos QR electrénicos que se insertan en la lista de mercancias a exportar para

monitorear la transferencia mediante tecnologia.
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CAPITULO Xl

INFRAESTRUCTURA PARA LA DISTRIBUCION FISICA EN EL PAIS
DE DESTINO

11.1. Puertos Disponibles para la Carga Peruana

Los principales puertos con los que cuenta Espafia son:

a) Puerto Bahia de Algeciras

Algeciras es uno de los puertos mas importantes de Espafia. No solo es el
puerto mas grande de Espafia, también es el cuarto puerto mas grande y concurrido

del Mediterraneo.
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b) Puerto de Valencia

Valencia es el segundo puerto con mas actividad en Espafia. Valencia da cabida
al movimiento de practicamente una gran variedad de mercancias y al igual que otros

puertos de Espafia, se encuentra a lo largo de los 5.000 km de costa del pais.

11.2. Andlisis de la infraestructura vial, portuaria y aeroportuaria en el pais de

destino

Figura 15

Resumen de infraestructura aérea, vial, ferroviaria y maritima en el pais de destino

0 00

50 La meyor red La 3 reo 152 parques Mejores Indices
aercpuenos, (s de autopistas y Erroviaria logisticos y ia de calldad en
mayars de autovias de = oo Alta ipaes mayor plataforma red ferovana,
UE imas de Velocidad mas ie Europa logistica de ( 3y
( 17.000 km) axtonsa del Eurcoa oo NIDG
(1 (]

mundo (3,202 masdo 1.3 asruporErks
'

Kmotros) mibcoes de n ol munco

Nota. Tomado de Icex Espafia (2022)
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11.3. Descripcion, analisis de los principales puertos y aeropuertos incluyendo

rutas, infraestructura, capacidad, restricciones, servicios, procedimientos,

costos, etc.

Figura 16

Descripcion de la infraestructura en el pais de destino

INFRAESTRUCTURA AEREA

Espafia cuenta condos de Ilos
aeropuertos mas importantes de Europa:
Madrid y Barcelona.

Esta conectada a ftravés de vuelos
directos con cuatro continentes, 74
paises y 189 ciudades.

672 lineas aéreas comunican a Espafia
con Ameérica, Europa y Oriente Medio.

INFRAESTRUCTURA FERROVIARIA

La red ferroviaria espafiola cuenta con mas
de 15.000 kilometros, incluyendo la Alta
Velocidad y |la red convencional, situando al
pais en el top mundial.

Espafia tiene completas las lineas de
ferrocarril convencional de la red
transeuropea de transporte TEN-T.

Los aeropuertos espaiioles
registran 4.000 vuelos semanales a
destinos internacionales.

Espafia es el 3°F pais del mundo en alta
velocidad.

INFRAESTRUCTURA MARITIMA

Con 46 puertos, Espafia mueve al afio
mas de 560 millones de toneladas de
mercancias. 1 de cada 4 toneladas
estan en transito hacia otro pais o
continente.

Ocupa eltercer lugar en el
continente en trafico de pasajeros por
via maritima, con mas de 36 millones
de viajeros cada aiio.

Espafia es el segundo pais de Europa
por movimiento portuario de
contenedores, con tres de los mejores
puertos (Valencia, Barcelona vy

Algeciras).

INFRAESTRUCTURA VIAL

Espafia ofrece una red de autopistas y
autovias de mas de 17.000 km, muy superior
a la media europeay con un excelente
estado de conservacion.

Espafia ocupa la 1% posicion mundial en
conectividad por carreteras segun el Informe
de Competitividad del WEF 2019.

Nota. Toma de muestra Icex Espafia (2022). Elaboracién Propia.
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11.4. Proceso de importacion y nacionalizacién en el pais de destino (Flujograma

con costos y tiempos)

No aplica este item ya que no se enviaran nuestras al pais importador.

11.5. Requisitos para importar muestras sin valor comercial

No aplica este item ya que no se enviaran nuestras al pais importador.
11.6. Datos de Proveedores de servicios logisticos en el pais de destino

Figura 17

Proveedores de servicios logisticos en el pais de destino

ESTOKO m

est-<xo

Truck&Wheel

TRUCK & WHEEL m
XPO LOGISTICS mwm

Nota. Elaboracién Propia.

48



CAPITULO Xl

DISTRIBUCION

La distribucion inicia con la colocacion de la mercancia via terrestre hasta el
terminal Portuario de Paita, ubicado en el departamento de Piura. Alli es descargada
la carga y almacenada para la espera de su envio al puerto destino en Espafia, donde
se autoriza su desembarco luego de la nacionalizacion, para la final distribucién de la

empresa comercializadora quien es el canal de distribucion al mayor y al retail.
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12.1. Mapeo de la Secuencia Comercial Proveedor - Consumidor.

A continuacion, la secuencia utilizada para la exportacion del cacao desde la
recepcion de los distribuidores al consumidor final como se detalla en la figura

siguiente:

Figura 18

Secuencia de distribucion

Distribuidores de
cacao
Empresa o .
‘ Intermediarios # Consumidores
Acopiadora

Cliente final

Nota. Tomado de Andes Food Company SAC

12.2. Identificacion y descripcion de canales de distribucién.
La distribucién que se manejara en Valencia - espafia es el expresado desde el
productor, al mayorista EROSKI y este se encargara del retail y la llegada al

consumidor, como se expresa en la siguiente figura.
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Figura 19

Canal de distribucion internacional elegido

(o) o () ()

Nota. Elaboracion propia

12.3. Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto

Figura 20

Canal con mayor flujo comercial para las importaciones del producto

importador Producto

“"""

Minorista en enta directa
v ﬂ
consumidores cormnnldora —
Instituciones

Nota. Tomado de https://cdn.www.gob.pe/ (2022).

——————o
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12.4 Identificacion y cuantificacion de los margenes de intermediacion,
condiciones de compra (60-90-120 dias, incoterms utilizados), voliUmenes

minimos, etc.

Figura 21

Modelo de contrato de compra venta internacional

CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

Conste por el pressnte documento al comtrato da compraventa miemacional de mercaderias que suscriben de una
parte: ANDES FOOD COMPANY 3 A C, empresa constituida bajo las leyes da l2 Fepiblica Perl, debidamente
representada por su con razon secizl 20164120517 demicilizdos en su Oficina principal vhicado en Jr. cuzco oro. 335
quien en adelamte =& denominara EL VEMDEDOR ¥, de otra parte EDEEA  inscrito en la Partida M.* 38388377 Del
Fegistro de Personas Juridicas de lz Zonz Registral 3.7 676 debidamente representado por su Gereats General don
ROMALD SWATH  identificade con DMI W *® 00230033 Y sefizlando domicilio el ubicade en Calle
GRETART N° 335 ALEMANIA, 2 guier en adzlante s2 dencminara EL COMPRADOR, que acuerdar en los sipnientes
[erminos:

GENERALIDADES CLAUSULA FRIMERA:

1.1. Las prezente: Condiciones Cenerales se acuerdan en la medida de sor aplicadas conjuntaments como parts de
ue Contrato de Compraventa Internacional entre las dos partes aqul nomiradas En caso de discrepancia entre L2z presentes
Condiciones Generales v cualquier ofra condicion Espacifica que se acusrds por las parte: en el futuro, prevaleceran las
condiciones ezpecificaz

1.1 Cualquier sitoacion en relacion con ste contrate que no haya :ido expresa o impliciaments acordada en
contenido, deberd ser gobernada por:

a2} La Convencion de las Maciones Unidas sobre l2 Compraventa Intemacional de Productos (Convencicn de Viena
de 1080, en adelante referida como CISG, por sus siglas en Ingles) v,

&) En aquellas situacione: no cubiertas por l2 CISG, se tomard como referencia la ley del Paiz doude el Vendedor
tizne = hugar uznal de negecios.

1.3. Cualguier referencia que 2 haga 2 termiros del comercio (Como FOR, CIF, EXW, FCA, etc.) estara entendida
en relacion con Los lamados Incotarms, publicados per la Camara dz2 Comercio Internacional.

1 4. Cuzlouier referencia que se haza 2 la publicacion de la Camara da Comercio Internacional, se enterdera camo
hecha 2 su verzion actual 2] momento de la concluzsion del contrato.

CARACTERISTICAS DE LOS PRODUCTOS

CLAUSULA PRIMERA:

2.1. Es acordade por las Parte: que EL VENDEDOR verdera los sigaientes productos: QUINTTIA BLANCA, v EL
COMPEADOR. pagara el precio de dichos preductes de conformidad con el articulo.

2.2 Tambien 25 acordade que cuzlquier informacion relativa a los productos descritos anteriormente refarente 2l
uso, peso, dimersipnes, ihstracionss, po tendran sfectos come parte del comtrato 2 menos gue estz debidaments
mancionado en 2l contrato

PLATO DE ENTREGA CLAUSULA TERCERA:

EL VENDEDOR se compromete 2 realizar la entreza de periodo de 30 dias huepo de recibida: la: ordenes de
compra debidaments firmadas por el comprador.

FRECTO
CLAUSULA SEGUNDA:

Laz Partes acnerdar el precio de 7 § por kilo por el exvio de los productos de conformidad con la carta oferta
recibida por el comprador en 14/002022(fecka). A meros que se mencions de ofra forma por escrite, los precios no
mchoyen impuestos, arancela:, costos de ransports o cualquisr oo impuesto. E1 precio offecido con mayor fecuencia
&5 sobre [a base de lo: Incoterms CTF.

CONDICIONES DE PAGO
CLAUSULA TERCERA:

Laz Parte: han acordade gue 2l pazo del precio o de cualquisr ofra suma adecuada por EL CORMBRADOE. 2 El
VENDEDOF. debera realizarse por pago adelantade equivalents 2l CINCUENTA PORCIEMTO (50 %) de la cantidad
debitada precio al embarque de los productos, ¥ el restante CINCUENTA PORCIENTO {30 %) despues de 15 dizs de
recibidos los productos por parte del comprader. Las camtidade: adendada: seran acreditada:, zalve otra condicion
acordada, por medie de transferencia electronica 2 l2 cusnta del Eanco del Vendedor en zu paiz de arigen, v EL
COMPRADOR considerara haber cumplido con sus obligaciones de pago cuando l2: sumas adecusdas bayan sido
recibidas por el Banco de EL VENDEDOE. v 22ie tenga acceso inmediato 2 diches fondos.
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INTERES EN CAS0 DE PAGO RETRASADO
CLAUSULA CUARTA:

Sitma de L2z Partes no paga las sumzs de dinero en 12 facka acordada, 12 oa Parte tendra derecho 2 intereses sobre
l2 surnz por el tiempo gue debio ocurir &l pago v el tiempe en que efectivaments se pague, squivalente al O POR.
CIEMTO (1 %) por cada dia de refraso, hasta un magime per casge de rerase de QUINCE PORCIENTO (15 %) del total
de este conmrata.

RETENCION DE DOCUMENTOS

CLAUSULA QUINTA:

L2z Partes han acoréado gue los productos deberan mantenerse como propiedad de EL VENDEDOR hastz que s
haya completado el paze dal pracio por parte de EL COMPRADOR.

TERMINO CONTRACTUAL DE ENTREGA
CLAUSULA SEXTA-

Las partes deberan incluir & tipo de INCOTERMS acordade. Sefalandn con defalle alguncs aspectos que s deba
dejar clare, o que decida enfatizar Por ejampla, 21 s2 opta por [a: condicione: de entrega CTF, &2 conveniernts aclarar que
&l costo ¥ Ia responsabilidad da cargar [2 mercancia al vehiculo, comesponde al comprador. Hay que Tecordar qus usa
opsracion adicional, myolacra o solo costos, como el pago a cargadares, sine tambien conllsva au riesgo intnnzece &
czzo de dafio de lz mercadeniz durante el proceso de carga Aungue ks condiciones de INCOTERMS son clarzs, e
recomendabls discutir v aclarar estos detallss, ya qus pusde haber desconocimisnto de una de [as partes.

RETRASO DE ENVIOS
CLAUSULA SEPTIMA:

EL COMPRADCR tendra derecho a reclamar a EL VENDEDOE. &l pago de dasios equivalente 1 0,5 % del precio
de los productos por cada semana de retraso, 2 menos que 2& comaniquen las cawsas de fuerza mayor por parts del EL
VEWNDEDOE. a EL COMPRADOR.

INCONFORMIDAD CON LOS FRODUCTOS
CLAUSULA OCTAVA:

EL COMPZADOR examinara los productos fan pronto como Le 22 posible luego de lezades 2 su desting v debera
netificar par escrito 2 EL VENDEDOR. cualgquier inconformidad coa los productos dentro de 15 dias desde |2 fechz en
que EL COMPEADOE. descubra dicha inconformidad v debera probar 2 EL VENDEDOE. que dicha meonfermidad con
los productos es [a sola respansabilidad de EL VENDEDOR En cualquisr caso, EL COMPR ADOE no recibira ninguna
compensacion por dicka inconformidad, & f2lla en comuricar 21 EL VENDEDOR. dicha sifuzcion demtro de los 43 dias
contzdos desde el dia de Mezada de los productes al desting 2cordzde. Los productos :e recibiren de conformidad con &l
Coptrato 2 pesar de discepancias meporss gue seap usuales en el comercio del producto en particular. i dicha
inconformidad ex potificada por EL COMPRADOR, EL VENDEDOR debera tener 125 signisntes opciozes:

2). Reemplazar loz productos por productos sia dafies, sin ningln costo adicional parz el comparader; o
b). Remtegrar 2 EL COLPRADOR. &l precio pazade por los productos sujeto: 3 mconformidad
COOFERACION ENTRE LAS PARTES CLAUSULA

NOVENA

EL COMPRADOR. deber2 infarmar mmediatamente 2 EL VENDEDOR. de cuzlouier reclame realizade contra EL
COMPRALOR. de parte de los clientss o de terceras partes en relzcion con los productss envizdos o sobre los derechos
de propiedad imtelectual relacicnzdo con estos, EL VENDEDOR. debera informar inmediztzmente a EL COMPRADCR.
de cualguier reclamo qus pusda involucrar 12 responzabilidad de los productos par parts de EL COMPRADCE.

CAS0 FORTUITO DE FUERZA MAVOR CLAUSULA
DECIMA

Mo 2e 2plicara ningin cargo por terminacion o a EL VENDEDOE. ni 2 EL COMPRADOCR, ni tampeco ningaza de
las partes zer2 responsable, 5 ol presents acuerdo se ve forzade 2 cancelarse debide a circunstancizs que razonablements
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=5 considersn fiera ds control de mnz de las partes. La perte afectads por teles circumstamcizs debera motificar
inmediataments 2 la otra parta.

RESQLUCION DE CONTROVERSIAS
CLAUSULA DECIMA PRIMERA

A menos que se estipule de otra forma por sscrito, todas las disputas surgidas en conexion con el presente coptraty
daheran ser finalmente rasueltzs par 1z ley de v sezan competancia exclusiva de 1z jurisdiccion de las cortes de las cuales
las partes por exte madio nominan excepto que ung parte deseara buscar un procedimiento arbiral en concardanria con
122 ragla: de arbitraje por uno o mas arsiwos nombrados de conformidad con dichas reglas,

ENCABEZADOS
CLAUSULA DECIMA SEGUNDA:

Loz enczbazados que contiene sxta acuerdo se usan solamente coma raferencia ¥ no deberan afectar la interpretacion
dal mismo.

NOTIFICACIONES
CLAUSULA DECIMA TERCERA:

Todas la: notificzciones realizadss bazandose en el presents acusrdo deberan constar por escrita v ser debidamente
entregadas por comep certificade, con acuss de recio, a la direccion da la ofrz parte mercionada snteriormente o 2
cuslyuier otra direccion que la parte haya, de izual forma, desiznada por escrito a 12 otra parte.

ACUERDO INTEGRAL
CLAUSULA DECIMA CUARTA:

Ests acuerdp constituys el entendimisnto integral antre las partes. Mo debera realizarse cambios o modificaciones
da cualguiera da los terminos de este contrato 3 menos que 252 modificade por escrito v fimnade por ambas Pares, En
satial de conformidad con todos los acuerdos pactados en el prasents contrato, las partes suscriben este documento en la
ciudad de AYACTUCHO DIA (4 DE ENERO 2022,

ANDES FOOD COMPANY SAC EDEKASA

Nota. Tomado de Andes Food Company SAC

a) Documentos solicitados por el importador
o Factura proforma: emitida por exportador (Vendedor) remitida al importador.
o Factura comercial (Invoice): emitida por el vendedor y enviada al importador,

previa confirmacion de compra de la mercancia.
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o Lista de contenido o Packing List: Es emitido por el exportador para informar
al importador del paquete, bulto o caja a ser embarcado y transportado al lugar
especificado por el importador.

o Certificado de origen: Certificacion que valida el origen de la mercancia.

o Certificado fitosanitario: Es un documento oficial, emitido por SENASA, que
asegura que los productos vegetales exportados cumplen con las normas
internacionales y requisitos fitosanitarios exigidos por los paises importadores.

o Conocimiento de Embarque (B/L): Utilizado en el transporte internacional es
un contrato cuyo contenido incluye la declaracion general de la mercaderia

transportada.

En el contrato descrito a continuacibn se manejan las generalidades,

condiciones y penalizaciones y los ICOTERMS utilizados entre las partes ANDES

FOOD COMPANY S.A.C., y EROSKI.

b) Incoterms a utilizar

Para este ejercicio de exportacion de cacao en grano, a consenso se acordo

utilizar el incoterm es FOB.
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12.5. Perspectivas esperadas en materia de evolucion, diversificacion,
simplificaciobn o especializacion de los actores de los canales de

distribucion y comercializacion.

Para la mejor comercializacion del producto se tienen estimado:

o Ferias internacionales

o La participacion en ferias internacionales con la finalidad de centrar la atencion
mundial sobre el papel del cacao.

o Difundir y sensibilizar en la ciudadania la importancia de consumir granos, su
lugar de origen, valor nutritivo y el proceso para obtener el producto final.

o Fortalecer la cadena productiva y comercial de los granos, buscando que las
diversas marcas sean reconocidas como las de mayor calidad en los mercados
nacionales e internacionales.

o Difundir los beneficios nutritivos de los principales granos, buscando fomentar
Su consumo interno.

o Venta directa como via para hacer negocios: Las ventas directas ofertan
ventajas competitivas para las empresas puesto que se eliminan barreras que
manejan la competencia, se llega directamente al consumidor con bajos costos

de inversion.
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12.6. Tendencias actuales y su implicacibn para los margenes de
comercializacién, exigencias de compray competencia de productos por

canal.

Dentro de las tendencias del mercado mundial de cacao en grano este ascendid
a US$ 303.7 millones para el afio 2020 un monto menor en 1.5% con respecto al afio
2019, esto se debié a la baja de los precios de este productos a nivel mundial,
considerando que la oferta se incrementé en un 1.1%., En el nimero uno de los
compradores se encuentra ubicado USA a nivel mundial, con un porcentaje del 33.3%
(US$ 101.2 millones) del total; con un segundo lugar Canada con un porcentaje de
(9.4%) en el mismo puesto que Espafia quien muestra un (9.4%). Aun cuando el
mercado mas dinamico dentro del ranking de los compradores a nivel mundial fue es
de Espafa que se encontraba en 2do puesto de consumo, demostrando un incremento

de un 41.8% en valor y un 15.6% volumen.

Peru actualmente se ubica como el principal proveedor de este producto a nivel
mundial representando el 40.8% del total general, equivaliendo a la suma de US$
124.7 millones, siendo este afio menor por la baja de los precios en un 7.3% no

repercutiendo en el volumen que se incrementd en un 4.5%.
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CAPITULO Xl

MATRIZ DE EXPORTACION

La matriz de exportacion ha sido elaborada en base a los precios en soles y en
doélares tipo de cambio del BCR para obtener el precio FOB (Free On Board) que el

importador nos debe pagar.
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Tabla 14

Matriz de costos de exportacion

COSTO 5L COSTO 5.

CONCEPTO FLIOS VARIABLES CONTAINER  CONTAINER
20" 20"
I. COSTOS DEL PRODUCTO 2,/91.20  37,700.00  40,491.20  10,683.69
1.1. Materia prima directa 3550000  35,500.00 9,366.74
1.2. Mano de obra directa 0.00 0.00
1.3. Gasto directo 2.200.00 2,200.00 L8047
1.4. Costos Indirectos de fabricacidn 0.00 0.00 0.00
1.5. Gastos generales y Administrativos 2.700.00 2,700.00 71240
1.6. Gastos Financieros 91.20 91.20 24 06
Il. COSTOS DE AYUDA A LA COMERCIALIZ. 0.00 0.00 0.00 " 0.00
2 1. Folletos, ferias, rurda negocios, pagina web 0.00 0.00 0.00
lil. COSTOS DE DISTRIBUCION Y VENTAS 1,134.91 0.00 1,134.91 299.45
3.1. Costos de rotulado 0.00 0.00 0.00
3.2, Costos de empacado 700.00 70000 184.70
3.3. Costos de embalaje 0.00 0.00 0.00
34 Carga en transporte a almacén 0.00 0.00 0.00
3.5. Gastos de ventas (Certificados exportacidn) 434 91 434.91 114.75
3.5. Otros 0.00 0.00
COSTO TOTAL 41,626.11  10,983.14
UTILIDAD 60% 24,975.67 6,589.89
PRECIO FOB 66,601.78  17,573.03
3.6. Gastos de Exportacidn 3,731.00 984 43
3.6.1_Transporte al puerto o aeropuerto 350.00 350.00 92 34
3.6.2. Gastos Almacenaje 0.00 0.00
3.6.3. Gastos de paletizado 552 50 55250 14578
3.6.4. Gastos de contenedorizacidn 2.260.00 2.260.00 59631
3.6.5. Costo de Agenciamiento 5658.50 568.50 150.00
3.6.6. Otros gastos en puerto de origen 0.00 0.00
3.6.7. Gastos Operativos
PRECIO FAS 70,332.78  18,557.46
3.6.7. Carga y Estiba 0.00 0.00 0.00
3.6.5. Gastos Financieros 0.00 0.00

PRECIO FCA 6 FOB

70,332.78  18,557.46

Nota. Elaboracion Propia.
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CAPITULO XIV

EVALUACION ECONOMICA FINANCIERA

Tabla 15

Fuente de financiamiento

Tipo de Financiamiento Importe

Aporte Propio 60,000.00

Préstamo Bancario Comercial 30,000.00
Total Financiamiento 90,000.00
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Tabla 16

Datos para Evaluacién Econdmica Financiera

Descripcion Datos
Volumen ventas en unidades 200
Precio unitario 351.66
Costo unitario 208.13
Costo fijo 3,926.11
Inversion 30,000.00
COK (costo de oportunidad) 14%
Crecimiento en ventas 8%
Nota. Elaboracion Propia.
Tabla 17
Flujo de caja financiero

Contenedores
DESCRIPCION
Inicio Cont. 1 Cont. 2 Cont. 3 Cont. 4 Cont. 5
INGRESOS 0.00 70,332.78 75,959.40 82,036.15 88,599.04 95,686.97
Ventas 70,332.78 75.959.40 82,036.15 88,599.04 95,686.97
Valor residual
EGRESOS 30,000.00 45,552.22 48,882.31 52,478.80 56,363.02  60,567.97
Costo Fljo 3,926.11 3.926.11 3,926.11 3,926.11 3,926.11
Costo Variable 41,626.11 44.956.20 48,552 69 52,436.91 56,631.86
Inversion 30,000.00
Flujo Neto -30,000.00 24,780.56 27,077.09 29,557.35 32,236.02 35,128.99
-30,000.00 -5,219.44 21,857.65 51,414.99 83,651.01  118,780.00

Flujo Acumulado

Nota. Elaboracion Propia.
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Tabla 18

Indicadores de evaluacion econdmica-financiera

VAN (valor actual neto) 69.853.85
TIR (Tasa Interna de Retorno) 86.04%
Rentabilidad 232.85%
Valor Presente Flujos Positivos 99,853.85
Valor Presente Flujos Negativos 30,000.00
Ratio Costo beneficio 3.33

Nota. Elaboracion Propia.

Figura 22

Andlisis de indicadores econdmicos-financieros

El proyecto es rentable por las siguientes condiciones.
1. La VAN (Valor actual neto) es positivo.

2. La TIR (Tasa Interna de Retorno) es mayor al COK.
3. El Ratio Costo beneficio es mayor a 1.
4. A partir del 2do mes vamos a tener efectivo en el flujo de caja.

62



Figura 23

Simulaciéon de préstamo comercial

Dias

Importe a Solicitar:

de pago:

Préstamo Comercial

Duracion total (meses):
Periodo de gracia (meses):
Fecha de Solicitud:

Cuota
Tipo Seguro Desgravamen:
Importe Seguro Desgravamen:
Importe Seguro de Bien:

Tasa Efectiva Anual:

TCEA Referencial de Operacion:
Comision envio fisico estado de cuenta:
Cuotas Adicionales:

S/ 30,000.00
24
24 meses

24/10/2022
S/1,482.34
SIN SEGURO
S/0.00

18%
18.676194%
S/ 8.50

Mes|Vencimiento/Amortizacion| Interés Corsnei;:)rr;ess * |subvencion| Cuota Saldo
1 |24/11/2022 |[S/1,051.70 |S/430.64 |[S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/28,948.30
2 [26/12/2022 [S/1,053.29 |S/429.05 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/27,895.01
3 |24/01/2023 |[S/1,107.92 [S/374.42 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/26,787.09
4 [24/02/2023 |S/1,097.82 |S/384.52 [S/8.50 S/0.00 S/ 1,490.84 |S/25,689.27
5 [24/03/2023 [S/1,149.50 [S/332.84 |[S/8.50 S/0.00 S/ 1,490.84 [S/24,539.77
6 [24/04/2023 [S/1,130.08 [S/352.26 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/23,409.69
7 |24/05/2023 |[S/1,157.22 [S/325.12 |[S/8.50 S/0.00 S/ 1,490.84 [S/22,252.47
8 [26/06/2023 [S/1,142.15 |S/340.19 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/21,110.32
9 [24/07/2023 |[S/1,208.82 [S/273.52 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/19,901.50
10 [24/08/2023 |S/1,196.66 |[S/ 285.68 [S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/ 18,704.84
11 |25/09/2023 |[S/1,205.11 |S/277.23 |[S/8.50 S/0.00 S/ 1,490.84 [S/17,499.73
12 |24/10/2023 |[S/1,247.45 |S/234.89 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/ 16,252.28
13 |24/11/2023 [S/1,249.04 |S/233.30 |[S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/15,003.24
14 [26/12/2023 |S/1,259.97 |[S/222.37 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/13,743.27
15 [24/01/2024 |S/1,297.87 |[S/ 184.47 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/12,445.40
16 [26/02/2024 [S/1,292.08 [S/ 190.26 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/11,153.32
17 25/03/2024 |[S/1,337.83 |S/ 144.51 [S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/9,815.49
18 |24/04/2024 |[S/1,346.02 |S/136.32 |[S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/8,469.47
19 |24/05/2024 |[S/1,364.71 |S/117.63 [S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/7,104.76
20 [24/06/2024 |[S/1,380.35 |[S/101.99 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 [S/5,724.41
21 [24/07/2024 |[S/1,402.84 [S/79.50 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/4,321.57
22 [26/08/2024 |[S/1,416.27 |[S/66.07 |[S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/2,905.30
23 [24/09/2024 [S/1,443.34 |S/39.00 |S/8.50 S/ 0.00 S/ 1,490.84 |S/1,461.96
24 [24/10/2024 |[S/1,461.96 [S/20.30 [S/8.50 S/0.00 S/ 1,490.76 [S/0.00

S/ 30,000.00 |S/5,576.08[S/204.00 S/ 0.00 S/ 35,780.08

Nota. Tomado de bbva.pe (2022).
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CONCLUSIONES

En primer lugar, el acuerdo llegado después de celebrada la negociacién entre el
importador y exportador, beneficia a ambas partes y cumple con todos los
requisitos para iniciar con este proceso. Todos los capitulos considerados en el
presente trabajo de suficiencia profesional han sido desarrollados tomando en
cuenta el marco legal, asi como la normativa actual de ambos paises, lo cual ha

permitido tener validez en todos los procesos.

En segundo lugar, el mercado elegido para exportar nuestro producto cacao en
grano de nuestra region; ofrece un amplio portafolio de oportunidades en
respuesta a la internacionalizacién hacia Espafia y dada la gran diversidad y
segmentacion del mercado, de acuerdo a su forma de trabajo busca la maxima

eficiencia y productividad para mantenerse al dia, con el mismo nivel.

Por ultimo, Con base en el analisis de costo-beneficio realizado en cada capitulo,
se puede concluir que los indicadores financieros son positivos. Por lo que la
exportacion de granos de cacao al mercado aleman es rentable y genera puestos

de trabajo en nuestra region.
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